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это можно назвать девизом в работе 
тех предприятий, которые представили

свою продукцию на ставших 
традиционными международных 

выставках “Строительство и интерьер, 
отопление и вентиляция — 1)2ВНс1 2005” 

и “Мебель и технологии производства 
МеЬе1Ехро 112Ьек1$*ап 2005”, открывшихся 

вчера в Ташкенте в Центральном 
павильоне Узэкспоцентра.

Экспозиция [)гВ\\б 2005 привле­
кает внимание не только специали­
стов строительного комплекса, но 
и рядовых посетителей выставки, 
веДь здесь было выставлено прак­
тически все, что необходимо для 
строительства различных объектов, 
их отделки, технического оснаще­
ния, оформления интерьера, начи­
ная с кровельных и других строй­
материалов и заканчивая дверны­
ми замками, т.е. возведения и сда­
чи зданий “под ключ” в прямом и 
переносном смысле.

Особенностью выставки нынеш­
него года является то, что 70 про­
центов ее участников — производи­
тели из стран ближнего и дальне­
го зарубежья, что является убеди­
тельным свидетельством того инте­
реса, который проявляет иностран­
ный бизнес к тому сектору узбеки­
станского рынка, который связан со 
строительным комплексом. Для того 
чтобы свыше 60 компаний из 14 
стран смогли широко продемонст­
рировать последние новинки про­
изводства, современные техноло­
гии, соответствующее оборудова­
ние, площадь экспозиции по срав­
нению с предыдущей выставкой 
пришлось увеличить на 25 процен­
тов. Посетители выставки с инте­
ресом знакомились с самой разно­
образной продукцией из Австрии, 
Азербайджана, Беларуси, Великоб­
ритании, Германии, Италии, Казах­
стана, России, Польши, Финляндии, 
Чехии, Швеции. Не меньший инте­
рес вызвала и продукция отече­
ственных предприятий различных 
форм собственности, например,

входящих в состав АК “Узстройма- 
териалы”.

Еще одной особенностью выс­
тавки 1)2ВНс1 2005 можно назвать то, 
что наряду с готовой продукцией, 
в частности строительными и от­
делочными материалами, сантехиз- 
делиями, системами отопления и 
вентиляции, окнами, дверями, вит­
ражами, электротехникой и прибо­
рами освещения, вниманию специ­
алистов предлагались строительная 
техника и оборудование для про­
изводства различных стройматери­
алов и конструкций, например пе­
редвижные и стационарные бетон­
ные заводы, а также строительный 
инструмент.

Уже с первых часов работы выс­
тавки у многих стендов можно было 
наблюдать оживленные диалоги 
между участниками и посетителя­
ми выставки, которые обсуждали 
достоинства и преимущества пред­
ставленной здесь продукции или 
оборудования, иногда о чем-то спо­
рили, соглашаясь или возражая со­
беседнику. Конечно, о результатах 
подобных диалогов и контактов по 
первым часам работы выставки су­
дить трудно. Но, безусловно, что, как 
и на предыдущих подобных выстав­
ках, здесь сложится немало парт­
нерских отношений, будут подписа: 
ны десятки контрактов, достигнуты 
договоренности о взаимовыгодном 
сотрудничестве, а в конечном сче­
те в наших городах появятся новые 
объекты, при строительстве кото­
рых будут использованы и совре­
менные материалы и оборудова­
ние, и новые технологии. Особен-

но важно это в жилищном строи­
тельстве. Ведь согласитесь, что со­
временные жилые здания, постро­
енные в последние годы, выгодно 
отличаются от серого однообразия 
жилых кварталов, так называемой 
массовой застройки прошлых лет. 
И таких добротных, красивых и ком­
фортных для жильцов домов, кото­
рые украшают внешний облик лю­
бого города, должно быть больше.

Под стать такому жилью должна 
быть и мебель. Сегодня можно ска­
зать, что у нас наблюдается опре­
деленный бум в мебельном произ­
водстве. Достаточно сказать, что из­
готовлением мебели занимается 
около одной тысячи частных пред­
принимателей. Нельзя сказать, что 
их мебель не пользуется спросом, 
тем более что есть такие мастера, 
которые практически вручную де­
лают “штучный” товар на заказ, ка­
кой не сыщешь и в самом престиж­
ном мебельном салоне. И все же 
основной спрос — на мебель, вы­
пускаемую на хорошо отлаженных 
производствах с помощью самого 
современного оборудования и но­
вейших технологий. Представлен­
ная на выставке продукция около 20 
компаний из Беларуси, Германии,

России, Узбекистана 
вызвала большой инте­
рес. И здесь, помимо 
готовых кухонных, 
спальных гарнитуров и 
иных готовых изделий, 
которые могли при­
влечь представителей , 
торговых организаций, 
в частности мебель­
ных салонов, или ря­
довых посетителей, 
предлагались оборудо- * 
вание, фурнитура, сы­
рье, отделочные мате­
риалы для тех, кто за­
нимается непосред­
ственно производ ­
ством мебели. Здесь 
же демонстрировались 
последние достижения 
в области проектирования и изго­
товления мебели,дизайна интерье­
ра любого направления.

Стоит отметить активное участие 
в выставке наших предприятий, 
входящих в холдинговую компанию 
“Файз” и выпускающих самую раз­
нообразную мебель, пользующую­
ся хорошим спросом.

Как отметили организаторы вы­
ставки, по сравнению с прошлым

годом, когда она проводилась в 
рамках выставки “Строительство и 
интерьер — ЦгвМ  2004", площадь 
экспозиции в нынешнем году рас­
ширилась почти вдвое и есть все 
предпосылки к дальнейшему рос­
ту числа ее участников и посети­
телей.

Собир АЛИЕВ.
Ф ото Рашида ГАЛИЕВА.

Н овинки стом атологии
Международный стоматологический трехдневный форум 
“ОепХа! 8а1оп ЧжЬек1$1ап”  открылся вчера в Ташкенте. 

Инициатором его проведения выступило Министерство 
здравоохранения Республики Узбекистан совместно 

Ассоциацией стоматологов Узбекистана при поддержке
Ассоциации стоматологов России.

В рамках форума предусмотрены проведение 
конференции врачей-стоматологов “Новые техно­
логии в стоматологии” и выставки новейшего сто­
матологического оборудования. Со своими лек­
циями выступят ведущие стоматологи Узбекиста­
на, России, Германии, США. А страны-произво­
дители стоматологического оборудования, меди­
цинских инструментов и специализированных ма­
териалов, такие, как Швейцария, Германия, Фран­
ция, Италия и США, представили свою продук-
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международный
стоматологический фОЩ
оета! 8а1оп ИШе^пцию на выс­

тавке. И се ­
годня в Узбе­
ки ста н е , по 
мнению спе- .
циалистов, широко используются новейшие сто­
матологические разработки, оборудование,на вы­
соком уровне работают дантисты.

Ольга ГРЯЗНОВА,
наш корр.

Узбекистан Афган истан

ЭКОНОМИЧЕСКОЕ СОТРУДНИЧЕСТВО
НА ПОДЪ ЕМ ЕВ нашей стране пребывает делегация во главе со старшим советником президента 

Исламского Государства Афганистан, министром торговли Хедаятом Амином Ареала 
Вчера в Ташкенте состоялся бизнес-форум “Развитие сотрудничества в целях 

восстановления Афганистана: продвижение товаров, услуг и передовых знаний", 
организованный по инициативе правительств Узбекистана и Афганистана при 

финансовой поддержке Программы развития ООН в Узбекистане с целью 
налаживания взаимовыгодных торгово-экономических отношений между двумя

соседними странами.
Развитие региональной интеграции является одним из приоритетных 

направлений внешней политики, проводимой под руководством главы государства 
Ислама Каримова. Большое внимание уделяется укреплению взаимных торгово- 

экономических связей с соседними странами, в частности с Афганистаном.
В составе делегации из Анганис- 

тана — представители министерства 
финансов, таможенных и налоговых 
органов, агентства поддержки инве­
стиций, торгово-промышленной па­
латы, других организаций. Широко 
были представлены деловые круги, 
планирующие осуществление раз­
личных проектов с Узбекистаном. 
Среди них представители сельско­
хозяйственных, строительных компа­
ний, компаний, оказывающих консал­
тинговые, финансовые, медицинские
и иные услуги.

Выступая на торжественном от­
крытии бизнес-форума, председа­
тель Агентства внешних экономичес­
ких связей Республики Узбекистан

Насридцин Нажимов отметил, что это 
важное мероприятие является свиде­
тельством взаимного интереса обе­
их сторон к развитию сотрудничества. 
Этот интерес можно определить и 
чисто материально. В прошедшем 
году торговый оборот между Узбеки­
станом и Афганистаном увеличился 
на 45 процентов. В частности, из Уз­
бекистана в соседнюю страну направ­
ляются продукты переработки нефти 
и газа, сельхозпродукция, мука, ав­
томобили. Афганистану оказываются 
транспортные и строительные услу­
ги. Узбекистанцы принимают учас­
тие в восстановлении и создании 
инфраструктуры в основных отраслях 
экономики Афганистана. Узбекистан

играет важную роль 
в доставке до места 
назначения направ­
ляемой в Афганис­
тан зарубежной гу­
манитарной помощи. 
По договоренное?и 
с ООН, большая 
часть этих грузов 

провозится в Афганистан через по­
граничный пуню Термез-Хайратон. В 
свою очередь в нашей стране насчи­
тывается свыше ста совместных 
предприятий с участием афганских 
фирм и компаний.

И всем аки объем торгово-эконо­
мического сотрудничества между
двумя странами нельзя назвать со­
ответствующим тому большому по­
тенциалу, который имеется. К при­
меру, из Узбекистана в Афганистан 
может экспортироваться самый ши­
рокий ассортимент разнообразной 
продукции, начиная от автомобилей 
и пассажирских самолетов и закан­
чивая продуктами питания, а наши 
специалисты могут участвовать, в ча­

стности, в восстановлении энерго­
системы, развитии транспортной, ир­
ригационной, телекоммуникационной
инфраструктуры в соседней стране.

В свою очередь принявшие уча­
стие в бизнес-форуме представи­
тели правительства и деловых кру­
гов Узбекистана были ознакомле­
ны с процессами экономического 
восстановления в Афганистане, фи­
нансирования и реализации основ­
ных национальных программ и про­
ектов, а также возможностями уча­
стия зарубежных компаний в их осу­
ществлении.

Согласно резолюции Токийской 
конференции, на программу восста­
новления экономики Афганистана на 
период 2002--2004 гг. от доноров 
должно было поступить более 7,6 
миллиарда долларов США. Кроме 
этого, Афганистан продолжает полу­
чать помощь и займы на восстанов­
ление экономики страны, Предус­
мотрено осуществление около 450 
проектов, в которых могут принимать 
участие иностранные инвесторы.

Согласно данным Афганского 
агентства поддержки инвестиций, 
среди наиболее перспективных на­
правлений для иностранных инвести­
ций — переработка сельскохозяй­
ственной продукции, производство 
строительных материалов, ковротка­
чество и ряд других. В настоящее 
время наибольшая инвестиционная 
активность проявляется в сфере стро­
ительства, телекоммуникаций, тек­
стильного производства, банковско­
го сектора.

В рамках бизнес-форума состоя­
лись презентации социально-эконо­
мического развития Афганистана, его 
ресурсной базы, основных отраслей 
экономики, торговых партнеров, по­
тенциала развития внешнеэкономи­
ческих связей и другие. Участники 
бизнес-форума приняли участие в 
кооперационной бирже по несколь­
ким группам строительство и стро­
ительные материалы, сельское хозяй­
ство и товары народного потребле­
ния, сфера услуг; транспорт, банков­
ские услуги, страхование, геологораз­
ведочные работы, здравоохранение, 
экспедиторские услуги. Свою продук­
цию для афганских бизнесменов 
предложили многие наши предпри­
ятия, например, “Лок колор синтез” , 
Тазалкент-ойна", “Андижанкабель”, 
“Шарк”, иРо1зоп” и другие.

Участники бизнес-форума выра­
зили надежду на то, что эта встреча 
будет способствовать дальнейшему 
развитию торгово-экономического 
сотрудничества между двумя сосед­
ними странами.

Сергей ЛИ.

В  З а к о н о д а т е л ь н о й  п а л а т е
О л и й  М а ж л и с а

ОТ СИЛЬНОГО ГОСУДАРСТВА
К СИЛЬНОМУ ГРАЖДАНСКОМУ

ОБЩЕСТВУ
В своем докладе на совмест­

ном заседании Законодательной 
палаты и Сената Олий Мажлиса 
Президент Республики Узбеки­
стан Ислам Каримов четко опре­
делил приоритетные направле­
ния реформирования и обнов­
ления нашей жизни. Он обратил 
особое внимание на то, что важ­
нейшей задачей в сфере госу­
дарственного строительства и 
управления является усиление 
роли и влияния парламента, 
дальнейшее достижение более 
сбалансированного и устойчиво­
го равновесия между законода­
тельной, исполнительной и су­
дебной ветвями власти.

В основе поставленных целей 
лежит принцип “От сильного го­
сударства — к сильному граждан­
скому обществу” , который под­
разумевает дальнейшую модер­
низацию нашей страны. А это 
требует прежде всего система­
тизации действующих и разра­
ботки новых правовых актов, 
направленных на децентрализа­
цию власти и передачу части

полномочий из центра местным 
органам власти. Важно на деле 
усилить роль и полномочия ор­
ганов самоуправления — махал­
лей, сельских сходов граждан.

Об этом говорилось на семи­
наре, проведенном в Законода­
тельной палате Олий Мажлиса, 
на тему “Состояние и перспек­
тивы законодательства об орга­
нах самоуправления граждан”. В 
нем приняли участие ученые и 
специалисты, представители 
средств массовой информации.

С докладом “Развитие законо­
дательства об органах самоуп­
равления граждан” выступил 
председатель Комитета Законо­
дательной палаты Олий Мажли­
са по демократическим институ­
там, негосударственным органи­
зациям и органам самоуправле­
ния граждан А. Саидов. Также 
был заслушан доклад на тему 
“Практика, механизмы и пробле­
мы самоуправления махаллей” 
председателя республиканского 
фонда “Махалля" А. Гадайбаева.

УзА.

Достижения есть 
недостатки тоже

В хокимияте Джизакской об­
ласти состоялось заседание, по­
священное задачам, намеченным 
в докладе Президента Ислама 
Каримова на совместном засе­
дании Законодательной палаты 
и Сената Олий Мажлиса и в его 
речи на совещании с участием 
нового состава Кабинета Мини­
стров. Обсуждались также ито­
ги социально-экономического 
развития области в 2004 году. 
Вел заседание хоким Джизак­
ской области У. Яманкулов.

Отмечалось, что в прошлом 
году в области были достигну­
ты определенные успехи в раз­
витии отраслей экономики и со­
циальной сферы. Производство 
внутреннего валового продукта 
по сравнению с 2003 годом уве­
личилось на 7,7 процента.

Полная передача земель в 
распоряжение фермеров в 2004 
году принесла свои результа­
ты. Государству было продано 
почти 238 тысяч тонн хлопка, 
труженики области перевы­
полнили договорное обяза­
тельство. Наблюдаются опреде­
ленные успехи в капитальном 
строительстве, на транспорте, 
в развитии малого бизнеса и 
частного предпринимательства, 
социальной инфраструктуры.

На заседании был сделан 
критический анализ недостатков, 
допущенных в отраслях экономи­

ки и социальной сфере. В част­
ности, не сокращаются случаи 
незаконного вмешательства ор­
ганов управления и хокимиятов 
в деятельность предпринимате­
лей, что оказывает отрицатель­
ное влияние на развитие малого 
бизнеса и частного предприни­
мательства. В течение 2004 года 
банки, инспекции по регистра­
ции предпринимателей, город­
ские и районные хокимияты со­
вершили 21 тысячу 503 незакон­
ных действия в отношении пред­
принимателей.

Отсутствуют активность и ре­
шительность в работе по разго­
сударствлению предприятий, 
выполнению правительственной 
программы по приватизации. В 
прошлом году намечалось разго­
сударствление 143 предприятий. 
Однако эта задача осталась не­
выполненной.

Медленно осуществляются 
реформы в коммунальной сфе­
ре, Возрастает дебиторская и 
кредиторская задолженность 
предприятий, с населения сво­
евременно не взимается плата.

Были намечены меры по ис­
правлению имеющихся недостат­
ков и упущений.

В заседании принял учас­
тие заместитель Премьер-ми- 
нистра Республики Узбекис­
тан Э. Ганиев.

УзА.

Е Щ Е  М Н О Г О  
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Р Е З Е Р В О В
На собрании актива Сырда­

рьинской области были обсуж­
дены итоги социально-экономи­
ческого развития региона в 2004 
году и приоритетные задачи по 
дальнейшему реформированию 
и либерализации экономики, 
ликвидации имеющихся препят­
ствий в сфере малого бизнеса 
и частного предприниматель­
ства, фермерства, вытекающие 
из доклада Президента Ислама
Каримова на совместном засе­
дании Законодательной палаты 
и Сената Олий Мажлиса. Вал ог о 
хоким области А. Джала лов.

Было отмечено, что в минув 
шем году по сравнению с пре­
дыдущим на 8,4 процента воз­
росло производство внутренне­
го валового продукта. Обеспечен 
рост производства сельскохозяй- 
стенной и товарной продукции, 
изделий народного потребления, 
объемов капитальных вложений 
и подекадных работ, платных ус­
луг.

Участники собрания отмети­
ли, что в области есть еще мно­
го неиспользованных резервов. 
В частности, заметное отстава­
ние допустили такие крупные 
предприятия, как акционерные 
общества “Гулистонэкстраетег* 
и хлопкоочистительный завод 
Турой”, совместное предприя­
тие “Сарбонтекс”, которыми не­
додано различной мт»

1,6 миллиарда сумов. Бездей­
ствуют включенные в программу 
локализации расположенные в 
Баяутском, Сырдарьинском, Гу- 
листанском и Сайхунабадском 
районах такие предприятия, как 
“Боевуг-ЖЛИ”, Тупро”, “Рустам” 
и “Сайхун-пая".

На 1 января 2005 года в обла­
сти зарегистрировано 46 пред­
приятий с иностранными инве­
стициями. Однако в отчетном 
периоде только коллективы 22 
предприятий занимались произ­
водством Продукции, Много на
реканий вызывают вопросы, свя­
занные с разгосударствлением
и приватизацией объектов на­
родного хозяйства. Из 14 объек­
тов, бесплатно переданных пред­
принимателям, в семь частично, 
а в три вообще не привлечены
инвестиции.

Немало проблем накопилось 
в сферах малого бизнеса и част 
наго предпринимательства, фер­
мерского движения. Много наре»
каний вызывает деятельность та­
кой отрасли, как жилищно-ком­
мунальное хозяйство.

На собрании определены 
меры по устранению допуиэнных 
недостатков, просчетов.

На собрании выступил заме­
ститель Премьер-министра Рес­
публики Узбекистан Э. Ганиев.

УзА.
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Обычай отмечать Навруз возник в Центральной Азии и ряде стран Востока 
в давние времена. Постепенно он приобретал свои формы и очертания, 

обогащался за счет обычаев, обрядов, опыта повседневной жизни
и превращался в традицию

Навруз веками формиро­
вал у людей чувство любви 
и бережного отношения к 
родной земле и природе, 
играл важную роль в трудо­
вом и нравственном воспи­
тании. В дни его праздно­
вания прекращались войны, 
забывались раздоры и оби­
ды, люди стремились к мир­
ному и добрососедском у 
общению. В эти дни люди 
посещали места погребе­
ния своих родных и близ­
ких, приводили в порядок 
кладбища и прилегающие к 
ним территории, поминали 
усопших. Навруз побуждал 
людей к благородным по­
ступкам, наполнял их души 
добрыми чувствами и по­
желаниями, усиливал в них 
чувства милосердия и люб­
ви к ближнему.

В д р е в н о сти  народы 
Центральной Азии исчисля­
ли начало года с приходом 
весны, когда начиналось

пробуждение природы. По­
этому отождествление вес­
ны и Нового года и поныне 
считается символом начала 
жизни.

Сегодняшний Навруз, как 
и прежде, обязательно воп­
лощает в себе два начала: 
первое связано с трудом, 
работой; второе — с отды­
хом, весельем, зрелищами, 
играми. В первой части На­
вруза люди заняты в садах 
и на виноградниках, подго­
товкой полей к севу, очист­
кой арыков и каналов, за­
готовкой семян, удобрений 
и посадочных материалов, 
ремонтом полевых станов, 
оборудования и приспособ­
лений. А горожане приво­
дят в порядок улицы, дворы 
и подъезды, аллеи, парки, 
проспекты, общественные 
места. Проводят общема- 
халлинские хашары. При 
этом оказывают благотво­
рительную помощь пожилым

и одиноким людям. В горо­
дах и кишлаках много вни­
мания уделяют кладбищам, 
историческим и культурным 
памятникам, зеленым на­
саждениям. Строятся дома, 
украшаются жилища и т. д. 
Волнующий момент, когда 
уважаемые старцы с добры­
ми пожеланиями бросают 
первые семена в землю. 
Труд в эти дни поднимает 
в людях дух, настроение, 
служит примером для моло­
дежи.

Вторая часть праздника 
состоит из развлечений, 
спорти вны х со стя за н и й . 
Праздник цветов, состяза­
ния острословов, выступ­
ления борцов и канатоход­
цев, клоунов,конкурсы пев­
цов и танцоров, скорого ­
ворки, загадки, прыжки че­
рез огонь, скачки и другие 
проявления народного  
празднества придают На­
врузу неповторимую красо­

ту, а его участникам дарят 
наслаждение.

Венцом Навруза являют­
ся сумаляк и халим. Трудно 
описать словами то, как 
священнодействуют у котла, 
где варят халим отцы и 
деды, а там, где готовят су­
маляк, — женщины и дети. 
Всю ночь напролет не спят, 
колдуют над приготовлени­
ем живительной весенней 
пищи, танцуют, поют, сорев­
нуются в острословии.

Участники этих меропри­
ятий очищаются и облагора­
живаются духовно и телесно, 
они становятся чище и доб­
рее, человечнее. Может 
быть, поэтому с древнейших 
времен в дни празднования 
Навруза не бывает преступ­
лений. Наоборот, мирятся те, 
кто был в ссоре, забываются 
обиды, милосердие, а в ста­
рину даже прекращ ались 
войны. А какую живительную 
силу дарят человеку после

долгой зимы насыщенные 
витаминами пиала сумаляка 
или халима, самса и пель­
мени с ранней зеленью!
' Почему Навруз отмечает­

ся именно 21 марта? 21 -е 
число — день весеннего рав­
ноденствия, после которого 
день начинает побеждать 
ночь. И наступает пора про­
буждения природы, оживле­
ния всей живности, расти­
тельного мира.

Празднование Навруза 
всегда являлось своеобраз­
ной демонстрацией расцве­
та земледелия, ремесел, 
и скусств а , ф изической  
силы. На массовых гуляньях 
народ показывает свои пре­
красные изделия приклад­
ного искусства, кулинары — 
сладости и редкие блюда, 
борцы и всадники — силу 
и ловкость, девушки и не­
весты шьют специальные 
наряды, платки, покрывают 
их цветами и узорами.

В своей м ноговековой 
истории Навруз не раз под­
вергался нападкам мрако­
бесов, был запрещен. И в 
XX веке при прежнем режи­
ме его пытались вытравить 
из сознания  лю дей. Но 
тщетно.

За годы независимости в 
Республике Узбекистан На­
вруз по-настоящ ему рас­
цвел. Он возведен в ранг го­
сударственного общенарод­
ного праздника. Его ждут с 
нетерпением все — от мала 
до велика.

Полученный в день На­
вруза заряд бодрости, энер­
гии укрепляет, обновляет 
духовно и физически, помо­
гает лучше трудиться, тво­
рить и созидать , делать 
жизнь.чище, лучше, краси­
вее.

у
Ш авкат МИРАЛИМОВ, 
канд идат и сто р и че с­

ки х  наук, доцент.

Запахло весной с ко р о  в п о л е
На календаре начало весны, и почти во всех ширкатных и фермерских хозяйствах земледельцы 
уже готовы к  весенним полевым работам, ждут не дождутся, когда можно будет вывести на поля

технику для подготовки почвы и закладки основы будущего урожая.
В Улугнорском районе Андижанской области многие дехкане хорошо 

знают механизатора Асмонали Азизова из машинно-тракторного парка 
“Ок олтын”. За долгие годы работы Асмонали-ака проявил себя не только 
как специалист, хорошо знающий и эффективно использующий технику, но 
и досконально изучивший все тонкости агротехники возделывания раз­
личных сельскохозяйственных культур. Свой опыт и мастерство он намерен 
максимально использовать и в нынешнем сезоне, помогая земледельцам 
получить высокие урожаи.

Давно привели в порядок всю имеющуюся сельскохозяйственную тех­
нику и в машинно-тракторном парке Булунгурского района Самаркандской 
области. Своевременно отремонтировать и подготовить ее к работе на по­
лях старались все. Но руководитель МТП Неъмат Тураев (на снимке первый 
слева) особо отмечает вклад своих передовиков Каюма Ахмедова, Хуснил- 
лы Хусайнова, Зокира Хамракулова.

Слаженная работа ремонтников, механизаторов, всех специалистов дол­
жна принести положительные результаты, на что надеются все дехкане, 
готовящиеся к началу нового сезона.

Собир АЛИЕВ. 
Фото Тохира НОРКУЛОВА. УзА.

В соответствии с осуществляемой под 
руководством Президента страны Ислама Каримова

Национальной программой по подготовке кадров 
в высших военных учебных заведениях разработаны 

новые государственные стандарты и учебные 
программы, полностью отвечающие международным 

стандартам по подготовке офицеров.

п о п о л н я ю т с я
Р Я Д Ы  О Ф И Ц Е Р О В

— В высших военных учебных заведениях уже начал­
ся прием документов, — сказал начальник отдела по 
подготовке допризывной молодежи управления по де­
лам обороны города Ташкента полковник Рашид Ара­
мов. — С каждым годом растет число юношей, желаю­
щих своей основной профессией выбрать воинскую 
службу. Принимая во внимание их интерес, мы орга­
низовали встречи в воинских частях и учебных заве­
дениях столицы.

Управления и отделы по делам обороны Республи­
ки Каракалпакстан, областей, районов и городов так­
же проводят подобные мероприятия с участием юно­
шей, решивших стать офицерами.

X. САЛИМОВ, корр. УзА.

В нынешнем году впервые за всю историю хлопководства области хорезмийцы 
обойдутся без завоза семян хлопчатника извне —  их произведено около 

16,5 тысячи тонн, что больше необходимого почти на семь тысяч тонн. Более двух 
тысяч тонн из них реализовано в Ташкентской, Наманганской, Сырдарьинской, 

Джизакской, Ферганской, Навоийской областях и в Каракалпакстане, что 
свидетельствует о высоком качестве хлопковых семян из Хорезма.

Качество семян, четкое соблю­
дение технологии их очистки, ка­
либровки, протравки, хранения и 
других производственных опера­
ций отметил и побывавший недав­
но на хлопкозаводах области на­
чальник республиканской инспек­
ции “ Уздавуругназоратм арказ" 
Абдувахид Абдусаттаров.

— Высокому качеству получен­
ного посевного материала способ­
ствовало в первую очередь обес­
печение хлопкоробов в прошлом 
году материально-техническими 
ресурсами — удобрениями, горю­
че-смазочными материалами в 
необходимых объемах, своевре­
менное проведение всех агротех­
нических мероприятий, — говорит 
первый заместитель председате­
ля АО “Хоразмпахтасаноат" Улуг­
бек Куранбаев. — Но все равно мы 
не должны довольствоваться дос­
тигнутым. На это нацеливают и 
постановления Кабинета М ини­
стров республики “О мерах по со­
верш енствованию организации 
семеноводства хлопчатника” и 
“Об объемах распределения и по­
лучения сортов хлопчатника в 
2005 году” . В них, в частности, го­
вори гея о необходимости карди­
нального улучшения работы по 
специализации  хл о п ко о ч и сти ­
тельных заводов, занятых про ­
мышленной подготовкой, калиб­
ровкой, протравкой и сортиров­
кой семян хлопчатника, обеспече­
ния хозяйств семенами перспек­
тивных и высокоурожайных сортов 
применительно к каждому регио­
ну,

После выхода в свет этих важ­
ных правительственных докумен­
тов в объединении разработан

комплекс мероприятий, направ­
ленных на коренное улучшение 
работы по подготовке семенного 
материала, с тем, чтобы уже в 
нынешнем году как минимум вдвое 
увеличить объем реализации по­
севных семян потребителям из 
других регионов республики, а в 
ближайшей перспективе постав­
лять их и на зарубежный рынок. 
До этого года производством се­
мян в области занимались на всех 
хлопкозаводах, но не все они 
были должным образом техничес­
ки оснащены, что не могло не от­
разиться на качестве подготовлен­
ных семян. В нынешнем году спе­
циальные цехи по протравке и 
оголению семян организованы на 
К о ш купы р ско м  и Х анкинском  
хлопкозаводах, а в будущем году 
такой цех начнет функционировать 
на Хазараспском хлопкозаводе.

— Производство отвечающего 
всем требованиям посевного ма­
териала невозможно без четкого 
соблюдения требований агротех­
нологии применительно к каждо­
му сорту хлопчатника, — продол­
жает У. Куранбаев. — Поэтому со­
зданная в объединении рабочая 
группа из числа ведущих специа­
листов будет проверять, как вы­
полняются семеноводческими хо­
зяйствами агротехнические тре­
бования на всех этапах возделы­
вания урожая семенного хлопка, 
Представители этой группы уже 
побывали практически во*всех 
472 хозяйствах, заключивших до­
говоры контрактации на произ­
водство семенного хлопка, где 
проверили состояние почвенных, 
водных и иных условий в каждом 
хозяйстве, чтобы не допустить по­

сева семян хлопчатника на силь- 
нозасоленных, малоплодородных 
землях. Это важно сделать имен­
но сейчас, до посевной, т. к. на 
заводе мало что можно будет сде­
лать, если осенью от дехкан по­
ступит хлопок, не отвечающий ут­
вержденным стандартам и требо­
ваниям.

В этом году под семенной хло­
пок во всех категориях семеновод­
ческих хозяйств области отведе­
но без малого 17 тысяч гектаров, 
с которых намечено получить по­
чти 20,7 тысячи тонн семян таких 
сортов хлопчатника, как “Хорезм- 
127” , “Мехнат", “Акдарья-6” , “Ил- 
гор” , “Ан-513", “Хорезм-150” . Ли­
дирующее положение среди них 
по большинству производственных 
показателей занимает сорт “Хо­
резм-127” . Поэтому не случайно в 
этом году его предполагается раз­
местить на 62,9 тысячи гектарах.

Недавно в областном управле­
нии сельского и водного хозяй­
ства прошел тендер-конкурс сре­
ди хозяйствующих субъектов — 
ширкатов и фермерских хозяйств, 
решивших производить семенной 
хлопок. На участие в нем посту­
пило 516 заявок, но после тща­
тельного отбора претендентов 
тендерная комиссия отклонила 34 
заявки,

Многие ширкаты и фермер­
ские хозяйства хотели бы выра­
щивать семенной хлопок, ведь 
дело это очень выгодное, — гово­
рит начальник объединения семе­
новодства хлопчатника Абдулла 
Бабаязов. — В прошлом году, к 
примеру, за тонну обычного се ­
менного хлопка первого класса го ­
сударство заплатило в среднем
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263 тысячи сумов. За элитный же 
семенной хлопок производитель 
получит двойную цену — 526 ты­
сяч сумов. 75 процентов надбав­
ки предусмотрено за семенной 
хлопок первой репродукции, 50 
процентов — за хлопок второй 
репродукции, 25 процентов — за 
хлопок третьей репродукции. Но 
одного желания мало — надо уметь 
выращивать отвечаю щ ий всем 
требованиям семеноводства хло­
пок, иметь для этого высокие про­
фессиональные знания, необходи­
мые материально-технические ре­
сурсы. Из этих требований комис­
сия и исходила, когда отклонила 
некоторые заявки.

Анализ итогов минувшего года 
показывает, что были использова­
ны не все резервы получения ка­
чественного семенного материа­
ла. Так, семена среднего качества, 
по данным хлопкозаводских се ­
менных лабораторий, получены в

некоторых хозяйствах Хивинского, 
Кошкупырского, Багатского, Ур­
генчского районов. Произошло это 
потому, что не все производите­
ли семенного хлопка должным 
образом вели уход за посевами, 
во время сбора урожая нарушали 
порядок съема с кустов семенно­
го хлопка: он собирался не только 
со среднего яруса кустов, как это­
го требуют правила, но и с верх­
него и нижнего.

Исходя из требований недавних 
постановлений Кабинета М ини­
стров республики со стороны ра­
ботников объединения усиливает­
ся контроль за соблюдением не­
обходимых требований и условий 
агротехнологии, предъявляемых к 
каждому сорту хлопчатника, с це­
лью повысить уровень подготовки 
качественных семян перспектив­
ных и высокоурожайных сортов, 
устойчивых к болезням и вреди­
телям, хлопкового волокна, отве­
чающего мировым стандартам.

В иктор ПРУТЯН,
наш общ . корр.

Хорезмская область

Свои запчасти

Среди отечественных предприятий, которые 
выпускают продукцию на основе 
современного оборудования и новейших 
технологий, можно назвать и самаркандский 
завод “Алпомыш” .

Рационально используя имеющиеся возможности и внут­
ренние ресурсы, здесь стабильно наращивают выпуск запас­
ных частей для сельскохозяйственной техники, и число потре­
бителей этой продукции неуклонно растет.

Как сообщил заместитель директора предприятия Хур- 
рам Махмадияров, в прошлом году коллектив завода про­
извел продукции более чем на 2 миллиарда сумов. Из них 
почти один миллиард приходится на изделия, поставлен­
ные на экспорт в Россию, Казахстан, Таджикистан и Тур­
кменистан.

Наряду с поставкой запчастей к сельхозмашинам завод из­
готовляет детали и для автомобилей, выпускаемых на СП “Уз- 
ДЭУавто” и “СамКочАвто”.

Витам

Р тепли цы
В фермерском хозяйстве “Бекзод”
Бухарского района проведен семинар, 
посвященный вопросам увеличения 
урожайности в тепличных хозяйствах 
Бухарской области.

О том, как получить высокие урожаи в тепличных услови­
ях, рассказали профессор Калифорнийского университета 
Г. Хикман, эксперт консалтингового центра малого бизнеса 
А. Садовский, а также представители Бухарского техноло­
гического института пищевой и легкой промышленности — 
профессор К. Маджидов и доцент Ю. Зиедов. В ходе семи­
нара были рассмотрены актуальные вопросы, связанные с 
повышением урожайности овощей и цитрусовых в теплицах 
области. Как отметили ученые, для этого, в частности, не­
обходимо внедрять прогрессивные технологии и строить 
более практичные теплицы, отвечающие требованиям сегод­
няшнего дня. В работе семинара приняли участие фермеры 
из всех регионов области.

а вой в моде 
пластиковые 

"деньги"
Часть своей зарплаты многие работники 
Навоийского горно-металлургического 
комбината, акционерных обществ 
“ Кизил кумцемент” и “Навоиазот” 
предпочитают перечислять на пластиковые 
карточки.

До настоящего времени работникам выдано более трех ты­
сяч пластиковых карточек. Только в городе Навои установлено 
13 терминалов, где с помощью пластиковых “денег” осуществ­
ляется оплата коммунальных и телефонных услуг, покупок в 
магазинах. До конца нынешнего года в городе намечают уста­
новить более 50 таких терминалов.

Мрамор
небывалой
расцветки

Увеличить на треть производство мрамора 
в нынешнем году намерены в частной фирме 
“Табиий тош” Булакбашинского района 
Андижанской области.

Коллектив фирмы решил произвести свыше 3 тысяч квад­
ратных метров пользующейся хорошим спросом продукции. Для 
этого здесь будет установлено дополнительное оборудование. 
Продукция фирмы отличается своеобразным цветом и узором, 
которые приобретает после шлифовки известняк светло-се­
рого и темно-серого камня, добываемый в отрогах Тянь-Шаня.

Лучше предлагать

'Ш
Состоялось первое заседание рабочей 
комиссии Торгово-промышленной палаты 
по совершенствованию фискальной 
политики.

Мероприятие проходило в рамках форума, направленного 
на установление конструктивного и постоянного диалога меж­
ду органами государственной власти, частным сектором и меж­
дународным сообществом. К участию в данном заседании были 
приглашены представители министерств и ведомств, государ­
ственных Налогового и Таможенного комитетов, хозяйствен­
ного суда, международных организаций, высших учебных заве­
дений, крупных отраслевых ассоциаций, руководители пред­
приятий частного сектора.

Деятельность данной комиссии будет направлена на созда­
ние эффективного механизма совместной выработки рекомен­
даций по совершенствованию фискальной политики в Узбеки­
стане, и в первую очередь по концептуальным подходам нало­
гообложения и налогового администрирования для внесения 
предложений по новой редакции Налогового кодекса. Как от­
метил председатель ТПП А. Шайхов, очень важно, чтобы все 
заинтересованные субъекты, и в частности предприниматель­
ства, внесли свои предложения именно сейчас, на стадии раз­
работки нового проекта НК, а не после его опубликования.

Итальянцы ищут
партнеров

С инициативой ознакомиться 
с возможностями малого бизнеса 
в Узбекистане выступила Торгово- 
промышленная ассоциация итальянской 
провинции Ровиго.

Делегация данной ассоциации при поддержке Посоль­
ства Италии в нашей стране прибыла с трехдневным визи­
том в Узбекистан. Основная цель посещения — поиск и ус­
тановление партнерских отношений с местными произво­
дителями текстильной продукции, мебели, изделий из кожи, 
а также в области туризма. В процессе визита планирую гея 
многочисленные рабочие встречи и посещения предприя­
тий. Как отметил на церемонии открытия встречи посол Ита­
лии в Узбекистане Анджело Персиани, у наших стран есть 
огромный потенциал для взаимовыгодного и равноправно­
го сотрудничества и возможности для эффективного взаи­
модополнения в области производства и сбыта продукции.

По сообщениям наших корреспондентов 
и информационных агентств подготовлено

отделом экономики.
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Число людей, приобретающих отечественные 
автомобили, в нашей стране увеличивается 

с каждым годом. Данный факт не может 
не радовать: ведь это означает, что 

автомобильная промышленность в Узбекистане 
развивается, а благосостояние многих наших 

соотечественников растет. В связи с этим 
большой интерес у нашего населения 

вызывают вопросы, связанные 
с производством и реализацией автомобилей.

АО “УзДЭУавто” стремится к открытости 
во взаимоотношениях с потребителями. 

Руководители и специалисты автозавода, 
представители дилерских предприятий 

“УзДЭУавто” регулярно выступают 
в республиканских СМИ. Сегодня уже можно 

говорить о том, что установился открытый 
диалог между отечественным 

автопроизводителем и населением 
республики. В редакции газет, на Узбекское 

телевидение приходит немало писем 
с просьбами рассказывать о деятельности 

АО “УзДЭУавто” и его дилерской сети, давать 
разъяснения по вопросам, касающимся 

приобретения автомобилей, информировать 
обо всех новшествах, связанных с этим. 

Сегодня мы постараемся помочь читателям 
не только получить ответы на многие 

интересующие их вопросы, но и лучше 
понять непростой механизм производства

автомобилей.

Как известно, с целью сти­
мулирования банков республи­
ки к выдаче кредитов на усло­
виях, более выгодных для кли­
ентов, приобретающих автомо­
били в кредит, АО “УзДЭУав­
то”'объявило среди коммер­
ческих банков конкурс. Банки, 
занявшие призовые места (с 
первого по третье включитель­
но) по объему выделенных за 
первое полугодие 2005 года 
кредитных средств в соответ­
ствующей категории и отве­
чающие требованиям по мини­
мально необходимым объе­
мам, будут поощрены денеж­
ными призами от АО “УзДЭУ­
авто” . Призовой фонд конкур­
са составляет более 2 млрд. 
сумов.

Перспективы, как видим, за­
манчивые. Тем не менее пока 
коммерческие банки республи­
ки не торопятся заявить об уча­
стии в данном конкурсе...

В  р у с л е  р е ф о р м
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Экономические преобразо­
вания, происходящие в нашей 
стране, все больше убеждают: 
рынок совсем не означает сво­
боду от жесткого планирова­
ния. Да, формируют его спрос 
и предложение, которые и 
приводят рыночный механизм 
в движение. Но если сегодня 
производитель не спрогнози­
рует, каким будет спрос на тот 
или иной товар завтра, не вы­
работает четкий план дей­
ствий, в итоге он может ока­
заться, образно говоря, на обо­
чине этого самого рынка. Ведь 
недаром солидные компании 
во всем мире огромное значе­
ние придают маркетингу, кото­
рый и становится основой для 
разработки бизнес-планов.

Н а д в а  ш а га  
в п е р е д и

Автомобильная промыш­
ленность — отрасль, которая в 
вопросах планирования, пожа­
луй, должна идти на два шага 
впереди остальных. Ведь в 
сложнейшем процессе произ­
водства автомобилей задей­
ствованы сотни, а то и тысячи 
различных предприятий-по- 
ставщиков комплектующих и 
запчастей, которые порой раз­
бросаны по миру и даже мо­
гут находиться на разных кон­
тинентах. И как составные ча­
сти общей технологической
цепочки они также должны 
заранее планировать свою 
производственную программу, 
ориентируясь на возможности 
уже собственных поставщиков 
сырья и материалов. Поэтому, 
формируя бизнес-план, авто­
производитель должен учи гы - 
вать множество аспектов, при­
чем не только экономических, 
но и социальных. Ведь 1лав- 
ные участники процесса про­
изводства — люди, которые хо­
тят быть уверенными в Своем
завтрашнем дне.

Для АО “УзДЭУавто , как и
для любой автом обильной
компании, очень важно пра­
вильно формировать оизнсс- 
план и своевременно осуще­
ствлять заказ и приобретение 
комплектующих, Так как в этом 
процессе задействованы по­
ставщики, производитель оте­
чественных автомобилей пла­
нирует свою деятельность не 
только на краткосрочный пе­
риод, но и на несколько лет
вперед.

Как известно, основная 
часть комплектующих дета­

лей для АО “УзДЭУавто” по­
ставляется из Южной Кореи 
компанией Дженерал Мо- 
торс-ДЭУ Авто энд Технолод- 
жи (ОМ-ОАТ). В свою оче­
редь наш генеральный по­
ставщик действует в рамках 
общей стратегии корпора­
ции Дженерал Моторе, в ко­
торой так называемый мини- 

* мальный горизонт жесткого 
планирования определяется 
не менее чем на 5 лет. То 
есть та планка выпуска — 90 
—100 тысяч автомобилей, — 
которую решено “ взять” в 
2005 году, должна была быть 
спрогнозирована  еще в 
2000-м . А сегодня в уже 
сформированном бизнес- 
плане до 2009 года планиру­
ется к 2008 году выйти на но­
вый рубеж — 180 тысяч авто­
мобилей в год.

Чтобы лучше понять схему 
взаимоотношений между по­
ставщиком, производителем 
и дилерской сетью, попробу­
ем обозначить ее основные 
этапы.

Все начинается с заявки 
на поставку машин, направля­
емой дилерами внутреннего 
и внешнего рынка произво­
дителю. В ней указываются 
модели, модификации, опции 
и даже цвет автомобилей, ко­
торые исходя из проведенных 
дилером маркетинговых ис­
следований могут быть вос­
требованными на рынке,, а 
также их количество, которое 
он планирует продавать. На 
основе этой заявки формиру­
ется предварительный заказ 
от АО “УзДЭУавто” , который 
направляется генеральному 
поставщику. Последний, учтя 
свои возможности, должен 
дать подтверждение заказа. 
После этого АО “УзДЭУавто” 
направляет ему так называе­
мый гвердый заказ, с учетом 
которого открывается аккре­
дитив и начинается произ­
водство комплектующих на
заводе в Южной Корее. Да­
лее следуют этапы транспор­
тировки комплектующих де­
талей, внесения платы за них 
и получения 10-процентной 
предварительной платы за 
каждую машину от дилеров 
И, наконец, начинается само 
производство автомобилей в 
АО “УзДЭУавто". До реализа­
ции автомобилей конечным 
покупателям дилеры должны 
внести оставшиеся 90 про­
центов от их стоимости, пос­

ле чего произво­
дитель начнет от­
грузку своей про­
дукции.

Таким образом 
очевидно, что ус­
пех в сложном про­
цессе производ­
ства и реализа­
ции автомобилей 
зависит от того, на­
сколько правиль­
ными, четкими и 
бесперебойными 

• будут действия его 
участников на каж­
дом запланирован­
ном этапе взаимо­
отношений.

Главное зв е н о  — 
“ п р о д а в е ц ” ?

“Если кто-нибудь откажется 
от моего автомобиля, то в этом 
буду виноват я сам”. Говоря это, 
величайший бизнесмен XX века 
Генри Форд прекрасно осозна­
вал, что для успеха любой ком­
пании, а автомобильной тем бо­
лее, крайне важно чутко улавли­
вать конъюнктуру рынка и 
объективно прогнозировать про­
дажи. И дилер, или, другими 
словами, продавец, является оп­
ределяющим звеном в процес­
се изучения покупательского 
спроса, с учетом которого и 
формирует свой бизнес-план 
производитель.

В АО “УзДЭУавто” хорошо по­
нимают, насколько важно, что­
бы дилерские предприятия чет­
ко формировали свой “порт­
фель заказов” и не менее четко 
выполняли свои обязательства. 
Вот, скажем, дилер не должным 
образом отнесся к изучению по­
купательского спроса и дал за­
явку на те модели и модифи­
кации, которые в итоге оказа­
лись невостребованными. Или 
же переоценил свои возможно­
сти и не смог продать заявлен­
ное количество машин. В итоге 
от своей некомпетентности или 
недобросовестности в первую 
очередь пострадает он сам, по­
скольку его доход полностью 
зависит от объемов реализован­
ных автомобилей. Низкие пока­
затели продаж скажутся и на 
производителе, ведь оборотные 
средства, направленные на при­
обретение комгшектующих дета­
лей, могут быть “заморожены". 
А с учетом того, что сегодня 
ежемесячно в соответствии с 
бизнес-планом в АО “УзДЭУав­
то” производится от 8 до Ю ты­
сяч автомобилей, средства эти 
немалые — от 50 до 70 милли­
онов долларов США в месяц.

Как известно, нельзя рубить 
сук, на котором сидишь. Но, ви­
димо, это понимают не все. Мас­
штабная комплексная проверка 
в 2004 аду всех работ ающих на 
внутреннем рынке дилерских 
предприятий АО “УзДЭУ­
авто”, в которой приняли учас­
тие практически все контроли­
рующие органы республики — 
прокуратура, МВД, налоговый 
комитет и антимонопольное ве­
домство, — выявила факты на­
рушения некоторыми из этих 
предприятий правил продажи 
автомобилей. Это связано в ос­
новном с проведением некото­

рыми банковскими учреждени­
ями сомнительных финансовых 
операций при оплате покупате­
лями приобретаемых автомо­
билей. В итоге АО “УзДЭУавто” 
было вынуждено прекратить со­
трудничество с рядом дилерс­
ких предприятий, запятнавших 
свою репутацию. А в целях осу­
ществления более строгого кон­
троля за соблюдением правил 
продажи отечественных авто­
мобилей дилерскую сеть при­
шлось сократить почти в два 
раза. Так, если в начале 2004 
года на внутреннем рынке дей­
ствовало 65 дилерских пред­
приятий, то в третьем кварта­
ле—35. Естественно, такое со­
кращение дилерской сети 
вызвало серьезную тревогу в 
связи с осуществлением на­
меченных объемов продаж. Но 
благодаря мерам по повыше­
нию ответственности торгую­
щих организаций, а также дей­
ствиям по активизации креди­
тования населения опасения 
эти не оправдались. Оставши­
еся на внутреннем рынке ди­
лерские предприятия сумели 
организовать и перестроить 
свою работу так, что в итоге 
удалось сохранить темпы про­
даж и выполнить задачи, по­
ставленные на 2004 год.

Особо хочется остановиться 
на вопросе, касающемся внесе­
ния покупателем предваритель­
ной платы за машину в размере 
10 процентов. Дело в том, что 
до конца 2003 года планирова­
ние поставок автомобилей ди­
лерскому предприятию осуще­
ствлялось с учетом достигнутых 
им результатов за предыдущие 
периоды. То есть в зависимос­
ти от того, сколько дилер смог 
зачислить денежных средств и 
реализовать автомобилей поку­
пателям. Такая система распре­
деления автомобилей, с одной 
стороны, имела свои плюсы: 
выявлялись потенциальные воз­
можности дилера и его способ­
ность изыскивать необходимые 
финансовые средства. Однако 
минус этой системы состоял в 
том, что она не была связана с 
потребностями конкретного по­
купателя, не отражала реальные 
запросы и покупательскую спо­
собность потребителей данно­
го региона. Факгически челове­
ку, приобретающему автомо­
биль, приходилось выбирать из 
того, что имелось у дилера в на­
личии в данный момент. В свя­
зи с этим, чтобы иметь возмож­
ность удовлетворить запросы 
каждою покупателя и провес­
ти объективное маркетинговое 
исследование, было решено ап­
робировать новую для компании 
схему азаимоотшшний “произ­
водитель -дилер—клиент". Те­
перь ди/юр должен получит ь от 
покупателя всю информацию о 
том, какую именно машину он 
хотел бы приобрести; модель, 
модификация, цвет и так далее. 
А также— предварительную оп­
лату части стоимости данного 
автомобиля. Понятно, что диле­
ру потребуется определенное 
время на обобщение заявок по­
купателей и формирование 
“портфеля заказов” дг№ произ­
водителя. Поэтому предвари

тельная плата с клиента берет­
ся в размере всего 10 процен­
тов от стоимости с обязатель­
ством поставки автомобиля в 
течение следующего месяца. 
Некоторым покупателям это 
дает возможность собрать недо­
стающие в данный момент сред­
ства. Дилер в свою очередь по­
лучает определенные гарантии 
того, что данный автомобиль бу­
дет продан. Производитель же 
—финансовую под питку для осу­
ществления платежей за комп­
лектующие детали.

Сегодня для обеспечения 
увеличившихся в нынешнем, 
2005 году объемов продаж не­
обходимы поиск и внедрение 
новых подходов к организации 
работы дилерской сети. Суще­
ственную роль в привлечении 
клиентов могли бы сыграть и 
банки республики: например, в 
случае решения ими вопроса о 
предоставлении кредитов для 
приобретения автомобилей на 
более выгодных для покупате­
лей условиях.

К р е д и т  
к р е д и т у  р о з н ь

Как известно, с мая 2003 
года АО “УзДЭУавто” совмест­
но с банками республики на­
чата широкомасштабная акция 
по продажам автомобилей в 
кредит. В результате в период, 
когда традиционно наблюдает­
ся спад продаж — с мая по ав­
густ, — кривая показателей ус­
тремилась вверх.

Тогда в кредитовании насе­
ления при приобретении авто­
мобилей участвовало всего 14 
банков республики. На сегод­
няшний день их порядка тридца­
ти. Безусловный лидер в креди­
товании —Асака-банк: им выда­
ются кредиты почти на полови­
ну объема продаж всех машин, 
реализованных по кредитам.

Однако анализ продаж авто­
мобилей по регионам показал, 
что из-за неудовлетворитель­
ной работы дилеров и банков 
в некоторых областях не ис­
пользуются потенциальные воз­
можности данного региона. 
Так, например, в Кашкадарьин­
ской, Наманганской и некото­
рых других областях темпы ре­
ализации автомобилей в не­
сколько раз отстают от других 
регионов с меньшей численно­
стью населения (см. таблицу).

Причиной подобной разни­
цы в показателях продаж явля­
ется, как выяснилось, то обсто­
ятельство, что многие жители 
этих областей устремляют свои 
взоры на соседние. Почему? 
Дело в том, что там, как прави­
ло, работа банков и дилерских 
предприятий поставлена лучше. 
В итоге одни регионы теряют 
потенциальных клиентов, в то 
время как другие приобретают 
“чужих” покупателей. Образует­
ся дисбаланс, который также 
влияет на общую оборачивае­
мость наличности в конкретном 
регионе, в которой непосред­
ственно должны быть заинтере­
сованы сами банки. Кстати, та­
кой дисбаланс наблюдается и 
в некоторых других областях.

На сегодняшний день важ­
ную роль в привлечении поку­
пателей играют условия креди­
тования и, если можно так вы­
разиться, степень присутствия 
филиалов того или иного бан­
ка в регионах. Со своей сторо­
ны АО “УзДЭУавто" впрямую за­
интересовано в том, чтобы си­
стема кредитования была гиб­
кой и более совершенной. На­
пример, банки могли бы 
уменьшить первоначальный 
взнос при покупке автомоби­
ля в кредит, снизить процент­
ную ставку потребительского 
кредитования, а сроки погаше­
ния кредита увеличить.

Д о в е р и е
п о к у п а т е л я

Для АО “УзДЭУавто” оно про­
сто необходимо. Поэтому рисо­
водство предприятия не боится 
открытого диалога как со свои­
ми реальными, так и потенци­
альными потребителями, стара­
ясь честно и откровенно отве­
чать на вопросы, интересующие 
жителей республики.

Так, многие узбекистанцы 
хотели бы знать, в каком объе­
ме АО “УзДЭУавто” поставляет 
автомобили на внешний рынок 
и насколько успешно удержи­
вает там свои позиции.

Надо отметить, что объемы 
внешних поставок наших авто­
мобилей увеличиваются с каж­
дым годом. В 2004 году за ру­
беж было поставлено 35.659 ав­
томобилей. Если учесть, что 
всего за прошедший год в АО 
“УзДЭУавто” было произведено 
70.070 автомобилей, то экспорт 
составляет более 50 процентов. 
По сравнению с 2003 годом вне­
шние поставки выросли в 2,1 
раза. В 2005 году АО “УзДЭУав­
то” планирует поставлять на эк­
спорт уже 57 тысяч автомоби­
лей.

Несмотря на жесточайшую 
конкуренцию на внешнем рын­
ке (для примера: в столице Рос­
сийской Федерации присут­
ствуют практически все веду­
щие мировые автопроизводите­
ли), АО “УзДЭУавто” удается 
удерживать свои позиции за 
счет оптимального соотношения 
цены и качества продукции. А 
тот факт, что автомобили №х»а 
и Май* узбекистанского произ­
водства вот уже несколько лет 
являются лидерами по прода­
жам среди иномарок в России, 
говорит о том, что мы выбрали 
правильную стратегию и такти­
ку завоевания этого рынка. 
Большой интерес к машинам АО

“УзДЭУавто” проявляют и в дру­
гих странах ближнего и дальне­
го зарубежья, куда их начали по­
ставлять: в Казахстане, Украи­
не, Моддове, Афганистане.

Интересуются жители нашей 
республики и правилами про­
дажи автомобилей на внутрен­
нем рынке. Дело в том, что не­
которые доверчивые покупате­
ли, попадаясь на удочку мошен­
ников, которые нередко крутят­
ся вблизи автосалонов дилеров 
АО “УзДЭУавто”, начинают со­
мневаться в добросовестности 
самих дилеров и честности тор­
говли отечественными автомо­
билями в целом. Например, не­
чистые на руку люди, заприме­
тив потенциального покупателя, 
нередко предлагают ему за оп­
ределенную плату “скоренько 
провернуть” покупку автомоби­
ля либо обещают достать модель 
желаемого цвета, модификации, 
которой пока нет в наличии. 
Между тем в автосалоне офи­
циального дилера можно полу­
чить полную информацию о ко­
личестве поставляемых машин 
по всей их номенклатуре, пра­
вилах торговли ими, условиях 
кредитования и так далее. А 
такое нововведение, как специ­
альные стенды для потребите­
лей, появившиеся теперь бук­
вально во всех автосалонах рес­
публики, дает возможность каж­
дому посетителю ознакомиться 
со списком тех покупателей, ко­
торые ожидают своей очереди 
на получение автомобиля, от­
крыв кредит и сделав первый 
взнос. Здесь также вывешена 
информация о том, какие моде­
ли, модификации автомобилей 
будут поставлены в текущем ме­
сяце. Это позволяет избежать 
нежелательных разговоров и 
домыслов — мол, кто-то полу­
чает товар из-под полы, а не на 
общих основаниях, — которые 
могут лечь пятном на репутацию 
дилера. Эти стенды позволяют 
осуществлять обратную связь с 
покупателями, которые могут 
высказать свои предложения, 
замечания, оценки работы про­
изводителя и дилера в письмен­
ном виде. А образцы, представ­
ляющие всю цветовую гамму вы­
пускаемых в АО “УзДЭУавто” ма­
шин, открывают потребителю 
широкие возможности для вы­
бора.

АО “УзДЭУавто” также при­
зывает граждан, столкнувшихся 
с сомнительными посредника­
ми, сообщать о них в правоох­
ранительные органы или по “те­
лефону доверия", который есть 
в каждом дилерском автосало­
не. А еще — быть бдительными 
при совершении такой дорого­
стоящей покупки, как автомо­
биль. В связи с этим отече­
ственный автопроизводитель 
планирует ежемесячно инфор­
мировать население через рес­
публиканские СМИ о продажах 
автомобилей по регионам за 
прошедший период, а также о 
ресурсах продаж на следующий 
месяц.

АО “У^ЦЭУав то” всег д а доро­
жило и будет дорожить своим 
имиджем, репутацией и дове­
рием покупателей. Ведь баз это­
го невозможно двигаться вперед 
к намеченным целям.

Елена КУЗНЕЦОВА. 
Фото Виктории БОЦ. И
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П о с л е  п р е м ь е р ы Поэзия
Режиссером-лостановщиком 

первого стал Елкин Туйчиев, ко­
торый по-своему использует дра­
матургический прием, предпола­
гая столкновение поэзии и про­
зы повседневной жизни, роман­
тического представления о завт­
рашнем дне с будничным и при­
вычным.* Он преуспевает в этом 
своем стремлении: его юный ге­
рой остро переживает семейные 
ссоры и живет в мире своей меч­
ты. Строя белые кораблики, он 
становится на “капитанский мо­
стик” , воздвигнутый им на чер­
даке, где одиноко и безлюдно. 
Но именно там он независим, са­
мостоятелен и волен принимать 
решение: идти полным ходом на­
встречу волнам или бросить 
якорь, дабы не оказаться в ле­
довом плену. Правда, очень ско­
ро мечтательный мальчуган про­
сыпается. Его хрупкие белые ко­
раблики не выдерживают натис­
ка грозных волн, в которых сила, 
мощь океана жизни сталкивают­
ся с подводными течениями.

В его доме нет тепла и лас­
ки, только вечная ругань, сло­
весная дуэль между бабушкой, 
бывшим прокурором, ныне до­
мохозяйкой — и ее дочерью, по­
кинутой мужем и постоянно чув ­
ствующей дискомфорт в этой 
перенаселенной  горо д ской  
квартире. В такой атмосфере и 
вынужден находиться юноша. 
Прекрасен мир его иллюзий и 
мрачен, противоречив мир ре­
альный. Караван кораблей, при­
тягивающий к себе штурвал во­
ображаемого гигантского лай­
нера, бороздящ его широкие 
просторы морей и океанов, — 
все это остается на темном чер­
даке с дымоходом треугольной 
формы. Мальчуган будет тщет­
но пытаться смыть с себя сле­
ды крови — он подрабатывает 
на мясокомбинате. А придя до­
мой, в карман маминого халата 
положит дневной заработок,

дня
и поэтика экрана

“Узбеккино” представило 
общественности две новые 

художественные ленты —  “Орзу 
ортида” ( “Предел мечтаний”) 

и “Эркак” ( “Мужчина”). Оба фильма 
пытаются раскрыть извечную 

проблему отцов и детей.

чтобы не слышать упреков и на­
смешек домочадцев.

Сделает он и шаг необычный, 
не принятый в семьях неустроен­
ных, неблагополучных, — попыта­
ется помирить мать с отцом, за 
что получит... пощечину. В фи­
нальных кадрах его поступок уди­
вит зрителя: он крадет велосипед 
у монтера, забравшегося на вы­
сокий столб...

Столь неожиданный кадр никак 
не вяжется с общей фабулой кар­
тины. Несколько затянувшийся 
эпилог, не связанные с основны­
ми эпизодами фильма финаль­
ные кадры картины напомнили и 
о других драматургических изъя­
нах этого художественного полот­
на, метраж которого можно было 
бы использовать более разумно.

В ином ключе решена тема от­
цов и детей творческой группой 
фильма “Эркак” (“Мужчина"), воз­
главляемой плодотворно рабо­
тающим режиссером Юсуфом 
Розыковым совместно с писате­
лем Эркином Аъзамом, написав­
шим добротный сценарий. Для 
этой картины характерна доку­
ментальная манера повествова­
ния. Живописный Байсун и его

обитатели, уютные дворики с 
глинобитными заборами и до­
миками, имеющими крепкие ка­
менные основы и стоящими на 
семи ветрах, семьи со своими 
радостями и горестями, надеж­
дами и заботами о хлебе на­
сущном стали объектом художе­
ственного исследования. Его сти­
листику подсказала сама жизнь. 
Шелест нежных трав, строгие 
картинки скалистых гор, горные 
породы, омываемые прозрачной 
родниковой водой с золотыми 
рыбками, хибара с завсегдатая­
ми — любителями азартных игр, 
— все это становится активным 
фоном, взаимодействующим с 
персонажами фильма. От этого 
и олененок, заблудившийся в гу­
стых зарослях, и колодец, напо­
минающий гигантскую воронку, 
нежели привычную глубокую яму 
с живительной влагой и служа­
щий для молодой женщины (ар­
тистка Лола Элтоева) укромным 
местом, где она может и загадоч­
ную свою улыбку спрятать, и пре­
даться мечтам — словом, чарую­
щая красота Байсуна предстает не 
в виде открытки, а является важ­
ной, органической частью единой

композиции. В ней портреты ге­
роев и панорама уютно раскинув­
шегося среди снежных гор киш­
лака создают своеобразную фак­
туру картины, в которой выделя­
ются две фигуры. Сильная женс­
кая натура, в силу обстоятельств 
вынужденная вести пассивный 
образ жизни, молча переносить 
невзгоды, выдерживать взгляды 
не в меру темпераментных муж­
чин. Ее ближайший родственник 
Жамшид, не достигший еще зре­
лого возраста,'молча выражает 
свое почтение к умной и доброй 
по характеру снохе. Взаимоотно­
шения этих, непохожих на других, 
умеющих принимать неожиданно 
смелые решения людей крупным 
планом предстают перед нами. И 
эти кадры вызывают интерес, ибо 
в них мы видим и боль героев, и 
радость, и богатое интеллекту­
альное начало.

Перед зрителем предстает бо­
гатый красками, седыми легенда­
ми, искрометными танцами, гор­
дыми, сильными людьми Байсун, 
где сама задумчивая красота ве­
личественных гор с вечными сне­
гами, живущие в народе сказания 
о подвигах великих предков, мыс­

лительная и художественная 
структура всего устного народно­
го творчества располагают к фи­
лософским размышлениям о пре­
красном. Героиня фильма может 
покинуть салон автомобиля и ос­
таться наедине с мирно текущей 
рекой, с наступающей темнотой 
и долго бродить по безлюдным 
просторам в поисках живой души, 
а Жамшид повторит этот трудный 
путь, поднимется в горы — ведь 
там их дом, “начало всех начал”, 
там их истоки.

Удалось ли в коротеньких за­
метках охарактеризовать своеоб­
разие двух лент — документаль­
ность одной и поэтичность дру­
гой?! Важно другое — разнообра­
зие картин, в которых ставится 
задача исследовать важные пла­
сты человеческого бытия и прий­
ти к верным художественным 
обобщениям. В одном случае 
(“Эркак” ) авторы справились со 
сложной задачей в рамках одно­
го фильма (а им по плечу и сери­
алы!), а в другом (“Орзу ортида” ) 
■— задуманное удалось воплотить 
не в полной мере.

Хамидулла АКБАРОВ.

Японский квартире
М и р  у в л е ч е н и й

Яркое буйство пестрой зелени — от 
темно-зеленого до салатового цвета — 
с матовыми и глянцевыми листьями 
радует глаз. Все цветы и растения, раз­
мещенные в горшках, выстроены в при­
чудливую композицию, создавая крошеч­
ный оазис посреди зимы. Его уместила 
в своей квартире Виктория Беркова.

— Занятие цветами в Японии зовет­

ся целой наукой — хонами, — рассказы­
вает она. — Она помогает человеку об­
рести покой и единение с природой.

Вика учится в лицее Института восто­
коведения. Изучая язык Страны восхо­
дящего солнца и общаясь с японцами, 
Вика немало узнала об этой интересной 
науке — хонами и с тех пор начала у 
себя дома создавать миниатюрный япон­
ский сад, над которым трудится вот уже 
почти три года. Здесь любая мелочь 
имеет свое, особое, назначение. К при­
меру, по краям горшков рассажена тем-

но-зеленая трава с причудливым назва­
нием "Борода Дракона” . Ее синие цветы 
посреди зимы наполняют воздух благо­
уханием и приторным ароматом и оли­
цетворяют победу жизни.

— Вообще, Япония — цивилизация пу­
стяков и мелочей, — считает Вика. — 
Но из них состоит мир, красота в нем 
присутствует во всем. А узнать и по­
нять ее — непростая задача.

Красота вокруг нас, красота рядом с 
нами, она в нас самих. И без нее чело­
веку нельзя. Царство растений, цветов

и камней — только часть окружающего 
нас мира, которая волнует своим совер­
шенством. Не зря японская мудрость 
гласит: “Мы можем обрести весь мир, 
но, потеряв душу, погибнем” . Давайте 
же не забывать никогда о своей душе и 
духовном совершенствовании! Давайте 
любить природу, сливаясь с ней в одно 
целое. И непременно следовать совету 
мудрого японского философа:

Т пядя на луну,
я становлюсь луною,

Луна, на которую я смотрю, 
становится мною.

Я растворюсь в природе,
Я сливаюсь с ней”.

Егор ШАРАЙ.

О т  С и д н е я  д о  А ф и н

Основной темой XII Генеральной Ассамблеи НОК 
Узбекистана, которая состоялась на днях в отеле Ъес/етап 

зНк гоаб", стал анализ работы, проведенной за минувший
олимпийский цикл.

НЕ ДОВОЛЬСТВОВАТЬСЯ
ДОСТИГНУТЫМ

В связи с этим уместно сделать 
небольшой экскурс в прошлое.

С двух атлетов из Узбекистана — 
Галины Шамрай и Сергея Попова — 
в 1952 году начался отсчет побед уз- 
бекистанцев в Олимпийских играх. 
Тогда Г. Шамрай принесла в копилку 
сборной бывшего Союза две меда­
ли — золотую и серебряную.

С каждым разом спортсменов из 
Узбекистана становилось все больше, 
и все чаще они завоевывали призо­
вые места. К примеру, в 1988 году на 
XXIV Олимпиаде в Сеуле узбекистан- 
цы завоевали пять призовых мест, по­
полнив общекомандную копилку дву­
мя золотыми, двумя серебряными и 
одной бронзовой медалями.

Однако Олимпийского движения в 
Узбекистане не существовало, отсут­
ствовали и его организационные 
структуры.

Независимость позволила сфор­
мировать Национальный олимпийский 
комитет. Благодаря этому наши 
спортсмены стали выступать отдель­
ной командой и представлять свою 
страну. Впервые Государственный 
Гимн независимого Узбекистана про­
звучал в 1994 году на зимних Олим­
пийских играх в Лиллехаммере в честь 
победы нашей соотечественницы 
Лины Чирязовой, завоевавшей золо­
тую медаль в соревнованиях по фри­
стайлу. С тех пор об Узбекистане ста­
ли говорить в мире как о спортивной 
державе.

21 января 1992 года на 101-й сес­
сии Международного олимпийского 
комитета НОК Узбекистана был при­
знан полноправным членом этой орга­
низации. Кроме того, НОК Узбекис­
тана стал членом Олимпийского со­
вета Азии и Ассоциации нацио­
нальных олимпийских комитетов.

Прошедшая в августе прошлого 
года Олимпиада в Афинах для Узбе­
кистана как суверенного государства 
стала третьей и самой результатив­
ной. Если провести аналогию с 
Олимпийскими играми в Атланте в 
1996 году, где Узбекистан из 197 
стран занимал 58-е место, и пред­
последними в Сиднее (41-е место), 
то в Афинах наша страна из 202 стран 
мира была уже на 34-м, завоевав две 
золотые, одну серебряную и две 
бронзовые медали.

Такой стремительный рост

спортивных достижений нашей стра­
ны на самых значимых состязаниях 
мира стал возможен благодаря ог­
ромному вниманию со стороны госу­
дарства развитию физической куль­
туры и спорта, пропаганде идеалов 
олимпизма. “Ибо расцвет каждой на­
ции, ее место в общечеловеческой 
истории, авторитет и слава непос­
редственно зависят от интеллектуаль­
ного и физического совершенства 
своих сынов и дочерей”, — сказал в 
одном из выступлений Ислам Кари­
мов.

На Генеральной Ассамблее было 
отмечено, что НОК Узбекистана и 
субъекты Олимпийского движения 
страны добились определенных успе­
хов, и не только на минувшей Олим­
пиаде. Сборная команда боксеров 
стала чемпионом Азии и призером 
чемпионата мира, борцы вольного и 
греко-римского стилей стали чемпи­
онами Азии. Узбекистан вышел на по­
зицию ведущей страны Азии в реше­
нии вопросов развития тенниса. Таш­
кент стал центром по проведению 
международных спортивных соревно­
ваний и организации совещаний по 
вопросам развития Олимпийского 
движения в Азии. Отмечалось и мно­
го других позитивных моментов.

Но вместе с тем исполком и бюро 
НОК обратили внимание и на то, что 
еще не полностью используется по­
тенциал олимпийских видов спорта, 
олимпийского образования и науки, 
субъектов Олимпийского движения 
страны. Еще очень мало федераций, 
которые работают на современном 
уровне. И в период интенсивной под­
готовки к предстоящим Играм стран 
Центральной Азии, XV Азиатским иг­
рам в Катаре и Олимпийским играм 
в Пекине нужно скоординировать 
свои действия и направить их на то, 
чтобы звезда Узбекистана на между­
народной спортивной арене засияла 
еще ярче.

По итогам работы Ассамблеи де­
ятельность НОК Узбекистана была 
признана удовлетворительной. По за­
вершении заседания лучшим по ито­
гам прошедшего олимпийского цик­
ла спортсменам, тренерам, федера­
циям, клубам и журналистам были 
вручены дипломы.

Татьяна КОВАЛЬ.

ОБЪЯВЛЯЕТ КОНКУРС 
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Знание английского языка и стаж работы 
в международных организациях
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П О Р А  С Т Е Л И Т Ь  
Р О С С И Й С К И Й

ЛИНОЛЕУМ
Оптовые поставки 

со склада в Ташкенте

Износоустойчивое покрытие — 
ТРАНСЛИН для автомобилей 

и производственных помещений
1;

приглашает всех заинтересованных лиц, заинтересованные
компании и посольства направить свои предложения

в  з а п е ч а т а н н ы х  к о н в е р т а х  д л я  п о к у п к и  

^  ч  -  _ _________  а в т о м о б и л я  м а р к и«М ерседес»
Модель Мерседес» Е 200
Год выпуска — 1993. 
Пробег — 227,939 км.
Цвет — черный металлик. 
Четыре двери.
Объем двигателя — 200. 
Коробка передач — ручная. 
Автомобиль не растаможен

О смотр маш ины —  с понедельника по пятницу с 10.00 до 14.00 
с 3 по 23 марта 2005 года.
М есто осмотра —  г. Ташкент, ул. Чиланзарская, 53, Посольство Египта 
Контактное лицо — г-н Мохамед. Телефоны: 120-50-08,120-60-21.

Предложения следует направлять на адрес посольства
до 3 апреля 2005 года.

Вниманию руководителей организаций!

АВТОМОБИЛИ ИЗ РОССИИ 

В КРЕДИТ И В ЛИЗИНГ!
ОРГАНИЗАЦИЯ «ДИЛЕР 

РЕАЛИЗУЕТ И ПРИНИМАЕТ 
ЗАЯВКИ НА ВЕСЬ 
МОДЕЛЬНЫЙ РЯД 

Ю «ИЖМАШАВТО». ОАО «ГАЗ

Товар сергифицирован

Контактные телефоны 
в Ташкенте: (99871) 132-10-35,132-12-01,

132-03-62,186-12-94. «ГАЗЕЛЬ»

Ш Ш

Кожсадтжжговая компажжя
ММС КОНСАЛТ**, сертифицированная 
по стандарту 180 9001

п \

ЯЮ УУ I
КАК ВНЕДРИТЬ 180 9001

Международный
сертификационный
орган

М Э П
Многим предприятиям необходимо внедрять 150 9001, но у большинства возникают Цу 
вопросы:

Почему консалтинг по разработке и внедрению СМК по 150 9001 очень дорогой?
Как снизить расходы на разработку и внедрение СМК по стандарту 150 9001?

Предприятия хотят, чтобы консультанты проводили много времени на предприятии. Это 
влияет на высокую стоимость консультационных услуг. На наш взгляд, предприятиям 
необходимо готовить своих специалист ов  и максимально использовать собственные 
ресурсы. Чем выделять деньги на консалтинг по 130 9001, лучше направлять финансы на 
обучение своих сотрудников и в свое предприятие, что позволит справиться с задачей 
внедрения 130 9001 самостоятельно или с минимальным привлечением консультантов и 
преподавателей. Международно признанный сертификационный орган РУУ ТЫV и дочерняя 
компания И М  А са й е ту  имеют огромнейший мировой опыт по сертификации и обучению по 
130 9001. Р\ЛГГ1Л/, Т1Л/ Асас1ету и ООО «МС КОНСАЛТ», с учетом многочисленных 
пожеланий участников наших курсов разработали ноеыр опъцу .̂ьныА курс «Разработка 
системы менеджмента качества по 150 9001». Данный курс позволит на практических 
занятиях освоить все необходимые знания и навыки по применению 150 9001. 
После прохождения курса все участники см о гут  активно участвовать в разработке системы 
качества по 150 9001 на собственных предприятиях, а также более целенаправленно и 
разумно использовать выделяемые финансы на 180 9001 с минимальным и эффективным 
привлечением консультантов или преподавателей. Стоимость данного курса специально 
снижена на 25% и позволит многим предприятиям Узбекистана обучить своих сотрудников, 
приступить к разработке системы качества по 150 9001, а также определиться в 
дальнейших шагах.
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9 марта 14 марта т
“Разработка системы менеджмента

качества по 180 9001” 
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енеджер ЧТ 
системы управления 

качеством 
по 180 9001”

План предлагаемых курсов и семинаров на март 2005 г.
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Комитет по труду и социальным вопросам Законодательной 
латы Олий Мажлиса Республики Узбекистан выражает глубокие 
болезнования депутату Д. А. Ниязовой в связи с кончиной ее от

НИЯЗОВА Абдикодира.
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