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ПРОГРАММА Д О Б Р О ГО  ЗДРАВИЯ ДЕЙСТВИИ

Сегодня идут последние согласования, уточняются некоторые 
детали Национальной программы по дальнейшему снижению 

младенческой и детской смертности. Полномасштабный документ, 
отражающий стратегию в охране здоровья самых маленьких 

граждан республики на данном этапе, будет принят в нынешнем 
году. Так записано в Государственной программе “Год здоровья” , 
служащей отправной точкой для воплощения новых грандиозных 

замыслов, дающей жизнь многим крупным проектам, направленным 
на укрепление генофонда страны, на увеличение средней 

продолжительности жизни населения Узбекистана.
О масштабности программы 

“Года здоровья”, ее всеобъемлю­
щем характере говорит тот факт, 
что состоит она из восьми раз­
делов, объединяющих 108 пунк­
тов. В каждом из них предельно 
конкретно поставлена определен­
ная задача. Причем решение лю­
бой из них имеет дальнюю перс­
пективу, а радиус действия рас­
считан на многие десятилетия. 
Иначе не может быть, основатель­
ность и взвешенность характер­
на для всех принимаемых в нашей 
стране документов. В этом еще 
раз убеждаешься, детально зна­
комясь с настоящей программой, 
которая в год, объявленный Годом 
здоровья, по праву проходит под 
номером один.

В ней четко расписаны сроки 
исполнения, ответственные ис­
полнители, планируемые расхо­
ды, источник финансирования. 
Такой подход в правилах государ­
ства, не признающего пустых 
деклараций и высокопарных ло­
зунгов. Потому-то ни одна идея,

задумка, замысел у нас не оста­
ются на бумаге, а становятся 
реальной приметой сегодняшне­
го времени, необычайно богато­
го на происходящие перемены, 
ощутимые и в экономике, и со­
циальной жизни. Кроме того, в 
программе четко сформулирован 
ожидаемый в конечном счете 
итог, отчего конечный результат, 
как не раз было доказано на 
практике, никогда не расходится 
с первоначальными замыслами.

Следовательно, жители рес­
публики уже в ближайшее вре­
мя ощутят благотворное дей­
ствие программы, направленной 
на достижение высоких целей. По 
большому счету, нам предстоит 
задуматься, осознать ценность 
собственного здоровья, которое 
является, по разумению нашего 
государства, общественным до­
стоянием, отражением экономи­
ческого благополучия страны. 
Оно выступает главным для нас 
единомышленником, побуждаю­
щим пересмотреть свои взгляды

на прежнее, не столь 
ответственное отно­
шение к данному от 
природы богатству. И 
здесь государство ру­
ководствуется не 
только гуманными 
с о о б р а ж е н и я м и , 
стремясь нам помочь 
сохранить, укрепить 
хорошее физическое 
состояние, чтобы мы 
могли осуществить 
свои мечты, чтобы 
нам хватило энергии 
и сил довести заду­
манное до конца, что­
бы мы могли вос­
пользоваться резуль­
татами своего труда, 
почувствовав себя 
счастливыми людьми. Однако 
нам не безразлично, насколько 
крепким окажется будущее поко­
ление, а значит, и сильной стра­
на, чье могущество представля­
ет ее народ.

Что скрывать, в прошлой жиз-
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Фото Рашида ГАЛИЕВА.

ни установкой для нас служили 
совсем другие ориентиры: про­
являй энтузиазм, давай план лю­
бой ценой, будь в первых рядах 
строителей коммунизма, а все 
прочее не представляло какого- 
то значения. Не пользовался

В ходе беседы отмечалось 
динамичное развитие связей 
между Узбекистаном и АБР. 
Данное финансовое учреж­
дение является нашим ак­
тивным партнером в проек­
тах по развитию экономичес­
кой инфраструктуры, малого 
бизнеса и частного пред­
принимательства.

Вице-президент АБР осо­
бо подчеркнул актуальность 
и своевременность поста­
новления Президента Рес­
публики Узбекистан Ислама 
Каримова “О мерах по даль­
нейшему реформированию

ПРЕДСТАВИТЕЛИ АБР В УЗБЕКИСТАНЕ
Члены прибы вш ей в наш у страну делегации  во главе с  вице-президентом  А зиатского  банка 

развития (АБР) Л икуном  Д ж ином  встретились с  председателем  правления Ц ентрального б анк
Республики У збекистан Ф . М улладжановы м.

на реализацию 17 проектови либерализации банковс­
кой системы” от 15 апреля 
2005 года. Он сообщил о го­
товности АБР к активному 
участию в ускорении ре­
форм, последовательно осу­
ществляемых в банковской 
системе Узбекистана, про­
цессе либерализации ва­

лютного рынка, оказанию 
технического содействия в 
развитии частного предпри­
нимательства, приватиза­
ции банков и привлечении 
в данную сферу иностранных 
инвестиций.

АБР инвестировал 810 
миллионов долларов США

в нашей стране. Эти проек 
ты направлены на дальней­
шее совершенствование 
обеспечения населения пи­
тьевой водой, улучшение ме­
лиоративного состояния зе­
мель, строительство новых 
железных дорог, обеспече­

ние общеобразовательных 
школ современным оборудо­
ванием, поддержку малого 
бизнеса и частного пред­
принимательства.

На встрече вице-прези­
дента АБР с министром фи­
нансов Республики Узбеки­
стан С.Рахимовым обсужда-

вниманием ни сам человек как 
личность, ни его интересы, уст­
ремления и чаяния, как никого 
особенно не волновало его са­
мочувствие.

(Окончание на 2-й стр.)

лись вопросы нынешнего со­
стояния сотрудничества, а 
также новые направления 
связей двух сторон. Л. Джин 
высоко оценил создание 
благоприятного инвестици­
онного климата в Узбекиста­
не для зарубежных инвесто­
ров.

Члены делегации прове­
ли также переговоры в Тор­
гово-промышленной палате 
Узбекистана по вопросам 
взаимного сотрудничества.

Фазлиддин АРЗИЕВ,
корр. УзА.

На финишную прямую вышла работа по подготовке 
пятого саммита Шанхайской организации 

сотрудничества, который пройдет в июне нынешнего 
года в казахстанской столице Астане. Тогда же ШОС 

отметит свой первый юбилей — пять лет со дня 
создания. Однако именно минувший год, когда 

в организации председательствовал Узбекистан, стал 
временем начала активных практических действий 
ШОС. Это в немалой степени связано с началом 

работы в прошлом году Секретариата ШОС в Пекине 
и Региональной антитеррористической структуры, 

торжественное открытие которой состоялось в ходе
работы Ташкентского саммита ШОС.

Чтобы дать
террору отпор

На состоявшемся недавно 
очередном заседании Совета 
РАТС отмечалось, что терро­
ризм, сепаратизм и экстре­
мизм продолжают представ­
лять серьезную угрозу ста­
бильности и безопасности 
государств-членов ШОС. На­
лицо и общее стремление 
участников организации нара­
щивать общий антитеррорис- 
тический потенциал, исполь­
зуя возможности РАТС.

Совет рассмотрел ход ре­
ализации решений Ташкент­
ского саммита ШОС, в част­
ности, по развертыванию 
объединенного банка данных, 
защите секретной информа­
ции, формированию правовой 
базы сотрудничества.

— На днях меня принял 
вице-премьер, министр инос­
транных дел Узбекистана Эль- 
ер Ганиев, — говорит дирек­
тор исполкома РАТС Вячеслав 
Касымов. — Я проинформиро­
вал его о результатах заседа­
ния Совета, о рассмотренных 
проектах документов, четыре 
из которых рекомендованы к 
рассмотрению на предстоя­
щем в Астане Совете глав го­
сударств-членов ШОС.

Мы беседуем с Вячесла­
вом Темировичем в его слу­
жебном кабинете. По телеви­
зору с выключенным звуком 
идет фильм “Семнадцать 
мгновений весны”, коварный 
Мюллер строит козни против 
Штирлица. Мне подумалось, 
что шестьдесят лет спустя 
одержанной вместе победы 
над фашизмом мировому со­
обществу противостоит не 
менее злобный и изощренный 
враг. И победа над ним потре­
бует от нас не меньшего на­
пряжения и сложения сил.

— В динамично меняющем­
ся мире было бы непозволи­
тельной роскошью тратить 
много времени на решение 
организационных вопросов 
новой антитеррористической 
структуры, — продолжает Ка­
сымов. — Поэтому РАТС ведет 
активую работу по многим на­
правлениям. Подготовлены 
перечень террористических, 
сепаратистских и экстремис­
тских организаций, деятель­
ность которых запрещена на 
территориях государств-чле- 
нов ШОС, а также список лиц, 
объявленных спецслужбами и 
правоохранительными орга­
нами шести стран в между­
народный розыск за соверше­
ние или по подозрению в со­

вершении преступлений тер­
рористического, сепаратистс­
кого и экстремистского харак­
тера. На системной основе 
эти документы уточняются и 
обновляются, а по запросам 
компетентных органов участ­
ников ШОС организована 
практическая работа по ро­
зыску и экстрадиции лиц, 
причастных к вышеперечис­
ленным преступлениям.

Исполком РАТС наладил 
тесное сотрудничество с ре­
гиональным представитель­
ством Управления ООН по 
наркотикам и преступности, 
Центром ОБСЕ в Ташкенте, 
аккредитованными в столице 
Узбекистана дипломатически­
ми миссиями. Представители 
РАТС участвовали в работе 
четвертого специального сове­
щания, проведенного Контр­
террористическим комитетом 
ООН и исполкомом СНГ в Ас­
тане, во второй ежегодной 
Всемирной, конференции по 
безопасности в Брюсселе.

При участии исполкома 
РАТС в апреле нынешнего 
года в Ташкенте проведен 
представительный семинар 
Управления ООН по наркоти­
кам и преступности по зако­
нодательному исполнению 
двенадцати универсальных 
инструментов против терро­
ризма. Представители около 
двадцати государств и меж­
дународных организаций об­
менялись информацией о ра- 
тификации и выполнении 
универсальных правовых до­
говоров по борьбе с терро­
ризмом в своих странах, об­
судили возможности совер­
шенствования взаимодей­
ствия в развитии междуна­
родной и национальных пра­
вовых баз антитеррористи­
ческой деятельности, ознако­
мились с деятельностью спе­
циализированных междуна­
родных организаций.

Посещение штаб-квартиры 
РАТС убедило автора этих 
строк в том, что совместная 
антитеррористическая дея­
тельность государств-членов 
ШОС на глазах приобретает 
более целенаправленный и 
системный характер. Еще 
одно подтверждение этому — 
запланированные на осень 
нынешнего года совместные 
антитеррористические учения 
на территории Узбекистана.

Олег ШАТУНОВСКИЙ,
обозреватель ИА “Жахон” .

О  п о г о д е
По сообщениям Гидрометцентра 

республики, 20 апреля в Карокалпак- 
стане и Хорезмской области пере­
менная облачность, без ссадков. Тем­
пература ночью 10 — 15 тепла, днем 
21 — 26 тепла,

В Бухарской и Навоийской облас­
тях переменная облачность, без осад­
ков. Температура ночью 7 ~  12 тепла, 
днем 25 — 30 тепла.

В Ташкентской, Самаркандской, 
Джизакской, Сырдарьинской областях 
переменная облачность, без осадков. 
Температура ночью 7—12 тепла, днем 
25 — 30 тепла,

В Кашкадарьинской и Сурхандарь­
инской областях переменная облач­
ность, без осадков. Температура но­
чью 8 —13 тепла, днем 27 — 32 тепла.

В областях Ферганской долины пе­
ременная облачность, ночью возможен 
кратковременный дождь, гроза, днем 
без осадков. Температура ночью 7 — 
12 тепла, днем 20 — 25 тепла.

В горных районах республики пе­
ременная облачность, временами 
дождь. Ветер западный, 7 ~  12 м/с, 
с усилением до 15 20 м/с, Темпе­
ратура ночью 3 — 8 тепла, днем 13 •-
18 тепла,

В столице ожидается переменная 
облачность, ночью возможен крат­
ковременный дождь, гроза, днем без 
осадков. Ветер западный, 5— 10 м/с, 
с усилением до 15 — 17 м/с. Темпе­
ратура ночью 9 — 11 тепла, даем 26 
— 28 тепла.

В столичном Международном бизнес-центре состоялся 
узбекско-итальянский бизнес-форум. В нем приняли участие 

представители торгово-промышленных организаций и
деловых кругов двух стран.

У з б е к с к о - и т а л ь я н с к и й

б и з н е с - ф о р у м

й й и 99ьючерс" приятных
• . V ,

На мероприятии, органи­
зованном Агентством по 
внешним экономическим 
связям Республики Узбеки­
стан и Институтом внешней 
торговли Италии, отмеча­
лось, что торгово-экономи­
ческое сотрудничество меж­
ду нашими странами все 
более развивается. Право­
вой базой для этого служит 
Соглашение о партнерстве 
и сотрудничестве между 
Республикой Узбекистан и 
Европейским Союзом, под­
писанное в ходе официаль­
ного визита Президента 
Ислама Каримова в Италию 
в июне 1996 года. Этот до­
кумент создал широкие воз­
можности для развития свя­
зей Узбекистана в сфере 
экономики и инвестиций не 
только с Италией, но и с 
другими государствами —

членами Европейского со­
общества.

В 2004 году товарооборот 
между нашими странами 
превысил 125 миллионов 
долларов США. В Узбекис­
тане работает около пятиде­
сяти совместных предпри­
ятий, созданных с участием 
итальянских инвестиций. В 
Ташкенте ежегодно прово­
дится выставка “Экспо-Ита- 
лия", на которой экспониру­
ется продукция, произве­
денная в этой стране. Пло­
дотворный вклад в расши­
рение прямых контактов 
между предпринимателями 
двух стран вносит Узбекско- 
итальянская торговая пала­
та,

На форуме, который вела 
заместитель председателя 
Агентства по внешним эко­
номическим связям Респуб­

лики Узбекистан Ш.Абдул­
лаева, обсуждались вопро­
сы дальнейшего расшире­
ния торгово-экономических 
связей между двумя страна­
ми, совместной реализации 
новых инвестиционных про­
ектов в сфере туристичес­
кого бизнеса и промышлен­
ности. Делегация гостей, 
состоящая из представите­
лей около двадцати крупных 
фирм и компаний Италии, 
ознакомилась с экономи­
ческим потенциалом и ин­
вестиционными возможно­
стями Узбекистана.

В мероприятии принял 
участие Чрезвычайный и 
Полномочный Посол Италии 
в Узбекистане Анджело Пер- 
сиани.

Нодирбек УЛЖАБАЕВ,
корр. УзА.

неожиданностей
Такого еще не было за всю историю проведения каршинских 

"фьючерских" турниров: в финале одиночного разряда встретились 
два узбекистанца, причем один из них, восемнадцатилетний Денис 

Истомин, находился в восьмой сотне рейтинговой классификации 1ТР, 
а другой -  Акмаль Шарипов, и вовсе не значился в списке 

теннисистов-профессионалов, в турнир пробился, пройдя “сито"
квалификационных соревнований,% , ' < . ' . • • , ’ * .* • • 1* . ' Г "у . г, ~ \ | '■ -

россиян Кирилла Иванова-Смоленс- которой стал восемнадцатилетний

Еще задолго до четвертьфинала 
победу в одиночном разряде прочи­
ли "посеянному” под первым номе­
ром россиянину Игорю Куницыну, ко­
торый имел самый высокий рейтинг 
из всех участников—был 192-м в “та­
беле о рангах” Международной тен­
нисной федерации. Неплохими при­
знавались шансы у быстро прогрес­
сирующего, как и весь спорт в стра­
не Поднебесной, китайца Ти Чена 
(268-й в мировой квалификации),

кого (287), Александра Маркина 
(297), англичанина Джеймса Эйклан- 
да (351). Большие надежды на тур­
нир возглагали также индиец Сунил- 
Кумар Сипайета, казахстанец Алек­
сей Кедрюк и восстанавливающий 
былую спортивную форму россиянин 
Алексей Столяров. Но и они были 
вынуждены ‘‘снять шляпы" перед на­
пористыми узбекистанцами.

Все началось после того, как Де­
нис Истомин в первом круге на од­
ном дыхании, как говорят специалис­
ты, “без напряга” обыграв россияни­
на Павла Лобанова в двух сетах—6:2, 
6:0, в 1/8 финала в напряженном трех- 
сетовом поединке выбил из дальней­
шей борьбы “сеянного" Алексея Сто­
лярова, причем во втором сете у тен­
нисистов было шесть сет-болов—6:4, 
6:7, 6:3. Но это было лишь прелюди­
ей к настоящей сенсации, автором

Акмаль Шарипов. В 1/8 финала он не 
оставил никаких шансов второй ра­
кетке турнира Ти Чену — 6:4, 7:5. А в 
четвертьфинале ему противостоял 
крепко сложенный россиянин Денис 
Мацукевич. В упорном поединке по­
беду одержал Шарипов, причем все 
решилось в третьем сете, в котором 
Амаль был невозмутим—6:1,2:6,6:4, 

В полуфиналах нашим юным тенни­
систам противостояли известные ма­
стера, Очень напряженным выдался 
матч Куницын — Истомин, Последний 
за день до этого в изнурительно захва­
тывающем трехсетовом поединке с 
двумя тай-брейками в четвертьфина­
ле заставил зачехлить ракетку Ивано­
ва-Смоленского — 7:6, 6:7,6:3 и, есте­
ственно, порядком подустал.

(О кончание на 4 -й  стр .)
Ф ото  Ш амурада ШАРАПОВА. УзА.
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Формирование у людей жизнен­
ной философии, ориентированной 
на правильное и ответственное от­
ношение к сохранению своего здо­
ровья как бесценного богатства, ве­
дение здорового образа жизни, ра­
зумную организацию своей жизне­
деятельности, отказ от вредных при­
вычек, — все это внесено в повест­
ку дня независимой республикой, 
выступающей за интересы своих 
граждан. Вместе с этими насущны­
ми для каждого из нас вопросами, 
которые тщательным образом про­
работаны в Государственной про­
грамме “Год здоровья”, поставлена 
задача повышения гигиенического 
образования и культуры населения, 
усиления роли родителей и педа­
гогов в осознании подрастающим 
поколением значимости и необхо­
димости соблюдения правил сани­
тарии и личной гигиены. По мне­
нию врачей, интеллигентные люди 
меньше подвержены заболеваниям.

Скажите, в какой еще стране го­
сударство столь искренне печется 
о том, чтобы сегодня каждый из нас 
в отдельности и все мы вместе взя­
тые взошли на более высокую сту­
пень в своем развитии, были ме­
нее уязвимыми перед болезнями, 
находили больше поводов для ра­
дости? Реализуемые ныне меро­
приятия программы “Год здоровья” 
подчинены именно этим целям.

Издание учебных пособий, бро­
шюр, плакатов, проведение крупных 
конференций и акций, смотров- 
конкурсов, фестивалей, создание

сценических образов, организация 
шоу-концертов—далеко не полный 
перечень тех дел, что пройдут и уже 
проходят в соответствии с приня­
той программой. Естественно, что 
большинство мероприятий главным 
образом затрагивает молодежь, ко­
торая составляет более половины 
населения. Всем нам хотелось бы, 
чтобы наши дети стали умными, 
здоровыми, глубоко порядочными 
людьми, и вовсе не против, чтобы 
в этом превзошли нас, своих роди­
телей, ибо желаем им только счас­
тья. А опорой, поддержкой в роди­
тельской любви готово нам быть го­
сударство, берущее на себя нема­
лый груз забот в деле воспитания 
нового поколения. Более того, оно 
столь же целенаправленно и актив­
но проводит дальнейшую политику, 
направленную на укрепление здо­
ровья матери и ребенка, улучше­
ние репродуктивного здоровья, по­
вышение медицинской культуры, 
обеспечение рождения физически 
крепких малышей. Причем на эти 
цели вкупе с расходами на даль­
нейшее развитие системы здраво­
охранения, укрепление ее матери­
ально-технической базы, обеспече­
ние доступности квалифицирован­
ной помощи государством преду­
смотрено затратить почти 40 мил­
лиардов сумов и более пяти мил­
лионов долларов, которые пойдут 
как из бюджета, так и за счет при­
влечения инвестиций и грантов.

В программе четко указано, в ка­
кие сроки, в каких административ­
ных пунктах будут пущены новые 
или реконструированы прежние ро­
дильные комплексы, специализиро­

ванные центры и клиники, какие ле- 
чебно-профилактические учрежде­
ния оснастятся современным обо­
рудованием. А еще в ней сказано 
об обеспечении железосодержа­
щими препаратами беременных 
женщин, об охвате готовящихся 
стать мамами санаторным лечени­
ем, о летнем оздоровительном от­
дыхе детей. Практически нет такой 
социальной области или звена, ко­
торое не было бы учтено програм­
мой. Хотя, казалось бы, нашим го­
сударством проделана в этом на­
правлении огромнейшая работа, 
равной которой за столь короткий 
период не было отмечено ни в од­
ной стране мира.

Вот краткое перечисление неко­
торых фактов из хроники последних 
лет: Узбекистан признан ВОЗ реги­
ональной моделью по внедрению 
проекта “Повышение эффективно­
сти перинатальной помощи”, 24 ро­
дильных комплекса республики по­
лучили сертификат ВОЗ “Больницы 
дружелюбного отношения к ребен­
ку”, благодаря совместной програм­
ме с Германским банком развития 
12 центров репродуктивного здоро­
вья семи областей страны осна­
щены диагностическим оборудова­
нием, обогащение препаратами же­
леза и фолиевой кислотой внедре­
но также в семи областях. Благо­
даря проводимой вакцинации де­
тей против опасных болезней в Уз­
бекистане не зарегистрировано ни 
одного случая дифтерии, других 
грозных инфекций, очень значим для 
нас выданный ВОЗ сертификат, из 
которого явствует, что “Республика 
Узбекистан свободна от диких

штаммов, вызывающих полиомие­
лит”.

Наша газета писала об открытии 
Республиканского перинатального 
центра, не имеющего аналогов на 
всем пространстве СНГ, о сети 
скрининг-центров, благодаря кото­
рым возможно предотвратить рож­
дение детей-инвалидов, повлияв на 
нормальное развитие плода еще в 
утробе, об организации центра дет­
ской кардиохирургии, где сегодня 
проводятся сложнейшие операции 
на сердце новорожденным, спасая 
тем самым их от гибели. А с ны­
нешнего года в сотрудничестве с 
Азиатским банком развития реали­
зуется проект “Укрепление здоро­
вья женщин и подрастающего по­
коления”, благодаря которому в те­
чение четырех лет будет поставле­
но новейшее оборудование стоимо­
стью 40 миллионов долларов в 
службу родовспоможения и на стан­
ции переливания крови.

Однако главным итогом реализа­
ции государственных программ 
можно считать поменявшиеся циф­
ры в статистике, которые убеждают 
в том, что материнской и детской 
смертности можно противостоять, 
свести на нет. И это наглядно де­
монстрирует наше государство, для 
которого каждый появившийся на 
свет малыш дорог и потому с рож­
дения окружен вниманием. От нас 
требуется только одно — примкнуть 
к государству, быть ему помощником 
в его хлопотах о нашем здоровье, 
близких нам людей и детей. Тогда 
не будет крепче в мире нации.

Людмила КУЧЕРЕНКО.

Уже пять лет в Пастдаргомском 
районе функционирует 

фермерское хозяйство “Парда 
бобо”. Хозяйство, которое начало 
свою деятельность, имея всего 

двенадцать гектаров земли 
и шестьдесят голов крупного 

рогатого скота, за короткий срок 
добилось существенных 

результатов. Количество КРС 
превысило 200 голов, а земельная 

площадь расширилась до 120 
гектаров. Сейчас здесь трудится 

около пятидесяти человек, 
имеется разнообразная техника.

и иТ а ш а б б у с
ш к о л а  

о п ы т а
Фермер из Пастдаргома Убайдул- 

ла Пардаев, который на областном 
этапе конкурса “Ташаббус-2005” по­
бедил в номинации “Лучший фер­
мер”, в республиканском смотре за­
нял третье место.

—- Наше хозяйство занимается не 
только животноводством, — говорит 
У.Пардаев. — Мы также выращиваем 
зерновые культуры и хлопчатник. В 
минувшем году прибыль хозяйства 
составила 64,5 миллиона сумов. Для 
меня прошедший конкурс стал боль­
шой школой опыта. Я познакомился 
с деятельностью самых передовых 
фермерских хозяйств страны, имею­
щих крепкую экономическую основу. 
Узнал много нового. Это поможет мне 
в дальнейшей работе.

А. КАРШИЕВ, корр. УзА.

За строкой президентского решения

На защите
посевов махалля

Зеленью дружных всходов радуют глаз поля озимых зерновых. 
Всюду, насколько хватает взгляда, колышутся под ветром сочные 

изумрудные ростки будущих колосьев. Доволен дехканин: хороший 
будет урожай хлеба, богатый. Щедро его одарила земля.

Но, к сожалению, весенняя поросль зерновых привлекает внимание 
и различной домашней живности, которая не прочь полакомиться

сочной травкой. Не досмотрит хозяин поля 
или скотины  -  и пропадет на корню труд земледельца.

— Вопросами защиты по­
севов от потравы, которые, к 
сожалению, возникают каж­
дую весну, начали занимать­
ся еще до появления всходов, 
— рассказывает начальник 
штаба по Навоийской облас­
ти руководитель управления 
облсельводхоза Акрам Али­
ку лов. — Прежде всего нача­
ли с создания постов на п&- 
лях: всего организовано более 
50 наблюдательных пунктов. 
Скоординировали действия 
между милицией, сельскими 
сходами граждан и хозяй­
ствами. По одному представи­
телю от них сейчас дежурит 
на земельных наделах. Они 
обеспечены всем необходи­
мым; связью, средствами пе­
редвижения. Объездчики по­
стоянно патрулируют поля.

В числе мер по защите по­
севов от потравы — и преду­
преждение жителей каждого 
села, имеющих домашний 
скот, чтобы они строго сле­
дили за животными и не до­
пускали их на поля. С каждого 
жителя в этом плане взята 
письменная расписка, и в слу­
чае, если данное обещание 
не будет выполнено, тот, кто 
его дал, будет отвечать по 
всей строгости.

Неоценимый вклад в об­
щее дело вносят махаллин­
ские комитеты, а если быть 
точнее — они играют самую 
главную роль в этой кампа­
нии.

— После выхода в свет по­
становления Президента рес­
публики “Об усилении мер по 
борьбе с потравами посевов” 
областной фонд “Махалля" 
оперативно разработал специ­
альные рекомендации для ре­
ализации поставленных в 
этом документе задач, — рас­

сказывает председатель фон­
да Дустмурод Холикулов.—На 
основании этих рекомендаций 
в земледельческих районах, а 
их в области четыре — Хатыр- 
чинский, Навбахорский, Кы- 
зылтепинский, Карманинский 
и частично Канимехский и 
Нуратинекий, — были созда­
ны рабочие группы, состоящие 
из аксакала махалли, посбо- 
на, участкового инспектора, 
агронома. Общее число чле­
нов таких групп превысило 120 
человек. Они должны следить 
за эффективностью принятых 
мер по защите посевов, про­
водить профилактическую ра­
боту среди населения, совер­
шать обход полей. Дополни­
тельным пунктом в нашем до­
кументе определили еще одну 
задачу для всех сходов граж­
дан области: вести профилак­
тическую, разъяснительную 
работу не только для зашиты 
посевов зерна, но также и зе­
леных насаждений, украшаю­
щих улицы населенных пунк­
тов.

Рабочие группы ведут по­
стоянную работу в подведом­
ственных селах. Они устраи­
вают собрания жителей, в ко­
торых участвуют представите­
ли правоохранительных 
структур, общественных орга­
низаций, органов власти. Так 
как зачастую взрослые, уходя 
на работу, поручают выпас 
скота детям, активисты регу­
лярно посещают школы, Где с 
ребятами проводят беседу о 
недопущении потравы посе­
вов.

— Проводимая работа дает 
свои результаты, но, к сожа­
лению, факты потравы посе­
вов еще встречаются, — гово­
рит главный специалист обла­
стного фонда “Махалля” Абду-

рахмон Кодиров. — В ходе ра­
боты группами было выявле­
но восемь случаев выпаса ско­
та на полях. Так, ущерб на 100 
тысяч сумов нанес фермерс­
кому хозяйству “Алибек пол- 
вон” Юсуф Рахимов, прожива­
ющий на территории ширкат­
ного хозяйства “Навруз" На- 
вбахорского района. Его 60 
овец попортили посевы на 28 
сотках земельного надела 
фермера. В отношении 
Ю. Рахимова применили очень 
строгое наказание — помимо 
того, что он возместил нане­
сенный ущерб, ему еще при­
шлось уплатить штраф в раз­
мере одного минимального 
оклада. Ущерб на 55 тысяч 
сумов был причинен фермер­
скому хозяйству “Шохрух Со- 
накул” того же района в ре­
зультате выпаса на его полях 
восьми коров, принадлежа­
щих Исроилу Рахмонову. Он 
тоже понес наказание, возме­
стив нанесенный ущерб.

Таких фактов немного, но 
каждый заставляет нас дей­
ствовать еще активнее. Хоро­
шо организована работа ма- 
халлинских комитетов в Кы- 
зылтепинском районе. Пред­
седатель районного фонда 
“Махалля” Сафокул Джураев 
сразу после выхода постанов­
ления собрал аксакалов ма­
халлей, провел с ними орга­
низационную работу. Был со­
ставлен план мероприятий по 
недопущению случаев потра­
вы, который четко выполняет­
ся. И как результат эффектив­
ной деятельности местных 
сходов граждан, по району до 
сих пор зафиксирован всего 
лишь один факт выпаса скота 
на зерновом поле.

Ф. МИРЗАЕВ.

Обеспечивая
сохранность зерновых
Добрым урожаем обещают порадовать земледельцев нынче хлебные поля страны. 

Сейчас одна из главных задач — обеспечить их сохранность, решительно пресекать 
попытки потравы и порчи посевов. Это требует от дехкан, фермеров хозяйств

и ширкатов особой бдительности.
В Бешарыкском районе ближайшими по­

мощниками дехкан в борьбе с потравами и 
порчей посевов сельскохозяйственных куль­
тур стали работники районного отдела внут­
ренних дел.

— Близ полей мы устанавливаем посты, а 
обход полей с целью проверки, нет ли нару­
шителей, не погнал ли кто свою живность на 
никем не охраняемое поле с сочной травой, 
совершают полевые объездчики, — говорит

майор Бешарыкского райотдела внутренних 
дел Гайрат Эркабоев (на снимке с аренда­
тором Низомиддином Ганиевым). — Думаю, 
что принимаемые меры были более эффек­
тивными, если бы к этому активнее подклю­
чились органы самоуправления граждан, 
сами жители.

Наш корр.
Фото Мукимжона КОДИРОВА.

УзА.

Как развить предпринимательство?
В Бухаре под эгидой ОБСЕ 

состоялся семинар “ Махал­
ля: развитие предпринима­
тельства и вопросы окружа­
ющей среды” .

Во встрече приняли участие 
представители негосударс­
твенных организаций, фонда 
"Махалля” , сходов граждан,

средств массовой информации.
В ходе семинара были рас­

смотрены вопросы повышения 
жизненного уровня на местах,
работы по благоустройству и 
озеленению, решение экологи­
ческих проблем, в частности, 
переработка бытовых отходов. 
По мнению участников, подоб­

ные встречи помогают мест­
ным органам самоуправления 
быстрее адаптироваться в ус­
ловиях рыночной экономики и 
более оперативно решать сто­
ящие перед ними задачи.

А. КУДРАТОВ, 
НИА “Туркистон-пресс” .

— В настоящее время в обраще­
нии находится более 81 тысячи на­
ших пластиковых карточек, — сказал 
начальник управления по внедрению 
и развитию электронной системы 
платежей “Узсаноаткурилишбанка” 
Музаффар Ташпулатов. — В текущем 
году клиентам предоставлено трид­
цать шесть тысяч “электронных ко­
шельков". Их владельцев обслужи­
вают в семистах восьмидесяти тор­
гово-сервисных пунктах, которые 
связаны с сорока шестью филиала­
ми банка.

За счет всех пластиковых карто­
чек, выпущенных в обращение, с 
начала года перечислено 3,3 мил­
лиарда сумов, объем же торгового 
оборота достиг двух с половиной 
миллиардов сумов. Имеется также 
возможность получать при необхо­
димости нужное количество налич­
ности через банкоматы.

Следует отметить, что клиенту с 
пластиковой карточкой не обяза­
тельно держать при себе наличные 
деньги. Расчеты он может сделать 
по всем платежам. При этом эконо­
мится время.

Каждая карточка защищена спе-

Постановление и его выполнение

ПРЕИМУЩЕСТВА ПЛАСТИКОВ
В нашей стране увеличивается число пользователей пластиковыми 

карточками — удобным средством безналичных расчетов.
Коммерческие банки республики принимают необходимые меры 

по реализации постановления Кабинета Министров “О мерах 
по дальнейшему развитию системы расчетов на основе пластиковых

карточек” от 24 сентября 2004 года.

циальным РМ-кодом, то есть опре­
деленным паролем, поэтому никто, 
кроме него, не может воспользо­
ваться ею. Карточки выполнены с 
высоким качеством, защищены от 
внешних воздействий, подделки и 
фальсификации.

“Узсаноаткурилишбанк” наладил 
выдачу заработной платы рабочим 
и служащим 136 предприятий по­
средством пластиковых карточек. 
Среди них — десятки тысяч труже­
ников ГАО “Ташкентское авиацион­
ное производственное объедине­

ние имени В.П.Чкалова”, Алмалык- 
ского производственного объеди­
нения “Аммофос", ОАО “Ташкентс­
кий тракторный завод”, предприя­
тий “Чирчикэлектрохимия", “Наво­
иазот", Навоийской теплоэлектро­
станции, Мубарекского газоперера­
батывающего завода, Ферганского 
и Бухарского нефтеперерабатыва­
ющих заводов.

Все банковские операции по пла­
стиковым карточкам во всех торго­
вых и обслуживающих сетях нашей 
страны производятся по единой си­

стеме. Это 
означает ,  
что нет раз­
ницы в том, 
какой банк
обслуживает ШЯШШШШШШ 
данного клиента. Единый общерес­
публиканский процессинговый 
центр объединяет систему платежей 
более двадцати коммерческих бан­
ков.

Кроме того, для физических лиц 
мы выпустили 58 тысяч карточек 
У13А. В нее можно вложить сумму как

КАРТОЧЕК
в национальной, так и в иностран­
ной валюте. По ней в любой стране 
мира можно получить наличные день­
ги, выполнить взаиморасчетные опе­
рации в торговых и обслуживающих 
пунктах в свободно конвертируемой 
или местной валюте государства, в 
котором находитесь' Таможенное 
оформление иностранной валюты, 
помещенной в пластиковую карточ­
ку, не требуется.

Наши клиенты также стали эф­
фективно пользоваться новым ви­
дом банковского обслуживания — 
ЗМ8 ВАМК1ЫО. Теперь они могут, 
оставаясь на своем месте, по свое­
му сотовому телефону регулярно 
получать информацию об общем 
состоянии средств на У13А-карточ-
ке.

Лазиз РАХМАТОВ, корр. УзА.

Центром экономических исследований 
при поддержке ПРООН разработан проект 
“Стратегия регионального развития” .

Его цель — выявить проблемы, препятствующие со­
циально-экономическому развитию и повышению бла­
госостояния в Кашкадарьинской и Бухарской облас­
тях и выработать рекомендации по их устранению.

По мнению специалистов проекта, предотвращение 
высокой дифференциации регионов по уровню соци­
ального развития является важным фактором в обес­
печении стабильности в обществе. Разработка же 
стратегии послужит важным инструментом/углубле­
ния рыночных преобразований и административной 
реформы на местах. В ходе реализации проекта пре­
дусматривается совместная работа специалистов ряда 
министерств, ведомств, хокимиятов, предпринимате­
лей и негосударственных некоммерческих организа­
ций, а также создание и укрепление потенциала вла­
сти на национальном и местном уровне и развитие 
диалога для выработки общего взгляда на развитие 
регионов.

кишлаке 
безработны х

Более десяти лет кишлак Каракурган 
Мархаматского района славится производством 
платков и шалей из пуха ангорских коз.

Изделия пользуются спросом не только у покупате­
лей внутри республики, но и соседних стран.

— Тысяча сельчан занята этим ремеслом, — расска­
зывает председатель схода граждан махалли “Бозор- 
боши" А. Бахадиров. — В кишлаке безработных нет, да 
и заработки приличные. Каждый головной убор, в за­
висимости от размера и рисунка, реализуется по цене 
от трех до двадцати тысяч сумов.

И н т е р н е т

В Андижане состоялся семинар по оптимизации 
Интернет-технологий.

Участникам семинара — индивидуальным предприни­
мателям, руководителям акционерных обществ, негосу­
дарственных некоммерческих организаций — были пред­
ставлены материалы об.использовании веб-решений в 
продвижении брендов, успешные примеры компаний, 
которые проявили себя в оптимизации бизнес-процес- 
сов с помощью современных систем управления пред­
приятиями.

спрос^г
За первый квартал текущего года на ЧФ “ Бурхон” 
Гиждуванского района произведено молочной 
продукции на сумму более 15 миллионов сумов.

Об этом сообщила руководитель частной фирмы 
С. Бурханова. Ассортимент готовой продукции вклю­
чает в себя около 20 наименований. Особым спросом 
населения, лечебных заведений, дошкольных и школь­
ных учреждений, куда доставляется продукция, пользу­
ются брынза, каймак, сметана и сыр.

/Аса с «и ер резьбы

Тахир Рахимов из Газгана является одним 
из самых умелых мастеров по обработке камня.
А учился он у своего деда Абдурахима Турдыева 
— известного во всей Нурате мастера резьбы 
по камню, и отца — Ахмаджана Рахимова.
В Навоийском областном этапе смотра-конкурса 
“Ташаббус-2005” он стал победителем 
в номинации “Лучший ремесленник” .

Мраморные изделия, изготовленные Тахиром Рахимо­
вым, удивляют своей неповторимостью. Особенно боль­
шим спросом у покупателей пользуются сувениры и де­
коративные поделки, предметы домашнего обихода — 
столы и стулья, мраморные колонны и многое другое. 
Привлекают внимание миниатюрные шахматы и шашки.

Вот уже 40 лет, как Тахир-ака передает свое мастер­
ство ученикам в школе резьбы по камню, которую он от­
крыл в поселке Газган. Его воспитанники активно уча­
ствуют в реставрационных работах на мемориальных ком­
плексах.

В связи с 13-й годовщиной независимости нашей 
страны Тахир Рахимов был награжден медалью "Шухрат”.

Подготовлено по сообщениям наших 
корреспондентов и информационных агентств.

Курс валют: будьте в курсе
а л ь н о г о  б а н к а  

Р е с п у б л и к и  У з б е к и с т а н
Центральный банк Республики Узбекистан устаиояил 

с 19 апреля 2005 года следующие курсы иностранных валют 
к суму для ведения бухгалтерского учета, статистической 

и ином отчетности по ва,иотным операциям, а также исчисления
таможенных и других обязательных платежей/*

С о о б щ е н и е  Ц е н тр  
Р е с п у б л и к и  У:

австралийский доллар 
английский фунт стерлингов 
датская крона 
дирхам ОАЭ 
доллар США 
египетский фунт 
исландская крона 
канадский доллар 
китайский юань 
малайзийский ринггит 
польский злотый
СДР
турецкая лира 
швейцарский франк 
евро

О южнокорейских вон 
О японских иен 
российский рубль 
украинская гривна

я / Курсы утикшлены бел и&шт.гьпь 
Ресчу&итн Уабеюнтан иоку/юъ или

т> ,|лшнму курсу.

829.61 
2049,51

187.62 
295,42

1085,03
187.56 
17,26

869,69
131,10
285.57 
337,61 

1630,70
795,48
902,46
1398,06

10,61
100,50
38,89

206,44
Центральною &ипа 
прщщтпъ нчьпы
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Искусство
торговать

Автомобиль — товар 
особенный. Его высокая 
стоимость и быстрая оку­
паемость первоначально 
вложенных средств делают 
такой вид бизнеса, как тор­
говля машинами, привле­
кательным для многих. Од­
нако без определенных 
знаний, опыта и творчес­
кого подхода, а главное — 
без осознания всей слож­
ности и ответственности 
дилерской работы успеха 
на этом поприще не дос­
тичь. И вновь “продавцу” 
предстоит “сдавать экза­
мен” — уже на умение тор­
говать, завоевывать поку­
пателя и выдерживать кон­
куренцию на рынке. А тор­
говля — это целое искусст­
во, овладеть которым спо­
собен далеко не каждый.

деньги, но его образ жизни пока ос-‘ 
тался прежним. Он — человек про­
стой и может прийти покупать авто­
мобиль в своей привычной одежде — 
телогрейке, кирзовых сапогах. Отде­
ланные мрамором автосалоны ему не 
нужны, более того — весь этот шик 
и блеск современных зданий на него 
давит. Такому покупателю гораздо 
важнее, придя к дилеру, найти по­
нимание у человека, который просто, 
доступным языком объяснит прави­
ла покупки автомобиля. Этот клиент, 
возможно, даже не знает, что креди­
тованием на покупку автомобиля за­
нимаются банки, а не дилерские 
предприятия. Наш покупатель по ха­
рактеру импульсивен, ему хочется 
сделать “широкий жест” и купить ма­
шину для своей семьи именно в 
праздник. И он очень огорчится, 
если двери автосалона окажутся 
закрытыми. Многие хотели бы посвя­
тить приятным хлопотам, связанным 
с приобретением авто, свой свобод­
ный день, как правило, воскресенье. 
Ориентируясь на потребности свое-

год). Именно это обстоятельство ока­
зывается существенным для многих 
клиентов при выборе места покуп­
ки автомобиля.

ЗАО “Андижан Автотеххизмат” 
пользуется популярностью не толь­
ко у “своих” , но и у приезжих кли­
ентов. Почему же многие покупате­
ли, имея возможность приобрести 
машину “ у себя дома” , все-таки 
предпочитают делать это именно в 
Андижане? Наверное, по той же при­
чине, по которой мы идем покупать 
горячую лепешку не на базар, а к 
тандыру, где ее пекут. Нам кажется, 
что здесь товар свежее, да и выбор 
больше. Близость Асакинского заво­
да, где производят отечественные 
автомобили, для многих узбекистан­
цев делает покупку автомобиля в Ан­
дижане более привлекательной. И 
наш национальный менталитет здесь 
ни при чем. Российский покупатель 
в этом вопросе от нашего ничем не 
отличается: например, в самом То­
льятти продается треть всех произ­
водимых здесь автомобилей “ВАЗ” .

Л

Доверенное лицо 
производителя

Доверие — основа любых пози­
тивных отношений. Выбирая, где ку­
пить автомобиль, будущий его вла­
делец прежде всего хочет знать: а 
какая репутация у того или иного 
“продавца” и можно ли ему дове­
рять? Ведь именно от дилера он 
рассчитывает получить самую дос­
товерную и полную информацию по 
всем интересующим его вопросам. 
Например, об условиях кредитова­
ния, количестве автомобилей и 
сроках поставки их в автосалон, 
очередности получения и так да­
лее. Как показывает практика, боль­
шинство будущих автовладельцев, 
выбирая место покупки машины, 
прислушиваются к мнению своих 
друзей и знакомых, уже имеющих 
опыт в этом вопросе.

Автомобили — товар высоколик­
видный. А в условиях, когда спрос 
несколько опережает предложение, 
у человека, условно говоря, стояще­
го “за прилавком” , может возник­
нуть соблазн сделать исключение 
для отдельных покупателей и “ус­
корить процесс” получения автомо­
биля — естественно, за вознаграж­
дение. Как известно, доброе имя 
дилер зарабатывает годами. Одна­
ко один неверный шаг может лечь 
пятном не только на его репутацию, 
но и бросить тень на компанию в 
целом.

Дорожа своим имиджем, АО “Уз­
ДЭУавто” , заключая Торгово-дилер- 
ское соглашение, определило четкие 
‘"правила игры” , единые для всех ди­
леров. И без колебаний расторгает 
соглашения с теми из них, чья дея­
тельность несовместима с формами 
цивилизованного бизнеса.

Так, в Андижанской области за 
последний год число дилерских 
предприятий сократилось с двадца­
ти двух до трех. ЗАО “Андижан Ав­
тотеххизмат” и ОАО “ Шахрихан- 
Лада” — это те, кто оправдал дове­
рие компании. Сегодня они являют­
ся наиболее стабильными, техни­
чески оснащенными дилерами, 
располагающими высококвалифи­
цированными кадрами.

Свои взаимоотношения с АО “Уз­
ДЭУавто" дилер АвтоВАЗа “Шахри- 
хан-Лада” начал строить в 1996- 
1997 годах. К этому времени из-за 
разрыва экономических связей с 
российским поставщиком автомо­
билей предприятие являлось долж­
ником, его склады пустовали.

— Предложение АО “УзДЭУавто” 
начать реализацию отечественных 
автомобилей было нами восприня­
то прежде всего как шанс выжить, 
— говорит председатель ОАО “Шах- 
рихан-Лада” Ибрагим Алимов. — 
Кроме того, быть дилером такой ди­
намично развивающейся компании, 
как “УзДЭУавто” , для нас — боль­
шая честь. Ведь по сути мы явля­
емся ее доверенным лицом. Для 
нас это означает: хорошо понимать, 
что в сложнейшее производство ав­
томобилей вложен труд тысяч лю­
дей. Уже то обстоятельство, что 
слова благодарности от счастливо­
го обладателя новенького автомо­
биля достаются именно нам, диле­
рам, нас ко многому обязывает. И 
тем более недопустимо, чтобы 
кто-то, занимающийся реализацией 
автомобилей, на этом “грел руки” , 
беря мзду за свои услуги. Каждый 
день для “продавца” авто — это эк­
замен на добросовестность. Ведь 
малейшая нечистоплотность дилера 
отражается на имидже компании. 
Поэтому подбору и обучению кад­
ров мы уделяем особое внимание. 
Сегодня покупатели практически с 
любым нашим сотрудником могут 
разговаривать как с первым лицом, 
представляющим дилерское пред­
приятие, так как каждый член наше­
го коллектива владеет полной ин­
формацией и достаточно компетен­
тен, чтобы ответить на любой инте­
ресующий клиента вопрос. И у на­
ших покупателей не возникает мыс­
ли о том, что надо "подключить” 
еще кого-то, чтобы избежать тех 
или иных проблем при покупке ав­
томобиля.

Но для того, чтобы требовать от
людей безукоризненного исполне­
ния своих обязанностей, я, как ру­
ководитель, должен создать им все 
необходимые условия для работы и 
прежде всего обеспечить своим со­
трудникам достойный заработок. А 
он, как известно, напрямую зависит 
от количества проданных машин. 
Поэтому у нас на предприятии все
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— от уборщицы до менеджера — 
знают, сколько сегодня, вчера и так 
далее было продано машин. Благо­
даря напряженной работе коллекти­
ва нам удалось накопить оборотный 
капитал, и сегодня уже можно го­
ворить о том, что мы крепко стоим 
на ногах. А значит, можем решать 
социальные проблемы своих со ­
трудников. За многие годы нашей 
деятельности от клиентов не посту­
пило ни одной жалобы на нашу ра­
боту. АО “УзДЭУавто” поверило в 
нас. И этим доверием мы очень до­
рожим.

Среди наиболее успешно рабо­
тающих дилеров — и все региональ­
ные предприятия ОАО “Узавтотех- 
хизмат” , обеспечивающие около 80 
процентов общего объема продаж 
на внутреннем рынке. ЗАО "Андижан 
Автотеххизмат” — в их числе.

Слаженная работа сотрудников 
этого дилерского предприятия по­
зволяет обеспечивать возросшие в 
этом году объемы продаж и обслу­
живать клиентов на высоком уров­
не. Сомневаться в их преданности 
делу и честности в отношениях с 
покупателями не приходится. Одна­
ко не стоит упускать из виду тот 
факт, что находятся и так называе­
мые лжедилеры, которые не прочь 
заработать на популярности и во­
стребованности отечественных ав­
томобилей у населения. Они пред­
лагают доверчивым покупателям 
свои посреднические услуги. При­
нимая мошенников за настоящих 
дилеров, обманутые покупатели те­
ряют веру в честность людей, сто­
ящих “за прилавком” . Негативные 
отзывы населения подрывают авто­
ритет честно выполняющих свою ра­
боту дилерских предприятий и, бе­
зусловно, компании в целом.

— Сегодня мы стараемся огра­
дить наших клиентов от лжедиле- 
ров, — говорит председатель ЗАО 
Андижан Автотеххизмат” Шухрат 

Юлдашев. — А для этого нам про­
сто необходим открытый и откро­
венный диалог с нашими покупа­
телями. Поэтому практически с 
каждым клиентом мы проводим ин­
дивидуальную беседу, пытаясь вы­
яснить, не привел ли его в наш ав­
тосалон "посредник” , не предлага­
ли ли ему “доставь" необходимую 
модель автомобиля желаемого цве­
та в более короткие сроки и так 
далее. Наши сотрудники регуляр­
но выезжают на Андижанский авто­
рынок и через радиоузел информи­
руют население о правилах прода­
жи отечественных автомобилей. 
Думаю, что именно наша открытость 
и информированность людей по­
зволят защитить честное имя диле­
ра и производителя.

НА СНИМКАХ: И. Алимов (слева) вручает поку­
пателю ключи от новенького автомобиля йатаз; 
Ш. Юлдашев: “ Нам необходим открытый диалог 
с нашими клиентами

Как известно, дилер не имеет пра­
во завышать или занижать розничную 
цену автомобиля. То есть все дилер­
ские предприятия торгуют отече­
ственными машинами по одной 
цене. Значит, чтобы конкурировать на 
рынке, “продавцу” надо “подобрать 
ключ” к сердцу покупателя. Тогда и 
ключи от своей новой машины он за­
хочет получить именно от того диле­
ра, который нашел к нему подход.

Анализ продаж на внутреннем 
рынке показывает: не все дилеры 
одинаково успешно справляются со 
своими обязанностями. У одного от­
боя от покупателей нет, другой же с 
немалым трудом осваивает относи­
тельно небольшой для него объем 
продаж...

В первую очередь, считают анди­
жанские дилеры, человеку, торгую­
щему автомобилями, необходимо 
знание психологии покупателя: ведь 
продавец должен четко представлять 
себе потребности клиента.

Сотрудники ОАО "Ш ахрихан- 
Лада”, судя по всему, справляются с 
этим неплохо. Большой опыт обще­
ния с потребителем позволил им хо­
рошо изучить его характер и привыч­
ки. Здесь нам попытались "нарисо­
вать” обобщенный "портрет" своего 
покупателя. Это дехканин или пред­
приниматель среднего возраста, ко­
торому удалось заработать хорошие

го покупателя, в ОАО “Шахрихан- 
Лада” не спешат возводить “дворцы”. 
Хотя здесь прекрасно осознают не­
обходимость организации продаж 
автомобилей в современных, краси­
во оформленных автосалонах со все­
ми удобствами, пока что для разме­
щения своего предприятия доволь­
ствуются скромным помещением. 
Сегодня этот дилер делает главный 
упор на создание незримого, но 
вполне ощутимого комфорта для сво­
их клиентов. Например, введен 
“скользящий” график работы. Маши­
ну здесь можно приобрести в любой 
день, в том числе и выходной, и 
даже поздним вечером (были случаи, 
когда клиент не хотел дожидаться 
утра следующего дня, чтобы забрать 
автомобиль из автосалона). Словом, 
любое пожелание покупателя найдет 
здесь понимание.

ЗАО “Андижан Автотеххизмат" 
выбрало другую тактику завоевания 
клиентов. Хотя, справедливости 
ради, отметим, что и здесь готовы 
обслужить покупателя в удобное для 
него время. Но предмет особой гор­
дости этого дилера — техническая 
база, одна из лучших в республике. 
Здесь организовано гарантийное 
сервисное обслуживание, сроки ко­
торого за счет дилера были продле­
ны до трех лет (производитель, как 
известно, дает гарантию на один

В город на Волге приезжают кли­
енты даже с далекого Сахалина. А в 
Ферганскую долину за машинами 
стремятся покупатели из неблизко­
го Каракалпакстана. Так, к примеру, 
в марте этого года из 297 машин, 
проданных ЗАО “Андижан Автотех­
хизмат” , 161 отправилась в другие 
области республики, в том числе 87 
— в столицу.

Как правило, к потенциальным 
клиентам дилер относит в первую 
очередь тех, кто уже приобрел у них 
машину. Если его здесь обслужили 
хорошо, значит, за новой машиной 
он придет именно к этому дилеру. 
Повторный звонок или приход кли­
ента — награда за труд продавца. А 
вообще, по наблюдениям андижан­
ских дилеров, клиент приходит в ав­
тосалон как минимум три раза. В 
первый раз — когда накопил милли­
он сумов. У него пока не хватает де­
нег даже на начальный взнос по 
кредиту, но он уже решил приобре­
сти машину и присматривается к 
дилеру. Если общение с “продав­
цом" оставило у него хорошие впе­
чатления, он придет сюда во второй 
раз — когда наберет необходимую 
сумму на приобретение автомобиля 
в кредит. И в третий — когда через 
некоторое время захочет поменять 
свою машину на новую.

Многолетний опыт работы также

позволил дилерам выявить законо­
мерность периодов спада и роста 
продаж. “Мертвый сезон” приходит­
ся на весенние и летние месяцы — 
с апреля по июль. В это время по­
тенциальные покупатели вкладыва­
ют свои сбережения в сельхозрабо­
ты, в бизнес. Осенью начинается 
сбор урожая. Заработанные деньги 
люди стараются превращать в то­
вар. Начиная с августа, все большее 
число покупателей приходит в авто­
салоны республики, чтобы выбрать 
себе “железного коня".

Предоставление банками креди­
тов на покупку автомобилей позво­
лило даже в традиционно неблагоп­
риятные периоды не снижать объе­
мы продаж. По мнению андижанских 
дилеров, кредиты, безусловно, су­
щественно влияют на рост числа по­
купателей. И дилерские предприя­
тия кровно заинтересованы в тако­
го рода сотрудничестве с банками. 
Каждый день дилер информирует 
представителей банковских учреж­
дений о числе клиентов, желающих 
приобрести автомобили в кредит. 
Однако пока свои условия по авто­
кредитованию диктуют банки. А они 
не торопятся снижать проценты за 
предоставление кредита или же 
увеличивать сроки его гашения. 
Возможно, на это есть свои объек­
тивные причины. Но это — уже тема 
для другого разговора, безусловно, 
с участием самих банкиров. Пока же 
дилеры надеются на то, что иници­
атива АО “УзДЭУавто” по организа­
ции конкурса среди банков респуб­
лики на предоставление потреби­
тельских кредитов в наиболее зна­
чительных объемах и на самых вы­
годных для клиента условиях помо­
жет “расшевелить” представителей 
финансовых учреждений, заставит 
их изыскивать внутренние резервы, 
использовать существующий потен­
циал. Согласованные действия бан­
ков и дилеров в этом направлении 
позволят узбекистанцам приобре­
тать машины на более выгодных для 
них условиях. А это значит — мечта 
о собственном автомобиле для мно­
гих наших соотечественников станет 
реальностью.

Еще раз 
о бдительности

Как показывает практика, тема до­
верия во взаимоотношениях произво­
дителя, “продавца” и покупателя, о 
которой говорили андижанские диле­
ры, требует постоянного внимания. 
Ведь пока проблема, связанная с де­
ятельностью так называемых лжеди- 
леров и прочих “дельцов", стремя­
щихся нажиться на доверчивости на­
ших граждан, существует. И не заме­
чать ее отечественный автопроизво­
дитель не собирается. Более того, ни 
один факт, связанный с вымогатель­
ством или каким-либо давлением на 
покупателя со стороны дилера, не ос­
тается без внимания. Как уже было 
сказано, с теми “продавцами", кото­
рые запятнали свою репутацию, АО 
“УзДЭУавто" незамедлительно рас­
торгает Торгово-дилерское соглаше­
ние. А вот в борьбе с “посредника­
ми со стороны" отечественный авто­
производитель надеется на поддер­
жку населения. И поэтому еще раз 
призывает своих потребителей сооб­
щать о сомнительных посредниках в 
правоохранительные органы или по 
“телефону доверия”, номер которого 
можно найти на стенде потребителя 
в любом автосалоне дилера “УзДЭУ­
авто". Словом, к бдительности при 
покупке автомобиля. Он же, со своей 
стороны, готов строить с покупателем 
открытые, “прозрачные” отношения, 
“вооружив” его самой полной и дос­
товерной информацией, касающейся 
ситуации, связанной с продажами 
отечественных автомобилей на внут­
реннем рынке.

Как известно, АО “УзДЭУавто” 
объявило о своем намерении ежеме­
сячно информировать население че­
рез республиканские СМИ о прода­
жах автомобилей по регионам за 
прошедший период, а также о ресур­
сах на следующий месяц. И сегод­
ня, выполняя свое обещание, публи­
кует результаты продаж за первый 
квартал 2005 года и ресурсы на ап­
рель (см. табл.).

Елена КУЗНЕЦОВА.

т
Сведения о реализации автомобилей АО "УзДЭУавто" на внутреннем рынке 
за январь — март 2005 г.

№ п/п
Наименование

регионов
Реализовано всего

кол-во сумма ( в розн. цен.) Уд. вес
шт. тыс.сум. V.

1 Рвсп. Каракалпакстан 216 1 807 133 2%

2 Андижанская область 1 632 13 484 167 15%

3 Бухарская область 797 6 674 695 7%

4 Джизакская область 163 1 415 282 1%

5 Кашкадарьинская область 209 1 744 417 2%

6 Навоийская область 446 3 638 103 4%

7 Наманганская область 283 2 430 844 3%

8 Самаркандская область 270 2 350 873 3%

9 Сурхандарьинская область 253 2 061 072 2%

10 Сырдарьинская область 179• -  -
1 440 596 2%

11 Ташкентская область 288 2 541 106 3%

12 Ферганская область 698 5 907 856 6%

13 Хорезмская область 621 5 006 930 6%

14 г. Ташкент 4 845 _______ 41 502 014 44%

ВСЕГО 10 900 92 005 087 100%

Планируемые объемы поставок 
автомобилей дилерским предприятиям 
внутреннего рынка в апреле 2005 года
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Р е ги о н В С Е Г О

Р е с п у б л и ка  К а р а к а л п а к с т а н 54

А н д и ж а н с к а я  о б л а сть 367

Б у х а р с к а я  о б л а сть 231

Д ж и з а к с к а я  о б л а сть 48

К а ш к а д а р ь и н с к а я  о б л а сть 63

Н а в о и й с к а я  о б л а сть 127

Н а м а н га н с к а я  о б л а сть 54

С а м а р ка н д с ка я  о б л а сть 72

С у р х а н д а р ы ш с к а я  о б л а сть 63

С ы р д а р ь и н с ка я  о б л а сть 57

Т а ш к е н т с к а я  о б л а с ть 71

Ф е р га н с к а я  о б л а сть 111

Х о р е зм с ка я  о б л а сть №

г .Т а ш к е н т 1 406

В С Е Г О 2 923
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На кор с
А в т о р  э т о г о  м а т е р и л а  А н д р е й  С л о н и м  —  

в е д у щ и й  р е ж и с с е р -п о с т а н о в щ и к  
и с ц е н о гр а ф  Г А Б Т  и м е н и  А л и ш е р а  Н а в о и . 

Е го  м а т е р и а л ы  н е  р а з  п о я в л я л и с ь  
н а  с т р а н и ц а х  н а ш е й  га з е т ы . В э т о м  

ж е  о н  р а с с к а з ы в а е т  о  с в о е м  к о л л е ге  —  
гл а в н о м  б а л е т м е й с т е р е  т е а т р а , н а р о д н о м  
а р т и с т е  У з б е к и с т а н а  И б р а ги м е  Ю с у п о в е , 

с  к о т о р ы м  е го  с в я з ы в а е т  м н о го л е т н я я  
т в о р ч е с к а я  д р у ж б а . И д е л о  н е  т о л ь к о  

в ж е л а н и и  о п р е д е л и т ь , ч то  у д а л о с ь  с д е л а т ь  
ч е л о в е ку , н е д а в н о  о т м е т и в ш е м у  7 0 -л е т н и й  

ю б и л е й . Т а л а н т  и л и ч н о с т ь  И б р а ги м а  
Ю с у п о в а , с о е д и н я я с ь , с о т в о р и л и  ч у д о , 

п р е т в о р е н н о е  в б а л е т н ы х  с п е к т а к л я х . 
И с т и н н у ю  и х  ц е н н о с т ь  в м н о го п л а с т о в о й  

к у л ь т у р е  н а ш е й  с т р а н ы  т р у д н о  п е р е о ц е н и т ь , 
р а з м ы ш л я я  о  е го  в кл а д е  в с о к р о в и щ н и ц у  

х о р е о гр а ф и ч е с к и х  д о с т и ж е н и й  У з б е к и с т а н а .

Когда всматриваешься в богатейшую 
историю нашей культуры, отмечаешь 
исконную природную танцевальность и 
певучесть, присущие Узбекистану с 
давних времен. Разнообразие стилей и 
жанров танцев составляло основу на­
родного творчества. Достижения миро­
вой хореографии, воспринятые плеядой 
танцовщиков и балетмейстеров, пере­
плетаясь с народными хореографичес­
кими традициями, рождают мощный 
пласт балетного искусства Узбекиста­
на. И бережно храня национальные тра­
диции и вплетаясь в палитру мировых 
достижений, наша страна во весь го­
лос заявляет о высоте культурного 
уровня нации.

Жизнь и судьба главного балетмей­
стера Г осударственного академическо­
го Большого театра имени Алишера 
Навои, народного артиста Ибрагима 
Юсупова подтверждает это соединение 
национальной самобытности и обще­
мирового разнообразия в балетной 
культуре. Путь совершенствования его 
личности и типичен, и индивидуален. 
Свое становление он проходил, пости­
гая профессию сначала балетного 
танцовщика, а позднее — хореографа 
и балетмейстера, когда сам исполнял 
в театре ведущие партии и почувство­
вал их “плоть и кровь” через призму 
своего темперамента, характера и пла­
стики. В принципе это — путь большин­
ства хореографов, которые, постигая 
пластику и экспрессию танца, прихо­
дили к потребности сочинения всего 
спектакля в целом. В своих первых по­
становках Юсупов сохранил за собой 
и исполнение отдельных ролей, при­
меряя сочиненную им хореографию не 
только на коллег, но и на себя самого. 
Основы профессии он проходил под 
руководством замечательного мастера

Ростислава Захарова, стажировался у 
крупнейшего хореографа Юрия Григо- 
ровича, с именем которого в отече­
ственном и мировом балетном искус­
стве связаны новаторские реформы, в 
корне изменившие саму природу и суть 
драматургии хореографии на балетной 
сцене. И если в канонической класси­
ке роль танцовщика-мужчины сводилась 
к “обрамлению” хореографии женской, 
то позже балетный танец, опираясь на 
высшую свою меру условности, научил­
ся раскрывать миру обилие эмоций и 
страстей.

Наверное, далеко не случайно, что 
первой работой балетмейстер выбрал 
балет Кара-Караева “Тропою грома”. 
Многие зачитывались романом Пите­
ра Абрахамса о перипетиях судьбы чер­
нокожего юноши, полюбившего “белую” 
девушку. Здесь эта тема прозвучала 
особенно драматично, и высокий гума­
нистический смысл увлек молодого 
Юсупова. Родился страстный спектакль, 
увлекающий зрителей, а постановщик 
выступал в главной партии — Ленни. 
Были и другие работы, среди кото­
рых “Семург” Бровцына, “Любовь и меч” 
Ашрафи, в них хореограф выявлял но­
вые, укрупненные черты узбекского на­
ционального балета. Бережно и любов­
но опираясь на народность танца, он со­
единял его с палитрой балетного теат­
ра. Они были своеобразными ступе­
нями развития национального балета 
Узбекистана.

Крупно и весомо воплощает Юсу­
пов и классику, законы которой тре­
буют соблюдения основных пластичес­
ких построений, завещанных велики­
ми хореографами — Петипа, Горским, 
Фокиным. Но в том же “Лебедином озе­
ре” Чайковского для Юсупова наиболее 
важна трагическая ранимость, уязви­

мость любви, не всегда способная вы­
держать навет. Восстанавливая класси­
ческую версию “Жизели” Адана, Юсу­
пов раскрывает всепобеждающую силу 
женственности. Сила этих спектаклей 
в жертвенности их главных героинь, 
готовых на все ради существования 
любимого человека. И как особенность 
восточного фольклора, любовь прелом­
ляется здесь через утонченную призму 
национальной самобытности и культу­
ры.

В своих исканиях балетмейстер ме­
няется во времени, не позволяя себе 
застыть в нерушимости реализован­
ного. Пусть даже результат впечатля­
ющ — в движении меняется все — и 
сам хореограф, и его исполнители, и 
публика в зале, и время. Вот почему 
показателен пример его двух постано­
вок балета Хачатуряна “Спартак”. Впер­
вые он поставил его 30 лет назад как 
дань традициям и времени. Он пол­
ностью основан на драматургии бли­
стательной партитуры, породив запо­
минающиеся работы Бернары Карие- 
вой, Виталия Васильева, Г алии Измай­
ловой, Гули Хамраевой и других. Но­
вая версия “Спартака” несла принци­
пиально новую эстетику, учитывая со­
временные направления в хореогра­
фии, и наполнила его другим смыс­
лом: предостережение против насилия 
любой ценой. И в соответствии с но­
вым идейным строем нашелся свежий 
зрительный образ — наклоненная в 
угрозе падения римская триумфальная 
арка, поддерживаемая цепями,—сим­
вол империи, которая вот-вот рухнет в 
неспокойствии междоусобиц.

С творчеством рано ушедшего ком­
позитора У. Мусаева юбиляра связы­
вает такая этапная работа, как балет 
“Тамирис". Опять в основах—те же не­

рушимые истоки нашей земли и прон­
зительная, ставшая, к сожалению, ак­
туальной тема противостояния войны и 
женщины. Прекрасная царица Тамирис 
наделена умом, силой воли, талантом 
правительницы. Спектакль приводит 
нас, по сути, к главной теме — когда 
тиран Кир повержен, мужественная Та­
мирис ломает меч — символ войны, 
призывая людей остановить агрессию.

Юсупову чуждо вульгарное “супер­
приближение” действия к нашим дням, 
переодевание героев в джинсы, мод­
ность акцентировки интимных сцен — 
он иными путями насыщает действие 
современной экспрессией и чувством. 
В “Ромео и Джульетте” Прокофьева 
сквозь призму шекспировского сюжета 
он видит наше сегодняшнее — болез­
ненность проблемы насилия ради на­
силия в угоду давно отжившим “обыча­
ям мести”. Не рыцарские шпаги, а впол­
не современные ножи в руках сторон­
ников клана Монтекки и Капулетти. А 
рядом со всем этим — первозданный 
юмор Прокофьевской “Золушки” с ее 
причудливой сказочностью и добротой 
и детское озорство “Доктора Айболи­
та”.

И еще одна существенная черта — 
стремление балетмейстера показать 
свою труппу за пределами Узбекиста­
на. Почти десять лет балет под его ру­
ководством выезжает в Таиланд, Малай­
зию, Японию. Недавно прошли гастро­
ли в Китае, снискав и там успех. Тес­
ное сотрудничество связывает балет 
Юсупова с коллективом из Японии “Той­
ота-сити балет”, в содружестве с кото­
рым осуществлены постановки спектак­
лей “Щелкунчик”, “Лебединое озеро”, 
“Дон Кихот” и “Спящая красавица”.

Показав “Щелкунчика” на родной 
сцене, Юсупов поставил его и в Тур­
ции, закрепив престиж отечественной 
балетной школы. Постоянный предсе­
датель госэкзаменов в Академии танца 
и хореографии, он пытливо изучает 
юных танцовщиков, стремясь привлечь 
самых талантливых в труппу театра. Его 
ученики, а их множество, и каждый не 
похож на другого! — достойно продол­
жают все то, что бережно внушает сам 
их наставник.

Обращение к творчеству одного из 
самобытнейших композиторов Узбеки­
стана Г. Мушеля (“Легенда древнего 
Афросиаба”) раскрыло новые грани его 
проникновения в истоки древнеузбек­
ской культуры. Здесь Юсупов как бы 
воссоздает древние согдийские фрес­
ки с их раскованностью и печатью не­
коей тайны, отделяющей нас от того 
времени.

Природной энергии Ибрагима Юсу­
пова свойственны молодой задор, экс­
прессия, умение отстаивать свое виде­
ние. Мы верим, будут новые спектакли 
и свершения, и то светлое, что еще 
неведомо ни ему самому, ни нам, — 
ибо находится за очередным, незнако­
мым, но предощущаемым поворотом 
пути, имя которому— жизнь...

Андрей СЛОНИМ, 
режиссер-постаноещик и сц енограф

ГАБТ имею* А. Навои.

“Фьючерс”приятных неожиданностей
(Окончание.
Начало на 1-й стр.)

Но перед упорством молодо­
го узбекистанца, его мощны­
ми бросками не устоял и Ку­
ницын. В первом сете Денис 
обыграл своего именитого 
соперника — 6:3. Во втором 
Куницын несколько реабили­
тировал себя, навязав сопер­
нику “вязкую” позиционную 
борьбу, надеясь измотать сво­
его юного визави. Отчасти 
это ему удалось — 6:7. В тре­

тьем Денис “поймал” свою 
игру: сильная первая подача, 
цепкая борьба за каждый мяч, 
он был просто неудержим в 
атаке — 6:4. Это стало второй 
сенсацией турнира. А третьей 
пришлось ждать недолго: Ак- 
маль Шарипов довольно лег­
ко переиграл Александра 
Маркина — 6:3, 6:1.

В “домашнем” финале Ис­
томин был значительно 
сильнее своего товарища по 
совместным тренировкам и 
постоянного соперника по

юношеским турнирам — 6:3, 
6:2. Зато в “паре” удача 
улыбнулась россиянам. Дуэт 
в составе Сергея Демихина 
и Игоря Куницына очень 
ровно прошел весь турнир, 
одолев на пути в финал 
сильную пару Иванов — Ле- 
довских — 3:6, 7:6, 7:5. Фи­
нал получился на славу кра­
сивым, зрелищным. В обо­
юдоострой игре сильнее 
оказался российский дуэт, 
который в борьбе за первое 
место переиграл узбекис­

танскую пару Иноятов—Ис­
томин — 6:4, 7:5, 6:4.

Тренер Истомина Петр Ле­
бедь после турнира не скры­
вал своего удовлетворения: 
его воспитанники сделали 
больше, чем планировалось. 
А теперь главная задача — 
хорошо подготовиться к пред­
стоящему матчу за Кубок Дэ­
виса со сборной командой 
Индии на ее кортах. Ведь 
после того, как зачехлили ра­
кетки Олег Огородов, Дмит­
рий Томашевич и другие тен­

нисисты первой волны , 
именно молодым спортсме­
нам вроде Истомина, Иноято- 
ва, Икрамова доверено пред­
ставлять Узбекистан в пре­
стижнейшем теннисном тур­
нире. И очень может быть, что 
в составе сборной, которую 
формирует ее капитан Вадим 
Куценко, окажется и один из 
героев каршинского “фью­
черса” Акмаль Шарипов.

Азам АЛИКУЛОВ, 
наш соб.корр.

86 красавиц 
со всего мира 

прибыли 
в Зимбабве, чтобы 
принять участие 

в международном 
конкурсе 

“М/зз Тоипзгп 
о! 1Ье \А/ог1д”, 

среди которых 
была и узбекская 

модель 
Янина Широких.

М и с с
т у р и з м

м и р а
Девушки, участвовав­

шие в этом конкурсе, смог­
ли не только блеснуть сво­
ей ослепительной красо­
той на большом подиуме, 
но и ближе узнать такую 
необычную страну, как 
Зимбабве. Организаторы 
конкурса подготовили для 
них увлекательную про­
грамму, включавшую по­
сещение курортов, нацио­
нальных парков и заповед­
ников. В итоге все конкур- 
сантки разъехались по 
родным городам, напол­
ненные позитивными эмо­
циями и заряженные пла­
нами на будущее. Вот и 
наша узбекская модель 
Янина Широких (агентство 
“А51АЫ ЗТУЬЕ”) вернулась 
домой с багажом нового 
опыта, приобретенного на 
конкурсе, и вдохновленная 
на новые победы.

Наш корр.

Среди этой 
рекланы ногла бы
быть И Ваша!

Мы ждем Вое по адресу; г.Ташкент, уя-Матбуопидор, 32, комната 242. Тея.: 136-09-25,132-10-63. Е-вю1: Хо1 ця*гатЫег.го

Вниманию сельхозпроизводителей!

ОПРЫСКИВАТЕА
ВЕНТИЛЯТОРНЫЕ%

ПРИСПОСОБЛЕНИЯ АЛЯ ВНЕСЕНИЯ
I ОВХ ' 6 0 0

ГЕРБИЦИДОВ ОШХ-12-1 А.
Оплата — перечислением 

на расчетный счет.

Б§
бдрес завода: 700057, 

Г. Ташкент, ул. Уста Ширин, 117. 
Телефоны: 148-02-40,148-11-02, 398-16-51, 398-02-40.

Вниманию руководителей организаций! Товар сертифицирован

«ГАЗ-31105»

ЭКСКЛЮЗИВНЫЙ ДИСТРИБЬЮТЕР 
ОАО «ГАЗ» В УЗБЕКИСТАНЕ
РЕАЛИЗУЕТ И ПРИНИМАЕТ 

ЗАЯВКИ НА ВЕСЬ МОДЕЛЬНЫЙ РЯД 
ОАО «ГАЗ», ОАО «ИЖМАШАВТО».'

АВТОМОБИЛИ ИЗ РОССИИ 
В КРЕДИТ И В ЛИЗИНГ!

«ИЖ-2717»

«ВАЗ-2106»

Контактные телефоны 
в Ташкенте: (99871) 132-10-35,132-12-01,

132-03-62,186-12-94. «ГАЗЕЛЬ» >»9

•II
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бор
'0У‘Х0)(Я0

установлена
продукцию

з п ш 1ШЗЭЕЕШ
щ з г з г а

Наименование
продукции

Технические 
условия 

и стандарты
Единица

измерения

Предельная 
договорная 

цена 
с НДС, сум

Каолин вторичный серый 
необогащенный селективной 
добычи Ангренского месторождения

ТЗН 12-Уз 1-89 тонна ■ 5160

I Каолин вторичный пестроцветный 
I необогащенный селективной добычи 
| Ангренского месторождения__________

ТЗН 12-Уз 1-89 тонна 4860 I

Тисвоп

Н У У П Р Й 1

"Оопд Мат Мо1огз Со. Ш .И
Официальный дистрибьютор 
Нуипйа! Мо(ог Сотрапу

§ о п а ! а

Адом: г. Ташкент, проспект Афросиаб, 8.
т*п. («98 71) 152-17-24, ф«*с 152-17-25.

Е<таш ку»йопдпат@та11.ги, 
1№йопдпат@таН.ги,
(удопдпатфтаН.ги

Товар п од л ежит  с ерт ификации

Вниманию 
организаций 

и предприятий!

Г10СУДАР-СТВЕННЫЙ1К0МИТЕТ П0 АРХИТЕКТУРЕ И СТРОИТЕЛЬСТВУ
ТЕ Р Р И ТО Р И А Л Ь Н Ы Й  КО Н С А Л Т И Н ГО В Ы ЙЛ6'. У у ■ГГЗ'“  - у-*— . •— '-у
РС Н Ы М  ТО Р ГА М  И Ц Е Н О О Б Р А З О В А Н И Ю

п о  г . т а ш к е н т у  и т а ш к е к т с к о й Т 5 б л а с т и
СТРОИТЕЛЬСТВЕ

объявляет конкурсный торг (тендер) на выполнение проектно-строительного 
контракта по объекту «Реконструкция 19-этажного административного здания 

с пристройкой на площади Мустакиллик в г. Ташкенте» на условиях работ «под ключ».
Сроки выполнения проекта:

начало работ  — м ай  2005  года; 
окончание работ  — ию ль 2006  года.

Заказчик -  Инжиниринговая компания «Служба единого заказчика» хокимията г. Ташкента.
Финансирование будет вестисьза счет государственных бюджетных средств.
Пр^ !З рИЯТИЯ И °РганизаЦии Должны соответствовать следующим условиям: иметьоборотные средства в размере не

менее 20 Уо от стоимости предмета конкурсных торгов или поручительство банка на предоставление указанных средств,
производственную базу, трудовые ресурсы и специалистов, необходимых для выполнения работ (услуг), обладать
опытом работы на объектах, аналогичных конкурсному, гражданской правоспособностью и полномочиями на 
заключение договора.

Для участия в торгах и приобретения конкурсной документации необходимо обратиться с запросом к организатору
тор! а — в Территориальный консал I инговыи центр по конкурсным торгам и ценообразованию в строительстве 
пог. Ташкенту и Ташкентской области по адресу:

г. Ташкент, уп. Абая, 6, ком. 700, 703.
одного комплекта конкурсной (документации — шестьОесшн тысяч сумм*

Оферты принимаются организатором торгов по адресу: г. Ташкент, ул. Абая, в, ком. 700 703.
Телефон 144-07-65, тел ./ф акс 144-12-17.

Последний
оьгйшш С хокимият,

состой ТС ЯЦёврвЗ ОЪ
пскрЫтияГоферт по адресу:
■РЧИИИИш*(ШШлония.

Народное саоБо 
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УЧРЕДИТЕЛИ:
Олий Мажлис 
Республики Узбекистан 
и Кабинет Министров 
Республики Узбекистан
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