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ЙРХНТЕКТ1Р 
в ШТАТЕ 

МЗИСТВА
Строить много в алтынкуль- 

ском хозяйстве "Намуна" на­
учились. За последние годы 
здесь появились Дом бракосо­
четания, три школы, медицин­
ский комплекс, стадион, торго­
вый центр, новые гузары. Окало 
ста молодых семей справили 
новоселье н современных до­
мах.

Теперь, считает Мамаджон 
Хамраев, который три десятка 
лет руководит хозяйством, надо

научиться строить так, чтобы 
село не превраща^^ось в безли­
кое собрание одинаковых до­
мов. По предложению предсе­
дателя в хозяйстве ввели долж­
ность архитектора. Его служба 
разработала профамму "Обо- 
дончилик", сосгави^1а генплан 
переустройства кишлаков. До 
конца 2000 года во всех махал- 
лях завершится освещение 
улиц, появятся асфальтирован­
ные пешеходные дорожки. На 
центральной усадьбе создается 
небольшой парк. Методом ха- 
шара в гузарах сооружаются 
культурно-спортивные комп­
лексы. На эти мероприятия 
экономически крепкое хозяй­
ство вьшелило более 10 милли­
онов сумов.

Н у р м у х а м м ад
В атан и яр .

Со6.корр."Правды Востока".
Алтынкупьский район, 
Андижанская область.

Д Е Н К С Х Р А Н г а

СНГ: м о с ко в с ки й  САММИТ
МОСКВА. 25 января. (Сообщает специа-пьный 

корреспондент УзД Ливар Бабаев).
Президент нашей страны Ислам Каримов утром 

встретился с исполняющим обязанности Прези­
дента Российской Федерации Владимиром Пути­
ным. Они обсудили вопросы дальнейшего развития 
отношений между нашими странами, а также ре­
формирования СНГ.

Затем в Кремле состоялось закрытое заседание 
глав государств стран СНГ. На нем председателем

Совета глав государств СНГ был избран исполня­
ющий обязанности Президента Российской Феде­
рации В.Путин. После этого состоялось расширен­
ное заседание с участием президентов.

В тот же день состоялось также заседание руко­
водителей правительств стран - членов СНГ. На 
нем председателем Совета глав правительств был 
избран премьер-министр Украины В. Юшенко.

(УзА).

К  2500-ЛЕТИЮ  ТЕРМЕЗА

ЗАСЕДАНИЕ ОРГКОМИТЕТА
в  Термезе состоялось заседа­

ние организационного комитета 
по подготовке и проведению праз­
днования 2500-летия города.

Выступивший на заседании 
заместитель премьер-министра, 
председатель оргкомитета X. 
Кароматов отметил, что город 
Термез занимает особое место в 
мировой истории и культуре. 
Одним из ярких тому доказа­
тельств явился тот факт, что на 
30-й сессии Генеральной кон- 
фе1̂ нции ЮНЕСКО, состояв­
шейся в Париже в ноябре про­
шлого года, было принято ре­
шение о широком празднова­

нии в мировом масштабе 2500- 
летия города Термеза.

За годы независимости в Тер­
мезе произошли огромные изме­
нения. Здесь построено много 
культурно-бытовых зданий, жи­
лых домов на основе современ­
ных проектов и в национальном 
архитектурном стиле. Проведена 
большая благоустроительная ра­
бота в связи с празднованием 
1000-летия дасгана "Алпомыш".

На заседании организацион­
ного комитета обсуждались воп­
росы, связанные с реставрацией и 
благоустройством уникальных 
исторических, культурных памят­

ников, расположенных на основ­
ных туристических маршрутах, 
организацией отдела термезидов в 
строящемся археологическом му­
зее, консервацией археологичес­
ких памятников Каратепа и Фаяз- 
тепа. В частности, рассматрива­
лись также вопросы закладки пар­
ка имени 2500-летия 1орода и ре­
конструкции парка имени Бабу­
ра, быстрейшего завершения 
строительства железнодорожного 
вокзала и железнодорожной боль­
ницы, создания областного крае­
ведческого музея, расширения 
проспекта, ведущего к термехко- 
му аэропорту. В этом отношении 
были даны указания руководите­
лям соответствующих мини­
стерств, ведомств и организаций.

Ч о р и  Т у х таев .
Корр. УэА.

И З В Л Е К Л И
У Р О К И

ИЗ ПРОШЛОГОДНИХ 
ОШИБОК ХЛЕБОРОБЫ

САРИАСИЙСКОГО РАЙОНА
Урок первый и самый глав­

ный: чем раньше освободишь 
землю от гузапаи и хорошо под­
готовишь ее под озимые - всходы 
будут устойчивее к холодам.

Второй не менее важный мо­
мент - семена. Отказавшись от 
сортов, которые, как показала 
практика, легко поддаются бо­
лезням, сариасийцы выбрали 
"половчанку" и "княжну" - силь­
ные пшеницы. Разместили их на 
4600 гектарах, из них 1270 - бо­
гарные.

И, наконец, удобрения. В пре­
жние годы на них экономили, да 
и уходом посевы особенно не 
баловали. Теперь иное отноше­
ние. Едва пррклюнулась зелень, 
ее туг же подкормили, из расчета 
100 килофаммов минеральных 
удобрений на гектар.

В целом по району состояние 
озимых хорошее.

Н а зи п  С у л ей м ан о в .
Соб. корр. "Правды Востока".

Сурхандарьинская область.

Говорят, что для человека, 
родившегося под знаком Водо­
лея, присущи энергия, настойчи­
вость, воля и целеустремлен­
ность. Именно этими качествами 
обладает, на наш взгляд, дирек­
тор Ташкентской школы № 263, 
народный учитель Узбекистана- 
Владимир Дмитриевич Кариц- 
кий. В столице республики он

Ш К О Л А  К А Р И Ц К О Г О
известен как опытный и высоко­
профессиональный педагог. 
Последние двадцать три года - 
бессменный директор. Может, 
потому, что проблемы учителей 
он воспринимает, как свои. Со­
переживает в трудные минуты, 
заставляет постоянно совершен­

ствоваться, чтобы идти в ногу со 
временем.

У Владимира Дмитриевича 
юбилей - ему семьдесят. Но не 
зная этого, никогда не скажешь, 
что этот человек достиг столь по­
чтенного возраста. По-прежнему 
превосходная память, невиданная

работоспособность, поразитель­
ная эрудиция. Не случайно шко­
лу полушутливо называют "шко­
лой Карицкого".

НА СНИМКЕ: директор 
школы В. Карицкий со своими 
учениками.

Ф ото  Т атьян ы  
К р ав ч ен к о .

ПОСЛАНИЕ 
В ТРЕТЬЕ 

ТЫСЯЧЕЛЕТИЕ

ВЕРИТЬ 
В СЕБЯ

у  меня нынче такое на­
строение, что, кажется, горы 
могу свернуть. Говорю не ради 
красного словца. У меня своя 
фирма. Есть 80 гектаров арен­
дованной земли. Выращиваю 
хлопчатник, кунжут, подсол­
нечник. Делаю масло. От поку­
пателей отбоя нет. А все 
потому, что продукция доб­
ротная. Вот этим я и счастлив. 
И уверен в завтрашнем дне, 
потому что знаю теперь, как 
мне поступать. Скажу только, 
что свой бизнес буду ставить 
на широкую ногу. И в этом 
мне помогут условия, которые 
созданы в нашей стране для 
предпринимателей.

Мы стоим на пороге тре­
тьего тысячелетия. И в первую 
очередь я сделаю все, чтобы 
не вспыхнула война. А "вое­
вать" мне все-таки придется - 
с формализмом, бюрократиз­
мом, чванством, воровством... 
Эти "прелести" старого века я 
хоть сейчас ликвидировал бы с 
удовольствием. Потому что 
они мешают жить, развивать­
ся. Надо, чтобы человек сам 
понял, что многое зависит 
именно от него. Даже в нашем 
районе десятки молодых лю­
дей все еше ходят без работы. 
Чего ждут? Бери землю, са­
дись на тр!1ктор и трудись. 
Нет, многим 1ЮТСИЮ минуту 
хочется урвать куш побольше, 
а там - хоть потоп.

Сегодня у меня дома есть 
все, дети сыты и одеты. А ведь 
лет пять назад мы тоже с 
трудом сводили концы с кон­
цами, Но скольких сил стоило 
мне наладить бизнес. Ребя­
тишки эго видели и поняли, 
что достаток в семье - это не 
благодаря 1юлшебству. Чудес 
не бывает. Значит, мне есть 
кому передавать свое дело. И 
обязательно учиться, без зна­
ний пропадешь, ни о каком 
великом пкударстве и меч­
тать не придется.

Л ати ф  Ш ак и р о в .
Владемц частной фирмы 

"Савоб-Л". 
Зафарабадский район, 
Джизакская область.

ИДДЕЖШИЖМОЩНИК^ГШНЕСЕ
Эта компания не навязывает себя в 

рекламных клипах по ТВ, со страниц газет 
и журналов, с рекламных и{нтов вдоль 
проспектов городов и сел. Но значимость 
ее от этого нисколько не уменьшается. 
Скорее, наоборот. А результаты деятель­
ности говорят сами за себя. Ведь все наи^е 
в сообщениях с мест телевидения, радио, 
газет подчеркивается, что те или иные 
виды сельскохозяйственных работ, уборка 
урожая хлопка, риса и пшеницы провеяны 
в самые сжатые сроки, качественно и без 
потерь, прежде всего благодаря тракто­
рам "Магнум” или комбайнам "Кейс”.

Отсюда понятен глубинный смысл ос­
новного кредо компании: "Свой успех фир­
ма "Кейс" определяет по успехам своих 
заказчиков". И это не пустой звук, не 
просто красивые слова, а осмысленная 
философия, определяюи(ая образ действий

и поведение сотрудников "Кейс Корпо- 
рэйшн ".

Нашему корреспонденту удалось со­
брать и обобш,ить множество важнейших 
сведений, цифр и фактов. Они представля­
ют несомненный интерес в качестве убеди­
тельного примера того, каким в высшей 
степени содержательным и результатив­
ным может быть сотрудничество с инос­
транной компанией, проявляющей искрен­
нюю чаинтересованность в развитии наше­
го бизнеса, нашей экономики, ускорении 
технического прогресса.

Примечательно, что во многом именно 
усилиями этой компании успешно реализу­
ется правительственное постановление
1997 года "О мерах по повышению уровня 
технической оснащенности сельскохозяй­
ственного производства". Впрочем, обо 
всем по порядку.

Техника  
готова 

к сезону
К несеннему севу хлопчат­

ника подготовлены все техни­
ческие средства машиино- 
тракгорного парка Асакинско- 
го района.

Накануне сеюна отремон- 
тир1>ваны все 1ракгоры, афс- 
гаты, прицепы, сеялки для ис- 
польювання при посеве под 
пленку, пахотые тракторы, 
опрыскиватели.

К. Н и зам о в .
Корр. УэА.

Прежде всего, что представляет из себя 
корпорация "Кейс”? Она была основана 
еще в 1842 году изобретателем Джеромом 
Инкризом в Расине, штат Висконсин, Се­
верная Америка, для производств;) маю- 
тилок. А ныне "Кейс корпорэйшн" - это 
одна из крупнейших в мире компаний по 
производству сельскохозяйственной и 
строительной техники, имеющая филиалы 
и дочерние предприятия в 30 странах, 49(Х) 
дилеров и дистрибьюторов в 150 с фанах 
мира. Общее число ее сотрудников состав­
ляет 17.500 человек. Основные направле­
ния деятельности "Кейс": сел1>скохозяй- 
ственная техника иод торговой маркой 
СА8Е 1Н (52 % от объема торгового оборо­
та), строительное оборудование под торго­
вой маркой СА8Е (30 %), система обслу­
живания (18 %) и финансовые услуги.

В 1998 году общая прибыль компании 
составила 6,1 миллиарда, а чистая при­
быль - 160 миштонон долларов (в 1996 I .

- 349 млн. долларов).
В ноябре 1999 года "Кейс Корпорэйшн" 

слилась с "Нью Холланд" (дочерним пред­
приятием компании "Фиат"), также явля­
ющимся лидером п произшдстве сельско­
хозяйственного и стр*)нгсльного оборудо­
вания. Объем объединенных продаж 
"Кейс" и "Нью Холланд" составляет 12 
млрд. долларов. Результатом слияния ста­
ла глобальная компания, получившая на- 
З1шние КНХ, которая ньишинулась на пер- 
1кк‘ место в мирот1м пр(1й )1юдстве сельс­
кохозяйствен иого оборудования и на тре­
тье место п мировом произтолстве строи­
тельного оборудо1К1ния.

Ьлатдаря этому слият1ю новая компа­
ния аккумулирует в себе взаимно накоп­
ленный опыт и ресурсы для лпльнейшего 
расишрсния производства и еще более 
усилит1ег мощнскти системы 1«хническо- 
то обслужишшил, что будет сшкобство- 
шпь лучшему уло111|егио|)еник) нужд по- 
требтххлей в У1Г)скисгане и всей Цент- 
Р(1ЛЫ10Й Азии.

Успехи компании, особенно в после­
дние годы, обусловлены не только благо- 
прняшой конъюнктурой рынка, но и реа­
лизацией тщательно продумашюй "Стра­
тегии действий", направленной на сниже­
ние шфат, улучшение качесгв)!, совер- 
шенспювание организации сбыта. "Кейс"

имеет свою научно-исследовательскую 
базу, выпускает более 170 моделей сельс­
кохозяйственной и строительной техники. 
И постоянно совершенствует новые изде­
лия. чтобы полнее удовлетворять спрос 
потребителей.

Справедливости ради отметим, что вы­
бор на технику "Кейс" пал не сразу. На 
первых порах были и сущестглнные возра­
жения: целесообр;13но ли закупать сталь 
дорогостоящую зарубежную технику? Не 
лучше ли идти по наютганной колее, т. е. 
иметь дело с традиционными поставщика­
ми из СН Г? И в этом был свой резон, ведь, 
скажем, зерноуборочный "Кейс" раза в 
четыре дороже "Нивы” или "Енисея". Но, с 
другой стороны, производительность его 
раз в пять выше, а потери зерна минималь­
ные. К тому же "Кейсы" просты в обслужи­
вании и уходе. ком(1юртны, долговечны, 
410 ведет к сниженик> жсплуатационных 
расходов.

Слошм. придирчиш взвешивхшсь все 
"за" и "против". Техника семейств;! "Кей­
сов" прошла тиштельиые испытания на 
полях республики в 1995 году и пр<1явила 
себя самым наилучшим обра юм. Все это и 
предоп|К‘дслило ориентацию на "Кейсы”.

Взаимоотношения с корпорацией были 
гихгтавлены на прочную юридическую ос­
нову - они регулируются соглашением о 
долг(К1Ч)чном сотрудничестве от 5 ноября 
1996 года, подписанным пр;и1игельстт)м 
Узбекистаиа с "Кейс Корпорэйшн", и ря­
дом других правительственных решений.

Основными з;|дачами сотрудничества 
были определены следующие: привлече­
ние инвестиций, новейишх технологий, 
технических средств и ноу-хау для обеспе­
чения потребн(х;гей сельского хозяйств;! 
Узбекистана современной, высокопроиз­
водительной техникой, развивая таким 
обраюм техническую оснащенность в ре­
гионе и предоста1̂ 1яя новые (шГючие мес­
та.

И, пожалуй, одним из важнейших (|);!к- 
торов успешного согрудничесттш является 
10, что все, о чем бгили д<кти1ну1ы дого1ю- 
реншкти, нешмедли1ельно реализуется, 
воплощается в практические дела. На ос­
нове конт|)акгов, 1ак;1юченн1>!х в течение 
1‘)95-1999 I I, в республику было тктииле- 
но оксшю 4000 единиц селккохозяйствен-

ной техники, в т.ч. около 1100 зерно- и 
рисоуборочных комбайнов, 2000 мощных 
пахотных тракторов с плугами. А в одном 
только 1999 году поставлено 300 зерноубо­
рочных комбайнов "Кейс-2366” и 400 па­
хотных агрегатов.

Характерно, что сотрудничество с 
"Кейс Корпорэйшн’' не ограничивается 
лишь поставками готовой техники. С его 
участием на основе правительственных 
решений в течение 1997 года было создано 
четыре предприятия по производству, сер­
висному обслуживанию к лизингу сельхоз­
техники. В1999 году было подписано со­
глашение о приобретении пакета акций 
компании "Узсельхозмаш-холдинг", пред­
назначенных для реализации иностран­
ным инвесторам.

Судя по всем этим признакам, "Кейс" 
обосновывается в Узбекистане всерьез и 
надолго. И все ощутимее его действенная 
поддержка агропромышленного сектора 
нашей экономки. ^  ее участием внедряют­
ся новейшие технологии, организуются 
современные производства на уровне ми­
ровых достижений.

Интересно в этой связи проследить де­
ятельность предприятий, организованных 
с участием компании.

Неполных три года существует СП "Уз- 
Кейсмаш", но уже успело проявить себя. В 
1997-98 годы здесь были собраны 193 двух­
рядные горизонтально-шпиндельные 
хлопкоуборочные машины, которые про­
шли успешную апробацию на полях рес­
публики. К се:юну 1999 года было собрано 
ен1е 300 машин. Г-Иа техника сы1р;1ла нема­
ловажную роль в том, что сбор прошлогод­
него урожая хлопка-сырца был проведен в 
основном в оптимальные сроки и с мини- 
мальн1>1ми потерями.

Достаточно сказать, что средняя выра­
ботка на каждую хлопкоуборочную маши­
ну состави^та 400 тонн, т.е. ее производи­
тельность оказил;1Сь в четыре раз;! выше в 
сравнении с отечественными аналогами.

Ожид;!ется, что в 20(Ю году "УзКейс- 
маш" произведет 200 хлопкоуборочных 
машин СА51: 1Н 2022. В дадьнейшем ста­
вится цель увеличить годовое производ­
ство до 500 единиц, с тем, чтобы наладить 
экспорт машин.

В целях снижения себестоимскти и 
развития промышленности в регионах, 
р;г)работ;1на профамма органиииии про- 
И31юдстп;| комплектующих к "Кейсам" в 
самой республике. В ч;!стности, на пред­
приятиях "Узсельхозмаш-холдинга" и дру-  ̂
П1Х будет ггр<1из1юдит1<я более 50 процен­
тов деталей и узлов х;!опкоуборочных ма- 
ИП1Н. В АО "Ташсельмаш" уже освоено 
проинюлство рам, бунке|х)в, подъемни­
ков, уплотнигелей хлопка. Здесь смонти­
рован окр;1сочно-су1мильный комплекс, 
К11!ершена (^конструкция проинишствсн- 
ного зоыния.

Набир;!ет темпы и СП "У!Кейстрак- 
1х)р". Оно будет нроиниадить дв;| типа грак- 
гор4)11 мощностью 135 л.с и ПО л.с. СА8К 
1Н 135 может использ<ишт1л;и на сельхот- 
раб»У1ач, в особенности в \Л0ПК01К)дст»е и 
зер!юволстве. Причем мощжкть фактор;! 
МХ1.15 может б(|Пъ уве^!ичена до 150 и даже 
170 л.с., и ТО1ДВ он будет впсине пригоден 
для испол1>юв;1Нии н<| 1яжелых раГчлах, в

т.ч. пахоте. В 2000 году планируется выпу­
стить 200 таких тракторов.

Совместно со специалистами "Кейс 
Корпорэйшн" разработана профамма тех­
нического перевооружения ГАО "ТТЗ" и 
других предприятий "Узсельхозмаш-хол- 
динга" с ориентацией на производство 
комплектующих для новых тракторов. К 
реализации этой профаммы были прив,ле- 
чены известные зарубежные компании 
"Либхорр". "Глиссон", "Гидингс Энд Лью­
ис" (Германия), "Бисфоник", "Георг Фи­
шер", "Хамерли", "Соло" (Швейцария). 
Задействовано также 9 республиканских и 
два совместных предприятия. Когда будет 
завершена эта программа, общий уровень 
локализации по тракторам мощностью 
110 л.с. достигнет 60%, а по тракторам 
САЗЕ 1Н МХ 135 (мощностью 135 л.с.) - 22 
процента.

Во втором полугодии 1999 года в СП 
"УзКейстрактор" собраны 238 тракторов 
МХ 135 и 20 факторов СХ 100.

Особо следует отметить деятельность 
СП "УзКейссервис", учредителями кото­
рого стали "Узсельхозснабремонт", Ассо­
циация банко!!! Узбекистана, компания 
"Узсельхозмаш-холдинг" и "Кейс Эквип- 
мент холдинг ЛТД.". Это совместное пред­
приятие в полной мере оправдыв;!ет свое 
название - обеспечивает сервисное обслу­
живание и ремонт техники семейства 
"Кейсов", поставки запасных частей по 
всем регионам республики. Причем уро­
вень этой важнейшей работы неуклонно 
повышается, постепенно приближаясь к 
стандартам высокоразвитых стран. В об­
ластях от СП созданы сервисные центры, 
осуществляющие полное техническое об- 
служив;!ние тракторов, зерноуборочных и 
хлопкоуборочных машин "Кейс". В цент- 
р;!х налажено систематическое обучение 
местных специалистов. Кстати, их чис­
ленность уже превышает 150 инженеров и 
механиков. Каждый сервисный центр 
обеспечен необходимым транспортом, 
инструментарием, оборудованием. Рас­
сматривается вопрос об увеличении коли­
чества центров в 2000 году.

Намечается еще одно важнад направ­
ление сотрудничества. Корпорация 
"Кейс", учитывая заинтересованность 
Минсельводхоза в повышении эффек- 
тивткти мелиоративных р;|бот, постави­
ла в республику Д1И ковшовых гидравли­
ческих экскаватора "Кейс" с целью апро­
бации их пригодности к работе в местных 
условиях.

Испытания, проведенные в Сырдарь- 
инской области, где экскагшоры исполь- 
зов;!лисьдля очистки ко^глекторной сети, 
прошли успешно. Наблюдения специа­
листов показали, что экскаваторы обла­
дают большой маневренн(ктью, прои1- 
водительностью и практически не ост;1В- 
ляют неочищенными углы каналов в от­
личие от используемых экскаваторов- 
драглайнов.

Примечательный факт: деятельн(кть 
компании "Кейс Корпорэйшн" в Узбекис- 
Т!!не столь активна и плодотш)рна, что она 
н значительной мере превосходит р;!мки 
соглашения о созрудничестве, И это мож­
но только 1!риветств0в;!т1.. "Кейс" практи­
чески участвует в реалииции программ 
лок;!лизации, в модерни)ации н|х;дприя- 
тий ссльхо!машиностр(к.-ния и упр;1вле- 
ния ими, наме()ена и в дальнейшем инве- 
стиров;!ть но!1ые п|^>екты.

Гаким образом, опыт многогранной 
деятельности "Кейс Корпор»Й11н<" в Узбе­
кистане является у6едителын.1М свиде- 
ТСЛ1.СТВ0М высокой х|)фективн1кти в'за- 
имног-о сотрудничесгв;!, когда оно дикту­
ется не С1н)6ражениями одноаоронней 
вьп'оды, а осуществляется в обоюд!П1|х 
инте11есах.

А зат  С аи дов .

ИСКРЕННИЕ 
ПОЗДРАВЛЕНИЯ

Его П р ево сх о д и тел ьству  
го сп о д и н у  И сл ам у  К ар и м о ву ,
П р е зи д е н т у  Р есп у б л и к и  У збеки стан

Уваж;!емый господин Президент, 
позвоатьте поздравить Вас с переизбранием на пост Президента 
Республики Узбекистан.

Пользуясь случаем, хотел бы пожелать Вам лично и народу 
Узбекистана новых и больших успехов на пути к демократическо­
му обществу и продвинутой рыночной экономике.

Я убежден, что развитие чешско-узбекских отношений во всех 
сферах будет способствовать достижению этих целей.

Примите, господин Президент, уверения в моем высоком к 
Вам уважении.

В ац лав  Гавел, 
Президент Чешской Республики.

•  » *

Его П р ев о сх о д и тел ь ств у  
го сп о д и н у  И сл ам у  К ар и м о ву ,
П р е зи д е н т у  Р есп у б л и к и  У збеки стан

Ваше Превосходительспю, 
мне доставляет удовольствие направить Вашему Превосходитель­
ству от имени народа, правительств;! Катара и от себя л1!чно наши 
теплые поздравления по случаю Вашего переизбрания Президен­
том Республики Узбекистан.

Пользуясь случаем, шлю Вам свои искренние позщраштения и 
наилучшие пожелания крепкого здоровья и успехов Вашему 
Превосходительству, а братскому народу Узбекистана - прогресса 
и процветания.

Х ам ад  б и н  Х ал и ф а  а л ь —С они, 
Эмир Государства Катар.

* * *

Его П р ев о сх о д и тел ь ств у  
го сп о д и н у  И сл ам у  К ар и м о ву ,
П р ези д ен ту  Р есп у б л и к и  У збеки стан

Поздравляю Вас в связи с переизбранием Президентом Рес­
публики Узбекистан, Я надеюсь и верю в установление вз;!имных 
уз сотрудничества между нашими стр;!нами во имя наших братс­
ких народов. Желаю Вам здоровья и счастья, народу У (бекистана
- непрерывного прсмресса и процветания.

П о л к о в н и к  М у ам м ар  К ад даф и , 
Глава Ливийской Арабской Народной Соцмалистической

Джамо1 >фии.
• * *

Его П р ев о сх о д и тел ьств у  
го сп о д и н у  И сл ам у  К ар и м о ву ,
П р ези д ен ту  Р есп у б л и к и  У збеки стан

Ваше Прев<кхолителы.Т1ю, 
мне Д (кта в ;тя е т удо1юл1ч;твие направить Вашему Превосходи­
тельству свои искренние пошравления с наилучшими пожела­
ниями по с;!учаю Вашего переизбрания Президентом Рес1!убли- 
ки Узбекистан, Желаю Вам к|>епк010 здоровья и счастья, а 
братскому народу Узбекистана - непрерывного про1ресса и 
процвета!!ия,

Д ж аги м  б и н  Х ам ад  а л ь -С о н и , 
наследный Прмнч Государства Катар.

* * *

Его П р ев о сх о д и тел ьств у  
го сп о д и н у  И сл ам у  К ари м ову ,
П р ези д ен ту  Р есп у б л и к и  У збеки стан

Ваше Прсмюсхойигсльство,
Народная партия Пакистана и я поздравляем В;1с с переизб1т;!нием 
на пост Пре1иденга Республики Уз^кисган

Успешный переход Узбекистана от коммунизма к демок­
ратии пол Вашим руководовом заслуживает внимания. Мы 
в Пакистане весьма удовлетворены развитием Узбекистана 
под Вашим мудрым руководством. Мы иеннм Ваши усилия, 
направленные на развитие отношений между нашими стра­
нами.

Я все|'да вспоминаю С|и)й визит в Вашу великую сфану и 
1!рошедшие !ктречи. Мой супру!'сен;ш)р Зардари и я иапр;)11ляем 
Вам самые наилучшие 1!0желания.

С уваже!1ием
Б е н ази р  Б хутто .
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Препятствия
- Раньше мы заказывали из­

готовление запчастей Ташкен­
тскому опытно-механическому 
заводу, - рассказывает началь­
ник планового отдела предпри­
ятия Н.Бобомуратова, прора­
ботавшая на заводе более соро­
ка лет. - Продукция у них была 
качественная, ведь наши тре­
бования были высокими. Те­
перь завод таких заказов не 
принимает. Ввдимо, есть более 
выгодные сделки. Приходится 
обращаться на другие предпри­
ятия. И, бывает, получаем та­
кие детали, что недели не вы­
держивают.

Мы получаем каталоги, - 
продолжает Неля Усмановна, - 
например, в К раснод^ могли 
бы закупать все необходимые 
изделия для прессов, других 
механизмов. Но нужны валют­
ные средства. И даже если они 
найдутся, транспортные расхо­
ды столь велики, что детали 
становятся "золотыми". Про­
должаем искать здесь, в респуб­
лике. А ссылаться на разрыв 
экономических связей стало 
уже просто неприлично. Ведь и 
другие предприятия отрасли 
находятся в подобной ситуа­
ции. А специфика наша такова, 
что пять минут остановки про­
изводства на одном участке 
вынуждает тратить час на за­
пуск всего цикла.

Что же касается преформ, то 
можно было бы договориться с 
фирмой, поставившей нам фа­
совочную линию. Упакованное 
в пластиковые бутылки масло - 
это и удобство для потребите­
ля, и культура производства, и 
вообше - юзможность достой­
но выступать на рынке. Кто 
юзьмет масло в бочках, чтобы 
потом заниматься его расфа­
совкой или торговать вразвес? 
Покупать же преформы за 
предлагаемые некоторыми по­
садниками иены невозможно 
- стоимость будет неприемлема 
для покупателей, продукция 
станет скапливаться на скла­
дах. А чтобы получать капсулы 
напрямую от их производите­
лей, нужна опять же валюта.

Насчет каустической соды... 
С нетерпением ждем пуска 
Кунфааского содового завода. 
Тогда станет легче. А пока сло­
жа руки не сидим, ишем, рабо­
таем, даем продукцию. Но про­
блемы остаются.

Много времени уходит на 
многочисленных проверяю­
щих, зачастую некомпетент­
ных в нашей специфике. Были 
недавно с плановой финансо­
вой проверкой. Спрашивают: 
откуда вы взяли такие цены, 
нормативы на калькуляцию, 
почему у вас себестоимость та­
кая выходит, вы ущемляете 
права потребителей, искусст­
венно завышаете стоимость 
продукции. Объясняем, что 
пользуемся принятой норма­
тивной документацией. Нет, 
мы это не признаем, почему нет 
печати Минфина, подтвержда­
ющей, что на производство 
продукции нужно именно та­
кое количество материалов. Ну 
не "с потолка" же мы взяли эти 
нормативы, не мы назначаем 
цены на технологически необ­
ходимые материалы.

Потом и местные органы уп­
равления начинают относиться 
к нам с недоверием - (ючему, 
мол, мы должны верить вашей 
ассоциации, которая дает такие 
нормативы, такие установки на 
выход конечной продукции. 
Как мы можем все это объяс­
нить? Довод, что нормативы 
разрабатывают специальные 
институты, не действует. Даже 
представители лаборатории 
Госнадзора делают замечания, 
не доверяя аккреди’гованной у 
нас лаборатории "Масложирта- 
бакпрома". Хотя качество про­
дукции - это наша первая запо­
ведь. Не зря потребители пред­
почитают покупать каганское 
масло, мыло, шрот и шелуху.

КУРСОМ РЕФОРМ
Кагамский маслоэкстракционный завод за свою вековую историю 

хорошо известен как в Узбекистане, так и за его пределами. Новый год 
его коллектив - теперь уже акционерного общества "Коган еги" - 
встретил с отличными показателями. Достаточно сказать, что 
темпы роста по сравнению с 1998 годом достигли почти 140 процентов, 
значительно возросло производство хлопкового масла, шрота и шелухи, 
увеличился выпуск хозяйственного мыла и других товаров народного 
потребления.

Однако еше несколько месяцев назад предприятие было поставлено 
в критическое положение - не было пластиковых капсул-преформ, из 
котщ!ых с помощью снеицальных машин выдуваются 920-граммовые 
емкости для расфасовки масла. Из-за отсутствия этих капсул при­
шлось приостановить производство, часть работников отправить в 
вынужденный отпуск. В таком несколько нервном наяряжении уходила 
осень, сырье накапливалось на складах, маслам были наполнены емко­
сти, а фасовочная линия с импортным оборудованием стояла.

Получение преформ с помощью ассоциации “Масложиртабакпром’’ 
стало праздником для маслоделов: за короткое время все прогнозируе­
мые показатели были достигнуты. Но теперь надо вновь добывать эти 
самые капсулы. То есть проблема остается. Как остается и проблема 
со вспомогательными технологическими материалами, в частности, с 
каустической содой, запасными частями к сложному оборудованию.

1РУПН0СТИ
П М О П О П И М Ы

Семечко, 
даю щ ее масло

Установленная мощность Ка- 
ганского маслозавода - перера­
ботка 400 тонн хлопковых семян 
в сутки. И, надо сказать, этот 
потенциал полностью не исполь­
зуется - все зависит от объемов 
поставок сырья. Основные по­
ступления хлопковых семян на­
чинаются с середины сентября. 
Работа по их переработке ведется 
круглосуточно - производство 
безостановочное, В этот период 
заметно повышается коэффици­
ент мощности.

Примерно 30 процентов се­
мян идет за счет госпоставок, 
остальные, так называемые да­
вальческие, везут из хозяйств. 
Причем сдают сырье по своему 
желанию; кто в Бухару везет, кто 
в Навои... Каганскому заводу до­
веряют - расчеты проводятся сво­
евременно  в зависимости от 
среднегодового выхода. Сдатчи­
ки получают взамен масло, шелу­
ху и шрот высокого качества. Уже 
год на предприятии применяется 
технология выработки низко-си- 
польного шрота с использовани­
ем карбамида.

^  технология введена пока 
на ™ х маслозаюдах республи­
ки. Ядовитый госипол видоизме­
няется и нейтрализуется. Это 
дает и улучшение вкусовых ка­
честв масла, и не наносит вреда 
населению.

К сожалению, семена посту­
пают иногда четвертого сорта и 
даже некондиционные. Из тако­
го сырья хорошего масла не полу­
чить. Некоторые проверяющие 
дают "добрый совет': мол, надо 
смешивать все сорта. На это тех­
нологи пойти не могут, иначе 
снизится выход масла и его каче­
ство. Поэтому из некондицион­
ных семян получают техническое 
масло. Сейчас на предприятии 
изыскивают возможности на за­
купку оборудования для дезодо­
рации продукции, что позволит 
получать из технического хоро­
шее пищевое масло. Словом, ка- 
ганские маслоделы прилагают 
все усилия, чтобы из порой низ­
кокачественного сырья дать про­
дукцию высшей пробы. А это, 
согласитесь, непросто.

Что 
же взамен?

Предприятие выпускает фон­
довую продукцию. Ёсли в тече­
ние года в1̂ абатывается, пред­
положим, 15 тысяч тонн масла, 
то весь этот объем уже расписан 
до предела. Самому же заводу 
для реализации масла и мыла

через сеть собственных фирмен­
ных магазинов порой не остает­
ся и мизерного количества. Все 
идет через торговлю, потребкоо­
перацию, в лечебные и детские 
учреждения. Наряд спускается 
на все сто процентов выпущен­
ных изделий. Шрот и шелуха 
идут на животноводческие ком­
плексы, на поддержку фермерс­
ких хозяйств. Но ведь нужно еще 
рассчитаться по давальческим 
поставкам сырья. Вот и получа­
ется, что от завода требуют про­
дукции почти вдвое больше, чем 
реально произведено. Как руко­
водству предприятия удается 
держать производство "на пла-

Председатель правления ак­
ционерного общества "Когон 
еги" Н. Шарипов пришел на за­
вод по распределению в 1972 году 
после окончания химико-техно­
логического факультета Ташкен­
тского политехнического инсти­
тута. Работал инженером-техно- 
логом, начальником электроце­
ха, главным энергетиком завода, 
выполнял обязанности главного 
инженера. Несколько лет назад 
стал руководителем предприя­
тия, зная все тонкости производ­
ства, занимающего площадь в 
сорок гектаров. Ежедневно пред­
седатель правления обходит все 
цехи, держит в поле зрения все 
происходящее на предприятии, 
которое возглавил при огромной 
дебиторской задолженности. 
Сейчас она полностью погашена, 
завод работает с прибылью.

- Мы продаем масло по ценам 
на конец прошлого года - по 263 
сума за 920-граммовую упаковку, 
- рассказывает Нигмат Шарипо- 
вич. - Где-то 55-60 сумов остается 
нам, остальные 200 с лишним 
идут в госбюджет. Таким образом 
ежегодно государство имеет от 
нас более двух миллиардов сумов. 
А вот закупаемое, скажем, в Ар­
гентине подсолнечное масло 
продается по 400 и более сумов за 
литр. Разница есть?

По поводу спускаемых нам 
нарядов приходится вести насто­
ящую войну, доказывать, объяс­
нять, каковы наши возможности, 
какие сложные проблемы прихо­
дится решать. Все эти трудности, 
конечно, преодолимы. Но для 
этого нам нужно добиться, чтобы 
30-35 процентов масла и мыла мы 
могли бы продавать через свою 
торговую сеть. Тогда было бы 
выгодно и населению, и нам. 
Ведь мы бы продавали лишь с 20- 
процентной торговой наценкой, 
и кусок того же мыла, кстати, 
пользующегося высоким спро­
сом, продавался бы за 84 сума, а 
не по 120 после "накруток" по­
средников и продавцов.

ПЕРСПЕКТИВЫ ОПРЕДЕЛЕНЫ
в  Ташкенте, в ассоциации "Масложиртабаклром", состоялось 

заседание совета этой организации, объединяющей 40 предприятий и 
учреждений. Их руководители собрались, чтобы подвести итоги 
работы в 1999 г о ^  и обсудить задачи, поставленные Президентом и 
правительством республики перед тружениками отрасли на нынеш­
ний год и перспективу.

В выступлениях участников 
заседания отмечалось, что в це­
лом достигнуты удовлетвори­
тельные итоги минувшего года. 
Рост производства, по сравне­
нию с 1998 годом, возрос на 16 
процентов, что является доста­
точно высоким показателем.

Но перед отоаслью -в свете выс­
туплений Президента Ислама 
Каримова на первой сессии Олий
Мажлиса второго созыва - ста­
вятся бопее серьезные задачи.

Прежде всего необходимо 
поднять работу на более каче­
ственный уровень, добиться уве­

личения экспорта продукции. А 
для этого следует активнее при­
влекать инвесторов, создавать 
совместные предприятия, нала­
дить выпуск товаров высокого 
качества и в удобной и привлека­
тельной упаковке. Возможности 
для этого есть. На заседании под­
черкивалось, что Узбекистан мо­
жет достойно конкурировать на 
мировом рынке не только в про­
изводстве хлопкового масла, но и 
масел из косточек абрикоса, пер­
сика, из плодов сои, семян ви­
ноград, томата и многих других

За счет дополнительных соб­
ственных средств, в том числе 
валютных от экспорта продук­
ции, мы можем решить и вопро­
сы с закупкой преформ, других 
вспомогательных материалов, с 
запасными частями, закупкой 
нового оборудования, целенап­
равленно заняться дальнейшим 
повышением качества продук­
ции, увеличением ее производ­
ства.

...У продавцов есть любимая 
шутка, от которой покупателям 
совсем не весело: "Если масло с 
места на место перекладывать, 
что-то все равно на руках оста­
нется". Вот и получается, что 
фондовые товары, пока доходят 
до покупателя, намного подни­
маются в цене. И "сливки" сни­
мает торговля, ставшая монопо­
листом по продаже масла и 
мыла. Действующая ныне уста­
новка на полную передачу в тор­
говлю всей фондовой продук­
ции ей только на руку. Но вот в 
чем парадокс: да, масло и мыло - 
товары, так сказать, стратеги­
ческие, но нацо же наконец от­
крыть глаза, мыслить по-рыноч- 
ному - товары-то эти сегодня не 
дефицит, прилавки ими завале­
ны. О какой 100-процентной 
отправке непосредственными ее 
производителями может идти 
речь, почему не производитель, 
а посредник и продавец должны 
снимать немалый куш с продук­
ции, к выпуску которой они не 
имеют ни малейшего отноше­
ния. Где свободная конкурен­
ция, куда смотрит антимоно­
польный комитет, почему нару­
шаются права потребителя, ко­
торый, конечно же, покупал бы 
более дешевую продукцию у еЬ 
производителей?

И, надо подчеркнуть, что в 
таком положении все маслоделы 
республики. Если им разрешат 
реализовывать хотя бы часть про­
дукции, масла и мыла от этого 
меньше не станет, наоборот -его 
будет больше и высокого каче­
ства, так как маслоделы будут 
заинтересованы, чтобы покупали 
именно их продасцию, именно в 
их магазинах. Кстати, из даже 
очень хорошего подсолнечного 
масла не сделать настоящего пло­
ва, к тому же его требуется боль­
ше - оно хоть и пригодно для 
многих блюд и не требует перека­
ливания, но какое-то водянис­
тое, что ли. А успешно конкури­
ровать с нашим хлопковым мас­
лом, особенно в нашей республи­
ке, можно. Но только повышая 
качество.

Чего же еще 
надо?

Сейчас в АО "Когон еги" рабо­
тает 450 человек. Средняя зарп­
лата - 16 тысяч сумов в месяц. На 
850 тысяч сумов предприятие 
выпустило свои акции. По каж­
дой из них с номинальной сто­
имостью 100 сумов работники 
получают до 60 процентов диви­
дендов. Есть свое подсобное хо­
зяйство, снабжающее тружени­
ков завода мясом, молоком, дру­
гими продуктами. Не оставлены 
без внимания ветераны, пред­
приятие выделяет средства на 
развитие спорта, для благотвори­
тельных фондов, обществу инва­
лидов, на восстановление исто­
рических памятников - в год на 
эти цели расходуется примерно 
15 миллионов сумов. Текучести 
кадров на предприятии, а тем 
более хищений не наблюдается. 
Дисциплина на высоком уровне, 
в цехах и на территории ™ дпри- 
ятия идеальная чистота. С утра в 
приемной руководителя немало 
посетителей. Люди идут со свои­
ми проблемами, за советом, зная, 
что без помощи не останутся. 
Словом, все хорошо, что еще 
надо. Но почему надо доволь­
ствоваться тем, что есть, когда 
можно добиться большего, ис­
пользовать весь имеющийся по­
тенциал?

Г. К о в ал ь .
Корр. УзА.

культур, выпускать отличные 
маргарин и майонез, хорошее 
мыло, пищевые, лечебные, пар­
фюмерные и прочие продукты, 
имеющие высокий спрос на 
внешнем рынке.

Участники заседания опреде­
лили первоочередные и перспек­
тивные направления совершен­
ствования производства, техни­
ческого перевооружения масло­
жировых и табачных предприя­
тий, приняли экономическую 
профамму решения задач, по­
ставленных руководством стра­
ны.

(УзА).

С Й С С И Ц Й Щ Е ! 1ЕРМ ЕР НЕ ПРИДАЕТ
На центральном рынке Ферга­

ны у рядов, где торгуют свежей 
рыбой, всегда много покупате­
лей. Над одним из прилавков 
вывеска - ф^мерское хозяйство 
“Ш аршара" ( “Водопад"). Оно 
одно из тех, что находится в 
черте областного центра и от­
носится к городской ассоциации 
дехканских и фермерских хо­
зяйств. Сейчас их в Фергане 65, 

Основная цель ассоциации - 
оказывать фермерам всесторон­
нюю поддержку. Уже второй год 
при ней действуют два коопера­
тива. Один из них - агросервис- 
ный "Давр". Он оказывает фер­

мерам различные услуги, глав­
ным образом снабжая их сель­
скохозяйственной техникой, 
минеральными удобрениями, 
горюче-смазочными материала­
ми (для чего взял в аренду одну 
из автозаправочных станций, 
получает централизованным пу­
тем ГСМ и выдает их ферме­
рам).

Другой кооператив занима­
ется реализацией сельскохо­
зяйственной продукции, выра­
щенной фермерскими хозяй­
ствами. Он же централизован­
ным путем получает комбикор­
ма и обеспечивает ими нужды

фермерских хозяйств. При го­
родской ассоциации был со­
здан и правовой центр. Теперь 
фермер заключает с центром 
договор, вносит ежемесячно 
всего 200 сумов, за что ему 
обеспечены квалифицирован­
ная помощь и правовая зашита 
на разных уровнях, к примеру, 
в хозяйственном суде. Юристы 
правового центра помогают 
фермерам и в оформлении 
пакета документов, необходи­
мых для правильной регистра­
ции их хозяйств.

Открыт и фонд поддержки 
фермеров. Его денежные сред­

ства уже составили миллион 
сумов. Они сложились из 
взносов самих фермеров, ос­
тальное вложила ассоциация. 
Как известно, получить фер­
меру в банке кредит - история 
долгая, да еще необходим за­
лог. А тут в фонде поддержки 
согласно договору фермер мо­
жет при необходимости полу­
чить срочную денежную по­
мощь без внесения залога и 
под низкие проценты.

- В ближайших планах Фер­
ганской городской ассоциа­
ции, - говорит ее председатель 
Ш. Исроилжонов, - открыть 
"аудит-центр" по оказанию 
помощи фермерам.

Л а р и с а  Г у л и ян ц .

ХЖОШИЕ
ТОЧКА ЗРЕНИЯ

Французские 
тополя - 

в Риштане
в фермерском хозяйстве 

"Гулшан" Риштанского района 
посадили тополя, завезенные из 
Франции. В отличие от местных 
тополей у них более светлый 
ствол, крупнее листья, в год они 
вырастают более чем на четыре 
метра, устойчивы к болезням. 
Древесина этих деревьев ис­
пользуется в основном в мебель­
ной промышленности. Уместно 
напомнить и о том, что нет необ­
ходимости в их обрезке да и раз­
водить их очень просто. Напри­
мер, от одного черенка можно 
вырастить до шести саженцев. 
"Гулшан" уже получает от мно­
гих хозяйств заказы на черенки и 
саженцы. Практическую по­
мощь в выращивании тополей 
оказывают французские специа­
листы.

Р. К ам о л о в .
Корр. УзА.

Ферганд<ая область.

ГЕОГРАФИЯ 
БЛАГИХ ДЕЛ
в ходе декады милосердия в 

сельских районах Сурхандарь- 
инской области побывали пред­
ставители государственных и 
общественных организаций. 
Так, в колхозах "Мустакиллик" 
Ангорского и имени Навои 
Джаркурганского районов, на­
пример, руководитель благотво­
рительного фонда "Соглом ав- 
лод учун" вручил остро нужда­
ющимся семьям, инвалидам, 
престарелым и одиноким одеж­
ду, продуктовые наборы, лекар­
ства.

В северной зоне фуппа в 
первую очередь ознакомилась с 
жизнью детей сариасийской 
школы-интерната. Пятидесяти 
из них по линии международно­
го фонда "Экосан" была оказана 
помощь, а для малоимущих 
термезчан закуплена и передана 
одна тонна сахара.

Представители областного 
фонда "Навруз" побывали у 
жителей Узунского и Сариа- 
сийского районов, наиболее 
страдающих от вредных выбро­
сов Таджикского алюминиево­
го завода. Они обошли десятки 
дворов, поддержали матери­
ально и морально малообеспе­
ченных, ветеранов. Аналогич­
ную работу провели и в обла­
стном центре. На эти цели 
израсходовано около 120 тысяч 
сумов.

Часть средств для благотво­
рительности выделили предпри­
ниматели, дехканские и фер­
мерские хозяйства. Так, термез- 
ская частная фирма "Семург- 
Шерзод" отпустила муки и са­
хара для ста семей,

Работники Термезского го­
родского хокимията посетили 
малообеспеченные семьи в ма- 
халлях "Озодлик" и "Жамий". 
Двум из них от имени Президен­
та страны хоким города X. Ума­
ров вручил телевизоры.

Н а зи п  С у л ей м ан о в .
Со6.иорр."Прмды Востока".

Сурхвндарьинская область.

или Мысли о том, кто и ка к  
должен воспитывать молодежь

"Что посеешь, то и пожнешь" - эта и другие 
народные пословицы вспоминаются, когда я 
задумываюсь о современном шкальном обра­
зовании. Сегодня появилось много новых аль­
тернативных форм обучения, частных школ. 
Однако проверенное временем государствен­
ное обучение и воспитание не может быть 
вытеснено и стать частным делом. Именно в 
стенах государственной школы, даже детского 
сада воспитывается будущий гражданин, фор­
мируется личность.

В последнее время общественность все 
больше и больше интересуется вопросами 
нравственного, морального облика будущих 
фаждан. Вызвано это не только тем, что растет 
угроза организованной преступности, но и 
тем, что появились неизвестные, неапробиро- 
ванные пока альтернативные формы воспита­
ния. Это происходит на фоне псевдосвободы 
нравов, моральной неустойчивости молоде­
жи. Та инс^рмация, которую несут в массы 
телевидение и видеофильмы, дает серьезный 
повод задуматься: кого же мы растим? Нужно ли до 
такой степени отпустить на свободу все виды 
современной масскультуры и что можно ей проти­
вопоставить? В огромном кадейдоскопе оглушаю­
щей музыки, фильмов-боевиков, "ужастИков", 
секс-продукции не обнаруживается и следа добро­
порядочного воспитания, нет нормального совета, 
как жить и нет моральной поддержки.
Вспомните, а ведь воспитание никогда в стране не 
было пущено на самотек. Без общественного воз­
действия, без влияния народных традиций, без 
духовных постулатов, без родных корней нельзя 
воспитать человека, сформировать личность. За 
примерами далеко ходить не нужно.

К сожалению, сегодня духовно богатая лич­
ность, человек-творец, вечные ценности размене- 
ны на ценности иного рода. Мы порой растворя­
емся в хаосе бизнеса. А что же школа? Модная 
ньшче деидеологизация не решила старых про­
блем, но породила новые.

Вернемся к воспитательному процессу. Извес­
тно, что наряду с повседневным воспитанием мо­
лодежи в семье, в окружающей среде огромную 
роль ифает литература художественная, дающая 
различные импульсы, возможность к размышле­
нию и выбору правильного образа жизни. Народ­
ное искусство, вековая культура и музыка питают 
лучшие чувства и эмоции человека. Но обнаружи­
лось, что именно теперь масскультура обрушилась 
на молодежь с такой поражающе растленной си­
лой, что не замечать этого уже нелюя. Теле- и 
видеопоказы худших образцов фильмов буквально 
перечеркивают устоявшиеся образцы духовно­
нравственного воспитания. Бороться с этим слож­
но. Масскультура не уступает своих позиций доб­
ровольно. Вероятно, поэтому школьное воспита­
ние ищет новые формы и методы вместо того, 
чтобы взять на вооружение лучший педагогичес­
кий опыт.

Но в тонком деле воспитания есть свои под­
водные камешки. В школах стали появляться 
новые платные формы обучения, элитные классы 
для богатых родителей. Есть даже бизнес-классы 
для... первоклашек. В расписании шести-семи- 
летних детей появился учебный предмет - "биз­
нес". Есть специалисты, которые пытаются обу­
чить приемам приумножения своего богатства 
младших школьников, не овладевших основами 
знаний. Неужели детское неискушенное вообра­
жение должно сразу пойти по пути накопитель­
ства, отставив научные знания на задний план? В 
отдельных школах появились "банковские клас­
сы", где готовят банкиров с пеленок, зачисляя в 
такие классы немногих избранных. Но какими 
рейтингами определяли банковскую пригод­
ность, не сказано ни в одном учебнике психоло­
гии, нет научно выверенных рекомендаций для

отбора детей в такие фуппы. Вероятно, что это 
были привилегии для детей, которым родители 
обеспечивали карьеру банковского работника 
или бизнесмена. Но при чем же здесь одарен­
ность и тадант? В этом классическая педагогика, 
имеющая большие достижения, оставалась на 
задворках.

Стоит ли напоминать, что учитель в школе 
призван обучать, "сеять разумное, доброе, веч­
ное”, учить познавать мир, воспитывать на приме­
рах истории и литературы лучшие человеческие 
качества, приобщать к вечным духовным ценнос­
тям, а не только обучать, в первую очередь считать 
и наращивать деньги...

Обратимся к истории человечества. Давно из­
вестно, что в нормальной семейной среде родите­
ли озабочены тем  ̂чтобы привить детям трудовые 
навыки. Труд - это естественная потребность че­
ловека, так как только труд принесет все необхо­
димое для культурной жизни.

Трудовое обучение заняло в школе свое проч­
ное место. Подготовка к профессионадьному обу­
чению начинается с приобретения знаний и навы­
ков различного характера. Считать же незарабо­
танные деньги с младших классов или "делать" 
деньги - это может обернуться потерей главных 
ориентиров в педагогике сегодняшнего для.

При таком подходе учеба все дадьше и дадьше 
отодвигается в сторону. Школьники начинают 
подумывать, а что можно продать повыгоднее, 
кого бы обмануть? Власть денег и наживы может 
быть так сильна, что затмит все остальное - со­
весть, мораль, нравственность. Общественные 
интересы перечеркиваются.

Родителям и невдомек, что ребенок остается 
неподготовленным к жизни, он не умеет и не хочет 
трудиться.

Не в деньгах счастье, и никакие деньги не 
спасают человека от проблем. В государстве могут 
быть приняты хорошие законы, но если у человека 
нет совести, элементарной порядочности, общей 
культуры, то законы так и останутся на бумаге. 
Поэтому, на мой взгляд, нужно больше внимания 
уделять государственной школе, классическому 
образованию, где формируется будущий фажда- 
нин.

Н .И вахина.
Чмтатеяь.

От редакции; разумеется, это точка зрения чита- 
тельниф»!, на наш взгляд, может выглядеть несколько 
тенденциозной. Обучать детей бизнесу - это не значит 
толкать их непременно на преступный путь. Важно при 
любых обстоятельствах не забывать о морали. Но мы 
бы не хотели нивелировать чужое мнение и готовы 
предоставить слово тем, у кого иное мнение по этому 
же вопросу.

ПИСЬМА В "ПВ”

НИ ТЕПЛА,
НИ ВОДЫ

Уже несколько месяцев, как официадьно на- 
чадся отопительный сезон. Однако в подавляю­
щем большинстве учреждений и жилых домов 
Термеза тепло, как говорят, еще и не ночевадо. 
Причину этого мы попытались выяснить в пред­
приятии "Иссиклик манбаи".

1 урдали Хужакулов назначен сюда рукоюдите- 
лем сравнительно недавно.

- За этот короткий срок удалось отремонтиро­
вать II котлов, другое оборудование, - говорит 
он, - Сделано пусть не настолько много, как 
хотелось бы, но достаточно для того, чтобы выра­
батывать и подавать тепло потребителям. Чего, 
увы, не можем делать из-за острой нехватки воды. 
Пойдемте в це1гфальную котельную, сами увиди­
те.

На самом деле, стрелка манометра застряла на 
отметке 1,2-1,5 атмосферы. При таком давлении 
(нужно же 3,5-4) 1Х)рячая вода в системе вряд ли 
пойдет дальше самой котельной. Не спасает поло­
жения и скважина на воду, пробуренная предпри­
ятием при районной котельной № 2. Скоро запу­
стят такую же для РК-1,

Пока мы беседовали, заглянул в "Иссиклик 
манбаи" начальник горюдоканала Алижон Шами- 
ров. Вопрос о воде - "бородатый", поэтому я задал 
его новому собеседнику безо всякой надежды по­
лучить положительный ответ.

Так и случилось: всю вину А. Шамиров свадил 
на неплательщиков (хотя в годы нормального 
бюджетного финансирования о таком массовом 
явлении не знади, а областной центр все равно 
страдал от безводья) - юридические лица задолжа­
ли 26 миллионов сумов, а население - 9 милли­

онов. Дебиторская задолженность бьет по рукам - 
ни новых насосов не могут закупить, ни старых 
отремонтировать, потому 'ПО нет запчастей. Работ­
ники горводоканада, по словам Шамирова, еще 
зарплату за март-апрель не получили.

Словом, воды в городе нет потому, что потреби­
тели за нее очень плохо платят. Потребители же в 
свою очередь не хотят выкладывать денежки за 
неполученные услуги. Вот такой замкнутый, пороч­
ный круг. Кто его наконец разорвет: вышестоящее 
коммунадьнос начадьстно или городской хокимият? 
Возможно, есть и другие варианты, о которых стоит 
подумать?

Ю л д аш  Д а в л я то в .
г. Термез.

ТРЕТИЙ ГОД 
БЕЗ ГАЗА

Пишут вам жители поселка Геолог, что в Самар­
канде. А бела у нас такая. Уже третий год мы си;1им 
без газа и света в зимнее время.

Раньше наши муки начинались после Нового 
года, а в этом году уже в октябре отключ|1ли газ. 
Замечу, что чере5 дорогу от нас находится дач­
ный поселок, где живут высокие чиновники, так 
у них в домах перебоев со светом и газом не 
бывает. Нет таких перебоев и в соседнем поселке 
Геофизик.

До письма в вашу газету мы обращались во все 
инстанции - от райгаза и выше. Ответ один: "!’аз вам 
перекрыл Ташкент"... Может ли быть такое? Что, 
наш поселок - отдельное государстж)?

З а х а р ь я н , Х егай , С у тц н  и д р у ги е .
Всего I I  подписей.

г. Самарканд.

П Е Ч И П щ Ш М Н А »

- Этот приватизационно-ин­
вестиционный фонд - один из 
десяти, что действуют в Бухарс­
кой области. Они работают с ак­
циями почти пятисот предпри­
ятий республики. Но наиболее 
активен на рынке ценных бумаг 
ПИФ "Варахша", который в зги 
дни отмечает свой третий "день 
рождения".

Деятельность фонда с первых 
дней существования способству­
ет формированию класса соб­
ственников,

В первый же год "Варахша" су­
мела провести вторую эмиссию 
С1ЮИХ акций и сформировать ус­
тавный фонд в размере 11,5 мил­
лиона сумов. Стоимость чистых 
активов фонда тогда составила 13 
миллионов сумов. Таким был 
старт, В начале проццюго года этот 
гюказатсль увеличился в несколь­
ко раз и достиг 36,4 миллиона 
сумов. Общий размер дивидендов, 
вышшченных акционер;1м за дв« 
года, составил 115 процентов к 
номинальной стоимости акции,

С чем же пришли ПИФ, а 
значит, и его акционгаы к 2000 
году? Председатель наблюдатель­

ного совета В, Хижняк считает, 
что с неплохим заделом.

Так, чистых активов сейчас у 
фонда 61 млн. сумов, а общие 
превышают 106 млн. сумов. Ба­
лансовая стоимость акции 
ПИФа - 560 сумов к номинаду в 
сто сумов. Только за первую по­
ловину 1999 года были выплаче­
ны дивиденды в размере тридца­
ти процентов.

Иными словами, фонд не 
только уверенно защищал иму­
щественные права каждого из 
своих 1700 акционеров, физичес­
ких лиц, но и сумел умело распо­
рядиться доверенными ему сред­
ствами, четко провести операции 
на рынке ценных бумаг, выбрав 
для своих инвестиций наиболее 
выгодные хозяйствующие 
субъекты.

Добавлю, что "Варахша" владе­
ет двумястами тысячами акций 
более 90 предприятий Узбекиста­
на. Среди них: АО "Бухородон- 
махсулотлари", "Когон ег", "Сур- 
хантекстиль”, "Каттакурганпах- 
та", "Каршинефтегаэстройре­
монт", В самой же Бухарской об­
ласти фонд владеет пакетами ак­

ций всего десяти предприятий. 
Остадьные расположены за ее 
пределами. Все это свидетельству­
ет о том, что ПИФ успешно осво­
ил механику операций на Респуб­
ликанской фондовой бирже.

Ну а как же реадизуются права 
собственников-акционеров тех 
предприятий, чьими акциями 
владеет ПИФ? Сегодня предста­
вители фонда входят в наблюлз- 
тельные советы каждого пятого 
предприятия, чьи пакеты акций 
имеет "Варахша". Среди них АО 
"Узбеккр«)вля" (Наманган), круп­
нейший производитель данного 
вида продукции не только в рес­
публике но и в Центрадьной 
Азии, "Навоидонмахсулотлари", 
"Когондонмахсулотлари" и дру­
гие весьма прибыльные предпри­
ятия, Через своих представителей 
в наблюда-тельных советах при 
необходимости ПИФ оказывает 
содействие проведению реструк­
туризации производства, изме­
нению кадровой и технологичес­
кой политики,

В ближайших планах фонда • 
приобретение акций ряда АО, в 
чьей продукции нуждается населе­

ние республики, но которые в силу 
ряда объективных и субкктивных 
причин находятся в плачевном 
финансово-экономическом со­
стоянии, Хижняк считает, что 
приобрести акции стабильно ра­
ботающих предприятий - это пол- 
дела, Надо приближать время, ког­
да акционеры смогут пожинать 
плоды от удачно вложенного капи­
тала, Если с помощью собствен­
ных инвестиций удастся вывести 
из прорыва "хромую утку", как на­
зывают на Западе фирмы-полу- 
банкроты, то и отдача будет значи­
тельнее, и вес ПИФа на рынке 
ценных бумаг в глазах обществен­
ности станет намного выше.

Задумки у руков(1Дства "Ва- 
рахши серьезные, но здесь пол­
ностью отдают себе отчет в том, 
какие трудности могут возник­
нуть при их практической реади- 
зации. Во-первых, считают В. 
Хижняк и специалисты фонда, в 
поправках нуждается законода­
тельная база защиты интересов 
внутренних инвесторов и инвес­
тиций. Во-вторых, чтобы при­
влечь к участию в операциях на 
рынке ценных бумаг как можно 
более широкие слои населения, 
необходимо как минимум на 
о;шн 1ВД ос1юбоди1Ъ акционеров 
от уплаты надогов на прибыль, 
получаемую от перепродажи ак­
ций, Эго заметно оживит вторич­
ный рынок, послужит стимулом 
для выпуска новых эмиссий ак­
ций предприятиями. Да и их ре­
альная цена на внебиржевом 
рынке скорректируется при

оформлении и регистрации до­
говоров купли-продажи.

По мнению ‘варахшинцев" 
стоило бы полностью ликвиди­
ровать госдолю в акциях пред­
приятий нес™тегических сфер 
экономики. ^  позволило бы 
акционерам и здесь почувство­
вать себя полноправными хозя­
евами, принять действенные 
меры не только к реструктури­
зации производства, но и повы­
шению уровня управления им. 
Причем при продаже госпаке­
тов акций обязательно выстав­
лять их на торги Республиканс­
кой фондовой биржи.

Есть у специадистов "Варах- 
ши" и конкретные предложе­
ния, Одно из них касается про­
ведения серии встреч-семина­
ров с крупными внутренними 
инвесторами. На них есть о чем 
П01'01юрить. В том числе необ­
ходимо внести предложение об 
изменении действующе1Х) зако- 
нодатслыгтва по приватизации, 
функционированию рынка 
ценных бумаг.

Назрела необходимость со­
здать независимый контроли­
рующий орган рынка ценных 
бумаг с подчинением его непос­
редственно правительству. Ос­
тается надеяться, что предложе­
ния "Варахши" будут услыша-' 
ны. Этого, между ппочим, доби- 
1ШКПСЯ и другие ПИФы.

Н а зи р а  Ш аб ан о в а .
Со6.корр."Правды Востока".

Бухарская область.
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«Погонное» измерение 
ответственности

Никто из детей Касымова не подался 
в искусство. Хотя Мирсаид Камалович 
жизнь посвятил ему. Выпускники Таш­
кентской консерватории хорошо знают 
этого талантливого педагога - он обучал 
их музыкальной теории.

Его супруга Сахибджамол Саидахме- 
довна тем временем преподавала в музы­
кальном училише имени Хамзы хоровое 
дирижирование. А вот трое своих урокам 
музыки предпочли другие дисциплины.

Хотя Джамшид все-таки перенял у 
родителей талант, правда, не музыкаль­
ный, а педагогический. И этот дар помо­
гает молодому офицеру воспитывать из 
угловатых, мешковатых, робких ново­
бранцев настоящих бойцов, грамотных

предметов - уставов.
В Чует идут письма, в которых все 

армейское красноречие заключается в трех 
словах: «служба идет нормально». Но тут 
рядовой Хурматов написал родителям от­
крытым текстом о своей первой бла­
годарности. И этим совершенно не выдал 
военную тайну.

Насреддин в Бухаре, 
а Джамш ид в Ташкенте

Многие молодые бухарцы о порядках в 
этой части помнят по собственной службе. 
Поэтому, приехав «покупателем» в Бухару, 
Джамшид Касымов не удивлялся бесконеч­
ным просьбам призывников включить их 
в свою команду.

- На сто процентов укомплектована, - 
огорчал он желающих.

Уходил один, подходил другой.

ДЛЯ СЛУЖБЫ»
Д Л Я  жнзнм

и з  А РМ Е Й С КО ГО  Б л о к н о т
I  специалистов, мужественных солдат.
I  И сам он когда-то был таким. Кто- 
I  кто, а военный человек знает, что 

солдатами не рождаются. Ими становят­
ся. Кто на полтора года, кто на всю 
оставшуюся жизнь.

Джамшид Касымов вернулся в армей­
ский строй на всю оставшуюся жизнь 
уже после того, как выходил из него 
однажды. Короче говоря, отслужив сроч­
ную, пять лет слесарил на знаменитом 
Ташкентском авиационном производ­
ственном объединении имени Чкалова. 
Инструментальщик туго знал свое граж­
данское ремесло. А по армии все равно 
скучал. И пришел в Мирзо-Улугбекский 
отдел по делам обороны: мол, снова в 
армию хочу. Теперь уже на контрактную 
службу.

В старый полк возвращаться было 
несподручно - далеко от Ташкента. Дали 
несколько адресов поблизости. Выбрал 
этот. И теперь уже вряд ли в послужном 
списке появится другой номер части.

Здесь менял погоны младшего сер­
жанта на сержантские, потом старшин­
ские. Носил звездочки прапорщика. Од­
ним словом, этих «погонных» перемен 
было немадо, пока закончил радиотехни­
ческий факультет кинотехникума и по­
лучил первое офицерское звание.

Это о командире. Теперь о войске. 
Если его построить в одну шеренгу и 
дать команду рассчитаться по порядку 
номеров, то левофланговый окажется 

Щ почти тридцатым. Представляете, сколь­
ко характеров, если даже в небольшой 
семье не бывает похожих друг на друга 
детей. А тут только эмблемы у всех одни 
да прически на старшинский манер - все 
под одну гребенку. И срок службы 
один. Солдаты приняли присягу два 
месяца назад, а в часть приехади 
месяцем раньше. Касымов сам ездил в 
Бухару за молодым пополнением. Слав­
ных привез ребят. Потом они смешались 
с ферганскими, наманганскими парня­
ми этого же осеннего призыва. Так что о 
дедовщине в подразделении и речи не 
может быть. А вот по возрасту не все 
одногодки.

Например, рядоюй Хурматов служит 
с ребятами моложе себя. Пока Хайрулла 
заканчивал свой юридический институт, 
его сверстники успели отслужить. Вооб­
ще, надо сказать, в часть по этой 
причине с «опозданием» пришли 24 
солдата. Вместе с военным билетом 
каждый из них имеет диплом о высшем 
образовании . Потому служить будут на 
полгода меньше - только двенадцать 
месяцев.

Лишь в этом их привилегия. Во всем 
остадьном такая же строгость, как и для 
других.

Да они и не хотят никаких поблажек. И 
вовсе «икоим образом не проявляют 
высокомерия к тем, кто всего лишь со 
скромным средним образованием. Взять 
того же Хайруллу. Шел в армию с 
большой охотой. Вот и верь после этого 
разговорам, будто кто-то из парней 
пытается «закосить» от армии.

К тому же, можно сказать, допризыв­
ную подготовку проходил в собственной 
семье. Да, именно так. Хотя, конечно, 
там не было ни строевой,'ни химической 
подготовки. Но почегание старших или 
по возрасту, или по чину - это традиция 

Л  наших семей. А сельских - тем более. 
Родители Хайруллы, чустские дехкане, 
были тому примером для сына. А сын 
не переставал радовать их успехами. 
Сначала в институтских науках, а 
теперь вот и в военных. Первый армей­
ский семестр начался недавно, а рядовой 
Хурматов уже открыл счет поощрениям 
благодарностью от командира. За усер­
дие в изучении главных военных

И тогда отец при­
зывника, теперь уже
рядового Камила Рахма- 
това, Сайфулла-ака, 
проявил свое любопыт­
ство: почему так моло­
дым бухарцам хочется 
служить в этой части?

- Потому что у нас 
особый мир.

- Никто ничего не требует с солдата?
- О, требуют,- и еще как! И с радистов,

и с релейщиков, и с телефонистов, и с
телеграфистов, и с водителей. Зато живут 
солдаты прямо-таки в домашних условиях.

- В каких таких условиях?
Офицер рассказал об особенностях сол­

датского быта. Спят на деревянных крова­
тях. Разумеется, безо всякого второго яруса. 
Стены увешаны коврами и пышными «буке­
тами» цветов, правда, без запаха, поскольку 
«выращены» в совпластитадовских «оран­
жереях». Периодически в солдатском клубе 
устраивают интересные выставки предме­
тов, извлеченных даже из Музея истории 
Узбекистана. Привозили оружие, которым 
воевали наши дадекие предки. Показывали 
тюбетейки, вышитые больше ста лет назад. 
Ребята видели уникадьные работы легендар­
ного фотомастера Максима Пенсона.

Сайфулла-ака слушад приезжего офице­
ра и, по правде говоря, принимад рассказ 
за увлекательную байку Ходжи Насреддина, 
которому в Бухаре до блеска натерли носки 
галош.

А потом Рахматов-старший сам приез­
жал . И убедился, что Джамшид готов 
ответить за каждое сказанное в Бухаре 
слово.

Кроме того, поинтересовался солдатс­
ким меню. Зная, что гость зубным врачом 
работает, местные острословы сирони- 
зировади:

- Зубы на полку не кладем.
И уже серьезно:
- Солдат «проедает» в день больше 

четырехсот сумов. А на хлеб и вовсе нормы 
нет.

Обидно, что Сайфуллы-ака не было в 
солдатской столовой на День защитников 
Родины. Он бы отведад вместе с сыном, 
кстати, тоже дантистом, вкуснейший обед. 
Да и у самих кулинаров было событие - 
открыли новую столовую со всеми удоб­
ствами. И для тех, кто кормит, и для тех, 
кого кормят. На раздаче - справа мормит с 
обжигающими первым и вторым блюдами, 
слева - холодильная установка для садатов 
и прохлодительных напитков.

А какие удобства по ту сторону раздачи! 
Для каждого вида работ своя комната и своя 
кухонная техника. Для наряда - комната 
отдыха, душ и все такое прочее.

О такой столовой для подчиненных 
давно мечта/1 полковник Дмитрий Семено­
вич Гольдман. Рассказывают, два года назад 
ремонтировал собственную квартиру. Так 
об этом никто не знал. А на пищеблок был 
готов перенести рабочий стол. Но сегодня 
у него гора с плеч свадилась...

Н е  п о с л у ж и ш ь  -  
н е  у з н а е ш ь

Отцы спокойнее переносят призыв 
сыновей на солдатскую службу. Матери 
волнуются больше. Хотя и они тоже бывают 
разными, потому что и сыновья неодина­
ковые. Одного, не очень пугевого, отправ­
ляют с напутствиями: армия тебя челове­
ком сделает. Что же семья этого не 
добилась?.. Другого, маменькиного сыночка, 
посылают на службу жадеючи.

Бывалые офицеры и тех, и других 
видели-перевидели. Джамшид Касымов еще 
не ветеран. Однако кое-какие наблюдения 
успел сделать.

Ну, например, где вы видели большую 
семью, в которой растут белоручки? А тут то 
один, то другой, сколько ни заправляют

постели, все старшине не угодят. Он раз 
покажет, еще раз, а у новобранца опять 
не так получается.

«Да в какой же семье ты рос?» - 
недоуменно подумает, глядя на это, Касы­
мов, и заглянет в личное дело солдата.

Оказывается, семья-то большая. Нр все 
старшие братья уже’ сами стали отцами. 
Значит, забота о доме легла на невесток. 
Вот младшенького и освободили от лишних 
хлопот.

А в армии невесток нет. Тут и пол в 
казарме моют мужскими руками, и картошку 
на кухне чистят они же. Ну а про заправку ;■ 
кроватей и говорить нечего. Так что совсем 
не лишним было бы ребятам перед 
призывом у невесток «пройти» курс матодо- 
го бойца. Чтобы в армии он не затягивадся.

Куда денешься, всему, что требует 
военный распорядок, научишься. Чем рань­

ше, тем лучше.
И главное, за все надо 

браться охотно.
- Рядовой Джуракулов, 

вы прежде штукатурили? - , 
спрашивает Касымов но­
вобранца из Каракалпак- 
стана, инструментом кото- : 
рого дома был микрокаль- V 
кулятор бухгалтера.

- Если надо, заштукату­
рю.

Солдат замесил прочный 
раствор и ровненько «выли- , 
зад* стену. Стоит она гладкая,, 
словно девичья щека.

Конечно, нелепо думать, 
чтобы дома для такой работы . 
отец Джадона Кабул-ака нани- . 
мад специадиста из районной  ̂

строительной организации. В своем новом 
доме солдаты тоже обойдутся без поста- ? 
ронней помощи. ^

А благодарность, между прочим, коман-" 
дир объявил рядовому Джадону Джуракуло- 
ву совсем не за строительное мастерство, к 
а за успехи в строевой подготовке.

Сам себе режиссер |
В общем-то, рядовой Дильмурод Масаи- ^  

дов с театрадьной режиссурой знаком. По 
институтским учебникам. Но самому ста­
вить спектакли не приходилось. «Привив­
ки», где он сыград главную роль, в театре 
имени Аброра Хидоятова ставил режиссер. 
Кстати сказать, в этом спектакле Дилмурод 
был дублером известного актера по телело- 4’ 
тереи Хашима Арсланова. Масаидов участво- ' 
вал и в съемках нашумевшего «Шайтаната». „ 
Но опять не в качестве режиссера. Иград в §  
фильме «Долина моих отцов», Ифал, но не I' 
ставил же.

А тут дерзнул. Да и кто вместо него мог 
бы взяться за режиссуру? И он единствен- ?:• 
ную, а потому главную роль, «расписад», 
конечно, себе, В ночь под Новый год 
устроил для сослуживцев уморительное 
«Дилмурод-шоу», Солдаты от смеха животы 
надрывади, И только дневадьный жаловад- ^  
ся на судьбу: слышал у тумбочки взрывы 
хохота, а репризы не долетали,

А утром, после праздников, Масаидов, 
сосредоточенно обхватив головку радио- й  
ключа, усердно выбивал свое «дай, дай Щ 
закурить». ^

Сегодня рядовой Дилмурод Масаидов 
уверенно входит в роль защитника Родины. (>- 
В родном Папском районе его уже видели Й 
не в бутафорском мундире, а в настоящей Щ 
военной форме, которая красит любого 
мужчину. Свою армейскую ({ютофафию он 
прислад родителям - Сайдулле-ака и Хурсу- Щ 
ной-апа. V-

Для актера отведать вкус солдатского ^  
хлеба и пролить солдатский пот тем более 
важно. Правдивее сыфает на сцене он геро- ' 
ическую роль защитника Отечества.

Один в ш коле не воин?;
Старшина Хамза Аминов появился в 

распоряжении чарги в гражданском «прики- 4  
де». И никто из командиров не отчитал его Г  
за нарушение формы одежды. Больше того, '' 
все приветливо улыбадись парню. Дело в том, 
что Аминов, хотя и старшина, но уже запаса. ' 
Приехад в родную часть навестить младшего 
брата Надыра, чей черед наступил стать в 
содлатский строй. Не скроем, это старший 
постарадся, чтобы тут оказадся и младший,
А сам Хамза с напраааением воинской части 
поступил на факультет начальной военной 
подготовки Бухарского университета. Армей­
ская рекомендация дорогого стоит! ^

После вуза придет в школу преподавать У 
- мужество. Мудрые педагоги многое' 
дают студенту в аудиториях учебного 
заведения. Но Хамзе никогда не забыть, 
как он осваивал военное дело в поле - 
то под жгучим узбекистанским солнцем, 
то под хлесткими, но все же родными 
ветрами.

Уволился парень. Но и сейчас остадся 
преданным армии, И уже сам будет 'р 
готовить ребячьи взводы к службе в ее рядах,
По его воспитанникам в войсках будут 
судить о самом преподавателе начадьной , 
военной подготовки, ^

Впрочем, и о семьях, где росли солдаты, ^  
тоже.

ПО ТРУДУ - и ПРИЗ
Самым активным участни­

кам прошедшей хлопкоуборочной 
кампании, приманным победи­
телями обьяаленного в Иаман- 
ганской области трудового со­
перничества, вручены обеи^ан- 
ные им ценные подарки и призы. 
Последних было достаточно 
много.

Ведь итоги соревнования 
под1юдились не только среди

районов, хозяйств, но и семей­
ных подрядчиков, механизато­
ров, трактористов, механиков, 
водителей хлопкоуборочных ма­
шин, хлопкосборщиков, а также 
добровольных помощников. Для 
нафаждения победителей один 
из главных организаторов сорев­
нования - областное объедине­
ние «Пахтасаноатсогиш» -выде­
лило около 11 миллионов сумов.

Среди ценных призов, достав­
шихся лидерам страды, - три ав­
томашины «Дамас» и столько же 
«Тико», телевизоры, видеомаг­
нитофоны, ковры, падасы. Побе­
дителям трудового соперниче­
ства вручены и денежные вознас- 
раждения.

Солидные награды, в числе 
которых есть и автомобили за­
вода «УзДЭУавто», достались

также лучшим шелководам, 
наиболее активным участни­
кам зерноуборочной страды. 
Кстати, ценные призы област­
ное акционерное объединение 
«Наманганпилла» здесь подо­
брало с учетом того, что основ­
ная часть шелководов - женщи­
ны. В качестве подарка им 
были преподнесены ювелир­
ные украшения.

Н. Х о д ж аева .
Корр. У1А.

На рынке недвижимости по­
явилась еще одна коммерческая 
структура, призванная оказы­
вать услу|и не только населе­
нию, но и юридическим лицам. 
ООО «Кучмас мулк» занимается 
куплей-продажей объектов не­
движимости, автотранспортных 
средств, земельных участков. 
Его учредителями выступили 
Гашкентскаи городская муни- 

Диипальная биржа, Республикан- 
-^ска1Я бирж<1 медвижим(кти и се 

городской (1)илиад.
Директор новой фирмы Бах- 

ром Дшходжаев н беседе с кор- 
респоштентом НИА *'1'уркис1«н- 
пресс» сказал, 'гго учредители вы- 
де;1или им брокерские места, и в 
конце прошедшего годя специа­
листам на биржевых торгах и аук­
ционах удалось заключить не­

НА РЫНКЕ НЕДВИЖИМОСТИ 
ВСЕ БОЛЬШЕ КОНКУРЕНТОВ

сколько выгодных сделок. Для од­
ного частно1Х) лица «Кучмас мулк» 
приобрел за 5 миллионов 657 ты­
сяч сумов прои 11к\исгвенн(Х‘ поме­
щение, и котором хозяин намс|хн 
наладить выпуск пишрной про­
дукции. Другому клиенту за при­
емлемую цену купили у фирмы 
»Фламин» миопжомнатную квар­
тиру, 1кего с начш1а деятельности, 
чуть больше двух месяцев, шклю- 
чено более десяти сделок, 11олучи- 
ли доход поч ги на 40() тысяч сумов. 
Неплохой взяг старт.

Конкурентна среда на рынке 
нелнижнм(кти расширяется, все 
болыпе учасшиков стреми1ся за­
нять с№Ю нишу По словам ЬЛд!Ш- 
ходжаева, д а  блаюнрияпиш тен­
денции, и они не бокгся шперпиче- 
ства. Нж)бор(тг, конкуренция будет 
только П(здс1ег-иш1ть работать еще 
лучше, быстрее. За клиента н!що 
бор(тпк;я, у него теперь пояаляегся 
шибор. И, есгестиенно, он об|хпит- 
ся к тому, К1Х) к;1чесп»еннее и де- 
шеш1е предосгавит свои услут. 

Нынче усиленно набирае'г обо­

р<тты вторичный рытмк. Потреб­
ность в кварти|т;1х, офисах, прои I- 
водстиснпых помещениях очень 
больиии. Неудивительно, то) рож- 
даютси все новые >и новые фирмы, 
|||1е>ш1ак)|цие сжж ус1уги. При­
чем они, как, например «Кучмас 
мулк», намерены но'юбновить и 
1акой позабытый иношуг, как 
обмен кш1ргир, Схйчас семье, что­
бы разъехаться или, наоборот, 
улучшить С1ЮИ жилищные усло­
вия, надо сначала продать К1ыр1и- 
ру, а потом снова купить нужную, 
меньшую или большую, Ск(ии.ко 
времени нужно на поиски прием­
лемых вариантов. Посредник, 
имея базу Д11нных, вполне можп 
решить 7ТИ проГшемы,

НИА «Т урки стон - 
пресс» .

«ЧУВСТВЕННЫЕ» 
И ЭКЗОТИЧЕСКИЕ 

ЯЗЫКИи.
За последние три года сту­

денты высших учебных заведе­
ний Англии стали все чаще тре­
бовать, чтобы в образователь­
ную программу включадись бо­
лее экзотические, по сравне­
нию с традиционным француз­
ским и немецким, иностран­
ные языки.

Согласно исследованиям 
интерес английской молодежи, 
в частности, к немецкому, за 
три года упад более чем в два 
раза, французскому - в полто­
ра, «ЧувствеПный» испанский 
и итадьянский, редкий гречес­
кий и японский - вот что чаще 
всего выбирают нынешние со­
временные английские студен­
ты.

Причем подобная тенден­
ция настольско сильна, что в 
министерстве образования 
страт|ы уже подумывают об из­
менении привычного расписа­
ния, Речь идет даже о включе­
нии в профамму некоторых 
колледжей обязательного обу­
чения русскому языку.

Из 80 тысяч человек, изуча­
ющих сегодня иностранные 
языки в университстах Англии, 
более одной трети выбрадо ис­
панский, затем, по количеству 
изучающих, следуют немец­
кий, французский, греческий. 
По мнению Вэл Дэвис из Бри­
танского университета языкоз­
нания, интерес к испанскому 
объясняется тем, что страны 
Латинской Америки сейчас 
проходят этап стремительного 
экономического развития, по­
этому весь мир будет надажи- 
вать с ними деловые контакты. 
Соответственно, понадобятся 
и специадисты со знанием этих 
языков,

«Современная молодежь 
смофит дадеко вперед и уже 
перед начадом обучения заду­
мывается о будущей карьере», - 
утверждает В, Дэвис, Кроме 
того, по словам исследователь­
ницы, сейчас на рынке иност­
ранных языков Англии предло­
жение немецкого и французс­
кого превышает спрос, «Сту­
денты, пытающиеся найти ра­
боту переводчика, познают все 
рыночные хитросплетения на 
собственном опыте и начинают 
учить менее распросфаненные 
языки», - добавляет она.

ПО ГОРОДАМ МИРА
Мадый пражский город (Мада страна) - сегодня самая живописная 

часть Праги, Здесь много фактирчиков, парков, поэтических уголков, 
сохранившихся в первозданном виде.

ИЛ СНИМКАХ: вверху - сад дворца полководца Альбрехта из 
Вальдштейна; внизу - Чертовка, искусственный отвод к Велкопржеров- 
ской мельнице.

ПРЕЗИАЕНТСКИИ ВАГОН НАПРОКАТ
Глава государства пользует­

ся наиболее полной свободой 
передвижения и в выборе под­
ходящих фанспортных средств 
не должен испытывать никаких 
офаничений. Эго ясно каждо­
му. Однозначно. Надо прези­
денту лететь самолетом или от­
плыть пароходом - пожадуйста. 
Нужна машина - нет проблем. 
Бронированный лимузин все­
гда к его услугам. Ну а если 
«главный пассажир» боится 
высоты или, скажем, плохо пе­
реносит длительные переезды 
на автомобиле, то можно по­
дать и специадьный эшелон...

Авсфийский президент са­
молетом летать не боится, да и 
в автомобиле чувствует себя 
достаточно комфортно. Тем не 
менее «спецвагон» у него тоже 
имеется, хотя и стоит, как гово­
рится, «на запасном пути». Ва­
гон, разумеется, необычный и, 
помимо того, что украшен сна­
ружи золотым гербом, имеет 
еще целый ряд отличительных 
конструктивных особеннос­
тей, касающихся внутреннего 
оснащения, В нем размещены 
ф и  уютных купе, два душевых 
отсека и довольно просторный

садон, который можно использо­
вать как для отдыха, так и для 
небольших рабочих совещаний. 
Техническое оборудование, в том 
числе аудио- и видеоаппаратура, 
- самое современное.

Словом, все сделано по выс­
шему классу. Вот только исполь­
зуется это фанспортное средство 
крайне редко и практически все 
время простаивает без движения. 
Молодой австрийский предпри­
ниматель Роланд Штайнбергер 
узнад об этом и решил попытать 
счастья - взять президентский 
вагон напрокат. Не для забавы, 
конечно, а для дела. Недавно он 
основад собственную фирму по 
оказанию услуг менеджерам, ко­
торые испытывают сложности с 
самостоятельным поиском не­
стандартных решений производ­
ственных проблем. Так вот, 
Штайнбергер помогает им раз­
вить «креативное мышление», 
т, е, учит мыслить творчески, ге­
нерировать новые идеи и преодо­
левать стереотипы. По его мне­
нию, уютная и комфортабельная 
обстановка, красивые пейзажи, 
проплывающие за окном, мер­
ный стук колес - все эти внешние 
атрибуты будут способствовать

улучшению качества и эффек­
тивности тренинга.

Выбор на президентский ва­
гон пад не случайно, «Во-первых, 
он прекрасно оборудован, во- 
вторых, в нем достаточно много 
места, в-третьих, он все равно 
никак не используется, посколь­
ку президент предпочитает ез­
дить по стране на машине», - 
привел свои доводы Штайнбер­
гер, С соответствующей 
просьбой он обратился в феде- 
радьное управление австрийских 
железных дорог, где в течение 
последних трех лет проводил для 
руководства анадогичные семи­
нары, и ему ответили согласием. 

Маршрут пройдет по наибо­
лее жиюписным местам Альпий­
ской республики - от Вены до 
Задьцбурга через город Фил.лах, 
расположенный на юге страны в 
Каринтии, и обратно. Поездка 
рассчитана на два дня. Сто­
имость участия - 12 тыс, шиллин­
гов (около 1 тыс, дагтаров). В 
дадьнейшем Штайнбергер пла­
нирует проводить ежегодно не 
менее четырех таких «экспресс- 
семинаров». Если желающих бу­
дет достаточно, то делать это 
можно будет и чаще, обещает он.

ШАРОН СТОУН 
ПРОСЧИТАЛАСЬ

Щарон Стоун, явно уверо 
вав в свои звездные чары, по 
пыталась недавно бесплатно 
заполучить в одном из бути 
ков Б^верли-Хиллз (штат Ка 
лифорния) роскошную шубу 
за 50 тыс. долларов. Но про 
считалась. Заглянув в бутик 
Шарон увидела там эту шубу 
и, примерив ее, сразу предло 
жила продавцам сделку. Она 
включает бутик в список 
мест, где в ближайшем буду 
щем будет происходить ее 
рекламная фотосъемка. Бутик 
же ей взамен - шубу. Продав 
цы позвонили владельцам ма 
газинчика, А те в ответ не 
только отвергли предложе 
ние, но и запретили снижать 
цену. По их словам, другая 
актриса - Винона Райдер 
выложила недавно 5 тыс. дол 
ларов за сумочку и не предла 
гада никаких сделок. Услы 
шав такие слова, Шарон по 
краснела от злости и выбежа 
ла из бутика.

ОПАСНАЯ
КОСМЕТИКА
Ряд британских парфюмер 

ных компаний поставляет на 
мироюй рынок опасную для 
здоровья человека косметику - 
отбеливающие кожу кремы 
использование которых может 
вызвать канцерогенные забо­
левания, слепоту, поврежде­
ние мозга и почечную недоста­
точность. Об этом сообщила 
лондонская газета «Обсервер» 
назвав среди производителей 
опасных препаратов манчес­
терскую компанию «Ниш кос­
метике», фирму «Рико скин 
кеа» из города Эгем и «Англо 
фабрике» со штабквартирой в 
Болтоне.

Газета отмечает, что повы­
шенное содержание химичес­
кого соединения гидрохинона, 
уменьшающего пигментацию 
кожи, зарегисфировано в кре­
мах «Амира», «Жарибу», «Рико 
комплекшн крим».

«КЛУБ
ЛЮБИТЕЛЕЙ
КЛУБНИКИ»
В суде бразильского города 

Масейо (штат Алагоас) слуша­
ется скандадьное дело об орга­
низации сети публичных до­
мов, в которых эксплуатировад- 
ся «труд» 12-16-летних девочек. 
В ходе следствия выяснено, что 
инициаторами, мягко говоря, 
нечистоплотного предприни­
мательства были судья, ряд про­
куроров, бывший префект и 
даже настоятель одного из като­
лических храмов. Они и сами не 
гнушадись прибегать к услугам 
своих «подопечных», устраивая 
пьяные оргии во владениях так­
же принадлежавших к «клубу 
любителей клубнички» круп­
ных помещиков.

«Отцы города» предприни­
мают теперь отчаянные попыт­
ки помешать следствию, запу­
тать дело, чтобы уйти от ответ­
ственности. Однако им это врш 
ли удастся, ибо с осуждением 
преступного бизнеса власть 
имущих выступило все населе­
ние бразШ1ы;кого городка.

ПРОДОЛЖЕНИЕ ТЕЛЕСЕРИАЛА
По ночному Йоханнесбургу 

мчится белая «Тойота», за ру­
лем которой 27-летняя извест­
ная телезвезда Флоренс Маде- 
бе. Вот она свернула на авеню 
Луис Бота, а там и рукой подать 
до дома, где ее ждет маденькая 
дочка. При мысли о дочери 
Флоренс улыбается, впереди 
отдых после утомительных съе­
мок на телевидении.

Однако уже несколько дней 
ее не покидакгт плохие пред­
чувствия. А все началось фи 
дня назад, когда она заметила, 
что за ней по пятам следовад 
«Фатьксваген» старой модели. 
Если эго поклонники, то поче­
му они недуг себя так подозри­
тельно, подумала Флоренс, 
Своими опасениями она поде­
лилась с братом.

Подъехав к лому, она обна­

ружила, что та самая машина 
припаркована недадеко от ворот 
ее дома, В то время, пом> она 
ожидада, когда откроются авто­
матические ворота, раздадась ав­
томатная очередь по ее «Тойоте». 
Флоренс почувствовада сильную 
боль. Ее ранили.

Общественность ЮАР бурно 
обсуждает это происшествие. 
Трудно себе представить, чем 
могла эта женщина, живущая 
одна с дочкой, честно зарабаты­
вающая себе на жизнь, перейти 
дорогу преступникам. Флоренс 
характеризуют как спокойного, 
милого человека, очень доброже­
лательного. Поэтому все сходят­
ся во мнении о том, что причи­
ной этого является ее роль в теле- 
сериаде «Поколения», который 
смофят почти два миллиона зри­
телей. В нем она И1рает певичку

из Зимбабве и. прямо скажем, не 
во всем симпатичного человека.

В Африке люди живут в мире 
фадиционных предстаалений, в 
которых порой иллюзорные ощу­
щения и суеверие переходят в 
реальность. Именно этим объяс­
няют здесь тот факт, что для оп­
ределенной части зрителей стер­
та граница между жизнью артис­
тов на телеэкране и их реадьной 
жизнью.

Другие артисты также жалу­
ются на то, что их преследуют, 
01лицет1юряя с героями на экране. 
Например, исполнителю роли 
гангстера в телефильме «Зузу» 
Роми Ньякали пришлось сме­
нить место жительства, т, к, он не 
раз получад угрозы в сж)й адрес. 
Актриса Шандель Стандер, ис­
полнившая роль пр1хггитутки из 
Кимбе1или, б<)ится xо^тть одна (ю

улицам, поскольку ее обзыва­
ют и даже бросают в нее камни. 

Именно поэтому инспектор 
полиции Марк Нейнольдс, 
расследующий покушение на 
жизнь Флоренс Мадебе, счита­
ет, что нет других мотивов пре­
ступления, кроме исполнения 
роли в телесериале, которая 
вызвада такую негативную ре­
акцию, Вот почему МН01ИС ар­
тисты, чей заработок напря­
мую з;шисит от участия в мыль­
ных операх, серьезно обеспо- 
кстены своей без<1пасностью. 

Однако в свете последних 
сообщений полиции к войне 
телефанатов ттротив неполю- 
бившихся героев телесериа^юв 
прибавились еще и криминаль­
ные структуры, которые, 1юс- 
пальзовавшись шумихой, нача­
ли ловить рыбку в мутной воде. 
Теперь уже стали не редкостью 
их угрозы и шантаж в адрес 
других артистов се()иада «Поко­
ления», идущего на гелезкранс.

АЛЛЕРГИЯ... В СТАКАНЕ
Любителям оранжевой 

Фа>1ты» или появляющихся на 
полках магазинов лимонадов 
неоновых расцветок нужно 
бытъ крайне осторожными при 
ютреблснии подобных нови­

нок. Как удадось определить 
руппе германских медиков, 

подчас «шипучки», привлекаю­
щие к себе мшюдежь необыч­
ным лимонным или апельсино­
вым Ц1>етом, содержат добавки, 
которые мо|уг вызшгть у чело­
века аллергик).

Исследовав ком1Юненгы 13 рй> 
;тчных 1широшн1ных напижов, 
(к'мсцкие ученые мияснкли, 'ПО в 
бупмлки двух пр0изв(ушти1ей осве- 
ж;иоик1о пкпл ж)С!Ш1Ляюгся весь- 
м;1 шмн1пслы1ые С5<х;1анш1и, Гак, 

(»1Ном из слу'шев н)Х1чи выдатли 
из пшчхткн вещество тргаршш. 
У М1КМ31Х людей 1км№1ние тциар- 
цина в орпи1изм ш>иы1«1ет П1)ис1у-

пы удушыс у чоювека все плывп 
перед глазами и всгзникает чувство, 
как буд|п он илохнул 1к:рв»ю-п1чхши- 
ПР10СЖИЙ гак

11рактичп'ки во 1К'сх бутылках 
с лимонадом, которые медики 
изьяли для пр«)всрки с пшок де­
шевых продуктовых лавок, 
пользующихся популярностью, 
П1Х‘жде веет у молодежи, было 
обнаружено повышешюе содер­
жание сах;1р;1. «В сочетании со 
спше^гги или биг-маками погло­
щение подобных напитков вызы­
вает настоящий «калорийный 
вфыв» в ор1ани1ме, способствуя 
резкому увеличению веса, - пре* 
^преж;1ают немецкие ученые. - 
Среди всех лимонадов наиболее 
безобидтами являют'ся напитки с 
кофесодержащими экстрактами 
растений. Однако ни один напи­
ток не замени! чашечку ту|)ецкои) 
ко(}я' или настоящего чая».

КРОКОАИЛ • ВРАГ ЛЮБВИ
Одежды, документов, денег, 

машины, а самое глаано^ - нежных 
чуасп друг к другу пишилиск н«м- 
дачлиаые замбийские любоаники по 
вине... огромного африканского 
крокодиле.

Влюбленная парочка из городка 
Кабомпо, что на сеаери-аостоке 
Замбии, решила для разнообразия 
заняткся любоаью на природе, а точ­
нее, на берегу местной реки. Оста- 
аиа машину у самой кромки аоды, 
любители экзотики быстро разде- 
лиск и бросилиск а объятия друг 
друга, Любоанк1в игрк1, однако, про- 
должалиск недолго.

Гигантский крокодил явно считал, 
что берег реки - зто место завтрака, 
а не сексуалкных разалечений. Лю­
боаники заметили подбираашееся к

ним исполинское пресмыкающее 
букаалкно в последний момент и, 
не раздумкпым, бросилиск наутек. 
Это спасло им ЖИЗНк.

Раздоеадоалниый неудачей 
крокодил сомфап в кач»с тве ком­
пенсации за сбежавший «завтрак» 
сумку с деикгами н документами, 
одежду и мощным ударом хвоста 
ог^окинуп малолитражку в реку.

Шок от испуга плюс двадцатк 
километров от места любовнк» 
«наслаждений» до города наги­
шом и без копейки в кармане 
убили романтическое чувство. 
Отныне у 6к1вших любовников нет 
не то что стремпения к занятию 
сексом в |кстремалкнк1х условиях, 
но и злементариого желания 
астретиткся вновк.

По сообщениим гаяет, телеграфных агептсаш,
иестникоя .чарубежной информации и пресс-служ б .
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ЛУННАЯ РОСА
«-1унная роса* - так называется 

уже вторая поэтическая книжка 
Лилии Мунировны Джанибековой. 
Как и предьшуишя книжка, о кото­
рой расскамвала «Праши Восто­
ка* в ноябре 1997 года, она издана 
на средства ангора тиражом 500 
эктемпляров. Оба сборника лири­
ческих миниатюр проиллюстриро­
ваны нашим эемляком-космонав- 
том и художником Владимиром 
Джанибековым, которому одина­
ково покори.1ись ракета и кисть.

Что касается автора стихотворе­
ний, то у Лилии Дж!шибековой 
довшьно редкий дар выражать свои 
впечатления в афорической мане­
ре. Недаром в подмосковном Звез­
дном городке, наполненном ро­
мантикой космоса, ее шутливо на­
зывают «Омаром Хайямом в юбке», 
ибо ее миниатюры - всамделишние 
рубаи. Причем тюрчество Лилии 
Мунировны удачно сочетает траои- 
ции поэзии классиков Востока и 
России. В эта дни автор, ставшая 
новоиспеченной бабушкой четыре 
месяиа назад, готовит новый сбор­
ник, посвященный внучке.

Предлагаем вниманию читате­
лей несколько миниатюр Лилии 
Джанибековой .

Ш ахабутдин
Зайнутдинов.

Звездный городок - Ташкент.
Лилия Д ж анибекова

Закат догорает.
В восторги живые 

Вплетаются трепетно
звуки ночные. 

Бесниогенно множество
легких следов, 

Оставленных вечностью
меж о&шков.

•  * *
Разбрелись по свету врозь

все мои .желания, 
В<ын последних грозовых

улеглись страдания. 
Вновь наполнен чистотой

океан души. 
Сердце - праздничный набат 

в утренней тиши. 
* *■*

Ах. жизнь моя!
Ты недоразумение. 

Отсутствие расчета и умения. 
Одна любовь, от детских лет 

до старости, 
Как гаснущая тень

ушедших радостей. 
* * *

Звездный бисер ласково
размета/1 рассвет, 

Мепи/ами лучистыми
обно&шя свет. 

Сердце врачует чудесная си̂ ш.
Я проигра 1̂а. Ио Я - победшю!

* « *
Люби, люби меня! Я чудо!
Я песня, сказка, я - звезда. 
Создате 1̂ь, вызвав ниоткуда, 
Б/1аг0С10ви 1̂ нас неспроста!

4 * *
За солнцем следуя по синеве

безбрежной. 
Плывут по небу мыот-облака... 
В закатах и восходах

неизбежно 
Рождаются и судьбы, и века.

* * *
Когда-нибудь творец

природы вечной 
Вновь повторит меня

в своем саду. 
И я, с любовью в сердце

^сконечной, 
Тебя сторонкой до/шей обойду.

а  й ж ш

В е р н у ть  зр и те л е й  в к и н о те а тр ы  - о д н а  
из з а д а ч , к о то р у ю  п о с та в и л а  п е р е д  

со б о й  н е д а в н о  с о з д а н н а я  в 
У з б е к и с т а н е  к о м п а н и я  «Та8у1г-1пуе$1'», 
р у к о в о д и т  к о то р о й  Ф е р у з а  Р а з а к о в а

Первым шагом в этом деле стал 
проект, осуществляемый совмес­
тно с коллективом столичного 
кинотеатра имени Ю. Гагарина. 
Он предполагает вернуть этому 
учреждению его основные функ­
ции - прокат художественных 
фильмов узбекских и зарубежных 
кинематографистов. Чего греха 
таить, за последние годы наши 
кинотеатры перестали соответ­
ствовать своему назначению: 
залы переоборудуются под диско­
теки, а в других помещениях от­
крываются рестораны, бары. Не 
был исключением и кинотеатр 
им. Ю.Гагарина. Большей попу­
лярностью в нем пользовались 
увеселительные мероприятия, 
чем демонстрируемые кинолен­
ты. Положение начало меняться с 
приходом в кинотеатр компании 
«Та5у1г-1пуех1» - одного из самых 
крупных акционеров - и нового 
директора, страстного любителя и 
знатока кино Алишера Исматул- 
лаева. Все собственники киноте­
атра быстро нашли общий язык. 
И работа закипела. Сделать пред­
стояло немало. Сотрудникам ме­
сяцами не выплачивалась зарпла­
та, существовали большие задол­
женности за коммунальные услу­
ги. В кинотеатре не было элемен­
тарного порядка, поэтому неуди­
вительно, что зрителями были 
считанные единицы.

• Одним из наших первых 
шагов было заключение договора 
о сотрудничестве с охранной 
фирмой «Шериф», взявшей на 
себя обязанности охранников и 
контролеров, - продолжает свой 
рассказ Ф.Разакова. - Труднее 
обсто>1ло дело с финансами, но и 
эта проблема оказалась разреши­
мой. Так, компьютеризация бух­
галтерии позволила регулярно 
анализировать финансовое со­
стояние предприятия, а установ­
ка счетчика теплоэнергии сокра­
тить расходы на отоаление почти 
в три раза, Все это и так же 
планомерная работа по составле­
нию репертуарного плана и про­
ведение скромной рекламной 
кампании позволило коллективу 
уже через полгода полностью 
рассчигаться со всеми долгами.

Следующим этапом деятель­
ности должен стать переход в раз­
ряд прибыльных предприятий, - 
считает Ф.Разакова. И добиться 
такого результата можно не толь­
ко с помощью проката американ­
ских боевиков. В основном здесь 
решено ориентироваться на ев­
ропейское кино, и, конечно же, 
не забывать о произведениях ки­
номастеров Узбекистана. Пра­
вильность такого решения под- 
твердилась практикой. Напри-

мер, совсем недавно в кинотеатре 
с большим успехом прошла кар­
тина «Чимилдик* известного ре­
жиссера Мелиса Абзалова. Даже 
некоторые сотрудники сомнева­
лись - «пойдет» ли у них эта 
картина, ведь кинотеатр нахо­
дится в районе с русскоязычным 
населением, а фильм снят на уз­
бекском языке. Но умело сделан­
ная реклама помогла привлечь 
зрителей в кинозал. По всему 
Чиланзару были расклеены афи­
ши и плакаты. Кроме того, сам 
директор этого культурного уч­
реждения не поленился побывать 
на предприятиях, в учреждениях, 
учебных заведениях района, ведь 
это его потенциальные посетите­
ли, а их надо знать. В ходе встреч 
он рассказывал, о чем фильм, о 
его создателях, исполнителях 
главных ролей.

Не меньший интерес к узбек­
ским фильмам наблюдался и во 
время показов таких картин, как 
«Минувшие дни», «Любовь», 
«Земля предков», «Влюбленный 
баламут, или Чапани ошик». 
Последняя оказалась особенно 
популярной среди девушек - по­
клонниц таланга Атабека Мадра- 
химова, снявшегося в этой весе­
лой музыкальной ленте. «Конеч­
но, офаничиваться только на­
шими фильмами мы не будем - 
есть немало российских, амери­
канских, европейских картин, 
которые мы планируем показать 
и которые с удовольствием будут 
смотреть наши зрители, - отме­
тила Ф.Разакова, - но пока мы 
должны максимально использо­
вать то, что у нас есть. К приме­
ру, сейчас идет подготовка еще 
одного крупного проекта, кото­
рый предполагает привлечение к 
работе нового партнера - кино­
студию «Узбекфильм».

Его участники намереваются 
скоро начать ретроспективный 
показ лучших узбекских филь­
мов, которые были созданы за 
последние 60 лет. Это долгосроч­
ный проект, рассчитанный на 
целый год. Раз в неделю в кино­
театре имени Ю.Гагарина будет 
демонстрироваться одна из кар­
тин Золотого фонда узбекского 
кино и проходить творческая 
1ктреча с ее создателями, а также 
киноведами и критиками респуб­
лики. Эго позволит зрителям, и 
в первую очередь молодым, бли­
же познакомиться с нацио­
нальным киноискусством, будет 
способствовать духовному воз­
рождению узбекского народа, и 
привлечет людей в кинотеатры.

Н И А  «Т урки стон - 
пресс» .

...Гост не хотели расходиться - подо-, 
лгу рассматривали картины, общались 
друг с другом, слушали классическую му­
зыку. Завороженными глазами смотрели 
на танцовщицу, которая совсем еще не­
давно заставила оцепенеть весь зал, ис­
полнив классический индийский танец. 
То мягкая, то сильная поступь исполни­
тельницы, движение ее рук, яркий нео­
бычный наряд и звуки колокольчиков, 
звенящих в такт музыке, удары габлы 
превратили в реальность то, что с детских 
лет нам казалось далекой и манящей сказ­
кой.

«Маленькая Индия», как любовно на­
зывают этот центр посетители, яатяется 
тем местом, где каждый может обогатить­
ся духовно, примкнув к истокам цивили­
зации, по праву называющейся древней­
шей.

Многочисленные вернисажи, конкур­
сы детского рисунка, концертные про- 
фаммы проводятся в культурном центре 
каждый месяц. Недавно состоялась экс­
позиция картин хорезмского художника 
Павла Кичко, чье творчество сформиро­
валось под влиянием огромного интереса 
к культуре Индии. Его картины с при­
стальным интересом изучали как масти­
тые художники, так и любители самобыт­
ной живописи. Жанр сказочного реализ­
ма, выбранный художником, по-новому 
обрел звучание в стенах индийского цен­
тра.

Надо отдать должное устроителям 
этого и других мероприятий, которые 
проводят не только ознакомительные и 
музыкальные вечера, но и устраивают се­
минары, дискуссии, «круглые столы». 
Именно на них обсуждаются важные мо­
менты, касающиеся проблем мирного со­
существования народов. На одном из ве­
черов, посвященных гармоничному раз­
витию мира, были подняты вопросы секу- 
ляризма и ненасилия, роли женщины в 
национальном самоопределении, что 
применительно не только к отдельно взя­
тому государству, но и ко всему миру в 
целом.

Отличительной чертой индийского ха­
рактера является врожденная способ­
ность уживаться с людьми различных ве­
роисповеданий и убеждений. У себя на 
родине в Индии они успешно проявляют 
это умение уже на протяжении более ты-

шестю, как никакая другая стра­
на, объединяют в себе множество 
различий и разнообразий.

В стенах индийского центра 
уделяется особое место и культу­
ре других стран и народов. Лите­
ратурно-музыкальный вечер, по­
священный юбилею семьи Рери­
хов, собрал ценителей их твор­
ческого наследия. Часть жизни, 
проведенная этой легендарной 
семьей в Индии, нашла свое отра­
жение в многочисленных полот­
нах Николая и Святослава Рери­
хов.

- Мы проводим также и долго­
срочные профаммы, - говорит директор 
центра профессор Камар Раис. - Они 
рассчитаны на глубокое ознакомление с 
культурными истоками Индии, ее специ­
фикой. К этим постоянно действующим 
профаммам обучения относятся школа 
индийского классического танца, уроки 
ифы на национальном инсфументе - таб- 
ле, занятия йогой, которые пользуются 
особой популярностью среди посещаю­
щих.

Наиболее одаренные студенты класса 
национального танца в дальнейшем со­
вершенствуют свое мастерство в Дели. 
Несколько танцовщиц, обучавшихся у 
своей наставницы госпожи Манглы 
Бхатг, продолжили овладение искусством 
танца в Индии. Сейчас ее сменила про­
фессиональная исполнительница класси­
ческого танца Арора Анурадха.

Батьшую помощь в изучении Индии 
культурный центр оказывает учащимся спе­
циализированных школ и лицеев, студен­
там, преподавателям, востоковедам и индо­
логам. В его библиотеке хранятся три с 
половиной тысячи книг на английском, рус­
ском и узбекском языках, рассказывающие

об этой стране практически все. Каждую 
неделю читальный зал получает индийские 
газеты, не говоря уже о тысячах экземплярах 
журнала «Перспективы Индии», который 
каждый может получить бесплатно.

Сегодня Индия отмечает 50-летний 
юбилей провозглашения республики. 
Конституция выдержала испытание вре­
менем и стала фундаментом для развития 
подлинной демократии. Вся деятельность 
культурного центра показывает, что Ин­

дия видит следующий этап своего разви­
тия в качестве современного, светского 
демократического государства, идущего к 
тому, чтобы занять достойное место в 
международном сообществе наций.

В ален ти н  М атви ен ко .
НА СНИМКАХ: директор ицоинского 

культурного центра Камар Раис; цешр н 
его будни.

Ф ото Л ео н и да  Г усейн ова.

ш ш т д о д и т ь , Ш  ПРЕЖДЕ,

в редакцию «Праады Востока», помимо телефонных 
заонков, поступили два письма от жительниц города 
Ташкента, ветеранов труда - заслуженной учитЙ1ьницы 
республики Виктории Викторовны Сезиной и кандидата 
медицинских наук Светланы Аркадьевны Гамиямц, в 
которых они с возмущением пишут о плохой работе 
автобусов маршрута № 200 от станции метро «Букж 
ипак йули» до городского кладбища N9 4 по Ахангаран- 
скому шоссе. «В сентябре прошлого года эти машины 
вообще сняли с маршрута, - пишут читатели. - Стояли 
часами на остановке в ожидании транспорта и в конце

концов вынуждены были добираться до кладбища либо 
попутными машинами за 250-300 сумов с человека за 
рейс, либо н»̂  с чем возвращаться домой, даже не 
поклонившись могилам своих близких...»

Кроме того, конечную автобусную остановку 
перенесли с улицы Дагестанской, где в прошлые годы 
люди спокойно садились в транспорт и точно знали 
график его движения, на оживленную трассу, что 
создало неудобства со стоянкой двухсотого, ибо 
работники службы безопасности движения торопили 
его освободить проезжую часть.

Редакция *ПВ* обратилась к 
председателю правления Таш­
кентского областного концерна 
пассажирского автотранспор­
та, в ведении которого нахо­
дится Тойтепинское АТП, М. 
КАРИМОВУ и попросила его 
прокомментировать письма, по­
ступившие в редакцию. Вот что 
он рассказал;

- Действительно, факты, 
указанные в письмах, о не­
удовлетворительном обслужи­
вании автобусного маршрута

№ 200, имели место. По ряду 
объективных и субъективных 
причин маршрут в осенние 
месяцы обслуживался с пере­
боями из-за отвлечения под­
вижного состава на перевозку 
хлопкоробов, из-за поломок 
автобусов, которые полностью 
исчерпали свой ресурс, да и 
по причине нарушения отдель­
ными водителями линейной 
дисциплины. Приказом по 
АООТ «Тойтепинское АТП» за 
нарушение линейно-финансо­

вой дисциплины водителям А. 
Бекбутаеву и М. Юлдашеву 
объявлены выговоры. За недо­
статки и упущения в работе 
также объявлены выговоры 
заместителю председателя по 
эксплуатации АООТ «Тойте­
пинское АТП» Р. Тургунову и 
исполняющему обязанности 
нача^тьника 1-й колонны М. 
Холматову.

Приказом по концерну 
«Ташоблпассфанс» наказан и 
председатель АООТ «Тойте-

пинСкое АТП» С. Тураев. Он 
также предупрежден, что в 
случае повторного срыва рабо­
ты автобусов маршрута 
№ 200, будет рассмотрен воп­
рос о соответствии занимае­
мым должностям членов прав­
ления данного акционерного 
общества.

Начальнику отдела по коор­
динации пассажирских перево­
зок концерна «Ташоблпаадт- 
ранс» X. Умарходжаеву поручено 
взять под постоянный контроль 
регулярность движения, экипи­
ровку автобусов данного мар­
шрута, соблюдение финансовой 
дисциплины водителями.

Отметим только, что на мар­
шруте № 200 старые автобусы 
заменены, составлено твердое 
расписание их движения с ин­
тервалом один час - с 8.00 и до 
18.00.

Записал
А н атоли й  Б аян ов .

П рием  р е кл а м ы  
в  ' П В "

с 9.00 до 18.00,
кром е субботы 
и воскресенья 

Комн. 429 и 439.

Утерянный сертификат 
МВЭС № ИП-Л/977 от 27 сен­
тября 1996 г., выданное ИП «Ка- 
зим», считать НЕДЕЙСТВИ­
ТЕЛЬНЫМ

Утерянную круглую печать 
дехканского хозяйства «Анор- 
бой», зарегистрированного в 
Куйичирчикском районе Таш­
кентской области, считать НЕ­
ДЕЙСТВИТЕЛЬНОЙ

Утерянную круглую печать 
частного предпринимателя 
«ХахЫтоу КаузЬап ВоИг-одН», 
зарегисфированного в Юнуса- 
бадском районе, считать НЕ­
ДЕЙСТВИТЕЛЬНОЙ.

Утерянную круглую печать 
ЧФ «Р плюс С», зарегистриро­
ванной в Юнусабадском районе 
- считать НЕДЕЙСТВИТЕЛЬ­
НОЙ

КРИМИНАЛЬНЫЕ СЮЖЕТЫ

В у п р а в л е н и е  п о  б о р ь б е  с к о р р у п ц и е й  и р э к е т о м  ГУВД 
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н е к о т о р ы х  р ы н к а х  с т о л и ц ы  п о я в и л и с ь  ф а л ь ш и в ы е  
д о л л а р ы  СШ А, а  т а к ж е  с у м ы . В с в я з и  с э т и м  с р о ч н о  

б ы л  р а з р а б о т а н  п л а н  о п е р а т и в н ы х  м е р о п р и я т и й
У С. Хмурова в жизни все 

склацыва;)ось довольно удачно.
Он решил заняться предприни­
мательством и быстро добился 
успеха. Действующее в нашей 
стране законодательстве! предо­
ставило начинающему пред- 
принимате;|ю все необходимые 
усюпия Д/'гя занятия бизнесом.
И Сергей Алексеевич ати усло­
вия, как говоригся, использовал 
на полную катушку. '-Энергич­
ный и пробивной по натуре, он 
за коро1кое время станонится 
директором часпного предприя­
тия «Фотон-сервис*. Однако 
позабыл о том, что, кроме прав, 
предпрннимаге^^ь имеет еще и 
обязательспи, которые он не­
укоснительно должен соблю­
дать. С. Хмуров сгремился ис­
пользовать свою частную фирму 
как «крышу», вр(ще бы человек 
занимаегся законным предпри- 
нимательстпом. На самом же 
деле у него были совсем другие
планы. Для и>. пеаппапии он 
)накочктся с В. шикоиым и Л. 
Битанопым. Первый гоже имел 
частную фирму, а второй рабо­
тал на предприятии «Узвгорц- 
нетмета». И хотя они были 
;1ЮЛ1,ми раишми, их объединя­
ло одно неодилимое желание ■ 
мтовенио разбогатеть. На чем

же? Решили; на получении и сбы­
те (Ьальшивых долларов США.

| 1ри этом договорились не 
«мелочиться», работать, что назы­
вается, по-крупному. Местом 
сбыта был избран один из рынков 
Сергелийского района столицы. 
Реализацию фальшивых долларо­
вых банкнот взяли на себя Е, Вол­
ков и А. Биганов, а руководил 
«делом» С. Хмуров.

Но недолго процветали пред­
приниматели. Работники управ­
ления по борьбе с коррупцией и 
р’жетом ГУВД их «вычислили» и 
задержали. У пойманных Е. Вол­
кова и А. Битанова обнаружили 
4.100 поддельных долларов США, 
Они признались, что для реализа­
ции получили их от С. Хмурова. 
Тот в свою очередь, не осо&нно 
препираясь, рассказал, что взял 
банкн<лы у некоего М. Магоме­
дова.

Здесь надо отмстить, что ра­
ботники управления проявили 
высокую оперативность в выявле­
нии и залержапии лиц, причаст­
ных к незаконной реализации 
фальшивых долларов США в 

ашкенге. По горячим следам 
было усшновлено место прожи- 
1ИНИЯ М. Магомедова, и (ккоре 
он был з;щержан, Нигде не |мбо- 
П1ЮЩИЙ Магомед Шахмурадович,

проживавший на массиве Юнуса- 
бад, показал, что эти фальшивые 
долларовые купюры приобрел за 
настоящие доллары США в Мос­
кве с целью их дальнейшей выгод­
ной перепродажи в Ташкенте. Эту 
незаконную операцию он пору­
чил своему другу С. Х м ^ву.

По данному факту было воз­
буждено уголовное дело, и затем 
материалы следствия, которое ве­
лось специалистами управления 
по бдаьбе с коррупцией и рэкетом 
ГУВД, было передано в судебные 
инстанции. С. Амуров, Е. Валков, 
А. Битанов и М. Магомедов пшу- 
чили длительные сроки лишения 
свободы.

Если проанализировать ре­
зультаты работы данного управ­
ления ГУВД столицы, то можно 
убедиться в том, что фальшивые 
купюры в основном изготавли­
ваются и завозятся в Узбекистан 
из сфан ближнего и дальнего 
зарубежья. Об этом свааетель- 
ствуют многочисленные факты, 
возбужденные по ним затем уго­
ловные дела. Незаконное приоб­
ретение или сбыт валютных цен­
ностей подпадает под статью 177 
Уголовного кодекса Республики 
Узбекистан. Но еше больше на­
казываются лица, нарушившие 
статью 176, которая квалифици­

руется как изготовление, сбыт 
поддельных денег или ценных 
бумаг: срок лишения свободы 
предполагается от пяти до деся­
ти лет с конфискацией имуще­
ства.

Жесткость и неотвратимость 
сурового наказания отбивает 
желание у любителей легкой на­
жины заниматься незаконными 
валютными операциями. И все- 
таки находятся в нашей среде 
лица, стремящиеся обойти за­
кон, надеясь на то, что, авось, 
пронесет. В большинстве случа- 
ер это молодые люди без опреде­
ленных занятий и местожитель­
ства, а также фаждане соседних 
сфан, оказавшиеся в столице. 
Так, в сентябре прошлого года в 
Мирабадском районе был задер­
жан С. Дунгбаев, 1971 года рож­
дения, нигде не работающий. 
При обыске в его легковой авто­
машине марки «Жигули» ВАЗ 
2106 с гостдарственным номе­
ром 01-64 ТША были обнаруже­
ны 1500 до;тларов США. Все ку-

нейшие следственные действия 
выявили, что С. Дунгбаев полу­
чил их у гражданина Армении Л. 
Даниеляна. Или взять эпизод, 
проиюшедший сожем недавно, 
17 декабря минувшего года.

11роизошло это возле ресторана 
«Самянг», что в Чиланзарском 
районе. В тот день Р. Османов 
вместе со своим знакомым И. 
Махмудовым продавали фаль­
шивую стодолларовую купюру и 
были задержаны. При ойыске у 
них было изъято 500 фа/тьшивых 
долларов США. По данному 
факту возбуждено уголовное 
дело.

Вряд ли даже самые опытные, 
видавшие виды оперативники 
управления по борьбе с корруп­
цией и рэкетом могли предполо­
жить, что за задержанием на Фар- 
хадском рынке Ташкента непри­
метной женщины Е. Ганиевой 
последует длинная цепочка лиц, 
занимавшихся изготовлением и 
сбытом фальшивых сумов. У нее 
обнаружи|1и 3% 100-вумовых ку­
пюр, которые дал ее сожитель А. 
Ибрагимов, занимавшийся пред­
принимательством. Алижон в 
свою очередь указал, что «фаль­
шивки» вручил ему его брат Ан­
вар Ибрагимов. Последний, ока­
завшийся с глазу на глаз с работ­
никами управления, признался 
во всем сразу откровенно и чис­
тосердечно. Он не только расска­
зал, как к нему попали ^ ш ш и - 
вые сумы, но и тут же доброволь­
но отдал оставашеся еще 60000 
сумов.

Наконец, фетий из братьев 
Ибрагимовых, Валиджон, при­
знался, что фальшивые сумы ему 
дал знакомый. Цепочка лиц, при­
частных к изг<тговлению и сбыту 
фальшивых денег, росла и, нако­
нец, оперативники вышли на их 
изготовителя. Им оказался X. 
Нишанов, 1963 года рождения, 
нигде не работающий. Эго он на 
своем компьютере изготовил 
фальишвые сумы в количестве 100 
тысяч.

В процессе проведения опера­
тивных мер<ч1риятий работникам 
управления ГУВД пришлось 
встретипля с разными людьми, 
которые в гой или иной мерс свя­
заны с незаконными дейспжями 
1ю инотоо/зеник) и С6Ы1У фаль­
шивых денег. Среди них бы.-1и и 
граждане других гскударств. В 
итоге же на скамье (юдсудимых в

качестве обвиняемых по наруше­
нию статьи 176 Уголовного кодек­
са Республики Узбекистан оказа­
лась целая фуппа лиц. Думается, 
что у них будет достаточно време­
ни обдумать совершенные ими 
ошибки в своей жизни.

В целом же за весь минувший 
год было предотвращено 26 случа­
ев попыток нарушения законнос­
ти в части изготовления и сбыта 
фальшивых долларов США и су­
мов.

На этом хотелось поставить 
точку, но работники указанного 
управления 1'УВД уже в январе 
этого года предотвратили две по­
пытки реализации фальшивых 
долларов США на почти 4 тысячи 
долларов США. И вновь, как по­
казывает следствие, они завезены 
к нам из-за пределов Узбекистана.

Хотелось бы предупредить от­
дельных фаждан и гостей столи­
цы, которые иногда свои фудо- 
вые сбережения хотят содержать 
в твердой валюте, Не пшьзуйтесь 
услугами сомнительных лиц, не 
стремитесь приобрести валюту на 
всякого рода толкучках и стихий­
ных рынках. Во-первых, это 
вступление в конфликт с зако- 
1ЮМ, а во-вторых, можете полу­
чить фальшивые доллары США 
и, в-третьих, потерять свои сбе­
режения. Подумайте обо всем 
этом,

Э рки н  К аю м ов. 
Начальник отдела упраалення по
борьбе с коррупцией и рмвтом 

ГУВД Таижента, полкоаник 
милиции.

А крам  Т аш кснбаев .
Корр. «Правды Востока».

Р.5. Когда этот материал готовил­
ся к печати, стало измстно, что 
сотрудники специального подраэде- 
лени* МВД Республики Узбекистан 
изъяли крупную партию фальшивых 
долларов США. В результате четко, 
грамотно и молниеносно проведен­
ной операции изъ1гто 400 тъкяч фаль­
шивых долларов, изготовленных в 
Чечне, Об этой успешно проведен­
ной операции рассказала телезрите­
лям и программа «Врема» Обще­
ственного Российского телевиденив.

Правила дорожного движе­
ния категорически запрещают 
не то что стоянку, а просто 
проезд в зоне остановки. Кара­
ется этот проступок серьезным 
шфафом. Но почему инспекто­
ры по безопасности дорожного 
движения сохраняют порази­
тельное хладнокровие при этом
- загадка. Накануне автор на 
остановке «Универсам», что на 
Юнусабаде, в утренний час 
«пик» насчитал аж 43 частных и 
служебных ангомобиля. В это же 
время блюститель порядка сделал 
отмашку жезлом водителям ав­
тобусов, запрещая тем останав­
ливаться по ценфу дороги. Что, 
в общем-то, правильно. Ситуа­
ция сводилась к формулировке
- «бред какой-то!»

Выводы? Во-первых, сколь­
ко таких 1Ктановок в городе? 
По республике? Во-вторых, ка­
кую «жатву» из одних только 
административных' штрафов 
можно произвести? Их вполне 
Х1МТИ1 на все весенне-благоус- 
троите^п.ные работы. Народ-то 
мы инергный. Доходит только 
после второго-третьего шфафл. 
Значит, предстоящий «расплыв­
чатый» месячник безопасности 
движения можно наполнить со­

лидным денежным содержани­
ем, Ведь проблема «бысфых» 
денег в местный бюджет - 
головная боль финансиста лю­
бого ранга, Админисфативные 
же штрафы аккумулируются 
именно там.

Если же к этому делу при­
влечь еще и налоговую инспек­
цию, то можно с солидной 
долей оптимизма говорить о 
стабилизации тарифов на про­
езд, о поддержании ремонтно­
восстановительных служб авто­
бусных парков и депо. Но воз­
можно это только в случае 
наделения налоговых инспек­
торов на дороге дополнитель­
ными полномочиями. Из арсе- 
н;и10В налоговой полиции. 
Деньги-то буквально под нога­
ми, только в эгом случае 
дополнительные сумы потекуг в 
казну, а пассажиры на останов­
ках обрегут желанное спокой­
ствие и беюпасность,

М ар ат  Н агы р о в .

Руко1юдство и коллектив Минисгерспш знергегики и электрифи­
кации Республики Узбекистан выражают глубокое соболезнотшие 
зшждующей машбюро С. X. АГшеевой в связи с кончиной матери 
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