
ПО ВСЕМ КА Н А Л А М

2 246 (8 .188) Среда, 16 декабря 1992 года Цена 3 руб.

И н ф о р м б ю р о

В РЕСПУБЛИКЕ
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Прибытие Президента Республики Узбекистан

И. А. Каримова в Египет
15 декабря Президент Республи­

ки Узбекистан Ислам Каримов по 
приглашению Президента Арабской 
Республики Египет прибыл с офи­

циальным визитом в Каир. В Каир­
ском международном аэропорту 
И. А. Каримова встречал Прези­
дент Египта Хосни Мубарак.

Международный Мадридский клуб, в который входит 
более 120 стран, добывающих золото, признал продукцию На- 
воийского горно-металлургического комбината одной из луч­
ших в мире. Напомним, • что в прошлом году навоийское 
золото пробы «999» было названо одним из самых конкурен­
тоспособных на планете. ■'

ф  С января нового года некоторые газеты можно 'будет 
купить у почтальонов и в отделениях связи. Этот экспери­
мент почтовиков пока будет распространяться для жителей 
Ташкента и области.

*  85 турецких юношей и девушек приехали на учебу в 
.Ташкент.

ф  23-летняя больная Р. Рахимова из кишлака Айкирон На- 
манганской области поедет на лечение в США. Благотвори­
тельные взносы внесли более 20 предприятий области.

ф Ташкентской средней школе милиции вчера исполни­
лось 60 лет.

В СОДРУЖЕСТВЕ • ~

Идет приватизация жилья

Слабое звено в цепи 

оформления документов

Юбилей—лишь веха на пути вперед
Ароматную продукцию 

парфюмерно - косметической 
фирмы «Лола» представлять 
не нужно. Многие ташкент­
цы ее не только отлично 
знают, но и регулярно ею 
пользуются.

Некогда небольшая фаб­
рика по выпуску косметиче­
ских средств сегодня стала 
современным производством, 
где есть отличное импортное 
оборудование, внедряются 
новые технологии, где кол­
лектив старается делать все,
чтобы полнее удовлетворить 
потребительский спрос.

— 50-летие для предприя­
тия еще не возраст, — счи­
тает директор объединения 
«Лола» * Зоя Кузьминична 
Виноградова, — но это оп­
ределенная веха на пути его 
развития. Для коллектива 
юбилей, который мы на днях 
отметили, стал точкой от­
счета работы при новых ры­
ночных отношениях.

На торжество съехались 
представители родственных 
предприятий из самых раз­
личных республик СНГ, 
швейцарской фирмы «Иозеф 
Эгли», которая в свое вре­
мя поставила в объединение 
«Лола* современное обору-

Ф оторепортаж

дование. В Ташкенте они 
не только отметили юбилей 
своих коллег, но и подели­
лись опытом, рассказали об 
интересных новинках про­
изводства, заключили взаи­
мовыгодные контракты.

— Нынешний р о д  мы за­
канчиваем неплохо. — про­
должает 3. К. Виноградо'ва. 
— Предварительные подсче­
ты свидетельствуют, что бу­
дет , выпущено товаров на­
родного • потребления на 850 
миллионов рублей. Восполне­
на и нехватка зубной пасты. 
За это время коллектив ос­
воил свыше 10 наименова­
ний новых изделий. В том 
числе мужскую парфюмер­
но-косметическую серию 
«Эверест», женскую серию 
«Самум», состоящую из ду­
хов, туалетной воды, крема 
питательного и крема-пудры. 
Словом, производство не сто­
ит на месте: технологи вносят 
свои предложения по его раз­
витию, а работники цехов 
осуществляют их задумки; 
приходит на «Лолу» «зе­
леная» молодежь, а опытные

специалисты помогают им 
«опериться», мы вкладыва­
ем в дело свои знания, уме­
ние, а на заработанные об­
щими усилиями средства ре­
шаем социальные проблемы 
— строим жилье, зоны от­
дыха, поддерживаем мало-

Аяександр Алексеевич 
Ворожейкин, отвечающий 
за подготовку площадок 
для строительства в 
ГУКСе, с посетителями 
обычно старается . быть 
сдержанным. Хотя...

— Каждый день к нам при­
ходят до 400 человек. Все 
они требуют справки, что их 
дома в свое время были 
снесены по «вине» ГУКСа, 
— говорит А. Ворожейкин.

Кстати, если кто-то до сих 
пор не знает, что такое 
ГУКС, то это — Главное

управление капитального 
строительства, куда «отфут­
боливают» горожан бесчис­
ленные ЖЭУ-РЭУ. И толь­
ко здесь, объясняют они 
жильцам, вам , выдадут та­
кую справку.

— Но вся загвоздка в 
том, — продолжает Алек­
сандр Алексеевич, — что да­
леко не всегда наше управ­
ление выступало и выступа­
ет заказчиком при строи­
тельстве жилья. Ведь жилье 
могли «заказать» любые ор­
ганизации. предприятия. 
Другое дело, что Информа­
ция но любому жилому до-
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му у нас', конечно, есть в 
архивах. Попробуйте пред­
ставить, насколько сегодня 
сложно выполнить просьбу 
каждого посетителя в тот 
же день, если большинство 
из •них приносят ордера аж 
с 1966 года.

Интересно, однако, полу­
чается, невольно подумалось 
мне. Ведь в каждом ордере 
указывается причина, на ос­
новании которой он выдан, 
номер, дата приказа. В каж­
дом районном хокимияте 
есть ̂  списку ташкентцев, ко­
торым эти ордера выда­
ны, есть фамилии тех, кто 
«сселялся, попадая под «от­
чуждение». Вот в этих-то 
«бумагах» и называется ор­
ганизация, «забравшая» тер­
риторию, землю «отчужден­
ного». Неужели это так 
трудно, сделать выборку из 
списков и держать ее под 
рукой? Тогда людям не при­
ходилось бы ездить именно 
в ГУКС из любого конца го­
рода. Им достаточно было 
бы просто прийти в район­
ный хокимият. Иными слова­
ми, можно сэкономить не 
только свое время, но и вре­
мя многих ташкентцев, ос­
тавляющих рабочие места 
только для того, чтобы весь 
день «убить» на получение 
тгребуемой справки.

И. ЗАЙНУТДИНОВА.

обеспеченных, многодетных. 
Будем и дальше трудиться 
на совесть, все затраты оку­
пятся сторицей, значит, и 
жить будем лучше.

О. ХАРЧЕНКО.
НА СНИМКАХ: в цехе 

густой косметики; «Вот та­
кую новую продукцию вы­
пускают ташкентские парфю­
меры»,—говорит зам. дирек­
тора Т. П. Герасимова; фраг­
менты праздничного концерта.

. Фото Р. Шарапова.

Выставки, стенды, лекции
помогают сегодня педаго­
гам, студентам, сотрудни­
кам Ташкентского инсти­
тута инженеров иррига­
ции и механизации сель­
ского хозяйства глубоко 
и всесторонне изучать ма­
териалы XI сессии Вер­
ховного Совета Республи­
ки Узбекистан.

По инициативе ректората 
института для них организо­
вана лекция на тему «Пер­
вая Конституция независи­
мого Узбекистана», которую 
прочел заведующий кафед­
рой политической истории 
народов Узбекистана, поли­
тологии и правоведения про­
фессор А. А. Акрамов. Во

всех группах и потоках фа­
культетов читаются лекции 
и проводятся семинарские 
занятия, посвященные Ос­
новному Закону республики.

В общежитиях студенчес­
кого городка проводятся ве­
чера вопросов и ответов 
и другие мероприятия, кото­
рые помогают изучить ма­
териалы прошедшей сессии 
Верховного Совета Узбекис­
тана. Л. БЕЛЯВСКИЙ, 

доцент ТИИИМСХ.

Сегодня в Казахстане отмечается День независимости. 
24 декабря в Москве Л. Кравчук и Б. Ельцин подпишут 

российско-украинские документы о сотрудничестве.
районе Ткварчели грузинские или абхазские военные 

(обе стороны отрицают причастность к происшествию) теп­
ловой ракетой уничтожили российский вертолет, пролетавший 
с гуманитарной миссией. Истребитель сопровождения открыл 
ответный огонь. Экипаж и 35 пассажиров погибли. МИД Рос­
сии выразил протест в связи с инцидентом.

ф  Минские школьники стали получать бесплатные экспресс- 
завтраки. Это связано с резким падением посещаемости 
школьных столовых.

ф У Белорусского вокзала Москвы органами внутренних 
дел при продаже по цене 850 рублей за бутылку конфис­
кована большая партия шампанского, заправленного под- 
крашеяной водой.

По сообщению ЦБ России, с 16 декабря курс доллара 
равен 418 рублям.

ф  На совместном заседании высшего представительногс 
органа Туркменистана одобрено постановление президента 
о бесплатном пользовании электроэнергией, газом, водой. 
Постановление вступает в силу 2 января 1993 года на срои 
не менее 10 лет.

ф  Вчера председатель правительства России В. Черномыр­
дин провел первую пресс-конференцию.

На Чернобыльской атомной станции в воскресенье был 
вновь пущен в действие энергоблок номер 1.

ф  В России появились фальшивые банкноты достоинством 
5.000 рублей.

|ф А в Кыргызской республике с 8 по 25 декабря прекра­
щена продажа авиабилетов и отменены практически все 
вылеты самолетоа.

ф  Вчера Президент Туркменистана С. - Ниязов отправился 
с визитом в Кувейт и Катар.

ф  Э. Шеварднадзе в радиообращении к народу сообщил, 
что им отдан приказ транспортной полиции уничтожать на 
месте бандитов, совершивших нападение на железных доро­
гах._____ *

В МИРЕ
В США объявлено, что расходы на проведение прези­

дентской-избирательной кампании 1992 года составили охоло 
325 миллионов долларов, из которых 175 миллионов — по­
ступили из бюджетных средств. Остальная сумма сложилась 
из добровольных и личных средств кандидатов.

ф  В Литве литр бензина А-92 стоит 50—70 талонов. (Один 
талон равен 1,4 рубля).

По словам премьер-министра Эстонии М. Лаара, гос­
бюджет Эстонии не сбалансирован и государственная казна 
пуста. Дефицит госбюджета составит в дечабре 61,9 мил 
лиона крон, сообщило Литовское оадио.

ф  М. Горбачев рассчитывал ' на высокие гонорары за ин­
тервью и лекции в Южной Америке. Но выгодные сделки 
не состоялись из-за недостатка интереса к нему со стороны 
чилийской общественности. Расходы по пребыванию Горба­
чева в Чили, составляющие примерно 200 тысяч долларов, 
удалось покрыть только благодаря щедрому пожертаозачию 
издательства «Меркурио». Снизить расходы помогло и то 
обстоятельство, что отели не брали денег с Горбачева, его 
супруги и сопровождающих лиц, сообщила «Немецкая вол­
на».

ф  Впервые женщины переступили порог высшего военно- 
морского заведения Индии — 22 молодые индиэнчм з зча 
нии младшего лейтенанта приняты на первый курс академии 
ВМС в Гоа. I

ф  Супружеская пара новых иммигрантов арестована 
тель-авивской полицией. 20-летние Антон и Анна Ошкевич 
подозреваются в том, что они возглавляли группу, изготов­
лявшую фальшивые документы, необходимые для выезда в 
Израиль из России.

Новости культуры

В гостях у двух поэтов

Благотворительная акция

Однодневный заработок—в фонд милосердия
Узбекнстан 

член ФИФА
На днях в музее име­

ни Алишера Навои соб­
рались поклонники ко­
рейского писателя и по­
эта Чо Мен Хи, в память 
о котором открыта мемо­
риальная комната под 
сенью храма великого сы­
на узбекского народа. От­
крывая встречу, академик 
Лазиз Каюмов подчерк­
нул, что такое соседство 
двух поэтов не случайно.

Возвращаясь к напечатанному

«Изделия мастеров Ташкента 

будут выставлены в Англии»
Под таким заголовком в нашей газете («ВТ» № 229) бы­

ло опубликован^ интервью с одним из организаторов неком­
мерческой выставки изделий народного творчества, изготов­
ленных мастерами Ташкента, в городе Вулверхемптоне (Ве­
ликобритания).

Читатели «Вечерки», среди которых немало искусных усто- 
зов, заинтересовались этим событием, просят подробнее 
рассказать об условиях отбора экспонатов. Корреспондент 
«Вечернего Ташкента» вновь встретился с Э. В. Фадеевым.

— Эдуард Васильевич, что 
же требуется для того, чтобы 
изделие могло быть отправ­
лено в Англию!

— Напомню, что работы от­
бираются по конкурсу. Они 
должны быть оригинальными 
по манере исполнения, нести 
в себе черты народного ис­
кусства с выраженным наци­
ональным колоритом. Главное, 
чтобы работа представляла 
художественную ценность 
Это уже определят эксперты, 
в том числе и из Художест­
венного фонда дирекции выс­
тавок Министерства по делам 
культуры Республики Узбеки­
стан. Конкурс пройдет в два 
этапа. На первом этапе будут 
отобраны работы для экспо­
нирования в Англии, а их ав 
торы получат денежные пре­
мии.

— Значит, второй этап кон­
курса пройдет в Англии!

— Да. Причем авторы, чьи
работы, заинтересуют англий­
ского зрителя, могут быть 
приглашены для творческой 
стажировки в один из художе­
ственных центров Великобри­
тании. ч

— Может ли получиться так, 
что какие-то определенные 
экспонаты кто-то захочет при­
обрести! Или, скажем, такой 
вариант, как изменение ста­
туса выставки, когда фирма 
либо компания захочет при­
обрести всю выставку, сделав
ее не только постоянно дей­
ствующей, но и чьей-то собст­
венностью!

— На такой случай есть 
разработанный типовой дого­
вор. который мы заключаем 
с авторами работ. В нем ого­

вариваются все условия сох­
ранения работ, их транспор­
тировки, экспонирования. Ес­
ли кто-либо из англичан за­
хочет приобрести тот или 
иной экспонат, то в договоре 
предусмотрен пункт, соглас­
но которому мы возмещаем 
стоимость работы ее автору. 
Однако, честно говоря, мы 
не думаем, что какой-либо 
экспонат будет продан. Ведь 
в предыдущем интервью под­
черкивалось, что выставка не 
коммерческая, она имеет 
целью познакомить жителей 
Англии с народным творчест­
вом народов Узбекистана. Не 
зря она имеет девиз «Таш­
кент — город мастеров». А 
пункт о воэмещейии стоимо­
сти экспоната включен в до­
говор потому, что мы не 
исключаем возможности того, 
что та или другая работа мо­
жет быть передана в дар да­
же по во/^е автора.

— Ну а если придется пе­
редать в дар всю выставку 
целиком, как тогда быть!

— Значит, мы возместим 
стоимость всех экспонатов 
каждому конкретному испол­
нителю, представившему свою 
работу.

Интервью взял 
А. ДИКСИ.

От автора. Понятно, что ос­
ветить все возможные нюан­
сы в одном интервью нере­
ально. Поэтому предлагаем
потенциальным участникам 
выставки позвонить по те­
лефону 39-12-44 (факс 39—12—
43).

— Их роднят любовь к 
Отечеству, миролюбие, стре­
мление жить со всеми в 
дружбе, их роднят талант и 
высокая духовность, исто­
ки которых в обычаях и тра­
дициях и узбекского, и ко­
рейского народов.

— А мне хотелось под­
черкнуть, что это соседство 
символизирует гостеприим­
ство узбекского народа, — 
сказал господин Ан Де Сик. 
директор Центра просвеще­
ния Республики Корея, по 
чьей инициативе была орга­
низована эта встреча. —

принявшего моих соотече­
ственников в трагические 
дни их насильственного пе­
реселения с Приморья и 
разделившего с ними и 
хлеб, и соль...

Далее господин Ан Де Сик 
рассказал собравшимся вете­
ранам и гостям встречи о 
жизни и творчестве Чо Мен 
Хи. С воспоминаниями о 
поэте выступил Тен Хак 
Пон, учившийся у поэта в 
хабаровской школе. В его 
исполнении прозвучали стро­
ки из поэмы Чо Мен Хи 
«Растоптанная Корея». Из 
большого цикла стихов, пос­
вященных поэту Чо Мен 
Хи, два стихотворения .прочел 
ташкентский поэт Угай Де 
Ук. Редкой и счастливой 
случайностью ст;ал для соб­
равшихся документальный 
фильм о корейском поэте, 
снятый южнокорейскими ки­
нодокументалистами.

В заключение встречи бы­
ла показана лента об Олим­
пийских играх в Барселоне.

С. БОРИСОВА.

Внесли свою достойную 
лепту в декаду сбора по­
жертвований в фонд Об­
щества Красного Полуме­
сяца работники народного 
образования Мирабадско- 
го района.

На нужды бедствующих 
откликнулись практически 
во всех школах, детсадах и 
других учреждениях. Везде 
прошли собрания, на которых 
коллективы приняли одно­
значное решение о перечис­
лении в фонд ГК СЖП свое­

го однодневного заработка.
И слово не разошлось с 

делом. Так, коллектив шко­
лы № 53 перечислив на 
милосердные дела 11 тысяч 
рублей, школа № 145 — 6,5 
тысячи рублей, школа 
№ 125 — 5.700 рублей. 
Проявили свое сострадание 
и работники детсада № 32. 
Их участие в благотворитель­
ной акции — 5.100 рублей. 
Общий же взнос коллективов 
районного отдела народного 
образования составил более 
75 тысяч рублей.

С. РАБИЧ.

Криминальная хроника

Операция «Комплекс»

Театр классического балета 
на кыргызской сцене

Возвратившись с Междуна­
родного фестиваля артистов 
балета, который проходил в 
Екатеринбурге, Театр клас­
сического балета под руковод­
ством Олега Узакова снова от­
правился в путь. На этот раз 
наши танцоры приглашены в 
столицу . Кыргызстана Биш­

кек на полувековой юбилей 
Кыргызского театра оперы и 
балета.

Артисты примут участие в 
гала-концерте, солисты испол­
нят главные партии, в «Лебе­
дином озере».

И. ГРИБОВА.

Любительские работы,
выполненные на профессиональном уровне...

Примерно так можно 
' было охарактеризовать выс­

тавку непрофессиональных 
мастеров живописи, графи­
ки, скульптуры и керамики, 
проведенную во Дворце 
культуры текстильщиков.

шшяшшяшшшшшшшшшгшшшяшшшщщшшшш
Возраст авторов произведе­

ний искусства, представленных 
в экспозиции, насчитывающей
порядка 150 работ, был разно­
образным—от 10 до пятидеся-

$
ти лет. Все они занимаются в 
изостудии дворца, которой

вот уже на протяжении соро­
ка лет руководит заслужен­
ный работник культуры Узбе­
кистана Я. Л. Фрумгарц.

Следует отметить, что ра­
боты студийцев неоднократно 
удостаивались высшей) оценки 
не только в нашей стране, но 
и далеко за ее пределами. 
А недавно с их работами, 
посвященными чернобыльской 
трагедии, познакомились бело­
русские ценители искусства.

• в

М. ГРОМОВА.

В. столице Узбекистана 
продолжается крупномас­
штабная операция «Комп­
лекс».

Проводя следственно­
оперативные мероприятия с 
ранее задержанными, сотруд­
ники уголовного розыска УВД 
города установили, что те 
весной с. г. ночью ворвались 
в дом пожилой женщины и, 
угрожая обрезом и ножом, 
стали требовать деньги и цен­
ности, но, испугавшись при­
шедшего на помощь женщине 
хозяина квартиры, скрылись. 
Они же подозреваются в том, 
что в ноябре с. г. ночью в 
масках ворвались в дом пен­
сионерки по улице Ташмуха- 
медова и, угрожая обрезоМ, 
забрали видеомагнитофон 
«Шарп», ювелирные изделия, 
20 костюмов «Адидас» и ав­
томашину «ВАЗ-2107», которую 
вернули хозяину на следую­
щий день за 50 тысяч рублей.

ф  9 декабря вечером эки­
паж №■ 24 в составе милицио­
неров 2-й роты полка ППС 
Мисурманова, БаЛтабаева и 
участкового инспектора Ак- 
мал-Икрамовского РОВД Аса-
нова при патрулировании об­
ратили внимание на ссору 
водителя такси с -пассажира- 
ми. Сотрудники милиции ста­
ли разбираться с участниками 
инцидента. Оказалось, -что 
пассажиры не доплатили во­
дителю, который, увидев ми­
лиционеров, стал подозри­
тельно чвести себя, а затем,
когда его хотели проверить, 
выхватил пистолет, передер­

нул затвор и направил его на 
милиц»Вонеров.., но через не­
сколько мгновений был обе­
зоружен. Буквально через два 
часа после того, как водитель 
такси был доставлен по месту 
«назначения», этот же экипаж 
задержал еще одного воору­
женного преступника, изъяв у 
того ПМ с полной обоймой. 
Члены экипажа №• 24 приказом 
министра внутренних дел Рес­
публики Узбекистан поощрены 
денежными премиями.

•

13 декабря в Ташкенте 
зарегистрировано 36 уго­
ловных проявлений, 27 из 
которых раскрыты по «го­
рячим следам». По подоз­
рению в их совершении за­
держано 28 человек.

Выявлено 246 нарушителем
паспортного режима. В 
приемник - распределитель 
водворено 20 бродяг. За 
мелкое хулиганство задер< 
жано 53 человека, за мел­
кую спекуляцию и хищения 
— 70, за нарушение анти­
алкогольного законодатель­
ства — 261. Изъято 8 ство­
лов огнестрельного , ору­
жия.

#  Вечером неизвестная жен­
щина брызнула из баллончи* 
ка газом в лицо водителю 

такси и, забрав у того 500 руб­
лей, скрылась. По подозре­
нию в совершении данного 
преступления задеожана ниг­
де не работающая Г., 1954 го­
да рождения.

Пресс-группа УВД 
го р о д а  Таш кента.

— Эту приятную для нас 
новость нам сообщил по 
телефону генеральный сек­
ретарь ФИФА Ж. Блатер,— 
говорит Э. А. Аминов, пер­
вый вице-президент Феде­
рации футбола Узбекиста­
на, — правда, пока у нас, 
как и у Молдовы, Казахста­
на и других стран СНГ, бу­
дет статус временных чле­
нов ФИФА, и обусловлено 
оно тем, что утверждение 
мы пройдем на конгрессе, 
который состоится в Аме­
рике в 1994 году.

. Должен заметить, что ста­
тус временных членов ФИФА 
носит чисто формальный ха­
рактер, и мы уже до офици­
ального утверждения как пол­
ноправные члены ФИФА 
сможем принимать участие во 
всех официальных междуна­
родных турнирах. Так, в 1994 
году мы будем участвовать в 
отборочных соревнованиях пе­
ред Олимпийскими играми, а 
в 1996 году вместе со всеми 
будем готовиться к чемпио­
нату мира. Думаю, что нет 
необходимости повторять, что 
членство в ФИФА открывает 
широкие горизонты перед 
узбекским футболом.

— Эльмар Аминович, пок­
лонников футбола, его вете­
ранов и футболистов ждет ещё 
одна приятная новость!

— Да, нынче узбекский 
футбол отмечает 80-летие 
своего рождения. Этой дате 
были посвящены все мероприя­
тия нашей федерации — тур­
ниры памяти выдающихся 
узбекских футболистов, встре­
чи с ветеранами, внесшими 
значительный вклад в разви­
тие этой популярной игры.

Финалом празднования этой 
славной даты станет торжест­
венный пленум Федерации 
Республики Узбекистан, кото­
рый состоится 18 декабря в 
Доме кино. В нем примут 
участие представители всех 
государств СНГ, будут гости и

■
из международных федера­
ций, поздравления от которых
мы уже получаем.

С. ТЕН.
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Вокруг рынка

Ссылки на отсутствие сырья 
становятся привычными...

Правила рынка жестки. В его условиях выживают те пред- мало-мальски 
приятия, которые сумеют дать нужный товар, лучшего ка- ми, увы, не видно 
чества, по более доступной цене. Пока не всем, оказыва- Но почему)

у нас, не приносит желаемы* 
результатов? Много дыма и 
мало волшебства. Или все- 
таки еще не до конца выпу­
щен джинн? Или вовсе не 
тот? Или свобода не та? А 

, может быть, мы не те?
Судя по всему, следует 

согласиться • с последним.
! ■  Конечно же, мы пока еще не

те, ибо рынок со своими 
взаимоотношениями, конъ- 

рентабельны- юнктурой и прочими атрибу­
тами для нас является чем- 

Ведь если то новым, чему еще пред-
ется, по силам чувствовать себя «уютно» в столь непривыч- даже взять, к примеру, те же СТ0Ит долго учиться.
ных жестких условиях машинки для консервирова 

ния, разве' они не нужны в
Недавно Ташкентская фаб- тар» испытывает сегодня домашнем хозяйстве!

рика по изготовлению мя- значительные трудности с
гкой мебели Сергелийского поставками сырья для изго-
Г1МО из-за отсутствия ком- товления конфет и конди- вс© упирается в цену

(пружинных терских изделий.
Ввиду своей неплатеже- зяйкам явно не по карману

ла выпуск наборов' мягкой способности на грани оста
мебели, тахты, диван-крова- новки находится одно из чуточку снизить!
тей,. кресел и других изде- старейших предприятий

Впрочем, свет в конце 
тоннеля поблескивает уже

спра- сегодня. И это на деле до-

плектующих 
блоков) полностью прекрати-

шиваю у Галины Николаевны, называют некоторые заво-
— Нужны, разумеется. Но дЫ> фабрики, концерны.

кото- Возьмем АПО «Средаз-
рая оказывается многим хо- кабель». В сложнейших ус-

лий. электротехнической Про- дится на и без того

ловиях становления рыноч­
ной экономики там не было 

• сокращения. ни штатных 
планка нахо- единиц, ни объемов произ- 

самом водства. Создав сеть малых

А вы не пытались ее хоть

Ценовая

Большую часть рабо- мышленности Узбекистана нижнем пределе. Опустив ее и арендных предприятий на
чих и служащих мы выну- Ташкентский электрома- еще ниже, мы даже не смо
ждены были отправить В шиностроительный завод, О жем оплатить за сырье и ма-
отпуск. который продлится незавидном положении ко- териалы, из которых выпус-

го- торого уже неоднократно каются эти изделия.

базе прежних цехов, раз­
нообразив ассортимент вы­
пускаемой продукции, в том

неизвестно сколько, 
ворит директор фабрики говорилось на страницах га-
Н. С. Рудова. — Остальные зеты.

числе и товаров народного 
Сейчас, правда, делаем по- потребления, основываясь на 

пытку освоить выпуск неко- потребительском спросе,
специалисты задействованы В сложнЪм положении торых товаров для реализа- предприятие не только по- 
на иных работах, вплоть до находятся и многие другие ции на экспорт. В Турцию и правило свое финансовое
уборки территории. предприятия города, среди другие страны Ближнего Во-
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В ожидании очередного которых и Ташкентский аг- стока на бартерных уело
положение, но и улучшило 
социальное • положение каж-

следует от-
сокращения штатных еди* 
ниц находится и инженер­
но-технический состав 
единственного в бывшем 
Союзе Ташкентского специ­
ального конструкторского 
бюро текстильных машин 
и оборудования (ГСКБТМ). Ным "машинам." Без"'этих

меняет положение дел.
регатный завод.

Прежде всего
метить, что основная продук- испытывают значительные
ция, сходящая с конвейера трудности с поставками сы-
этого предприятия, — узлы рЬЯ, комплектующих. Как у
и агрегаты к тракторам и раз- вас 0бстоят дела в этом пла-

виях. Однако в целом это не дого работника, что доволь

личным сельскохозяйствен
из-

не)

но немаловажно на нынеш 
Некоторые предприятия нем переходном этапе.

На том же «Узбексель- 
маше» взамен дорогой и не 
пользующейся спросом ус­
таревшей сельскохозяйст­
венной техники осваивается

С поставками как раз-то выпуск новых машин
Причина отсутствие д?лий практически не могут трудностей нет.. Были б^день- сельских тружеников. ДЛЯ

объемов работ. обойтись ни «Узбексельмаш», ги< Но их у нас практически
Практически ДО миниму- ни ТТЗ, ни «Ташхимсельмаш». нет. До сих пор мы не полу-

На электромашинострои- 
. . .  . тельном финансовое поло­

ма сведен объем выпуска Необходима продукция аг- ЧИЛи за реализованную жение пытаются поправить
обуви из натуральной кожи регатного и заводам России, продукцию ни единого рубля за счет расширения ассор- 
на Ташкентских обувных Украины, Молдовы, Казахста- из Львова, Сызрани, Ишима и тимента товаров народного 
фабриках № 1 И № 2. на. Ведь в бывшем Союзе он других городов Содружества, потребления.

Разумеется, «безболезнен­
ным» переходный этап на 

своей вре- новые экономические рель

Из-за ОТСУТСТВИЯ сырья, был основным производи- Значительные суммы задол- 
материалов, комплектую- телем агрегатов к самым раз- жали нам и местные пред-

СТОИМОСТИ личным сельхозмашинам. приятия, ввиду
Вместе с тем на заводе менной неплатежеспособное- сы быть не может. В СШД,

щих и высокой 
готовых изделий значите­
льно сокращены объемы производятся и товары на- ти. И думаю, что пока не бу- Англии, Франции, Японии и 
производства по отдельным родного потребле-ния, такие, дет четко работать банковс- • других странах также были 
видам продукции на заво- как спорпроллеры (самока- кая система, порядка во вза- кризисы, спад производства

и тому подобное. Но все этоде «Таштекстильмаш». А  ты), детские велосипеды, ма- иморасчетах не будет.
это значит, что отрасль шинки для консервирования, Глядя на полупустые им удалось «переболеть»,
текстильной и легкой про- лестницы-стремянки для са- полки магазинов с трех-, че- Удастся и нам, если, конечно,
мышленности стран СНГ довых и дачных участков, и тырех,- пятизначными це- мы не будем сидеть сложа
недополучит в нынешнем многое другое,
году десятки прядильных, -На сегодняшний день все ства товарами, просто в го 
прядильно - крутильных ма- выпускаемые нами товары лове не укладывается, по-

нами над невысокого каче- руки в ожидании манны не-

ШИН И машин ДЛЯ выработки народного потребления,
шелка. говорит начальник планового создающий

чему же всемогущий джинн,

Могут остаться без ела- отдела завода Г. Н. Романчук,
материальное

бесной. И легче всего сослать­
ся на отсутствие сырья и за­
казов, на дороговизну и не­
платежеспособность... Но что

достей и дети, поскольку являются убыточными. И
кондитерская фабрика «Ур- надежда на то, что они будут ный, наконец, на свободу и

благополучие в цивилизо- каждый из нас сделал для ре- 
ванных странах, выпущен- шения этих проблем!

С. ЛЕВЧЕНКО.

«Текучести кадров
у нас нет»

Собственно, к этим словам 
сборщицы Анны Ещенко мож­
но добавить и другие: как та­
кового приема на работу в 
производственном объедине­
нии «Средазэлектроаппарат» 
также нет, ибо все рабочие 
места здесь прочно заняты. 
Не уходит народ со «Средаз- 
электроаппарата». Вот и Анна, 
седьмой год работающая в 
сборочном цехе, предприятия, 
даже не помышляет об уходе. 
От добра добра не ищут, 
вполне справедливо полагает 
она, ведь руководство объе­
динения, профсоюзный комм- 
тет делают сегодня все для
того, чтобы социально защи­
тить каждого члена трудово­

го коллектива, улучшить ус­
ловия труда, обеспечить пол­
ную загрузку на рабочих ме­
стах.-

Анна Ещенко легко справ­
ляется со своей работой, к 
которой относится с большим 
вниманием: продукция «Сред* 
азэлектроаппарата», что экс­
портируется не только во мно­
гие регионы СНГ, но и в за­
рубежные страны, высоко оце­
нивается потребителями, а 
качество изделий, понятное 
дело, зависит и от того, как
трудится Анна.

НА- СНИМКЕ: А. Ещенко за 
работой.

Фото Р. Шарипова.

ЧТО ПРЕДЛАГАЮТ 
КОРОБЕЙНИКИ

Коммерция прочно вошла в жизнь каждого из нас. 
Чего греха таить, купля-продажа сегодня занимает дале­
ко не последнее место. Словно грибы после дождя, рож­
даются коммерческие фирмы, организации, то тут, то 
там открываются коммерческие магазины, где торгуют 
буквально всем — от заморской жевательной резинки и 
напитков до сложной бытовой радио- и телеаппаратуры. 
Немало и таких магазинов, где вашему вниманию пред­
ложат сладости импортного производства — печенье, кон­
феты, шоколад. Но как определить, свежи эти продукты 
или нет, не опасны ли они для здоровья, если на мно­
гих этикетках нет ни даты изготовления, ни срока хра­
нения?

Чистота — залог здоровья. Эта- расхожая фраза- Уже активно подключились
призыв никогда не потеряет своего смысла, по крайней к этой работе в Сабир-Ра-
мере, до тех пор, пока сбор, вывоз и утилизация бытовых химовском, Юнусабадоком,
отходов будет оставаться проблемой для больших горо- Шайхантаурском районах.
Д0®- Готовится на утверждение

Нельзя сказать, что в Ташкенте эта проблема находит- предложение об увеличении
ся вне поля зрения коммунальных служб — они прила- суммы' штрафа до тысячи
гают немало усилий для очистки улиц, микрорайонов, а рублей за выброс мусора в
также городских властей, принявших недавно решение о неустановленном месте, сжи-
повышении тарифов за услуги спецтранса. гание листьев. Предстоит

По признанию многочисленных гостей, Ташкент сегод- сделать более четкими вза-
ня — один из самых чистых городов в бывшем СССР. И имоотношения с жилищными 
все же результат пока остается далеким от желаемого.
Почему?

Причина здесь не одна, В целом по городу это око-

организациями по уборке 
внутриквартальных терри­
торий.

— Конечно, кое-кто мо- 
а сразу несколько, гово- ло 15 .миллионов рублей. И жет упрекнуть и ПО «Опец-
рит заместитель начальника названная сумма растет с транс»: мол сами с паботой
Главного управления благо- каждым днем. К примеру, не справляются, мусор во-
устройства Г. Д. Рустамов. Акмал-Икрамовскоб управ- время не вывозят, — про-
— Несмотря на возросший ление благоустройства за- должает Бахтиер Акба,рович 
коэффициент за услуги спец- должало более 1 миллиона

рублей. ПЖЭО —

Для того, чтобы ответить 
на эти вопросы, работники 
городской санэпидстанции и 
санитарной милиции города 
в один из рабочих дней по­
бывали в нескольких торго­
вых точках Ташкента.

Совместную проверку ре­
шено было начать с Север­
ного вокзала, и первое, что 
обратило на себя внимание, 
это банки с непонятной жид­
костью в магазине «Шох- 
рух». Как пояснил продавец, 
реализовывали они вино «Жа- 
сорат» в банках по 0,65 лит­
ра и по цене 135 рублей 
за каждую.

— Прежде всего вино, сог­
ласно существующим сани 
тарным нормам, должно 
реализовываться в специ­
альной посуде — бутылках,

после визуального обсле­
дования банок сказал Г. В. 
Эпштейн, врач санэпидстан­
ции города. — В розлив же 
допускается только сухое 
вино при условии соблю­
дения санитарных норм: 
наличие в магазине водо­
проводной воды и оборудова­
ния для .мытья стаканов. 
Кроме того, на дне каж­
дой из банок «Жасората» 
имеется сомнительный оса­
док. ‘да и сами банки на­
столько неприглядны, что 
вызовут сомнения даже у 
несведущего покупателя. Бу­
дем проверять продукцию, 
отправим на бактериологи­
ческое и химическое иссле­
дование.

— Вы бы взяли себе по­
добное вино и есть ли га­
рантия того. что люди не 
отравятся, выпив его? — 
спрашиваю у продавца ма­
газина Д. Султанова.

— Раз покупатели берут 
это вино, значит, все нор­
мально. —- прозвучало в от­
вет.

Что ж, в условиях дефи­
цита и дороговизны покупа­
ют порой то. что по кар 
ману, не задумываясь над 
тем, кто, когда выпустил то­
вар. отвечает ли его приго­
товление санитарным нор- 

. мам. А между тем, по со­
общениям горСЭС. в городе 
уже имеются случаи отрав­
ления спиртными напитками, 
причем с летальным исхо­
дом. Результаты же взятого 
на анализ вина «Жасорат», 
что реализуется в магазине
« Шохрух» международного 
коммерческого объединения 
«Комэкр», покажут, насколь­
ко пригодно оно для упот­
ребления.’

*— однако это далеко не так. 
2,5 мил- Плановый коэффициент вы-

... Бойко шла торговля и в 
районе аэропорта, где всег­
да многолюдно и где уда­
лые «коробейники» предла­
гают одежду, обувь, сладо­
сти, шоколад. Последнее и 
привлекло внимание прове­
ряющих. На витрине торго­
во-посреднической фирмы 
«Улугбек ЛТД», кроме 
всего прочего, красовались 
плитки шоколада с надписью 
на арабском языке. Но на 
них мы не обнаружили ни 
даты изготовления, ни срока 
годности.

— Дело в том. что шоко­
лад и прочие сладости мы 
получаем от населения в ог­
раниченных количествах. — 
объясняет положение дел 
коммерческий директор фи­
рмы Г. Ходжаева. — и та­
кая продукция, как правило, 
не залеживается на при­
лавках.

В ходе проверки столкну­
лись мы и с такими факта­
ми, когда торговля шла без 
накладных, по завышенным 
ценам. В частности, на При­
вокзальной площади прода­
вался маргарин с нарушени­
ем правил торговли.

— С подобными негатива* 
ми мы постоянно ведем 
борьбу, — рассказывает 
представитель санитарной 
милиции младший лейте­
нант Саидиброхим Юлдаше- 
вич Юлдашев. — Ежеднев­
но мы составляем и отправ­
ляем в административные 
.органы хокимията десятки 
актов нарушения правил тор­
говли. а также фактов реа­
лизации продуктов питания,
приготовленных кустарным 
способом. Последнее, к со­
жалению, носит массовый 
характер. Но принимаемые 
нами меры, увы, пока не 
дают желаемых результа­
тов. Посудите сами, разве 
могут 42 работника санми- 
лиции навести порядок в 
огромном городе? Чтобы 
решить эту проблему и хоть 
как-то повлиять на частную 
торговлю продуктами пита­
ния. мы обратились в ис­
полнительный аппарат Хо­
кима города с просьбой 
увеличить штат городской 
санитарной милиции до 150 
сотрудников. На наш взгляд, 
такая мера в значительной 
степени поможет избавиться
от нерадивых «коммерсан­
тов».

А. ЧАПЛЫГИН.

Город и его проблемы

КАК СВЕСТИ
транса, его работа остается 
убыточной. А сегодня, когда 
мы все ближе и ближе к 
рынку, этот фактор немало­
важен. При отсутствии гос­
дотаций предприятие должно 
само зарабатывать себе на 
жизнь: из доходов выплачи­
вать зарплату, обновлять и 
развивать производство. А 
если доходов нет. значит, не­
избежно банкротство. Что 
тогда будет с городом, пред­
ставить не трудно.

Так вот, после многократ­
ного повышения цен на горю­
че-смазочные *• материалы,
запчасти, технику, себестои- .______________________________________________________________
мость вывоза 1 кубометра
бытовых отходов поднялась лиона, по миллиону не за- хода машин на линии вы-
до 12 рублей 50 копеек, платили нам те же организа- полняется и даже перевыпол-
хотя тариф для населения, ции Мирзо-Улугбекского, няется. Ежедневно с баз
заметьте, установлен всего в Юнусабадского районов. Но выезжает не 430 машин, а

концы КОНЦАМИ?
ЭТОТ ВОПРОС ВОЛНУЕТ СЕГОДНЯ М Н О ­

ГИЕ КОМ М УНАЛЬНЫ Е СЛУЖ БЫ

5 рублей. 
Раньше

когда арендовать 
очень накладно

вопрос выделения 
для ближних

\ с нас-то при взаиморасчетах 460— 470. И это тоже не 
автодормехбазы за бензин, залчасти давно предел. Если будет спрос, 

покрывали свои убытки от уже требуют предоплату, можно будет увеличить их 
оказания услуг населению за Законы рынка неумолимы, число. К тому же в настоя- 
счет обслуживания пред- Кроме того, вся техника щее время более 20 ма- 
приятий и организаций. До- наших автобаз работает уже шин переоборудуются на му- 
ходы от этих двух групп практически на износ. До- соровозы. Теперь по поводу 
клиентов, соответственно в ходов едва хватает на зар- рейсов. Конечно, ездить на 
процентном отношении, со- плату и приобретение ГСМ, городскую свалку крайне 
ставляли 15 к 85. Сейчас, а ведь машины имеют обык- нерентабельно. Поэтому ре­

машину новение изнашиваться.
- сбор и Повышение тарифов за территорий

вывоз одного кубометра услуги не принесло желае- свалок, в частности в Хасар-
мусора обходится в 132 руб- мого результата: копилка бае для Юнусабадского,
ля, — предприятия и органи* ПО «Спецтранс» не пополни- Сабир-Рахимовского районов,
зации стали все реже и лась. Да там и не - тешат в Зангиатинском районе —
реже обращаться в спец- себя надеждой решить все для Чиланзарского и Якка-
транс. Почти 40 процентов проблемы только за счет сарайского, в Ялангаче —
клиентов словно улетучились, повышения цен. Ведь, к при- для Мирзо-Улугбекского и
Конечно, это не замедлило меру, в октябре по 5 руб- Хамзинского районов, вдоль
сказаться не только на до- лей за вывоз мусора уплати- канала Изза -
ходах автодормехбаз, но и ло всего 4 процента горо- Икрамовского.
на санитарном состоянии го- жан. Особенно плохо в этом Позаботились в ПО «Спец-
рода. плане обстоят дела в част- транс» и о решении других

— Но убирать-то мусор ном секторе. Чтобы сокра- проблем. Приобрели бензово-
все равно приходится нам, тить число неплательщиков, зы, и теперь заправиться
так сказать, авансом, ведь с ПО «Спецтранс» заключило бензином можно непосредст-
нас в первую очередь спра- договоры с махаллинскими венно на автобазах,
шивают за чистоту города,— комитетами, которые возьмут Экономится время води-
подключается к разговору на себя сбор средств за телей, улучшается дисципли-
директор ПО «Спецтранс» вывоз мусора, а за свои на труда. Подготовлена
Б. А. Мамадалиев. — Вот хлопоты получат 10 процен- проектно-сметная документа-
так и накапливаются долги, тов от собранной суммы, ция, выделены территория и

г  ш  »

для Акмал-

8 миллионов рублей для 
строительства Юнусабадской 
автодормехбазы. На очере­
ди сооружение новых авто­
дормехбаз в Сабир-Рахи- 
мовском и Сергелийском 
районах, которые в настоя­
щее время находятся в пла­
чевном состоянии. Активи­
зируется работа по приобре­
тению запчастей. Заключе­
ны прямые договоры с Ир­
кутским заводом на отгруз­
ку аккумуляторов, Воро­
нежским — оттуда должны 
поступить автошины, осталь­
ное приобретается на месте.

’ — К сожалению, мало по­
могает нам У МТС города,— 
говорит Б. А. Мамадалиев. 
— Наш фонд на этот год 
на 320 аккумуляторов до 
сих пор не получен. Если их 
нет. передали нам хотя бы. 
фонды, чтобы мы сами 
позаботились об их отовари­
вании, но на это в УМТС 
не соглашаются.
' Чтобы работать без по­
средников, мы решили по­
строить собственную желез­
нодорожную ветку на терри­
тории Хамзинского района 
по соседству с заводом 
«Подъемник».

И все же, как в следую­
щем году будет существо­
вать нерентабельное - пред­
приятие? За чей счет будет 
сводить концы с концами?

— Вопрос этот далеко не 
праздный, — считает Г. Д. 
Рустамов. — Без специализи­
рованной службы санитарной 
очистки город остаться не 
может. С другой стороны, к 
следующему году сумма 
предполагаемых убытков ПО 
«Спецтранс» составит 160 
миллионов рублей. Чтобы 
покрыть их убытки, перело­
жив их на плечи предприя­
тий, пользующихся услугами 
спецтранса, надо увеличить 
стоимость вывоза кубометра 
мусора до тысячи рублей. 
Но это нереально. Другой 
путь — повысить оплату 
услуг с населения.* Но 
и это тоже не лучший вы­
ход. Хотя работа по себе­
стоимости принесла бы же­
лаемый результат: затраты 
покрывались бы доходами. 
Значит, остается госдота­
ция, тем более что другим 
коммунальным службам она 
выделяется. ПО «Спецтранс» 
же с переходом на хозрасчет 
не получает таких средств 
уже несколько лет.

В заключение хочу еще 
раз напомнить ташкентцам, 
что чистота — залог • здо­
ровья, поэтому давайте бу-, 
дем соблюдать ее общими 
усилиями.

О. ХАРЧЕНКО.

Семинары ПРОБЛЕМЫ СОЗДАНИЯ ИНФОРМАЦИОННОГО РЫНКА
Эта тема легла в осно­

ву работы семинара, про­
веденного недавно в Доме
знаний. В нем приняли 
участие специалисты в об­
ласти экономики, инфор­
матики, журналистики, пра­
ва, а также представители
предприятий — абонентов 
компании МБА-ИНКА и 
предприниматели.

'В ходе работы были рас­
смотрены вопросы, касающи­

еся недостатков, путей их 
устранениями дальнейших пер­
спектив в деятельности един­
ственной пока в Узбекистане 
информационной телекомму­
никационной системы ком­
пании МБА-ИНКА, основанной 
Национальным банком внеш­
неэкономической деятельно­
сти Республики Узбекистан и
фирмой «Ватан». Сегодня она, 
по сути, является единым ин­
формационным центром, обслу­

живающим министерства, кон­
церны, заводы, тресты, бир­
жи, брокерские конторы, 
торговые дома и частные 
предприятия Средней Азии.

Выступающие подчеркивали, 
что необходимо приложить
максимум усилий •  для того, 
чтобы «подтянуться» к миро­
вым требованиям и стандар­
там в сфере информационно* 
го бизнеса, без которого ни

в одной цивилизованной стра­
не рыночные отношения раз­
виваться на должном уровне 
не могут.

Участники семинара также 
смогли ознакомиться с экспо­
зицией, на которой были пред­
ставлены новая продукция и 
технология ряда фирм, рабо­
тающих в сфере информа­
ционного обслуживания.

Соб. ииф.

За рубежом

Р е к л а м а

э т о  и с к у с с т в о
«Линтас» — это одна из 

крупнейших в мире реклам­
ных и маркетинговых компа­
ний. На нее работают более 
семи тысяч человек в 50 •
офисах по всему миру. 
«Линтас» посылает счета сво­
им клиентам более чем в 5 
млрд. долларов в год. Ком ­
пания растет. С 1985 по 1990 
год ее доходы почти утрои­
лись. И это не случайно, 
«Линтас» сохраняет старых 
клиентов и активно приобре­
тает новых. Мы беседуем с 
президентом «Линтаса» К. 
Робинсом.

— Реклама на Западе дав­
но уже поднялась в ранг 
искусства. Современная рек­
лама требует тонкого знания 
психологии, социальных зап­
росов населения и, конечно, 
творчества. Компания завое­
вала 6 золотых медалей на 
нью-йоркском фестивале 
1992 гоДа. М-р Робинс, кро­
ме победы на многих конкур­
сах, какие еще новости в 
жизни вашей компании?

— Мы совершили перест­
ройку, свою перестройку. 
Создали мобильную команду 
менеджеров, обязанности ко­
торых распределены по реги­
онам мира, где «Линтас» 
присутствует.

Это дает нам возможность 
принимать решения быстро, 
не увязая в бюрократической 
иерархии. Кроме того, мы оп­
ределили свою корпоратив­
ную стратегию. Это проясни­
ло конечную цель нашей эф­
фективности по всему миру.

— В чем же она состоит?
— Помогать клиентам в созда­

нии действенных фирмен­
ных знаков, торговых марок, 
таких, которые одинаково 
хорошо работали бы в лю-* 
бом средстве массовой ин­
формации и рекламы. Конеч­
но, в западном мире <;амое 
мощное средство — это ос­
новные каналы телевидения. 
Но это не всегда самый луч­
ший, способ рекламы. Напри­
мер, если продукция компа­
нии уже хорошо известна, но 
требуется как бы поближе 
познакомиться с потребителя­
ми, в этом случае лучше ис­
пользовать так называемый 
«почтовый маркетинг», когда 
реклама рассылается по до­
машним адресам. Или прово­
дить различные мероприятия 
вроде презентаций или рекла­
мы на месте, в магазинах. 
Таким образом создается бо­
лее тесная что ли, персональ­
ная связь между фирмой и 
покупателем.

И тут очень важен брос­
кий, запоминающийся фир­
менный знак, создающий 
имидж товара и его произво­
дителя. Самое современное 
направление в рекламе — 
это именно создание имиджа, 
символа, который выражает­
ся в запоминающейся торго­
вой марке. Когда покупатель 
поверит в товар, этот товар 
приобретает ценность и ста­
тус. В мире изобилия именно 
этот фирменный знак позво­
ляет различать разные това­
ры из одной и той же кате­
гории.

— Так как же, м-р Робинс, 
вы создаете торговую марку?

— Конечно, тут творчество
— это главный элемент. Мы

-1

жонглируем различными иде­
алами.

— Припомните, пожалуй­
ста, одну из самых удачных 
идей.

— Возьмите хотя бы рекла­
му диетической кока-колы. 
Конечно, кока-кола всегда 
была торговой маркой с не­
запамятных времен. Но во 
появилась диетическая ко^а- 
кола, без сахара, всего с од­
ной калорией. Для этого на 
рынке были другие диетичес­
кие прохладительные напитки.
Их рекламировали в основ­
ном с помощью фотографий 
молодых красавиц в бикини, 
которым удалось сохранить 
фигуру с помощью этих на­
питков. Проблема была в том, 
что диетические напитки усту­
пали обычным по вкусу. По­
этому, когда мы начали ра 
ботать с кока-колой, то убе­
дили компанию, что можем 
сместить акценты и пообе­
щать покупателям: новый про­
дукт будет не только полез­
ным, но и вкусным. Так р ° “ 
дилась фраза «вы будете 
пить диетическую кока-колу 
ради ее вкуса». И рекламная 
кампания оказалась весьма 
успешной.

Кроме того, мы создали 
рекламу для товаров фарма­
цевтического гиганта «Джон­
сон и Джонсон». Они выпус­
кают много товаров для ухо­
да за детьми. Мы называли 
эту серию «Язык любви». На 
этом языке разговаривает 
мать с ребенком. И это осно- 

в ва торговой марки фирмы 
«Джонсон и Джонсон»: забо­
та, доверие, надежность. С 
одной стороны, речь идет о 
качестве продукции компании.
С другой стороны, это чело­
веческие качества, проявляю­
щиеся в материнской любви.

—М-р Робинс, реклама 
это ведь всего лишь оди̂ Г 
элемент маркетинга.

— Безусловно. И это необ­
ходимо четко себе предста­
вить. Вначале создается сам 
товар, потом определяется це­
на, потом определяется стра­
тегия продажи и ознакомле­
ния потенциальных покупате­
лей с данным товаром. Ком­
пания старается дать покупа­
телям возможность испытать 
данный товар.

— В чем же секрет удар­
ного маркетинга?

— Душа и сердце марке­
тинга — это преданность ими­
джу, торговой марке. Товар 
не должен обманывать ожи­
даний покупателя. И уж если 
ты выпустил товар, то не бро­
сай его без поддержки в 
океане торговли.

— М-р Робинс, «Линтас» 
известен своим умением за­
воевывать новых * клиентов. 
Какова в принципе стратегия 
в завоевании новых клиентов?

— Вначале я рассказываю 
о принципах ведения бизнесе 
нашей фирмы и почему они 
приносят нам успех. Потом 
демонстрирую, что конкретно 
мы сделали для других кли­
ентов.

Закон успеха рекламы — 
уметь убедить покупателя. И 
кто действует убедительнее 
всех, тот и преуспевает.

(«Садо». По материалам
радио «Свобода»!.

Если вы решили *

стать бизнесменом
Ежегодно в Америке отк­

рываются сотни ТЫСЯЧ ’ новых
вопросы о найме работников 
и попытаться предусмотреть

мелких бизнесов, но подав- и * продумать все деловые ре
ляющее большинство из них шения, с которыми столк-
вскоре закрываются, так как у нется будущий предпринима-
начинающих бизнесменов час- тель».
то нет чего-то, что обеспечи-. Но для чего, чтобы предус- 
ло бы успех их начинания мотреть, надо знать. Эти зна 
Что же способно повысить ния добываются личным опы 
вероятность преуспевания? С лтом, как правило, предвари- 
этим вопросом мы обратились тельной работой примерно на 
к Томасу Галсу, сотруднику таком же предприятии, кото­
федеральной администрации рое будущий бизнесмен на- 
по малому бизнесу прави меревается открыть. Продол- 
тельственного ведомства, ко- жает Томас Галс: 
торое способствует развитию «Если вы, например, хотите 
малых предприятий в США. открыть магазин одежды, бы- 
Вот что говорит Галс:

«В первую очередь, если
начинающий бизнесмен же- проработав
лает иметь хоть какую-то на- газине в качестве
дежду на успех, ему необхо щего. Тогда вы будете гораз
димо создать четкий план, в до лучше подготовлены, что
котором будут сформированы бы взять на себя ответствен
цели бизнеса и продуманы ность открытия собственного
пути для достижения этих це- дела. Конечно, при управле-
лей с финансовой точки зре- ниц собственным бизнесом вы
ния, с точки зрения произ- будете сталкиваться с пробле-
водства и рынка. Но план не мами, о которых вы не знали,
единственное требование. Не работая в чужой компании. Но
менее важен практический опыт даст вам знания о неко
опыт. Этот опыт должен торых аспектах дела. Это
помочь бизнесмену найти очень полезно, так как ус- 
ту область рынка, ко- пешный хозяин должен знать
торую он сможет обслу- все о своей “компании.

^ивать  и в которой най- должен уметь решать ^Ге 
дется место для него. Так только финансовые вопросы,

ло бы очень полезно по­
лучить практический опыт,

в таком же ма
служа

что план и опыт — две реаль 
ные по важности основы вся 
кого успешного начинания.

Еще необходимо иметь дос 
таточный запас средств, де

но и знать, как мотивировать 
своих служащих и работников, 
как добиваться того, чтобы 
они работали на пользу дела», 

говорит Томас Галс, спе
нег, чтобы просуществовать циалист федеральной адми-
хотя бы полгода, а то и це- нистрации по малому бизнесу
лый год в том случае, если по вопросам открытия част
дело не начнет сразу прино- ных предприятий.
сить прибыль. Отметим, что администра-» » V ---|

Каким же должен . быть де. ция по малому бизнесу уде- 
ловой план? Вот что отвечает ляет особое внимание вопро
Томас Галс: сам подготовки лиц, желаю

«В процессе планирования щих открыть свой бизнес,
необходимо не только соз- Поэтому по всей стране пос
дать экономическую смету тоянно проводятся семинары
компании, но также проду- для начинающих бизнесменов |
мать, откуда будет поступать на которых подробно обсуж |
необходимое сырье, для какой даются разные аспекты пред-
цели, кто будет покупать про- принимательства »
дукцию нового предприятия, практические советы 
какую цену можно будет 
запросить за этот товар.
Н е о б х о д и м о  т а к ж е  в ы р а б о ­
тать те м у  м а р к е т и н га , р е ш и ть

даются

(« С а д о » . П о  м а те р и а л а м  
р а д и о с т а н ц и и  «Голос
Америки»).
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Приметы времени

Согласитесь, более чек 
необычно выглядят сей­
час. в декабре, указатели 
«Приемная комиссия» на 
стенах куза, ведь для нас 
привычно их появление 
детом, в преддверии всту 
пнтельных экзаменов. Од­
нако факт остается фак­
том: именно в эти дни, с 
16 ноября по 16 декабря, 

здесь идет прием докумен 
тов у абитуриентов. И на­
до сказать, неординарным 
является не только 
этот факт, но н сос­
тав подающих до­
кументы — это в основ 
иом студенты вузов рес­
публики, пожелавшие обу­
чаться тут. Даже по этим 
немногим штрихам можно 
понять, что и* само это 
высшее учебное заведение 
должно быть в чем-то 
необычным.

И это действительно так — 
речь идет об университете 
мировой экономики и дипло­
матии, созданном недавним 
Указом Президента Респуб­
лики Узбекистан на базе 
института политологии и уп­
равления. Уже само название 
свидетельствует о новизне, 
ведь прежде подобные заве­
дения были сосредоточены
исключительно в Москве. Те­
перь же, с изменением ситуа­
ции, организация такого уни­
верситета — дело жизнен­
ной необходимости, а нет 
престижа. Молодое незави­
симое государство, каким 
является Узбекистан, конеч­
но, заинтересовано в ско­
рейшем выходе на мировую 
арену. А для этого, понятно, 
нужны собственные квали. 
фицированные кадры, причем 
специалисты во всех облас­
тях.

Именно эта задача и пос- 
^  тавлена перед университе- 
^  том мировой экономики и 

дипломатии. Он должен за­
няться подготовкой таких 
специалистов, в которых рес 
публика сейчас ощутила ост­
рую потребность в связи с 
установлением дипломати­
ческих, внешнеэкономичес. 
ких отношений, налажива­
нием культурных, научных 
связей с зарубежными стра­
нами. В соответствии с зада­
чами дня и профилем учебно­
го заведения здесь будут гото­
вить специалистов по таким 
направлениям, как между­
народные отношения (дипло­
матическая служба), между, 
народные экономические от­
ношения, международные 
журналистика и право.

Потребность в таких кадрах
мирового уровня испытывают 
не только государственные 
структуры (университету 
предоставлен режим наиболь­
шего благоприятствования, 
он будет работать под не­
посредственным патронатом 
Кабинета министров при 
Президенте Республики Узбе­
кистан), но и деловые круги, 
предприниматели. Поэтому 
понятно, что обучение в уни­
верситете мировой экономи­
ки и дипломатии будет вес­
тись на договорной основе,

• плата за один год учебы 
составляет сто тысяч руб­
лей. .

— Но у нас доедусмотре 
на и так называемая услов­
ная плата, — говорит член 

Оргкомитета по созданию 
университета Ш. Г. Очилов. 
— В случае, если молодой 
человек или девушка не наш­
ли себе спонсора, но наб­
рали очень высокие баллы 
при тестировании, т. е. 
проявили незаурядные спо­
собности, то заботу о них
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берет на себя Кабинет ми­
нистров. Таким студентам, 
которые в будущем могут 
принести немало пользы го­
сударству, даетс% беспро­
центный кредит, который 
должен быть погашен в тече­
ние десяти лет. Таким обра­
зом, у нас созданы все пред­
посылки для отбора наибо­
лее талантливой, способной 
молодежи, которая в скором 
времени должна будет дос­
тойно представлять наше го­
сударство за рубежом...

Естественно, такие масш­
табные, а главное совер­
шенно новые для системы 
высшего образования рес­
публики задачи неизбежно 
должны были «упереться» в 
проблему преподавательских 
кадров.

— Проблема, конечно, неп­
ростая, — ответил на этот 
вопрос Шухрат Гаибназаро.
вич, — но благодаря под­
держке на государственном 
уровне успешно решаемая. 
Сейчас активно идет процесс 
укомплектования штатов, мы 
привлекаем к этой работе 
выпускников МГИМО. Кро­
ме того, признание Узбе­
кистана и установление дип­
ломатических отношений со 
многими странами мирового 
сообщества уже дает свои 
результаты — заключены 
контракты с двадцатью про­
фессорами из Соединенных 
Штатов Америки, Германии, 
Англии и ряда других зару­
бежных стран, которые будут 
здесь жить и работать. Надо 
отметить, что в этом нам 
большую помощь оказали 
главы и сотрудники дипло­
матических посольств этих 
государств, аккредито­
ванных в нашей республике. 
Они же помогают нам и с 
размещением заказов, при­
обретением и доставкой 
учебной, научной, методи­
ческой литературы, необхо­
димой в процессе Ъбучения 
наших студентов. Большую 
моральную и материальную 
поддержку оказывают нам и 
многие наши соотечествен­
ники за рубежом. Так, уже 
приехал в Ташкент . и актив­
но готовится к чтению свое­
го спецкурса по политической 
системе США выпускник' 
Колумбийского университета
Орхон Бобокурбон, амери­
канец узбекского происхож. 
дения. Так что, думаю, осо­
бых проблем с профессорско-
преподавательским соста­
вом у нас не будет, и обуче­
ние будет вестись на дейст­
вительно мировом уровне. 
Кстати, этому должна в не­
малой степени способство­
вать и нагрузка на препо­
давателя — по пять студен­
тов. чего пока еще нет в 
других вузах республики...

Разумеется, такое соотноше­
ние преподавателей и сту-
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дентов позволит вести обуче­
ние более углубленно, осу­
ществлять дифференциро­
ванный подход, а значит, и 
добиваться высоких резуль­
татов. А здесь это необхо. 
димо, потому что, по сути-то, 
ответственность и нагрузка 
и преподавателей, и студен­
тов будет, пожалуй, гораздо 
большей, чем в других ву_ 
зах. Питомцам этого заведе­
ния в скором времени пред 
стоит представлять интере­
сы своего государства за ру­
бежом, а это значит, что они 
не только в совершенстве 
должны владеть своей ос­
новной профессией — дипло. 
мата, экономиста, юриста 
или журналиста-междуна. 
родника, но и иметь безуко­
ризненные манеры, разби­
раться в тонкостях этикета, 
быть на деле высококуль­
турными, образованными 
людьми, ведь по ним в не­
малой степени будут судить 
в целом о народе, стране. 
Поэтому неудивительно, что 
в университете сразу взяли 
курс на углубленное, эстети­
ческое воспитание студентов. 
Сейчас одновременно с рабо­
той по созданию и налажи­
ванию деятельности непос­
редственно самого универ­
ситета идет организация 
культурного центра. Его ди­
ректор Л. Р. Мелкумова, го­
воря о перспективах, отмети­
ла, что целью создания дан­
ного центра является не то­
лько организация интересно­
го досуга молодежи. Вся 
деятельность культурного 
центра призвана дополнять, 
усиливать, продолжать во 
внеурочное время процесс 
формирования, становления 
будущих международников. 
Здесь они будут учиться не 
только красиво, со вкусом и 
подобающе каждому случаю 
одеваться, причесываться, 
танцевать, умению вести неп­

ринужденную беседу или де­
ловые переговоры, но и 
прослушают циклы лекций 
по культуре, искусству всех 
времен и народов, приоб­
щатся к классической и со­
временной музыке. Кроме 
того, у них будет возмож­
ность и самим попробовать 
себя в различных видах 
творчества — живописи, 
скульптуре, театральном, 

декоративно - прикладном 
искусстве и т. д., для чего 
планируется создать спе­
циальные студии. И это не 
блажь, не прихотЪ отцов-соз- 
дателей университета: твор­
ческий человек, разносторон­
не развитый, любящий и по­
нимающий искусство, быстрее 
вызывает симпатию и ува­
жение окружающих,, их до­
верие, легче устанавливает 

контакты— личные и деловые. 
Закономерность очевидна: 
чем выше общеобразова­
тельный, культурный уро 
вень человека, тем наиболее 
вероятно, что он станет или 
уже является и профессио­
налом, высококлассным 
специалистом в своей отрас. 
ли. Так что, без сомнения, 
забота о парикмахерской, 
ателье (в чем большую по­
мощь университету оказал 
«Узбытцентр»), отлично обо­
рудованном спортивно-оздо­
ровительном комплексе (бла­
годарность Госкомспорту), 
в целом расходы на созда­
ние культурного центра оп­
равданны. Затраты, вложен­
ные сегодня в подготовку 
специалистов - международ­
ников, завтра наверняка 
окупятся сторицей, вернутся 
повышением авторитета Уз­
бекистана на мировой арене 
в виде выгодных для рес­
публики контр*актов, вложе­
ния иностранных инвести­
ций, расширения контактов 
во всех сферах производства, 
культуры, науки.

Но это — пусть и недале­
кие, но перспективы. Пока 
же полным ходом идут под. 
готовительные работы, ведь 
официально университет ми­
ровой экономики и дипло 
матии начнет свою деятель­
ность с января будущего го­
да. Для двухсот его студен­
тов (первого набора) начнет 
ся по-настоящему новая 
жизнь: предполагается, что 
даже жители Ташкента по­
меняют свои квартиры на 
студенческое общежитие, 
для обитателей которо­
го, без исключения, день 
будет начинаться с ут­
ренней зарядки в 7 часов. 
Распорядок дня, режим, дис­
циплина будут царить здесь 
жесткие, и студенты, подпи­
сывая контракт с вузом (то­
же непривычное для нас нов­
шество!), должны понимать, 
что в случае нарушения ка­
кого-либо пункта им придет­
ся расстаться с мечтой о 
«дипломатической карьере». 
Но, думается, ребята и сами 
понимают, что избранная 
ими стезя — это, в первую 
очередь, тяжелый труд, ог­
ромная ответственность, 
большие физические, нравст­
венные, психологические 
нагрузки, а великосветские 
приемы, теннисные корты, 
вспышки фотоаппаратов —г 
это антураж, сопутствующий 
основной работе фон. Поэто­
му никто не собирается вво­
дить для молодых, полных 
сил и энергии парней и де­
вушек казарменное положе­
ние, просто железная дис­
циплина и повышенные, тре­
бования к ее соблюдению — 
обязательное условие форми­
рования необходимы^ кад­
ров, отвечающих мировым 
стандартам.

И, надо сказать, многие 
из абитуриентов это отлично 
понимают. Иматулло Хиди- 
ров, уроженец Сырдарьинс- 
кой области, ныне студент 
четвертого курса Ташкентс­
кого технического универ­
ситета. хорошо сознает, что 
решился на очень серьез­
ный шаг — начать учебу в 
другом вузе%с нуля.

— Понимаю, что будет 
здесь очень сложно, трудно, 
но хочу себя попробовать в 
специальности «междуна­
родные экономические от­
ношения», и очень хочу на 
этом поприще принести ре­
альную пользу своему наро­
ду, республике. Ведь пред­
стоит большая работа по на­
лаживанию экономики рес­
публики, становлению и у к. 
репшению нормального рын­
ка. И мне хочется участво­
вать в этом деле.

Действительно, . познако­
мившись с работой органи­
зационного комитета,* понаб­
людав за приемом докумен­
тов, можно сказать с уве­
ренностью, что здесь все под­
чинено одной цели— подго­
товке таких специалистов, 
которые принесли бы реаль­
ную помощь республике в 
области внешних сношений, 
скорейшем выходе и укреп­
лении Узбекистана на миро­
вом рынке. Решечию этих 
задач будет подчинена и 
деятельность института уп 
равления при университете, и 
предстоящее открытие кур­
сов по подготовке работников 
дипломатического корпуса, и 
создание уже упоминавшего­
ся культурного центра. А 
когда что-то делается так 
целенаправленно и целеуст­
ремленно, положительный 
результат не заставляет се­
бя ждать. Собственные кад­
ры для работы на между­
народном уровне — вопрос 
времени, и, надо думать, сов­
сем небольшого.

Л. ПАК.
НА СНИМКАХ: идет 

прием документов; оснаще­
ние учебных аудиторий 
сразу ориентировано на 
сегодняшний и завтрашний 
день.

Фото Р. Шарипова.

Фестиваль фильмов 
французских кинодокументалистов

Прешедшая в Ташкенте 
ретроспектива фильмов 
выдающегося режиссера 
Жан Люка Годара дала, на­
конец, возможность нашим 
любителям кино познакоми­
ться с картинами, о кото­
рых в «застойные» годы 
столько писали (плохого, ко­
нечно), но которых почти 
никто не видел. Эта акция, 
проводившаяся МИДом 
Франции, посольством
Франции в Узбекистане и 
Федеральным бюро по ку­
льтуре Швейцарии, не толь­
ко расширила наше предс­
тавление об одном из самых 
спорных и загадочных мас­
теров современного кинема­
тографа, но и позволила 
лучше узнать жизнь совре­
менной Франции. И вот 
новая встреча с кинематог* 
рафис^ами этой страны. На 
этот раз французские куль­
турные центры в СНГ и 
посольство Франции в Уз­
бекистане представляют в 
Ташкенте последние рабо­
ты документалистов, обра­
тившихся к острейшим проб­
лемам экологии, . охраны 
здоровья, использования 
'новейших технологий и 
техники.

На открывшемся 14 де­
кабря в ташкентском Доме 
кино фестивале французских 
научно-технических филь­
мов будет представлено
более десятка работ, среди
которых особенно хочется

ре
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выделить снятую в жанре 
епортажа ленту Изабель 
еглэн, Жан-Мишеля Дес­

тана и Нины Беляевой 
«Арал: умерщвленное море». 
Снятый с большим эмоцио­
нальным напряжением, 
фильм повествует о траге­
дии Аральского моря, о лю­
дях, ставших жертвой од­
ной из крупнейших эколо­
гических катастроф. Этот 
фильм предназначен для 
взрослой аудитории. А как 
рассказать детям о слож­
ных проблемах экологии, 
пробудить в них чувство 
защитников природы? Удач­
ным примером этого, на 
мой взгляд, может служить 
предложенный на фестиваль 
фильм Дидиэ Пурселя «Си­
няя смородина». Лента пред­
ставляет собой непосредст­
венную, оригинальную зари­
совку школьного урока. 
Учитель увлекательно рас­
сказывает о планете, на ко­
торой мы живем. Каж­
дый из детей держит в ру­
ках «свою» Землю — ма­
ленький синий шарик. Впер­
вые в жизни они начинают 
понимать» как она хрупка 
и беззащитна. Может быть, 
в результате именно таких 
уроков маленькие земляне 
почувствуют, что благопо­
лучие Земли зависит и от 
них.

Среди работ, которые 
заинтересуют массового зри­
теля. независимо от про­
фессии, наверняка следует

назвать ленту «Рождение 
мозга», в которой с помо­
щью новейших медицинс­
ких технических средств 
показывают различные эта­
пы развития мозга девочки 
по имени Маржори — с 
первых дней ее эмбриональ 
ной жизни до 8 лет. Вопро­
сам • здравоохранения пос 
вящен и фильм «Вирус 
СПИДа», рассказывающий 
об этой страшной болезни. А 
тем, кто следит за всем но­
вым в области самолетост­
роения, создатели фильма 
«Консорциум «Аэробус ин 
дустри» поведают о техни­
ческом потенциале и уров 
не комфорта разных
самолетов, которые на­
ходятся в стадии произвол 
ства и рассчитаны к выпус 
ку на рынок в ближайшее 
десятилетие. В программу 
фестиваля также включены 
ленты, рассказывающие о 
новейших достижениях в 
других отраслях науки, 
техники и промышленности 
Франции.

— Мы не ставим перед 
собой задачу продемонст 
рировать • последние откры­
тия в каждой из этих облас­
тей, — заявила атташе по 
культуре посольства Фран­
ции в Узбекистане мадам 
Шанталь Кантан, — глав 
ное — показать их приме 
нение в повседневной жиз 
ни.

А. КОСТЮНИН.

Встречи для вас

Это интересно

Любимый народом напиток
Самым любимым напитком 

в Средней Азии на протяже­
нии уже ряда столетий яв­
ляется чай. Любопытно, од­
нако, что еще в эпоху вос­
точного Возрождения на ру­
беже IX— XII веков чай со­
вершенно не пили. И только 
в последующие века он стал 
общепризнанным напитком.

В 1638 году послы Золо­
той Орды подарили моско- 
витянам пакеты с высушен­
ными листьями неведом огр 
ранее на -Руси чайного кус­
та. Вскоре напиток полю­
бился людям — молодым и 
пожилым. Высоко ценили 
чай с давних пор и восточ­
ные медики. Так, в трактате 
Ал-Окили « Махзан-ул-ад а- 
вия» («Сокровищница ле­
карств») пишется, что чай 
нейтрализует ядовитые
сгойства вина. Вместе с этим 
он обладает многими свойст­
вами, которые было принято 
приписывать вину: укрепляет 
силы организма и дух, повы­
шает настроение... Укреп­
ляет желудок... утоляет лож­
ную жажду и успокаивает 
головную боль... устраняет 
или умеряет печень, озабо­
ченность и угнетенное состоя­
ние духа». Далее Ал-Окили 
сообщает о некоторых пра­
вилах чаепития: «Пить чай 
сильно горячим... считается 
вредным, особенно в жаркое 
время года... Но сразу пос
ле еды питье горячего чая, а
лучше не очень горячего 
служит быстрому усвоению и
перевариванию пшцн».

Особо полезными свойства­
ми обладает зеленый чай. 
Выявлены антибактериаль­
ные свойства зеленого бай­
хового чая, поэтому ранее, до 

изобретения многих лекарств.
его настои успешно исполь­

зовались для лечения дизен­
терии. При этом длительно 
настоявшаяся (двухдневная, 
трехдневная) заварка имеет 
преимущество перед свеже- 
заваренным чаем. Помогает 
такое питье и при лечении 
колитов. Вообще о полез­
ных свойствах зеленого чая 
можно рассказывать очень 
долго. Но самое, очевидно, 
поразительное, что в Японии 
не без основания полагают: 
многие из оставшихся в жи­
вых после атомной бомбы 
Хиросимы и Нагасаки спа­
слись благодаря зеленому 
чаю. Те, кому удалось по­
быстрее перебраться из по­
раженных городов в районы, 
гще выращивали такой чай. 
легче и с меньшими ослож­
нениями перенесли последст­
вия радиации и радиоактив­
ного заражения.

А ю т  еще одно свиде­
тельство благотворного влия­
ния зеленого чая на челове­
ческий организм. В Синьц- 
зян-Уйгурском автономном 
районе Китая живет немало 
долгожителей, «перевалив­
ших» за столетний рубеж. 
Помимо всего прочего, этих 
бодрых стариков, как прави­
ло, отличает любовь к зе­
леному чаю с молоком. И 
жизнерадостный характер. И, 
конечно же, в городах и 
кишлаках Узбекистана гостю 
в любое время дня, в любую 
погоду, до и после еды обя­
зательно предложат пиалу 
зеленого чаю, так как у уз­
бекского народа с давних пор 
известно — этот напиток от­
лично утоляет жажду, при­
бавляет силу и здоровье.

Вот такую историю имеет 
всем известный напиток.

А. МИЛИРУД.

ДЖАЗ «УСПЕНИЕ»
Республиканская средняя специальная музыкальная шко­

ла-интернат имени В. Успенского известна многим как у нас 
в республике, так и за ее пределами. «Успенка» — ласко­
во называют школу ее ученики и педагоги. Это слово, как 
мне кажется, ассоциируется у Многих прежде всего с му­
зыкой, которую принято называть академической, класси­
ческой или «серьезной». •

И не скрою, была удивлена, когда однажды, проходя по 
коридорам «Успенки», услышала известную джазовую ком­
позицию. Играли легко, блестяще, как говорится, «с кура­
жом». Но к моему удивлению присоединилось восхищение 
после того, как я увидела за роялем маленькую девочку — 
ученицу 4-го класса Лолу Астанову. Она играла в ансамбле 
со своим педагогом по классу джазовой импровизации. 
Так я познакомилась с удивительным, беззаветно предан­
ным своему делу человеком — Т. В. ЯРОШЕВСКОЙ.

Свою беседу с Татьяной Витальевной мы начали с разго­
вора о том, каким был для нее путь к джазу.

— Я увлеклась джазом лет 
в тринадцать, как говорится, 
«вопреки правилам хороше­
го тона». Ведь джаз еще не 
так давно считался музыкой 
низкосортной. Он был одним 
из «тлетворных влияний Запа­
да». Но все течет, все меня­
ется. И теперь у меня есть 
ученики по классу джазовой 
импровизации. ^

— Расскажите о своем клас­
се, о своих учениках.

— Как дисциплина импро­
визация введена в учебный 
план давно. Я же веду этот 
предмет третий год. Сейчас в 
классе шестнадцать учеников 
со втооого по десятый клас­

сы. Ребята очень разные, не 
похожие друг на друга. Приз­
наюсь'. я получаю громадней­
шее удовольствие от обще­
ния с ними.

— Импровизация — зто 
прежде всего ^свобода. Но 
чтобы достичь ее, музыканту 
нужно иметь определенную 
техническую базу.

. — Конечно. Ведь неспроста 
существуют методики обуче­
ния импровизации, различ­
ные упражнения. Это то т  не­
обходимый арсенал средств, 
который в конечном итоге 
помогает музыканту свободно 
выразить себя.

— Скажите, наверное, не

каждому дано научиться им 
провизировать!

— Как раз наоборот. Я 
считаю, что научить можно 
любого. * Но, на мой взгляд, 
задача этого предмета — не 
делать из ребят джазовых 
исполнителей, а познакомить с 
новой музыкой, выявить мак­
симально их музыкальные 
возможности.

— Некоторые ваши ученик», 
за непродолжительное время 
достигают больших результа­
тов. Не могли бы вы раск­
рыть секрет таких успехов!

— Я уверена, что эта му­
зыка сделает чудо. Она насы­
щена огромными музыкальны­
ми ка-ориями, оказывающи­
ми благотворное влияние на 
людей. И успех зависит толь­
ко от личной заинтересован 
ности, от любви к джазу.

Недавно состоялись два о тк ­
рытых урока педагога Яро- 
шевской по классу джазовой 
импровизации. И слушатели 
смогли увидеть неподдельный 
интерес и любовь и педа­
гога, и учеников к джазу и 
ощутить притягательность этой 
волшебной сказочной музык*.

А для тех, кто заинтересо­
вался, сообщаем, что ближе 
познакомиться с методикой 
Ярошевской и ее удивитель­
ным классом вы сможете в од­
ной из ближайших передач 
студии «Ташкент» «Музыкаль 
ная гостиная». -

Т. СЕМЕЙКИНА.
НА СНИМКЕ: Ярошевскав со 

своими учениками.
Фото О. Губенко.

РЕСПУБЛИКА КОМИ. 
450 лет живут на Печоре 
русские люди. Могучая ре­
ка и суровая природа выко­
вали у них твердый харак 
тер. История их богата

ли взлеты и падения. Но 
староверов всегда отличало 
великое терпение и упорст­
во. Вопреки всему они вы­
жили, сохранив чувство соб­

ственного достоинства и не 
поколебимость духа.

НА СНИМКЕ: на зава 
лннке.

Фото В. Матыцина. 
И ТА Р-ТА С С .

Инициатива помогает новому агентству выгодно распространять газеты
«Россвязьинформ», нас­

ледник «Союзпечати», так 
старательно убеждал, что 
подписка и доставка газет — 
дело из ряда вон дорогое, 
что большинство редакций и 
издательств, пускаясь в осен­
ний подписной заплыв, поч­
ти без сопротивления надело 
на себя тяжелые жернова 
надбавок к ценам.

А между тем как раз в 
начале подписной кампании 
в Новосибирске объявился
человек, решивший доказать, 
что ему по силам снизить 
подписную цену на пятнад­
цать—двадцать процентов. И 
чтобы осуществить свое рис­
кованное намерение, он ор­
ганизовал рознично-

подписное и рекламно-изда­
тельское агентство «Стайер», 
что в переводе с английского 
означает «Выносливый».

Нынче, когда «Стайер» 
выдержал испытание самой 
тяжелой за последние годы
подписной кампании, орга­
низатор и директор агентст­
ва Александр Шацкий рас­
сказывает, как удалось сни­
зить подписную цену и при 
этом выжить. Оказалось, 
что прежде всего — за счет 
оригинальной методики. Де­
ло в том, что бывшая «Союз­
печать» на местах прошла 
по пути дробления на под­
писные и розничные агент­
ства, передоверив доставку 
почте, а рекламу — самим

газетам.
— Мы же не отделяем 

рекламу от подписки, подпи­
ску — от доставки и рознич­
ной торговли. Разве не с 
большим доверием вы отне­
сетесь к нашему агенту по 
подписке, который впослед­
ствии сам и будет приносить 
вам. газеты? Да еще сэко­
номив, к примеру, на «Рос­
сийских вестях» семьдесят 
рублей только за полгода. 
Практически же это выгля­
дит так. Вот, скажем, в мик­
рорайоне Правые Чемы, 
спутнике академгородка,
все эти заботы взяла на се- 
бя семья из трех человек,
где глава семьи — препода­
ватель, жена не работала, а

ребенок уже достиг возраста, 
когда мог справиться с обя­
занностями разносчика.

Главное препятствие в ор­
ганизации ч такого дела — не­
доступную цену за аренду 
помещения — они легко 
преодолели, так как решили 
сортировать газеты перед их 
доставкой у себя дома. По­
этому их заработок оказался 
даже выше, чем у обычных 
почтальонов. Снизить цену 
на рекламу удалось, заклю­
чив с «Вечерним Новосибир­
ском» договор, в соответст­
вии с которым «Вечерка» 
-раз в неделю дает’ «Стайеру»
бесплатно полосу под объяв­
ления взамен на услуги 
«Стайера» по распростране­

нию «Вечерки». В ближай­
шее время «Стайер» наме­
рен начать выпуск собствен­
ного еженедельника — свое­
образного путеводителя по 
прессе. Эффективность но­
вой методики распростране­
ния печати оцёнили не толь­
ко многие тысячи подписчи­
ков. Руководители •стрелоч­
ного завода, института ин­

женеров железнодорожного 
транспорта бесплатно предо­
ставили «Стайеру» помеще­
ния, чтобы рабочие, инже­
неры, студенты и преподава­
тели выписывали газеты де­
шевле общепринятой цены и
могли бы сами в агентстве 
подрабатывать. *

Заработав деньги на подпи­

ске, «Стайер» заказал про­
ект несгораемых киосков, 
чтобы уберечь Их от поджо­
гов: конкуренты нынче дей 
ствуют жестко... Пока зона 
деятельности «Стайера» ог­
раничивается лолуторамил 
лионным Новосибирском, но 
планируется расширить сфе­
ру влияния.

— Подписка в таких услови­
ях должна быть непрерыв­
ной, идти круглый год, о 
чем мы сейчас и заботимся,
— сказали сотрудники «Стай­
ера». — Что ж, идея плодо­
творная. Будет ли освоен 
интересный опыт нового 
агентства в других городах 
России? Пожалуй, он этого
достоин.

(«Российские
№ 98).

вести»,



Приз Петра Великого
В Санкт-Петербурге прошел международный коммерчес­

кий турнир среди профессиональных клубов по таэквондо 
(ИТФ) на приз Петра Великого. Большого успеха на нем 
добились спортсмены независимого Узбекистана, увезя 
этот приз в Ташкент.

Об итогах турнира мы попросили рассказать главного 
тренера сборной команды Республики Узбекистан по

1Т

Ташкенте

таэквондо (ИТФ) Эдуарда Ли:
— Получив приглашение 

принять участие в соревно­
ваниях на берегах Невы, мы 
решили повезти две коман­
ды и наряду с опытными 
мастерами проверить нашу 
молодежь. И если на победу 
первой команды в турнире 
мы рассчитывали серьезно, 
то второе место команды Уз­
бекистан^, опередившей 
опытных мастеров из сбор­
ных команд стран СНГ, 
Прибалтики, стало приятным 
сюрпризом.

Все спортсмены из Меж­
дународного центра таэквон­
до (ИТФ) Республики Узбе­

кистан вернулись из Санкт- 
ГЪ гербурга с наградами в 
личном зачете. Так, в весе 
до 54 килограммов у; бекис- 
танцы заняли весь пьедестал 
почета: медалист последнего 
чемпионата мира в КНДР 
Е. Ли, С. Ассамутдинов, 
А. Лигай. «Золото» в весо­
вой категории до 71 килог­
рамма у призера чемпионата 
мира в Монреале и Пхенья­
не Б. Маметова. В весовой 
категории до 80 килограм­
мов победил В. Николаев. 
Золотую медаль в копилку 
сборной Узбекистана добыл 
и еще один призер мирового

первенства Н. Талипов, с гав 
первым в исполнении тылей.

В своих весовых катего­
риях «серебро» завоевали 
также В. Иззат, В. Гаври­
лов, К. Джумаев, «бронзу» 
— М. Рашидов. Второе мес­
то в тылях у Ю. Пяка. Та­
кого же успеха добился в 
разбивании предметов И. Иб­
рагимов. 4

Если говорить в целом, то 
результаты для меня, как 
главного тренера сборной 
команды Узбекистана, и тре­
нера сборной Г. Хана обна­
деживающие. В ходе подго­
товки к первому чемпиона­
ту стран Азиатско-Тихооке­
анского региона, который 
состоится в Ташкенте в сен­
тябре будущего года, мы на­
деемся отобрать в сборную 
сильнейших спортсменов, и. 
как показал турнир, выби­
рать нам есть из кого.

Турнир выявил не только 
нашй «плюсы», но и ряд 
«минусов» у некоторых вос­
питанников, на которые мы 
и обратили особое внимание 
для того, чтобы устранить их 
в дальнейшей работе, в тре 
нировках. Думаю, что нам 
это удастся, ведь ребята от. 
носятся к спорту уже не как 
любители, а как профессио­
налы. У них появились и до­
полнительные стимулы, кро­
ме чемпионских званий, ме­
далей, призов: коммерческие 
турниры позволяют им ре­
шать и финансовые пробле­
мы, например, призовой фонд 
турнира в Санкт-Петербурге 
благодаря спонсорам соста­
вил около 2.5 миллиона руб­
лей, а победители получили 
восьмую часть фонда.

Все это способствует раз­
витию молодого для нашей 
республики вида спорта, в 
котором, однако, представи­
тели Узбекистана уже доби­
лись больших успехов на *| 
международной арене.

Записал 
С. АЛЕКСЕЕВ.

Уважаемые горожане и гости столицы Узбекистана!

Итоги ф утбольного сезона в городе

ЗАВЕРШЕНИЕ ПРАЗДНИК

№

МЫ'Ж ,

1
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Итак, финишировал многомесячный марафон — клуб­
ный чемпионат Ташкента по футболу. Отметить его 
окончание, как, впрочем, и множество других футболь­
ных соревнований в городе, собрались в переполненном 
Дворце культуры авиастроителей их участники вместе 
с мамами и папами, ветераны популярной чгры.

Место встречи изменить 
было нельзя по одной про­
стой причине: с футбольно­
го клуба авиастроителей 
«Старт» (председатель С.
Адылходжаев, директор 
СДЮШОР В. Мосягин)
«причиталось». Ведь в ны­
нешнем сезоне заводчане вы­
играли оба главных сорев­
нования. Захватив лидере*?»- 
во с первых же туров, они 
не упускали его до самого 
финиша, несмотря на актив­
ные посягательства сопер­
ников, прежде всего «Пах- 
такора». У стартовцев, 
которые учли минусы прош­
лого сезона, оказались ров­
но подготовленными коман­
ды всех семи возрастных 
групп. Не обошли они сто­
роной все другие турниры в 
городе, с желанием предо­
ставляя свои базы. И не 
напрасно, ведь главным ме­
рилом чемпионата Ташкента 
является абсолютный зачет, 
то есть сумма баллов по 
итогам выступления в клуб­
ном .первенстве, турнирах 
на призы «Навруз», «Юно­
сти» и «Надежды», откры­
тия и закрытия сезона, со­
ревнований на Кубок города 
и среди ветеранов, а также 
предоставление полей для 
проведения этих соревнова­
ний. В результате таблица 
абсолютного первенства Таш­
кента выглядит так:

но традиции в этих клу­
бах настолько сильны, что. 
не сомневаюсь, они еще о 
себе заявят.

Двойственное впечатле­
ние оставляет выступле­
ние молодого участника го­
родского первенства, пред­
ставителя Бектемирского 
района — клуба ДЮСШ-24. 
Здесь тренером А. Лащини- 
ным подготовлены коман­
ды по трем возрастным 
труппам, одна даже стала 
чемпионом, Но ведь нужно 
еще четыре! Увы, руковод­
ство школы открыто заявля­
ет: больше команд готовить 
не собираемся...

Мы подошли к итогам 
клубного зачета, то есть 
среди семи возрастных 
групп (начиная с ребят 
1981 г. рождения и до 
взрослых). Вот эта таблица:

ч> т
1. «Старт»
2. « Пахтакор-1»
3. «Энергетик-1»
4. «Трактор»
5. «Пахтакор-2»

7. «Трактор» -
8. «Пахтакор-2»
9. ДЮСШ-3 ТашГУНО

36.4 
32,6

32.4
29.5

1. «Старт» —
2. .«Пахтакор» —
3. «Энергетик-1» —
4. «Текстильщик» —
5. БУС М-2 ТашГУНО -
6. «Инструментальщик»

Баллы
- 6 8 , 6
- 6 2 .8
-  57.3
-  55.7
-  43,0

40,8

10. «Динамо» -
11. ДЮСШ-16 ТашГУНО

__ 27 ^
12. ДЮСШ-24 ТашГУНО ’

— 16,3
13. «Энергетик-2» — 12,5 

— Подтянулись в своей
готовности футболисты «Пах- 
такора-2», ДЮСШ-3. — счи­
тает тренер Федерации 
футбола Узбекистана по 
Ташкенту Э. Вертоградов. — 
Им бы еще качественные по­
ля — больше бы растили 
ребят для команд мастеров. 
Чуть опустились по сравне­
нию с прошлым сезоном 
«Текстильщик» и «Трактор»,

очки
— 262
— 234
— 204
— 170
— .170

6. БУСМ-2 ТашГУНО— 169
7. «Текстильщик» — 150 
Э. ДЮСШ-3 ТашГУНО

— 146
9. «Инструментальщик»

— 144
10. ДЮСШ-16 — 119
11. «Динамо» — 97
12. ДЮСШ-24 ТашГУНО

— 90
13. «Энергетик-2» — 33

— Второе место «Пахта- 
кора-1» (директор СДЮШОР 
В. Штерн, завуч В. Боро­
давкин) в клубном зачете, 
конечно, не трагедия. — про­
должает анализ итогов се­
зона председатель Федера­
ции футбола г. Ташкента, 
заслуженный тренер Узбе­
кистана Г. Ермаков. — 
Посмотрите, у пахтакоров-

«ЗИМНЯЯ ЗАБАВА»
— так назвал саою ново­
годнюю программу коллектив 
Юнусабадского районного от­
дела физической культуры и 
спорта хокимията, которую они 
подготовили для детей совме­
стно с работниками Дома куль­
туры имени ▲. Кадыри.

В театрализованном предста­

влении ребята вновь встретятся 
со своими любимыми Дедом 
Морозом и Снегурочкой, ко­
торые на сей раз не только 
порадуют их подарками, но и 
сами будут ждать от них 
сюрпризов. И дети их не ра­
зочаруют — для своих самых 
дорогих и желанных гостей

они подготовили песни, тан­
цы, стихи, спортивные игры, 
викторины, загадки... Чтобы от­
гадать их, нужны будут не 
только сметливость и знания, 
но и хорошая физическая за­
калка, мужество и ‘Спортив­
ное мастерств'о...

А наградой всем станут при­
зы и подарки.

Ждут эти представления

цев три команды-чемпиона, 
только в этом году они пе­
редали в команды мастеров 
более 15 ребят. Но ста­
бильности клубу все же не­
доставало. И получилось: 
порядок бьет класс.

9

Очень рады возрождению 
такого прекрасного клуба, 
как « Энергетик-1» (ПО 
«Средазкабель», тренер А. 
Ходжаев). Кабельщики еще 
в 60-е годы выиграли пер­
венство, дважды становились 
обладателями Кубка Узбеки­
стана. Беспокоит одно: ря­
дом буквально прозябает 
«собрат» — «Энергетик-2» 
(ТашГРЭС), которому нуж­
на срочная помощь. Беспо­
коит положение с футболом 
на стадионах «Динамо» и 
«Старт», точнее, судьба 
мальчишек, живущих непо­
далеку от этих баз. Дело в 
том. что стартовцы сосредо­
точили всю учебно-трениро­
вочную работу в городке 
авиастроителей, и их можно 
понять. На некогда фут­
больном «Динамо» этот вид 
хиреет, похоже, он здесь не 
нужен. Вот и получается: 
два прекрасных стадиона, 
расположенных очень удо­
бно. а футболисты здесь, 
увы.*не растут.

Не могу не коснуться 
пробдвмы участия в чемпио­
нате училища олимпийско­
го резерва им. Титова 
(УОР). Вне всякого сомне­
ния, своей игрой ребята бы 
украсили соревнования, обо­
стрили борьбу. Но нас не 
может устроить готовность
УОР заявить только две или 
три команды. А что же 
подростки, младшие юноши? 
Их что, мало вокруг, в близ­
лежащих школах? Ведь вы­
пускники училища — это\
преподаватели. Так пусть 
их учебной практикой ста­
нет тренерская работа с 
детьми во внеурочное вре­
мя!

Вернемся, однако, от проб­
лем к празднику в ДК авиа­
строителей. Поздравить уча­
стников пришли председа­
тель Ташгорспорткомитета
Ш. Усманов, первый вице- 
президент Федерации фут­
бола Узбекистана Э. Ами­
нов, ветераны популярной 
игры, празднующей в эти 
дни 80-летие зарождения 
футбола в республике: В. 
Соловьев, С. Арутюнов, А. 
Козекков. А. Азизходжаев, Р. 
Акрамов, В. Шамсимухаме- % 
дов, В. Штерн, В. Борисов, Л .* 
Илуридзе, В. Суюнов. Было 
много поздравлений, счаст­
ливых минут, ради которых 
пришлось здорово потрудить­
ся весь сезон, пожеланий и. 
конечно, был замечательный 
концерт, подготовленный пре­
красным творческим коллек­
тивом ДК авиастроителей. 
Добавим, что, участвуя * в 
республиканском финале на 
призы «Юности», сборная 
Ташкента (тренеры А. Ко­
валенко. С. Ковалев) заняла 
первое место. Был выигран 
и открытый мемориал X. 
Рахматуллаева («Пахтакор», 
тренеры С. Ирматов, Б. Пу- 
латов).

В заключение сообщим 
десятку лучших футбольных 
арбитров города (по алфа­
виту): Р. Айтеков, Л. Ва­
лин. А. Блинков, Е. Вол- 
нин.М. Гафуров. Р. Дав- 
летмуратов. А. Кран, А. 
Кудик, С. и Г. Могилевские.

М. ЗАЛЬЦЁЕРГ,
председатель комиссии
пропаганды Федерации

футбола г. Ташкента.
НА СНИМКАХ: чемпио­

ны Ташкента — «Пахта­
кор» (молодежная команда); 
звучат стихи Ш. Р. Рашидо­
ва; на сцене самодеятельные 
артисты ДК авиастроителей.

Фото автора.

юных ташкентцев в красочно 
оформленном зале ОДО, ку­
да смогут прийти все жела­
ющие с 29 декабря по 5 ян­
варя, кроме 1 января.

С. БОРИСОВА.

В канун новогодних праздников система общ ест­
венного питания города предлагает вам широкую 
программу услуг как в самих предприятиях общ е­
ственного питания, так и непосредственно на дому.

В ресторанах: «Зарафшан», «Ташкент», «Россия», «Чилан- 
зар», «Туран», «Фестиваль», «Бахор», кафе «Дустлик» Таш­
кентского треста ресторанов, а также в кафе «Сиэтл», «Та- 
бассум», «Феруза» Яккасарайского района, «Сыр-Дарья» Сер­
гелийского района, «Сайгам», «Нуроний» Мирабадского 
района, «Семург», «Ташкент», «Дархан», «Оккуш», «Салом» 
Мирзо-Улугбекского района, «Алпомыш», «Бахор», «Саодат», 
«Навруз» Чиланзарского района, «Москва», «Катта бог» Ак- 
мал-Икрамовского района вы можете провести предново­
годние праздники, здесь принимаются предварительные за­
явки от коллективов организаций, промышленных предприя­
тий и индивидуально на проведение праздничных вечеров, 
где по вашему желанию праздничные столы будут накрыты 
разнообразным ассортиментом блю д изделий, а также бу­
дет представлена широкая развлекательная музыкальная 
программа.

Жители массива Чиланзар смогут провести семейный обед 
или новогодний вечер во вновь открытом кафе на 18-м квар­
тале «Мевазор», а жителей Яккасарайского района ждет 
прекрасно оформленное, с пикантной корейской кухней и 
предупредительными официантами новое кафе «Сеул».

По вашему желанию, в кругу близких вам людей вы мо­
жете провести новогоднюю ночь за празднично накрытым 
столом, прекрасным музыкально-театрализованным представ­
лением в ресторанах «Зарафшан», «Бахор», «Чиланзар», 
«Ташкент», «Туран», «Фестиваль», «Россия», предварительные 
заявки на проведение новогодних вечеров начнут прини­
маться с 18 декабря.

А если вы желаете провести предпраздничный и празд­
ничный новогодний праздник дома, в кругу близких людей 
и вам необходима помощь, то:

— в магазинах кулинарии: в Мирзо-Улугбекском районе 
№ 4 по ул. Буюк ипак йфли (тел. 67-99-82), № 7 на массиве 
Черданцева (тел. 62-63-34), в Чиланзарском районе — по 
ул. Чиланзарской (тел. 77-12-10), при ресторане «Зарафшан» 
в Юнусабадском районе (тел. 33-78-30), при ресторане «Ба­
хор» в Мирабадском районе (тел. 33-18-22), при кафе №  2 
по ул. Дружбы народов (тел. 45-23-35) вы можете приобрести 
широкий выбор различных полуфабрикатов из овощей, ры­
бы, птицы, мяса, кулинарных и кондитерских изделий, на­
циональной выпечки, различные виды теста и многое другое;

— в кафе «Муборак» Юнусабадского района (тел. 33-36-80), 
в городской диетической столовой (тел. 33-47-01), в кафе 
«Дилорам» Яккасарайского района (тел. 55-03-10), в кафе 
№ 1 Мирабадского района (тел. 33-47-93) вы можете зака­
зать или приобрести сразу же фирменные торты, пирожные, 
кроме того, кафе «Дилорам», расположенное по ул. У. На- 
сыра, принимает заявки на изготовление различных видов 
национальных лепешек.

По желанию заказчика продукция может быть доставлена 
на дом с оплатой по прейскуранту за услугу;

— рестораны «Бахор», «Чиланзар», «Ташкент», «Заравшан», 
«Туран», «Фестиваль», «Россия», «Дустлик», кафе «Дружба», 
«Гульнора» Ташкентского треста ресторанов, «Голубые купо­
ла», «Дилорам», «Феруза» Яккасарайского района принима­
ют заявки от населения для оказания дополнительных плат­
ных услуг на дому, по вашему желанию лучшие мастера — 
повара, кондитеры изготовят самый широкий ассортимент 
различных кулинарных, кондитерских изделий как из сырья 
заказчиков, так и предприятий общественного питания, 
празднично засервируют вам стол, направят для обслужи­
вания лучших официантов, окажут услуги на дому по уборке 
и мойке посуды.

ПРИЯТНОГО ВАМ ОТДЫХА В НАШИХ ПРЕДПРИЯТИЯХ!

Г осударственный 
«Таштаом».

концерн общественного питания

Фирма «ЛИК»
Л 'Л  А 1.  . .* V  * Л  V  V . *■ .  .У Л 1! .  « ' . 'у ! '  . '« ■' V '*  )  / л  V .1. '  '  *. <*Л .'.• .'.'Л '.'Л '.

реализует
9

пиловочник хвойных пород, 
необрезные и обрезны е доски, 

брус и лю бы е столярные изделия
- • по заказу.• I

Наши телефоны: 77-03-41. 77-92-88

УВАЖ АЕМ Ы Е ТАШ КЕНТЦЫ И ГОСТИ
СТОЛИЦЫ!

С 16 ДЕКАБРЯ 1992 ГОДА ВАМ БУДЕТ 
ПРЕДОСТАВЛЕНА ВОЗМ ОЖ НОСТЬ 

ПОЗВОНИТЬ В РАЗНЫЕ СТРАНЫ МИРА 
ПО АВТОМАТИЧЕСКОЙ М ЕЖ Д УН АРО Д Н О Й

ТЕЛЕФОННОЙ СВЯЗИ!
% I

Для этого необходимо набрать цифру «8», услы­
шав непрерывный сигнал, набрать «10», затем код 
страны, код города и номер вызываемого абонента.

Например, вы хотите позвонить в Дели по номе­
ру 34-22-87.

Последовательность набираемых цифр будет та­
кой: 8 — гудок, 10 — международная станция, 
91 —  код Индии, 11 —  код Дели, 34-22-87 — 
номер абонента.

Телефон для справок 44-39-31.

КОДЫ СТРАН И ГО РО Д О В БУДУТ 
ОП УБЛИ КОВАНЫ  В Б Л И Ж А Й Ш И Х НОМ ЕРАХ 

ГАЗЕТ «ТАШ КЕНТСКАЯ НЕДЕЛЯ», 
«ВЕЧЕРН И Й  ТАШ КЕН Т» и 

«ТОШ КЕН Т ОКШ ОМ И».

СЛЕДИТЕ ЗА РЕКЛАМОЙ!

ТАШКЕНТСКИЙ т е х н и к у м  
ЖЕЛЕЗНОДОРОЖНОГО ТРАНСПОРТА

ОБЪЯВЛЯЕТ ПРИЕМ
НА ПЛАТНЫЕ ПОДГОТОВИТЕЛЬНЫ Е

КУРСЫ
для поступления на дневное 

н зачное отделения техникума
на 1992-93 год

6-месячные, с декабря и января.
Принимаются лица с 9— 11-классным образова 

нием.
Занятия — на узбекском и русском языках.
Адрес техникума: 700167, г. Ташкент, ул. Сары- 

кульская, 3 (автобусы: 161, 66, 55, остановка «Ж е­
лезнодорожный техникум»).

Общежитие иногородним не предоставляется.

Служба срочных объявлений
МЕНЯЮ

Честный дом а г. Алма 
лыке на а/м . «Жигули» 
ка не ранее 1987 г. 
45-28-91.

выпус
Тел

_  3-комн. кв. на Северо- 
Востоке, 1 этаж, кмрп. дом, 
имеет, подвал, телефон на 
кварт, в Яккасарайском или 
близлежащих р-нах. Тел. 
55-21-85.

•  Автомобиль «ИЖ-КОМБИ» 
в отл. сост. на кварт, в цент­
ре или по линии метро. Тел.
34-63-33.

#  Дачу в п. Улугбек и ви­
деомагнитофон на 3-комн. 
кв. Тел. 62-54-70 .

СНИМУ

I I I «Манекен» ликвиди­
руется. Претензии принимают­
ся в течение месяца со дня 
опубликования объявления.

КУПЛЮ

Золото на зубы. Тел. 
53-01-91.

ф Легковую автомашину, 
можно аварийную. Тел. 
32-57-60.

0  Или арендую квартиру,
дом, дачу. Тел. 34-74-39.

ф  3—4-комн. квар. улуч­
шен. планировки. Тел. 44-10-06.

ПРОДАЮТСЯ

.2—3-комн. кв. по линии 
метро или в р-не Чилензара, 
м. «Чкаловская», с мебелью и 
телефоном для 2 человек. Оп­
лату гарантируем на 3 мес. 
вперед. Тел. 67-72-62.

Для молодой семьи 
квартиру на Каракамыше. Тел. 
46-35-89.

Квартиру по линии мет­
ро. Тел. 34-63-33.

РАЗНОЕ

4-»комн. кв. возле «Гаи­
ти», желательно за СК8. Тел. 
32-09-12.

ф Деревянная будка в 
вузгородке (под мастерскую). 
Тел. 64-45-59.

ф  Мотоцикл «Днепр-16» с 
приводом на коляску 92 г. в. 
Тел. 65-63-30.

ф Или сдам квар. Тел.
97-40-02.

ф Автомашина (техпомощь) 
«ГАЗ-52» 1990 г. в., пробег 34 
тысячи. Тел. 76-06-15.

ф Радиаторы чугунные 8- 
секционные на 35% дешевЛе 
государственных. Тел.76-06-15.

УТЕРЯННУЮ

Редактор 
э .  м ,  ЭРНАЗАРОВ.

Нашедшего кобеля поро­
ды спаниель, окрас черный с 
сединой, утерянного на м-ее 
Солнечный, просьба вернуть 
за вознаграждение, назначен­
ное нашедшим. Тел. 61-25-81.

Круглую печать межот­
раслевого производственно­
го объединения «Азия» 
(МНПО «Азия»), ликвидиро­
ванного в ноябре 1992 г., 

считать недействительной,

ВНИМ АНИЮ  РУКОВОДИТЕЛЕЙ

ПРЕДПРИЯТИИ!

ПЕРВАЯ В УЗБЕКИСТАНЕ 

НЕЗАВИСИМ АЯ СТРАХОВАЯ 

КОМПАНИЯ « р и з и к о »

П РИ ГЛ АШ АЕТ ВАС 

К ВЗАИ М ОВЫ ГОД Н О М У 

СОТРУДНИЧЕСТВУ.
Мы предлагаем вам свои услуги по страхованию 

следующих видов рисков:
— страхование ответственности заемщика за 

риск непогашення кредита н процентов по нему;
— страхование имущества предприятий;
— смешанное страхование жизни работников за 

счет предприятия;
— страхование здоровья работников предприя­

тия с гарантированным внеочередным амбулатор­
ным н стационарным лечением в медицинских уч­
реждениях г. Ташкента, среди которых:

— ТашМИ.
— Центр «Меть и дитя».
— Центральный военный госпиталь.
— Институт краевой медицины.
— Центр мануальной и лазерной тера­

пии и другие.
Филиалы и дочерние предприятия «Ризико» 

функционируют в России и Казахстане.
СПЕШИТЕ, ГОСПОДА, — НАШИ УСЛОВИЯ 

ВАМ ПОНРАВЯТСЯ.
Наш адрес: 700047. г. Ташкент, ул. 3-й туп. Жу­

ковского, дом 19. ч
Телефоны: 33-92-02, 33-92-03.
Факс 33-70-91.
Телекс 116145 АКК 511.
Электронная почта Редком З^СпзИсо. ТазЬкегП 5У.

Дворец Искусств 
26 декабря 1992 года, в 17 часов

-турнир по атлетизму
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Участвуют ведущие атлеты города! 
Призовой фонд 200 000 рублей!

Зрителей ожидает яркое, увлекательное зрел
и розыгрыш ценных призов.

Билеты реализуются в клубах атлетизма 
и в кассах Дворца Искусств.

Организаторы турнира - фирма "Легион ЛТД" и 
спортклуб "Джаксон" приглашают к сотрудничеству 
спонсоров. »

Справки по телефону: 75 55 92

ТАШКЕНТСКИЙ ГОСУДАРСТВЕННЫЙ 
ТЕАТР ОПЕРЕТТЫ

С 24 ДЕКАБРЯ ПО 10 ЯНВАРЯ

ПРОВОДИТ
НОВОГОДНИЕ ЕЛОЧНЫЕ 

ПРЕДСТАВЛЕНИЯ 
С Д Е Д О М  М ОРОЗОМ , СНЕГУРОЧКОЙ 

ЛЮ БИМ Ы М И ГЕРОЯМИ СКАЗОК.
ВАС Ж Д У Т ИГРЫ, ТАНЦЫ, ПОДАРКИ.
Принимаются коллективные заявки.
Начало в 10, 12, 14, 16, 18 час.

И

УТЕРЯННЫЕ
чистые бланки трудовых 
книжек за Ш  ГТ-1 3996981 
и ГТ-1 3996982, выданные 
институту УзН И ИПгра до- 
строительства,

СЧИТАТЬ
н е д е й с т в и т е л ь н ы м и .

Коллектив редакции  газет 
«Тош кент окш ом и»  и «Ве­
черний Таш кент» вы р а ж а ­
ет искреннее соболезно­
вание пресс-секретарю  Пре­
зидента Ш . Г. Я хъяеву по 
случаю  ко н ч и н ы  его матери 

ЯХЪЯЕВОИ М ухаррам.

Ц И Р К
19 и 20 ДЕКАБРЯ 

в 12 и 15.00

Новая программа «Цири дру­
зей» — больш ие цирковы е 
представления в двух  отделе, 
ниях.

Т а ш ке н тски й  городской со­
вет проф сою зов глубоко  
скорбит по поводу ко н ч и ­
ны главного доверенного 
врача городского  совета 
проф союза

НИКОЛАЕВОМ 
Л ю дмилы  Беляловны 

и вы раж ает искреннее  со­
болезнование родным и бли­
зки м  покойной

т

УЧРЕДИТЕЛИ:
Ташкентский городской Сонет 
народных депутатов 
и журналистский коллектив 

с Вечернего Ташкента».

Вечерний Ташкент
Адрес редакции — Газета выкодит
700000, г. Ташкент, ГСП ежедневно, кроме субботы
ул. Ленинградская, 32. ~  н воскресенья..

Справки по редакции
32-53-76.
Справки по письмам,
33-29-70, 32-53-79.

Ответственность за достоверность
сведений в рекламе и объявлениях 
несет рекламодатель. Справки и пре­
тензии по телефонам: 33-81-42 (от­
дел объявлений ИПК «Шарк»); 33-56- 
67: 32-55-57 (частные объявления).

Типография издательско-полиг­
рафического концерна «Шарк»
Р еспублики  У збекистан .

П о во пр оса м  доставки  о б р а ­
щ аться в почтовы е отделения
по месту жительства.

«
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