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ЛАМПОЧКА В ВАШЕМ ДОМЕ
Чирчикский завод тугоплавких и жаропрочных металлов - 

одно из самых мощных предприятий отрасли в странах СН Г. И 
единственный производитель уникального материала - вольфра­
момолибденовой проволоки, необходимой при изготовлении 
светотехнической продукции.

От добычи руды, ее переработки, получения вольфрамового 
конденсата до выпуска готовой продукции - такова технологичес­
кая цепочка производства. Выпускают чирчикцы дефицитную на 
данном этапе продукцию: инструменты из твердых сплавов, 
использующиеся в металлообрабатывающей промышленности, 
различного ассортимента и мощности электрические лампы.

Изготовление электрических ламп заводчане наладили с 1994 
года. Освоив производство спиралей из вольфрамовой проволо­
ки, наладили поставки стеклянных колб с Майлуусинского 
завода Кыргызстана. Там же закупили технологическую сбороч­
ную линию.

Сейчас без остановки производства осуществляют установку и 
наладку еще шести производственных линий. На первых порах 
выпуск электрических ламп будет доведен до 25 миллионов 
единиц в год. А с  1997 года чирчикцы намерены выйти на полную 
проектную мощность - изготавливать 40 миллионов ламп различ­
ного ассортимента. По подсчетам специалистов, это количество 
полностью удовлетворит потребность республики в дефицитной 
пока продукции.

Предприимчивые чирчикцы не отстают от времени. Рынок 
диктует свои законы и, следуя им, при предприятии организовали 
свой торговый дом. Его работники занимаются поставкой продук­
ции в недавно созданные фирменные магазины. Торговые точки 
предприятия созданы в Чирчике, Ташкенте, Самарканде, Карши.

НА СНИМКАХ: на участке упаковки готовой продукции; сборщи­
ца Бахтигул Джумашева; качество готовой продукции проверяют 
контролер Кабира Колбаева (слева) и заместитель начальника 
сборочного цеха Татьяна Хлебникова.

Фото Равшана Нуритдинова
(УзА).

П"УМИДА ■
НЕ РОБКОГО 

ДЕСЯТКА
Избежало банкротства термез- 

ское акционерное общество "Уми­
да". Созданное пять лет назад на 
базе швейной фабрики, оно шило 
на оптовый рынок. Рынок же на 4 
миллиона сумов продукции не вос­
требовал. Она - на складе, а перед 
работниками акционерное общес­
тво накопило долг по зарплате под 
сто тысяч сумов.

Выйти из кризисной ситуации 
помогли... детские сады и больни­
цы. Им нужны простыни и поло­
тенца, халаты и ряд других швей­
ных изделий. Зачем покупать на 
стороне, когда есть рядом! Подпи­
сали договор на 2 миллиона сумов. 
А  тем временем нашелся еще один 
солидный партнер. И шьют теперь 
в "Умиде" одежду, постельное бе­
лье и даже портянки - по заказу 
Министерства обороны.

Таким образом, будут перспек­
тивы у производства, дающего ра­
боту двумстам швеям. А чтобы не 
повторился пережитый кризис, 
здесь тщательно анализируют си­
туацию. Почему застопорилось де­
ло, ведь многие годы и фабрика, и 
АО процветали? Работали по дого­
ворам с оптовыми базами - "Кийм" 
и другими. Но однажды настала 
пора, когда оптовики брать про­
дукцию "Умиды" перестали. Они 
не выдержали конкуренции с ком­
мерческим рынком, тем самым 
рынком, где и торговые фирмы, и 
просто "челноки" предлагают по­
купателям зарубежный товар.

Как выйдут из трудного поло­
жения оптовые фирмы? Это их 
проблемы. "Умида" может только 
советовать, например, организо­
вать торговые дома в странах С Н Г , 
наладить обмен товарами с зару­
бежными фирмами. Сама же дейс­
твует сегодня на свой страх и риск. 
Огкрыла в Термезе и райцентрах 
несколько розничных магазинов. 
Товар в розницу идет неплохо, да и 
нет торговых накруток посредни­
ков. Но розница есть розница. 
Полностью переварить объемы 
большого производства не может.

Стали искать иные варианты, 
пришли за советом в городской 
хокимият. И тут увидели те пер­
спективы, которых не видно из 
цеха. Теперь есть новые партнеры, 
есть заказы, будет и стабильная 
работа.

Владимир Нейбург.
Соб. корр. "Правды Востока".

Сурхандарьинская обл.

У р о к и  п р е д п р и и м ч и в о с т и

РАЗ ВКЛЮЧАТЕЛЬ, 
ДВА ВКЛЮЧАТЕЛЬ...
На Мархаматском электро­

техническом заводе наладили 
выпуск компактных, надежных 
и дешевых аппаратов.

Полгода назад на производ­
ственный конвейер поставили 
врубной включатель нового поко­
ления. В короткий срок модифи­
цированный аппарат завоевал пот­
ребительский рынок. Новинку 
отправляют в индустриальные ре­
гионы России, Казахстана, Укра­
ины. Немало заказчиков в Узбе­
кистане.

Но вот на предприятии освоили 
выпуск следующей модели вруб- 
ных включателей, предназначен­
ных для неавтоматической комму­
никации силовых электрических 
цепей.

- Он значительно меньше по 
весу и объему, - сказал руководи­
тель штамповочного цеха Шодмон 
Фозилов. - Аппарат легко разбира­
ется. Что касается его мощности,

то она намного выше.
Благодаря новшеству втрое 

сократились расходы сырья, но­
вый выключатель изготавливать 
легче.

По итогам января, в шести 
основных цехах, где выпускают бо­
лее пятидесяти видов электро­
аппаратов, добились значительной 
экономии сырья, материалов, 
электроэнергии. Большинству 
продукции присвоен сертификат 
международного стандарта качес­
тва.

Нынче МЭЗ - ведущее электро­
техническое производство Фер­
ганской долины. Ежедневно здесь 
отгружают до трех тысяч штук раз­
ных аппаратов, спрос на которые 
растет.

Нурмухаммад Ватанер.
Соб. корр. "Правды Востока".

Мархаматский район.
Андижанская область.

НАХОДЧИВОСТИ 
НА МИЛЛИОН

Собственный автобус имеет Ба- 
яутская МПМК-50. Используется 
он в основном для доставки стро­
ителей на отдельные объекты. В 
течение же дня автобус стоял ра­
ньше без дела. Можно ли исполь­
зовать его более эффективно? За­
давшись этим вопросом, админис­
трация сумела найти ответ. Стали 
на "пазике" перевозить пассажи­
ров по маршруту Баяуг - Янгиер, а 

'нередко выезжать с желающими на 
Ташкентский ипподром.

И это не единственный вид 
платных услуг, оказываемых насе­
лению строителями. За умеренную 
плату на собственной мельнице 
они могут перемолоть пшеницу. В 
деревообрабатывающем цехе изго­
тавливаются столярные изделия, 
которые продают затем на рынках 
Баяута и Гулистана. Излишки кир­
пича реализуют в Ташкенте. Уже 
установили линию и скоро будут 
продавать сырцовый кирпич, пот­
ребность в котором очень велика.

- В прошлом месяце коллектив 
мехколонны , возглавляемый 
Абдуллой Мирзневым, сумел зара­
ботать более 62 тысяч сумов, - 
рассказывает управляющий трес­
том "Сырдарьяоблколхозстрой” 
Касымхон Акбаров. - Таким обра­
зом, покрыта одна треть потребля­
емой зарплаты. Кому-то покажет­
ся, что несвойственными им дела­
ми занялись строители. Однако мы 
так не считаем. Главное мы, конеч­
но, делаем - строим. В то время, 
когда обостряется проблема на­
личных денег, никто не должен 
стоять в стороне от законного их 
зарабатывания.

Руководство треста установило 
каждому подразделению задание. 
У  кого-то получается лучше, у ко­
го-то хуже. Важно то, что в процесс 
"добывания" денег подключились

все без исключения. МСГ1МК-295, 
например, в счет выполненных ра­
бот получила от заказчика мясные 
изделия. Взяли и часть продали 
населению. Автобаза № 2 возит в 
Ташкент инертные материалы, 
МГ1МК-39 взялась за строитель­
ство частной аптеки. Заказчик рас­
считывается за выполненные ра­
боты наличными деньгами. МП- 
МК-37 в Бахте возводит магазин 
под ключ. Построят и продадут 
кому-то из предпринимателей. 
Здесь же открыт цех вулканизации. 
МПМК-38 занимается ремонтом 
жилых домов, МПМК-44 органи­
зовала мебельный цех. Сюда же 
поступают заказы на изготовление 
столов, стульев и других предметов 
домашнего обихода. Открыты сто­
ловые вдоль Большого Узбекского 
тракта.

Всего в январе строители "Сыр- 
дарьяоблколхозстроя" заработали 
250 тысяч наличных сумов. Сумму, 
однако, они намерены довести до 
миллиона. Нужно лишь, как преж­
де, проявлять находчивость. Тре­
буя активной работы по оказанию 
платных услуг населению от рай­
онных подразделений, руководи­
тели треста и сами не сидят сложа 
руки. Они явились учредителями 
нескольких малых предприятий. 
"Сарбон" будет добывать и прода­
вать гравийно-песчаную массу, 
"Гузал" займется благоусгроитель- 
ными работами, "Бахт1 обеспечит 
потребителей хозяйственным мы­
лом, фирма "Интеркомсернис" 
окажет услуги по ксерокопирова­
нию различных документов. И это 
еще не предел. Поиск продолжа­
ется.

Акимжан Адизов.
Соб. корр."Правды Востока".

Б И З Н ЕС М ЕН Ы  Д В УХ С ТРА Н , 
ПРИСОЕД ИНЯЙТЕСЬ!

Презентация международного клуба деловых кругов Узбекистана и 
Украины прошла в посольстве Узбекистана в Киеве.

Клуб создан по инициативе на­
шего посольства, которую поддержа­
ли представители обеих стран - пред­
приниматели, промышленники, ру­
ководители министерств. Цель меж­
дународного клуба, как указано в 
подписанном меморандуме, - объе­
динение усилий сторон в укреплении 
дружбы, взаимопонимания, разви­
тия двусторонних торгово-экономи­
ческих, производственных и куль­
турных связей между деловыми кру­
гами двух стран.

Первое заседание клуба под­
твердило необходимость регуляр­
ных неформальных встреч деловых 
людей. На нем члены клуба были

ознакомлены с системой государ­
ственной поддержки предприни­
мательства в Узбекистане и на 
Украине, обсудили перспективы 
развития малого и среднего бизне­
са. Между Фондом поддержки час­
тного предпринимательства и ма­
лого бизнеса Узбекистана и Со­
юзом малых и средних предпри­
ятий Украины был подписан дого­
вор о сотрудничестве.

Предприниматели Узбекистана 
также приняли участие в междуна­
родной деловой встрече "Европа- 
Азия-96” , организованной М и­
нистерством экономики и Фондом 
госимушества Украины.

СОБРАНИЕ АКТИВА СТОЛИЦЫ
14 февраля состоялось собрание 

актива Ташкента, на котором бы­
ли обсуждены итоги социально- 
экономического развития столицы 
в 1995 году и задачи по дальнейше­
му углублению реформ.

На собрании актива основное 
внимание было уделено устране­
нию имеющихся недостатков в 
экономике и социальном развитии 
города, дальнейшему углублению 
реформ, прежде всего, ускорению

ПО ПУТИ 
УКРЕПЛЕНИИ 

ДРУЖБЫ
В Ташкенте состоялось торжес­

твенное собрание, посвященное 
встрече Нового года по лунному 
календарю и национальному праз­
днику Корейской Народно-Де­
мократической Республики, кото­
рый отмечается 16 февраля. Ини­
циаторами п ни» собрания 
были Национальная ассоциация 
международных культурно-прос­
ветительских связей Узбекистана 
и посольство КН Д Р в нашей стра­
не, В нем приняли участие пред­
ставители общественности с т а т ­
ны и активисты Корейского куль­
турного центра в Узбекистане.

Председатель Национальной 
ассоциации международных куль­
турно-просветительских связей М. 
Миркасымов поздравил собрав­
шихся с праздничными событи­
ями. Он рассказал о расширя­
ющихся экономических, культур­
ных и других связях между наши­
ми странами и народами.

Выступивший на собрании 
Чрезвычайный и Полномочный 
Посол Корейской Народно-Де- 
мократической Республики в 
Узбекистане Ким Ир Хек отметил, 
что подобные мероприятия спо­
собствуют дальнейшему укрепле­
нию дружбы между двумя страна­
ми, взаимооботащению культур.

Дли участников собрания был 
дан концерт, на котором были 
исполнены песни, танцы узбек­
ского и корейского народов.

(УзА).

темпов приватизации и разгосу­
дарствления, повышению эффек­
тивности производства, насыще­
нию потребительского рынка то­
варами, развитию жилищного 
строительства, в частности, вы­
полнению программы на 1996 год.

В собрании актива выступил 
хоким города Ташкента К . Туляга- 
нов.

(УзА).

ПЕРСПЕКТИВЫ
"УЗОПТБИРЖЕТОРГА"

В республиканской ассоциации 
"Узоптбиржеторг" в Ташкенте 14 
февраля прошло расширенное 
собрание акционеров. Были под­
ведены итоги работы в 1995 году, 
рассмотрены перспективы дальне­
йшего развития. В целом деятель­
ность ассоциации была признана 
удовлетворительной, отмечен рост 
объемов продажи и закупки това­
ров и сырья на биржевых и ярма­
рочных торгах.

В планах "Узоптбиржеторга" - 
создание Центральноазиатской 
биржи, которая служила бы инте­
ресам всех соседних государств 
этого региона, использование 
прогрессивных форм экономичес­
ких взаимоотношений партнеров.

В работе собрания принял учас­
тие заместитель премьер-минис­
тра республики В. Чжен.

(УзА).

РЫНО

Развитие базовых отраслей народнохозяйственного комплекса, 
несомненно, играет громадную роль в развитии экономики. Однако 
еще многие до сих пор под понятием "базовый" подразумевают 
тяжелые отрасли промышленности - металлургию, станко- и 
самолетостроение. Подобная психология идет из недавних совет­
ских времен, когда приоритеты определялись не с точки зрения 
экономической целесообразности, а из великодержавной амбици­
озности.

К  чему привела подобная практика, хорошо известно. Выгады­
вались колоссальные средства в развитие пресловутой группы "А", 
все остальные отрасли развивались по остаточному принципу. 
Хотя, как это наглядно продемонстрировали "новые т игры" - 
Республика Корея, Сингапур, Гонконг и другие, - именно развитие 
легкой промышленности, родственных с ней отраслей, служб 
сервиса вывело их в число развитых стран. Богаче стали не только 
сами государства, но и их граждане.

С  обретением суверенитета в Узбекистане взят четкий курс на 
исключение существовавших перегибов, создание новых отраслей, 
развитие производств, десятилетиями находившихся "в загоне". 
Эволюционный путь развития, который подразумевает поэтапное 
осуществление проводимых реформ, исключает различные "скач­
ки" и "шоковую терапию". Такой подход гарантирует уверенное 
продвижение государства вперед, не допускает возникновения 
социальной напряженности, что особенно важно на переходном 
этапе развития общества.

Выступая на Генеральной ассамблее ООН, Президент Узбекис­
тана Ислам Каримов выдвинул качественно новую концепцию: "К 
глобализму через регионализм". Этот неординарный политический 
тезис в полной мере относится и к  экономике. Ведь реформы в 
республике проводятся не ради самих реформ, а для повышения 
благосостояния народа. А коли так, то изживающие себя пресло­
вутые принципы иждивенчества должны отмереть сами по себе. 
Государство в этих условиях выступает как координатор, выра­
батывающий стратегию внешней и внутренней политики. Тем 
самым каждое предприятие в отдельности, отрасль, ком м екс в 
целом призваны, стабильно работая, обеспечивать потребности 
не только внутреннего рынка, но и поставлять конкурентоспособ­
ную продукцию за рубеж. Это позволит обеспечить приток ш и ­
ты, поднимет престиж Узбекистана в мировом сообществе.

У  каждой отрасли, независимо от ее специализации, есть 
только присущая ей одной специфика. Однако существуют и общие 
проблемы, тесно взаимосвязанные между собой. Каковы страте­
гия и тактика реформ, на что направлены основные уеш ия  
компетентных специалистов, как решаются существующие проб­
лемы ? На эти да.геко не простые вопросы мы  попросили ответить 
руководителей отраслей, от эффективной деятельности которых 
во многом зависит не только судьба самих реформ, но и будущее 
процветание Узбекистана.

Читайте на 2-й стр.

П О Ч ЕМ У НИЗКА РЕЗУЛЬТАТИВНОСТЬ РЕШОРМ?
В Таш кентской  области в 

прошлом году несколько улучши­
лась работа промышленных пред­
приятий, стало больше выпуска­
ться товаров широкого спроса. 
Были также выполнены задания по 
заготовкам хлопка, зерна, коко­
нов, овощей, мяса. Однако уро­
вень реализации экономических 
реформ в , народном хозяйстве 
области все еще не отвечает требо­
ваниям времени.

Об этом шла речь на собрании 
актива, посвященном итогам про­
шедшего хозяйственного года и 
основным задачам текущего года.

С  докладом вы ступил хоким 
области Э. Рузиев.

Докладчик и выступившие 
отмечали, что во многих отраслях 
народного хозяйства допускается 
медлительность. Несмотря на 
предпринятые меры, положение в 
агропромышленном комплексе 
все еще остается сложным. В час­
тности, резко сократилось поголо­
вье скота, в ряде хозяйств от дой­
ных коров в день получают по 400 
граммов молока. Есть фермы, где 
не соблюдаются правила зоовете­
ринарии, не ведется должным 
образом племенной отбор живот­

ных, пущена на самотек работа по 
заготовке кормов.

Отмечалось, что необходимо 
проделать большую работу в капи­
тальном строительстве, соци­
альной сфере. Из-за низкого уров­
ня культурного, бытового и торго­
вого обслуживания населения не 
сокращается денежная эмиссия.

На собрании выступил замес­
титель премьер-министра респуб­
лики, председатель Государствен­
ного комитета "Узистикболстат" 
У. Исмаилов.

(УзА).

АКТУАЛЬНЫЕ ЗАДАЧИ
В прошлом году в Джизакской 

области почтою всех отраслях, кро­
ме хлопководства, удалось достичь 
позитивных сдвигов. В частности, 
произведено более 310 тысяч тонн 
зерна. Однако в претворении в 
жизнь экономических реформ был 
допущен целый ряд недостатков. Не 
полностью используются возмож­
ности в промышленном производ­

стве, на предприятиях, преобразо­
ванных в акционерные общества, не 
придавалось должного внимания 
выпуску акций.

Об этом шла речь на собрании 
Джизакского областного актива, 
посвященном итогам прошлого 
года и задачам по дальнейшему 
углублению экономических ре­
форм. Вел собрание хоким области

А. Тошкенбоев.
Говорилось, что дехкане облас­

ти намечают заготовить в этом го­
ду 500 тысяч тонн зерна. Для вы­
полнения этой ответственной за­
дачи необходимо ускорить под­
кормку и полив зерновых, добива­
ться своевременного заключения 
договоров между производителя­
ми и потребителями сельхозпро­
дукции в” строгом соответствии с 
законодательством.

(УзА).

И ОБСУЖ Д ЕНИЕ, И УЧЕБА
Как меняются трудовые отно­

шения между работодателем и на­
нимаемым в условиях рыночной 
экономики? Какие меры предпри­
нимаются для предотвращения в 
республике безработицы, по тру­
доустройству временно оставших­
ся без работы, как ведется пере­
ориентация людей, что делается

для социальной защиты населе­
ния? Как обстоит дело с формиро­
ванием рынка труда?

На встрече министра труда 
Узбекистана О. Обидова с журна- 
листами-обозревателями в инфор­
мационном центре аппарата Пре­
зидента республики речь шла об 
этих, актуальных вопросах. Были

прокомментированы специфика, 
особенности, отличия недавно 
опубликованного в печати 
Трудового кодекса Республики 
Узбекистан. Министр, специалис­
ты министерства ответили на мно­
гие вопросы журналистов о трудо­
вых отношениях, правовых гаран­
тиях применительно к новому до­
кументу.

(УзА).

РОССИЙСКИЕ ЖУРНАЛИСТЫ В САМАРКАНДЕ
В Самаркандском областном 

хокимияте состоялась встреча с 
группой российских журналистов, 
приехавших в нашу страну с целью 
ознакомления с ходом экономи­
ческих реформ в республике.

Хоким области Алишер Марди- 
ев рассказал журналистам о том, 
как в Самарканде претворяются в 
жизнь социально-экономические

реформы, о достижениях и пробле­
мах, о преобразованиях, происхо­
дящих в культурной сфере. Гостям 
было рассказано о широкомас­
штабной созидательной работе, 
которая ведется в области, о раз­
витии промышленности и сель­
ского хозяйства.

Журналисты также встретились 
с творческим коллективом Самар­

кандского областного телевиде­
ния, побывали на нескольких час­
тных предприятиях города. Выехав 
в Самаркандский и Ургутекий 
районы, они познакомились с де­
ятельностью  фермерских хо­
зяйств, малых предприятий и бан­
ков.

(УзА).

М о1Ш 4а

БАСТУЮТ ДОЦЕНТЫ С КАНДИДАТАМИ
Сегодня в России многие сидят 

на голодном пайке. А вот ученых и 
вовсе с декабря прошлого года 
оставили без пайка. Допек-таки 
Минфин доцентов с кандидатами. 
Началась всероссийская акция 
протеста работников научных 
учреждений. Первыми забастова­
ли ученые Санкт-Петербурга. Вче­
ра волна митингов и пикетов охва­
тила многие города России: Уфу, 
Новосибирск, Томск, Сыктывкар, 
Владивосток. Объявлена бессроч­
ная забастовка в Кольском на­
учном центре.

Возмущение ученых заставило 
М и нистерство фи нансов I тй ти  де­
ньги для погашения долгов. Выде­
лено уже 122,6 млрд. рублей. А 
всего в феврале Российской акаде­
мии будет выплачено 266 млрд.

Пожарное погашение долгов, 
конечно же, не решает проблемы 
российской науки. Вручая госу­
дарственные премии за достиже­

ния в области науки и техники, 
Борис Ельцин подчеркнул, что 
всем - и государственным органам, 
и обществу - должно быть ясно, что 
без опоры на науку нам не решить 
задач обновления России, не пре­
одолеть нынешних трудностей. За­
верив ученых, что долги перед ака­
демической наукой будут погаше­
ны до конца февраля, глава госу­
дарства пообещал, что "в ближай­
шее время ученые почувствуют 
некоторое облегчение".

С  этими заверениями плохо 
стыкуются данные, полученные 
нами в объединенном профсо­
юзном комитете Российской Ака­
демии наук. Средняя зарплата сот­
рудников составляет здесь 400 ты­
сяч рублей в месяц.

У  младших научных сотрудни­
ков - 150 тысяч. О мад директора 
института - 700 тысяч, президента 
Российской Академии наук - 1 
миллион рублей. Не разгуляешься.

Реорганизация позволит не то­
лько избавиться от "балласта", но и 
повысить "довольствие" оставшимся 
на посту чиновникам, избавив их от 
необходимости искать дополнитель­
ные средства на пропитание в тощих 
кошельках прочих граждан. Однако 
туг возникает еше одна проблема -

куда девать многочисленную 
армию людей, которая, как извес­
тно, "не пашет, не соет, не строит". 
В качестве предлагаемых мер - по­
вышение пособий по безработице, 
а главное - создание новых центров 
по переподготовке оставшихся не у 
дел клерков.

ЦЕРКОВЬ В ГАРНИЗОНЕ
Совместную программу по ду- 

ховно-нравственному воспитанию 
военнослужащих начали осущес­
твлять представители Русской пра­
вославной церкви и командование 
ракетных соединений российской 
армии.

Практика взаимодействии ко­
мандования ракетных войск стра­
тегического назначения и священ­
нослужителей во многих регионах 
России, где дислоцированы ракет­
ные части, показала, что это сот­
рудничество положительно влияет 
на морально-психологическое 
состояние личного состава. Во 
Владимирском ракетном объеди­
нении начато строительство пер­

вой среди ракетных войск страте­
гического назначения полковой 
церкви. Там же решено создать 
музей православия. В новоси­
бирском соединении установили 
прямой телефон доверия с насто­
ятелем храма Покрова Пресвятой 
Богородицы отцом Виктором В 
вечернее время теперь любой во­
еннослужащий может позвонить 
при желании из казармы священ­
нослужителю. Академия имени 
Дзержинского и Серпуховское 
высшее военное командно- 
инженерное училище выступили 
с инициативой открыть на их 
базе факультет православной 
культуры.

ПРЯМОЙ ЭФИР

НУ, чиновник, погоди
Начинающаяся управленчес­

кая реорганизация в Азербайджане 
предполагает почти двукратное 
сокращение чиновничьего аппара­
та в республике.

Уменьшение числа госслужа­
щих - конечно, не самоцель. Речь 
идет об упорядочении самой

управленческой системы, ликви­
дации дублирующих, а то и вовсс 
излишних в условиях рыночной 
экономики, структур. Не принося 
большой пользы, если не сказать 
наоборот, они откачивают нема­
лые средства из и без того скудного 
бюджета.

Радио Би-би-си: Если Ельцин и 
одержит победу на выборах, то то­
лько благодаря тому, что в глазах 
многих избирателей он выглядит 
единственным кандидатом, спо­
собным избавить .страну еше от 
одной социальной конвульсии.

Радио Швеции: Завершились 
первые учения батальон» мирот­
ворческих сил ООН Прибалтики. 
400 солдат и офицеров из Эстонии, 
Латвии и Литвы в пригороде Риги

в течение двух недель отрабаты­
вали совмест ные операции. Пока 
у “Балтбата* не хватает даже са­
мого элементарного снаряжения. 
Украина дала патроны к автома­
там. Но на учениях берегли и 
холостые, и боевые '*>ги военные 
игры, хотя и выглядели серьезно, 
по звуку больше напоминали дет­
скую игру с характерными в та­
ких случаях восклицаниями 
"пиф-паф",

(По сообщениям гнет и информагентств).
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КОНКУРЕНЦИЯ НЕОБХОДИМА. 
НО НА РАВНЫХ УСЛОВИЯХ!

Б. ИРГАШЕВ, 
председатель правления 

ассоциации 
"Узбеклегпром":

- Сегодня легкая промышлен­
ность Узбекистана - это 118 круп­
ных предприятий 19 отраслей, на 
которых работает свыше 270 тысяч 
человек. В целом, несмотря на спад 
производства в большинстве стран 
С Н Г , легкая промышленность 
республики неуклонно осущес­
твляет программу дальнейшего 
развития отрасли.

Понятно, что переход к рыноч­
ным методам хозяйствования про­
ходит в отрасли в достаточно слож­
ных условиях. Это связано прежде 
всего с разрывом десятилетиями 
складывавшихся связей с пред­
приятиями стран Содружества. В 
минувшем году обеспеченность 
отрасли материально-технически­
ми ресурсами, завозимыми из 
стран С Н Г и из-за рубежа, состав­
ляла от 20 до 60 процентов от 
требуемого. Предприятия легкой 
промышленности республики на­
ходились некогда в зависимости от 
импорта многих видов химических 
нитей и волокон, химикатов, кра­
сителей, шерстяной и полушерстя­
ной пряжи, обувных клеев и коло­
док, синтетической кож^... Еже­
годная потребность отрасли в заво­
зимом сырье в пределах 50 процен­
тов. Все это является отголосками 
жесткой административно-рас­
пределительной системы, действо­
вавшей на протяжении десятиле­
тий на территории бывшего Со­
юза.

Но, несмотря на существующие 
трудности, предприятиями отрас­
ли изготовлено в минувшем году 
продукции на 21,6 миллиарда су­
мов. Конечно, это далеко не пре­
дел возможностей отрасли. Мно­
гие предприятия имеют высокий 
потенциал для наращивания про­
изводства, но не имеют матери­
альных ресурсов для загрузки 
мощностей. Расчеты показывают: 
увеличение объемов производства 
только на один процент даст при­
бавку по отрасли почти в 220 мил­
лионов сумов. Естественно, что 
богаче станет и государственная 
казна.

Все эти вопросы являются глав­
ными в деятельности ассоциации 
''Узбеклегпром". Нынешний год 
должен стать для нашей отрасли во 
многом переломным. Намечена и 
осуществляется широкая програм­
ма привлечения иностранных 
инвестиций, организации совмес­
тных предприятий и новых про­
изводств для наиболее полного на­
сыщения внутреннего рынка кон­
курентоспособной продукцией, 
увеличения экспорта и поэтапного 
перехода на самообеспечение по 
отдельным видам материалов.

Для этого во второй половине 
1995 года были введены в действие 
четыре совместных предприятия с 
участием фирм Турции и Италии, 
на которых уже начато производ­
ство высококачественных кожа­
ных курток, мужских сорочек, 
комплектов постельного белья, 
хлопчатобумажной ткани.

Произойдут заметные измене­
ния в ассортименте и качестве вы­
пускаемой обуви за счет ввода в 
строй в Фергане совместного с гер­
манской фирмой "Саламандер" 
предприятия, в Чирчике - по про­
изводству детской обуви - и в Таш ­
кенте другого совместного пред­
приятия с французской фирмой 
"Альфа". Производство обуви на 
этих СП  будет доведено до 2,5 
миллиона пар в год, что обеспечит 
потребности внутреннего рынка.

Кроме этого, совместно с ''Са­
ламандер" начнутся работы по мо­
дернизации Кокандского кожза- 
вода и с итальянской фирмой "Гур- 
тен" по созданию СП  по производ­
ству синтетической кожи в Ферга­
не.

Большие изменения произой­
дут в текстильной отрасли. Войдут 
в строй действующих совместные с 
южнокорейской фирмой "Кабул 
Текстайлз" предприятия в Таш­
кентской области по производству 
пряжи и тканей. Заработают еше 
два СП  по выпуску пряжи в Таш­
кенте и Андижане, которые орга­
низованы с американскими ком­
паниями. Намечено создать еше 
два совместных предприятия по 
выпуску пряжи с турецкой фирмой 
"Астоп". Все эти производства бу­
дут иметь ярко выраженную 
экспортную направленность. Так­
же будут вводиться в строй тек­
стильные комплексы в Карши, 
Гурлене и Куве. В Маргилане на­
мечен пуск второй очереди совмес­
тного предприятия с фирмой 
"Спиннинг Силк" по переработке 
отходов шелка.

Сюда следует добавить и завер­
шающееся строительство совмес­
тного предприятия с фирмой 
"Гульмир Дери" по выпуску высо­
кокачественных кожаных курток.

С  Национальным банком 
внешнеэкономической деятель­
ности мы проводим большую ра­
боту по инвестиционным про­
ектам технического перевооруже­
ния прядильных производств Бу­
харского и Ташкентского тек­
стильных комбинатов, а также 
Наманганского шелкового ‘ объе­
динения. В целях импортозамеще­
ния и сокращения завоза матери­
алов из стран С Н Г  будут введены 
новые производства по изготовле­
нию искусственного меха и засте­
жек "молния".

Все это позволит нам значите­
льно укрепить производственный 
и экономический потенциал, до­
полнительно создать тысячи но­
вых рабочих мест.

К  сожалению, остаются проб­
лемы, которые мы не можем ре­
шить самостоятельно. На наш ры­
нок хлынула масса низкокачес­
твенной продукции производства 
второстепенных фирм Турции, 
Китая, Индии, Пакистана, других 
стран. Поэтому, на мой взгляд, 
важным является регулирование 
цен на рынке, чтобы создать нашей 
продукции равные условия с заво­
зимыми изделиями. Ведь наши то­
вары облагаются налогом на до­
бавленную стоимость, а привоз­
ные - нет.

Настало время, чтобы на рынке 
были равные условия. Для этого 
требуется зашита национальной 
промышленности. Как этого доби­
ться? Один из путей - введение 
соответствующих квот и пошлин 
на ввозимые импортные товары. В 
противном случае, легкая про­
мышленность республики может 
оказаться в крайне сложном поло­
жении.

Конкуренция на рынке необхо­
дима. Мы - за нее! Но у всех кон­
курентов должны быть равные 
условия.

ПОРТФЕЛЬ ЗАКАЗОВ 
СФОРМИРОВАН!

А. КАЗАКХАНОВ, 
председатель 

государственной 
корпорации 

"Махаллий саноат":
- Хотим мы того или нет, но 

основа успеха любого начатого де­
ла определяется избранной целью. 
Если она четко выверена, опреде­
лены стратегия и тактика ее дости­
жения, то многие проблемы отпа­
дут сами по себе.

Еше недавно приходилось слы­
шать: "Что может ваша корпора­
ция? Глубинка, она и есть глубин­
ка!"

Да, в основном наши предпри­
ятия расположены в сельской мес­
тности. Действительно, мы актив­
но привлекаем к выпуску изделий 
надомников. Но глубоко заблуж­
дается тот, кто считает нашу 
отрасль кустарной. За примерами 
далеко ходить не нужно, Мы 
экспортируем во многие страны 
ювелирные изделия, серебряные 
столовые приборы, джинсы, ме­
бель, бытовые термосы... Этот спи­
сок можно продлить еше, За ми­
нувший год предприятиями кор­
порации получено прибыли на 
сумму в 365 миллионов сумов. В 
отрасли полностью проведена 
приватизация, неуклонно растет 
численность работающих. Сейчас 
их насчитывается 80 тысяч чело­
век В нынешнем году прибавится 
еше не менее десяти тысяч.

Я не зря говорил о выборе цели. 
Мы достаточно уверенно смотрим 
в будущее. Почему? У  нас полнос­
тью сформирован портфель зака­
зов. Россия, Украина, Беларусь, 
другие страны С Н Г  охотно поку­
паю; нашу продукцию: постель­
ные принадлежности, ватники, ру­
кавицы. Мы не отказываемся ни от 
каких заказов при одном условии, 
что это поможет нам обеспечить

людей работой и даст гарантиро­
ванную прибыль. Взамен получаем 
все то, что необходимо предпри­
ятиям отрасли.

За минувший год темпы роста 
производительности труда у нас 
превысили тридцать процентов. 
Самим нам бы никогда в одиночку 
не добиться такого роста. Здесь 
немаловажным фактором стало 
тесное сотрудничество с админис­
трацией на местах. Я сам объездил 
все области, встречался с хокима- 
ми. Г лавным аргументом в беседах 
было одно: "Мы делаем общее де­
ло. Давайте соединим усилия. Вы­
года от этого - обоюдная". В соста­
ве корпорации уже действуют 15 
совместных с зарубежными фир­
мами и компаниями предприятий, 
на стадии открытия - еше 28. В 
частности, в Шахриханском рай­
оне начнем выпускать хлопчатобу­
мажную пряжу высоких номеров, 
станем шить кожаные куртки и 
дубленки, изготавливать мебель, 
выпускать алюминиевые кон­
струкции.

Сейчас уже ни для кого не сек­
рет, насколько тщательно прора­
батывают контракты зарубежные 
партнеры. Взвешивается и оцени­
вается все! И тем более приятно то, 
что Европейский банк развития и 
реконструкции выделил нашей 
корпорации не просто целевой 
кредит, но и стал соучредителем 
предприятия по производству кос­
тюмных и пальтовых тканей. Оно 
вступит в строй в Касансайском

районе Наманганской области. 
Чем этот факт примечателен?

На мой взгляд, уверенностью 
столь авторитетной международ­
ной финансовой организации в 
успехе задуманного дела. Однако я 
далек от мысли считать, что в "Ма­
халлий саноат” нет проблем и нере­
шенных вопросов. Их, увы, еще 
много. Но я их отношу к пробле­
мам роста, к  проблемам становле­
ния. Нужны новые подходы в ра­
боте с надомниками, необходимо 
расширять и создавать новые рабо­
чие места, особенно в областях 
Ферганской долины. Над этим мы 
работаем. И результаты, в конеч­
ном счете, не заставят себя ждать.

Есть проблемы и совершенно 
иного характера, которые, к сожа­
лению, трудно поддаются объяс­
нению. Один пример. В Андижан­
ской области мы создаем совмес­
тное с Германией прядильное про­
изводство. Для нас это жизненно 
необходимо. Партнеры готовы 
вложить сразу же 7 миллионов дол­
ларов. Причем вся готовая продук­
ция будет покупаться ими за твер­

дую валюту и по мировым ценам. 
Нам не нужно будет искать рынки 
сбыта, завоевывать их. Но у себя 
мы не можем решить проблему с 
кредитованием. Готовы пойти да­
же на шестидесятипроцентную 
кредитную ставку. Но все это тя­
нется, бумаги переходят из каби­
нета в кабинет, удлиняется бюрок­
ратическая цепочка. При такой си­
туации мы теряем не только дове­
рие партнеров, подрываем свой 
авторитет, но и лишаем гарантиро­
ванной и высокооплачиваемой ра­
боты тысячи человек.

Получается замкнутый круг - 
все говорят: да, это выгодно. И для 
того же банка особенно! Но все так 
и замерло на одной точке.

Без определенной подвижнос­
ти, умения и смелости взять на 
себя принятие решений нам не 
обойтись. И тысячу раз прав Пре­
зидент Каримов, когда он повто­
ряет на различных встречах и сове­
щаниях, что самое сложное на ны­
нешнем этапе реформирования - 
это изменение психологии, мента­
литета людей.

основе договоров. В отрасли пол­
ностью проведена приватизация. 
Как бы это грубо ни звучало, но 
сама жизнь заставила нас избави-ч 
ться от нахлебников и бездельни­
ков. Хотя проблемы, особенно в 
первой половине 1995-го, были, и 
достаточно серьезные.

В понятие "потребительская 
корзина" у нас входят восемь 
основных видов продовольствен­
ных товаров. Сбоев с их поставкой, 
за исключением отдельных случаев 
с хлопковым маслом, не было. Но 
почему же они возникали с этим 
продуктом питания, тем более что 
он выпускается у нас в республике? 
Ответ здесь один - неотработан­
ный механизм взаиморасчетов.

По сушествующему порядку, 
мы должны предоплачивать про­
изводителям не менее 15 процен­
тов стоимости товара. Но от нас 
требовали стопроцентную предоп­
лату. А  это тоже невозможно. Что­
бы как-то выйти из положения, 
чтобы не страдало население рес­
публики, мы привлекли свыше 500 
миллионов сумов из личных

внимание. У  нас не было проб­
лем с конвертацией, с выделе­
нием средств на приобретение 
продуктов. "Узбексавдо" самос­
тоятельно заключает договоры 
на поставку товара как из рес­
публик Содружества, так и из-за 
рубежа. Работа строится на пол­
ном доверии. Но именно такое 
доверие накладывает повышен­
ную ответственность на нашу 
ассоциацию. Проколов здесь 
быть не должно. Поэтому еще в 
середине прошлого года мы ста­
ли заключать контракты на пос­
тавку продовольствия на 1996-й.

Нами получено уже около 40 
тысяч тонн сахара, четко по графи­
ку поступают сливочное и расти­
тельное масло, сухое молоко.

Конечно, тут сказались такие 
важные факторы, как правильно 
проведенное маркетинговое 
исследование рынка, изучение 
возможностей потенциальных 
партнеров, давние связи с про­
изводителями России, Беларуси, 
Украины, стран Балтии.

Что касается непродоволь-

Р Ы Н О К * Н Е  Т Е Р П И Т

ИЗ ПАРАДОКСАЛЬНЫХ 
СИТУАЦИЙ ТПЖЕ МПЖНП 

ПОЛУЧАТЬ ВЫГОДУ
С. МАКСУДОВ, 

председатель государственного
акционерного объединения 

"Узбекмебель":
- В отличие от других отраслей 

мебельной промышленности рес­
публики повезло в чем-то больше. 
Главным образом из-за уродливос­
ти бывшей советской системы пла­
нирования. Парадокс: в Узбекис­
тане была сконцентрирована мощ­
ная производственная база, кото­
рая была призвана обеспечивать 
мебелью юг России и Сибирь. Но с 
распадом традиционных хозяйс­
твенных связей 42 наших предпри­
ятия оказались в достаточно слож­
ном положении. Понятно, безлеса 
нам не обойтись, как и без других 
важных компонентов - лака, фур­
нитуры, древесно-стружечных 
плит, шпона.

И здесь нам громадную помошь 
оказало правительство республи­
ки, с одной стороны обеспечившее 
конвертацию сумов, а с другой - 
выделявшее нам карбамид, цинк, 
другие дефицитные материалы для 
проведения сделок. Но мы и сами 
не сидели сложа руки. Со своими 
давними сибирскими партнерами 
договорились о восстановлении 
отношений на взаимовыгодной 
основе. В частности, лес мы полу­
чаем без предоплаты,что говорит о 
доверии к нам поставщиков. Но 
это не решение проблемы. Нам 
нужно было в корне менять всю 
систему работы, максимально 
используя собственные ресурсы.

Была разработана и внедрена 
комплексная программа развития 
отрасли, которая дает уже свои 
плоды. Уже действуют три про­
изводства по выработке дефицит­
ного ДВП из стеблей хлопчатника. 
Мы нашли эффективное примене­
ние рисовой соломе, которая то­
лько и применялась для растопки 
тандыров. Закупили несколько ли­
ний по производству из нее матра­
сов, которые среди прочего пос­
тавляются в Вооруженные Силы. 
По заключению медиков, она 
отвечает всем существующим тре­
бованиям санитарии. А такой со­
ломы после каждой уборочной 
остается до 400 тысяч тонн. Поэто­
му мы создали производства по ее 
переработке, в Нукусе и Ургенче. 
Сами начали изготавливать шпон 
из ореха на японском оборудова­
нии фирмы "Мицуи".

Как уже говорилось выше, на­
ша отрасль располагает большими 
производственными площадями. 
Из этого и исходила наша страте­
гия. Было найдено несколько 
интересных решений. Так , на 
Андижанской мебельной фабрике

создано совместное с Республикой 
Корея предприятие. Начнем вы­
пускать облицовку для салонов 
легковых автомобилей и сиденья 
для них. Это, несомненно, выгод­
но и автомобилестроителям, и нам.

В отрасли работает 11 тысяч 
человек. Все предприятия - рента­
бельные, у всех у них имеются 
солидные резервы для наращива­
ния мощностей. Спрос на нашу 
продукцию велик, так что мы не 
работаем на склады.

Но это лишь одна сторона дела. 
Есть и не менее важная другая. 
Республика тратит большие ва­
лютные средства на приобретение 
целлюлозы. И вот наступило вре­
мя, когда можно с уверенностью 
сказать, что эта серьезнейшая 
проблема находится на стадии ре­
шения. Разработанная нами тех­
нология получения целлюлозы из 
рисовой и пшеничной соломы за­
щищена тремя патентами. По на­
шему заказу на одном из предпри­
ятий корпорации "Махаллий сано­
ат" изготовлено оборудование, 
предназначенное для Ангренской 
картонной фабрики. В процессе 
изготовления еше несколько уста­
новок. По нашим подсчетам, то­
лько за счет этого внедрения рес­
публика сможет ежегодно эконо­
мить не менее 50 миллионов долла­
ров. Сейчас мы работаем над тех­
нологией получения целлюлозы 
для выпуска ученических тетрадей, 
различных канцелярских принад­
лежностей.

У  каждой отрасли есть свои спе­
цифические особенности. У  нас 
они заключены в том, что нет не­
обходимости вводить новые мощ­
ности. Нам надо вплотную зани­
маться техническим перевооруже­
нием предприятий. Но средств на 
эти цели не хватает. Поэтому было 
бы логичным выдавать предпри­
ятиям краткосрочные двухгодич­
ные банковские кредиты под 30-35 
процентов. Если же ты не уклады­
ваешься в обговоренные сроки, то 
банк вправе применить жесткие 
штрафные санкции. Такой подход 
позволит активизировать работу, 
исключит долгострой, покончит с 
иждивенческими настроениями. 
Деньги нужно уметь не только за­
рабатывать, но и умело ими распо­
ряжаться.

ППТРЕБИТЕЛЬСКАЯ КОРЗИНА 
НЕ ПКАЖЕТСЯ ПУСТПЙ
3. ФАЙЗИЕВ, 
председатель 

государственно- 
акционерной ассоциации 

"Узбексавдо":
- Оценивая итоги минувшего 

года в деятельности нашей ассоци­
ации, можно сделать главный вы­
вод: создан и отработан механизм 
обеспечения населения важне­
йшими продовольственными и 
промышленными товарами. Хотя 
нам и пришлось работать в еше не 
привычных условиях жесткой кон­
куренции, Но именно это и помог­

ло нам быстрее пройти период ста­
новления, работать по четко наме­
ченной программе.

Так как мы являемся ассоци­
ацией, то работаем со своими 
областными подразделениями на

средств наших работников. Конеч­
но, по итогам года они вернулись к 
ним с причитающимися дивиден­
дами. Такой маневр помог стаби­
лизировать положение с тем же 
хлопковым маслом.

А  вообше-то взаимопонимание 
между "Узбексавдо" и другими на­
шими республиканскими партне­
рами мы нашли в середине года. 
Садились за стол переговоров, 
искали компромиссные, взаимо­
выгодные решения. Так и должно 
быть в конечном счете.

Обеспечение населения про­
дуктами питания - эта та сфера, 
которой правительство респуб­
лики уделяет первостепенное

ственных товаров, то у нас активно 
действуют 17 совместных пред­
приятий с фирмами И талии , 
СШ А , Германии, Пакистана. За­
рубежные партнеры работают с на­
ми на основе консигнации, то есть 
мы расплачиваемся с ними лишь 
после того, как реализуем товар. 
Этот пример очень примечателен. 
Учитывая прочную политическую 
стабильность, четко выверенный 
путь экономических реформ в 
Узбекистане, зарубежные бизнес­
мены не боятся идти на риск и 
смело отправляют нам товар. А 
каково его разнообразие, сейчас 
можно судить по переполненным 
полкам магазинов.

КОППЕРАЦИЯ ЗТО ЕСТЬ 
СПДРУЖЕСТВО!

Ф. БУРХАНОВ, 
председатель правления 

"Узбекбирлашув":
- Даже при старой жесткой рас­

пределительной системе потреби­
тельская кооперация чуть не един­
ственная сумела избежать государ­
ственного диктата, развивалась в 
объективно существующих усло­
виях. Естественно, что, находясь, 
пусть в извращенном, но все же 
рынке, мы сумели быстрее других 
приспособиться к работе в новых 
условиях. Хотя проблем порой 
оказывалось больше, чем у других. 
Ведь мы работаем с сельчанами. 
По сути дела, мы и существуем 
ради них. Поэтому проблема соз­
дания новых рабочих мест для сис­
темы "Узбекбирлашув" - первосте­
пенная. Мы наметили только в 
этом году дополнительно открыть 
3,5 тысячи новь» рабочих мест. 
Введем в строй 24 мини-пекарни, 
освоим выпуск кетчупа - экологи­
чески чистого и неповторимого по 
своим вкусовым качествам соуса. 
В семи областях республики н&та- 
дим выпуск безалкогольных на­
питков, овощных и фруктовых 
консервов в небольшой расфасов­
ке.

Каковы же приоритеты отрасли 
на нынешний год? Мы разработа­
ли и осуществляем комплекс прог­
рамм до 2000 года. Их основой 
является финансовое оздоровле­
ние. Сюда же необходимо отнести 
упорядочение расчетно-платеж­
ной дисциплины , увеличение 
уровня рентабельности и доли соб­
ственных оборотных средств, 
внедрение новых видов страхова­
ния.

Кооперация подразумевает со­
бой содружество. Именно это 
является определяющим в деятель­
ности нашей системы. Мы явля­
емся членами коопсовета стран 
С Н Г , с 1994 года входим во Все­
мирный кооперативный альянс. 
Поэтому, работая в тесном контак­
те со своими традиционными пар­
тнерами в государствах Содружес­

тва и в 16 странах мира, мы приз­
ваны выполнить следующие зада­
чи: обеспечить полноту потреби­
тельской корзины, а это необходи­
мый перечень наименований про­
довольственных товаров, разви­
вать производство и выпуск 
товаров народного потребления, 
создавать максимум удобств для 
дехкан в решении их проблем.

Приведу один пример. Мы 
организовали более 200 оптовых 
рынков, где по реальной цене при­
обретаем у производителей про­
дукцию. Этот подход полностью 
оправдал себя. Теперь мы станем 
увеличивать их количество, пре­
доставлять дехканам другие виды 
услуг, включая автотранспорт. То 
же самое касается и мелкооптовых 
магазинов, и складов, сеть которых 
неуклонно расширяется.

Наиболее крупным проектом 
на нынешний год является корен­
ная реконструкция Кувинской 
кондитерской фабрики. Там будет 
установлено немецкое оборудова­
ние, что позволит не только резко 
увеличить производственные 
мощности, но и улучшить качество 
карамели, ее товарный вид.

Планов много. Однако многие 
наши начинания буквально рубят 
на корню непомерно высокие бан­
ковские проценты. По сути, они 
съедают всю заработанную при- 

.быль. Проведение жесткой кре­
дитно-денежной политики на сов­
ременном этапе развития - необхо­
димость. Но она должна вестись с 
учетом специфики каждой отрас­
ли, тем более такой, как потреби­
тельская кооперация.

АКЦИПНИРПВАНИЕ
ПБЕСПЕЧИВАЕТ

"ЕВРОСТАНДАРТ"...
А. КОСИМХУДЖАЕВ,

председатель ассоциации 
"Узпищепром":

- Год с небольшим прошел с 
того времени, когда была органи­
зована ассоциация ''Узпищепром'', 
объединившая предприятия кон­
дитерской, чайной и пивобезалко­
гольной промышленности. Пери­
од становления всегда труден. Это 
мы в полной мерс испытали на 
себе, Чтобы понять, в каких усло­
виях мы оказались на начальном 
этапе, обращусь к цифрам.

В первом полугодии 1995-го мы 
практически лишь наполовину вы­
полнили установленные задания, 
средняя зарплата по отрасли соста­

вила всего 659 сумов. Практически 
все предприятия находились на 
грани банкротства. Поэтому пот­
ребовалось принятие экстренных 
мер по исправлению ситуации, пе­
реводу отрасли на новые рельсы. 
Проблемы главным образом зак­
лючались в том, что большинство 
наших предприятий полностью за­
висимы от поставщиков сырья, ко­
торые находятся за пределами рес­
публики. И здесь нам громадную 
помощь оказало правительство 
республики, выделившее средства 
на покупку необходимых компо­
нентов. Но рассчитывать посто­
янно на помощь государства - зна­
чит, превратиться в иждивенцев. 
Это поняли все руководители 
предприятий отрасли. Мы разра­
ботали комплексную программу 
оздоровления экономического по­
ложения отрасли, скорейшего вы­
вода ее из прорыва. В декабре мы 
наверстали упущенное, средняя 
зарплата составила 1697 сумов. На 
мой взгляд, это наиболее убеди­
тельный показатель происшедших 
перемен.

Мы провели широкомасштаб­
ное акционирование, в ходе кото­
рого наши производственные под­
разделения получили не только 
финансовую свободу, но и право 
самостоятельного экономического 
маневра.

Приведу один характерный 
пример. В Самарканде действова­
ла небольшая кондитерская фаб­
рика. Даже по масштабам нашей 
отрасли она считалась середняч­
ком. После реорганизации, на ее 
базе-было организовано акционер­
ное общество "Нарзия". Продол­
жая выпускать традиционную про­
дукцию, здесь создали чулочно­
швейное производство, начали 
изготавливать строительные мате­
риалы, производить сгущеное мо­
локо... Численность коллектива 
возросла в несколько раз, соответ­
ственно высока здесь и заработная 
плата. Почему я остановился на 
деятельности этого акционерного 
общества? Во главе его стоят гра­
мотные руководители, которые 
прекрасно освоили законы рынка. 
Они знают его запросы, четко ре­
агируют на все происходящие 
изменения. Так что многие сущес­
твующие проблемы можно и нуж­
но решать своими силами.

• Будущее нашей отрасли во мно­
гом зависит от количества привле­
ченных иностранных инвестиций. 
В прошлом году мы получили око­
ло 11 миллионов долларов, кото­
рые направлены на техническое 
перевооружение производства. На 
Самаркандской чаеразвесочной 
фабрике установлены новые авто­
маты по расфасовке, решен вопрос

с упаковкой. Теперь жители Узбе­
кистана смогут приобретать их лю­
бимый напиток в небольших упа­
ковках, отвечающих мировым 
стандартам.

Другой пример. По своим вку­
совым качествам наша минераль­
ная вода не только не уступает, но 
и во многом превосходит зарубеж­
ные аналоги. Но товарный вид бу­
тылок, этикеток, ржавые пробки 
делали ее неконкурентоспособ­
ной. Теперь решена и эта пробле­
ма. Наверное, многие жители рес­
публики уже обратили внимание 
на новое оформление бутылок. То 
же самое касается и пива. Мы до­
говорились с кувасайскими сте­
кольщиками о выпуске тониро­
ванной тары, соответствующей 
европейскому стандарту. Это поз­
волит предотвратить быструю пор­
чу пенистого напитка. Кроме это­
го, начнем пастеризовать его, что 
продлит срок годности пива до 
трех месяцев, обеспечит его высо­
кое качество. Словом, появилась 
реальная возможность конкуриро­
вать с лучшими завозными сорта­
ми этого напитка.

Этот год для нашей отрасли 
можно с полным основанием наз­
вать переломным. Начнут действо­
вать совместные с зарубежными 
фирмами предприятия по про­
изводству кондитерских изделий, 
безалкогольных напитков, кетчу­
па. Полным ходом идет строитель­
ство сахарного завода в Хорез­
мской области. С  вводом его в 
строй мы покроем на 80 процентов 
потребности отрасли в сахаре и 
полностью в патоке-мелассе, явля­
ющейся основным сырьем для 
производства дрожжей. Только это 
позволит нам ежегодно экономить 
свыше 4 миллионов долларов. Па­
раллельно развиваем сеть фирмен­
ных магазинов, сейчас их около 
450, что обеспечивает нам оборот 
средств.

Пользуясь случаем, не могу не 
сказать о нашем самом больном 
вопросе - взаимоотношениях с 
банками. Сегодня банки в боль­
шей степени выступают не в роли 
партнера предприятия, а контро­
лирующего органа. На мой взгляд, 
обслуживающий банк должен ока­
зывать предприятиям помошь в 
уменьшении дебиторской и креди­
торской задолженности, выдавая 
кредиты при их способности вып­
латить. В конечном счете, это обес­
печит банку гарантированную 
прибыль, которую он может посто­
янно увеличивать.

Именно на таких паритетных 
условиях строится работа пред­
приятий и банков за рубежом. Нас­
тало время и нам осваивать их 
опыт.

ОТ РАЗВАЛА - 
К ВОСХОЖДЕНИЮ

М. МИРДЖАЛИЛОВ, 
председатель президиума 

"Узбытсоюза":
- Быт в развитых странах мира 

никогда не был в монополии госу­
дарства. Когда в республике нача­
лась массовая приватизация, 
естественно, что именно предпри­
ятия нашей отрасли стали первы­
ми разгосударствляться. Но неко­
торая поспешность, с которой бы­
ла проведена эта важная кампа­
ния, привела к фактическому раз­
валу отрасли. Ведь чтобы получить 
в собственность парикмахерскую, 
фотоателье или сапожную мастер­
скую, требовалось решение рай­
онного хокимията. Причем на рас­
смотрение отводилось всего три 
дня. А  далее - плати 200 сумов в 
месяц и делай то, что душе захочет­
ся. В половине областей республи­
ки были расформированы бытсо- 
юзы, из существовавших 12,5 ты­
сячи объектов - 8,5 тысячи безвоз­
вратно потеряны.

С конца прошлого года мы на­
чали исправлять положение. 
Проблемы отрасли несколько раз 
были рассмотрены на заседаниях 
Кабинета Министров Узбекиста­
на, по ним были приняты соответ­
ствую щ ие постановления. В 
области выехали наши комиссии 
для детального рассмотрения дел 
на местах. И что же получилось? 
Образовались три вида собствен­
ников. Первые - это те, кто начал 
расширять сферу услуг, привле­
кать к работе специалистов другого 
профиля. Таких немало в Ташкен­
тской, Наманганской и Андижан­
ской областях. Вторые приспосо­
били объекта быта под магазины 
или сдали их в аренду, получая за 
это дивиденды. Ну а третьи, их 
большинство, вообще повесили 
замок на дверь.

Соответственно, у простых 
граждан возникли проблемы с 
подстрижкой, ремонтом обуви, хи­
мической чисткой одежш.

Я встретился со всеми хокима- 
ми областей, обменил ситуацию. 
Мы решили совместными усили­
ями исправлять положение. Вос­
становили областные и районные 
структуры бытсоюза, при про­
мышленных предприятиях, в кол­
хозах, на рынках стали открывать 
точки сервисного обслуживания 
населения.

Понятно, при рыночной эконо­
мике мы не можем устанавливать 
тем же парикмахерам иены за вы­
полненные работы. Но тог беспре­
дел, который творился еще недав­
но, ничего не имеет общего с ры­

ночными подходами. Поэтому во 
все районы республики разослали 
20 тысяч примерных положений- 
прейскурантов. В них четко опре­
делены санитарные нормы, другие 
требования, которые необходимо 
выполнять каждому бытовику.

Самый сложный вопрос отрас­
ли - материально-техническое 
обеспечение. При развале "Узбыт­
союза" были утрачены не только 
традиционные связи, но и наши 
базы, склады, перешедшие в час­
тную собственность. Постепенно и 
в этом вопросе наводится порядок. 
Изучив ситуацию, мы пришли к 
выводу: многое мы в состоянии 
сделать сами, без помоши государ­
ства, его дотаций. К  примеру, хи­
мические предприятия республи­
ки в состоянии изготавливать те 
препараты, которые используются 
химчистками. А  завоз одного ки­
лограмма его из России сейчас 
обходится в пределах 60 сумов.

Или оснащение парикмахер­
ских стандартным оборудованием. 
В Германии оно стоит 17,5 тысячи 
марок.Где взятьтакиесредства для 
обеспечения тысяч точек в городах 
и кишлаках? Сами разработали 
опытный образен, изготовили. И, 
знаете, получилось отлично. А  по 
цене раз в десять дешевле. Теперь 
приступим к серийному производ­
ству таких наборов.

У  отрасли колоссальное коли­
чество проблем. Но именно служба 
сервиса дает новые рабочие места. 
Ислам Каримов не раз указывал на 
необходимость развития отрасли, 
оказание ей действенной помощи. 
Положение начало меняться, но 
пока еше очень медленно.

Еще один серьезный вопрос - 
подготовка кадров. На наш взгляд, 
в республике необходимо открыть 
не только новые средние учебные 
заведения по подготовке профес­
сиональных бытовиков, но и спе­
циализированный факультет в 
одном из вузов. И тогда второсте­
пенная отрасль после резкого па­
дения вниз начнет свое восхожде­
ние.

Арслон Джахангиров.
(УэА),
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БУЭНОС-АЙРЕС - ГОРОД 
СПОКОЙНЫЙ

Аргентинская столица оста­
ется одним из самых безопасных 
крупных городов мира, и ситу­
ация в ней полностью находится 
под полным контролем поли­
ции. Как утверждает руководи­
тель Федеральной полиции 
Аргентины генерал Адриан Пе- 
лакки, в Буэнос-Айресе совер­
ш ается намного меньше 
убийств, вооруженных ограбле­
ний и других преступлений по 
сравнению с другими мегаполи­
сами с населением около 10 млн. 
обитателей.

На каждые 100.000 жителей в 
Буэнос-Айресе в 1995 году заре­
гистрировано 1.951 преступле­
ние, в то время как в Мадриде, 
например, 3.371, в Париже - 
10.911, в Лондоне - 11.008.

В отличие от соседних Лимы, 
Боготы или Каракаса в арген­
тинской столице не гремят выс­
трелы и практически нет воору­
женных нападений на банки, су­
пермаркеты. Многочисленные 
иностранные туристы безбо­
язненно могут совершать про­
гулки и делать покупки на глав­
ных торговых улицах города.

Как заявил шеф федеральной 
полиции, в 1995 г. в Буэнос- 
Айресе совершено 3,38 убийства 
на каждые 100.000 жителей. Это 
- низкий показатель, учитывая

что в Лондоне, по его словам, заре 
гистрировано аналогичных прес­
туплений 15,15, в Чикаго - 31,42 на 
каждые 100 тыс. жителей.

Однако по-прежнему арген­
тинскую полицию волнуют угоны 
автомобилей. Каждые 12 минут в 
Буэнос-Айресе угоняется одна ма­
шина. Преступники пользуются 
испытанными методами: при оста­
новках машины на дорогах они 
угрожают водителям оружием, 
крадут их на стоянках.. В некою 
рых районах столицы угонщики 
специализируются на похищении 
машин возле стадионов во время 
футбольных матчей, когда вся по­
лиция сосредоточена на игре. 
Обычно в это время уменьшается 
бдительность охранников, кото­
рые увлеченно слушают футбол по 
радио.

По мнению Адриана Пелак 
ки , в целом преступность в 
Большом Буэнос-Айресе растет 
за счет нелегальных иммигран 
тов, прибывающих в город из 
соседних стран в поисках рабо­
ты. В первом квартале 1995 года 
было арестовано за различные 
преступления почти 6 тыс. инос­
транцев, в основном перуанцев, 
боливийцев, чилийцев и параг­
вайцев. Всего ими совершается 
около трети всех регистриру­
емых преступлений.

СИЕНА АИДЕРА
Д а н н ы е  о  б л а г о с о с т о я н и и  г о с у д а р с т в  

п л а н е ты  в 1994 г о д у

В списке самых богатых 
стран мира произошла смена ли­
дера. Потеснив Швейцарию, ко­
торая была последние годы на 
первом месте, его возглавил 
Люксембург, средний доход на 
душу населения в котором сос­
тавил в 1994 году 39.850 долла­
ров. Об этом сообщается в опуб­
ликованном в Вашингтоне 28-м 
ежегодном выпуске "Атласа Все­
мирного банка".

В число наиболее зажиточ­
ных государств планеты из рас­
чета доли валового внутреннего 
продукта (ВВП ) на душу населе­
ния вошли также Швейцария 
(37.180 долларов), Япония 
(34.630), Дания (28.110), Норве­
гия (26.480), СШ А  (25.860), Гер­
мания (2 5 .58 0 ), А встрия 
(24.950), Исландия (24.590). За­
мыкает десятку Швеция, где до­
ход на душу населения составил 
23.630 долларов.

В ежегоднике подсчитана и 
реальная покупательная способ­
ность жителей 207 государств и 
территорий земного шара: для 
этого эксперты Всемирного бан­
ка соотнесли ВВП  надушу насе­
ления с уровнем цен на товары и 
услуги в каждой стране. Исходя 
из такой статистической мето­
дики, по реальным заработкам 
сразу за люксембуржцами идут 
американцы, а за ними - швей­
царцы, японцы и норвежцы.

Самой бедной страной из 
расчета В ВП  на человека в 
прошлом году был Мозамбик - 
80 долларов (правда, по покупа­
тельной способности эта сумма 
равнялась там 550 долларам). В 
десятке беднейших государств 
оказались также Эфиопия, Тан­
зания, Сьерра-Леоне, Уганда, 
Непал, Гвинея-Бисау, Малави и 
Бурунди.

Наиболее благополучными

странами из бывших советских 
республик были в 1994 году по доле 
ВВП  на человека Эстония (2820 
долларов) и Россия (2650). При­
чем, по оценкам Вемирного банка, 
реальные доходы российского на­
селения составили 5260 долларов 
(аналогичными данными по самой 
маленькой прибалтийской респуб­
лике Всемирный банк не распола­
гает). РФ  и Эстония причисляются 
в "Атласе" к  разряду "государств со 
средним достатком". В  эту же груп­
пу вошли, например, Бразилия, 
Чили, Греция.

Самое неблагоприятное 
положение в бывшем С С С Р  
сложилось в Таджикистане - 350 
долларов на человека в год, Грузии 
- 580 и Армении - 670 долларов. С 
учетом уровня цен средние доходы 
населения эти х  республик 
составили соответственно 1600, 
1600 и 2170 долларов.

В "Атласе” приводится также 
большое количество показателей, 
характеризующих качество жизни 
в отдельных странах, например, 
прогноз средней продолжитель­
ности жизни. В Гонконге и Япо­
нии он составляет 79 лет (первое 
место), а в Сьерра-Леоне, которая 
замыкает список, - 39 лет. Среди 
бывших советских республик пер­
вое место по долголетию населе­
ния делят закавказские Армения и 
Грузия - по 73 года, а самый низ­
кий показатель прогнозируется в 
России и Молдове - всего по 67 лет.

В Японии и Швеции самый 
низкий уровень смертности сре­
ди новорожденных - соответ­
ственно 4 и 5 младенцев на 1000 
родившихся, а в Сьерра-Леоне 
наивысший - 164. В бывшем 
С С С Р  этот показатель колеблет­
ся от 13 в Литве до 56 в Туркме­
нистане. В России в 1994 году 
умирал 21 новорожденный из 
тысячи.

КТО "ВЗЛОМАЛ" "СИТИБЭНК"
И м м игрант из России  признал себя виновным  

в участии  в "эле ктр о н н о м  в злом е"
Иммигрант из России Алек- признал, что его сообщники неза- 

сандр Лашманов, один из орга­
низаторов "электронного взло­
ма" банковской корпорации 
"Ситибэнк", признал себя ви­
новным. Об этом сообщил 
официальный представитель 
офиса генерального прокурора 
Марвин Смилон.

Как подчеркивается в этой 
связи заявлении федерально­
го прокурора Манхэттена Мэри 
Уайт,- Лашманов признался, что 
он сообщил информацию <? 
своих личных счетах в Тель- 
Авиве своим сообщникам в 
России, которым удалось неза­
конно подключиться к ком­
пьютерной сети "Ситибэнка".
Помимо этого, Лашманов также

конно перевели деньги со счетов 
клиентов "Ситибэнка" на его лич­
ные счета, открытые в пяти изра­
ильских банках, а он же, в свою 
очередь, пытался эти деньги обна­
личить.

Приговор Лашманову будет вы­
несен 10 апреля этого года - ему 
грозит тюремное заключение сро­
ком до пяти лет и штраф в 250 тыс. 
долларов. Трое сообщников Лаш- 
манова также признали свою вину 
и ожидают решения суда. Питый 
подозреваемый - Владимир Левин 
в настоящее время находится в 
руках британских служителей за­
кона, с которыми американское 
правосудие ведет переговоры о вы­
даче "компьютерного взломщика”.

ЛЮБОВЬ БЕЗ ГРАНИЦ
лосы на голове). В поддержкуМуса и Сара полюбили друг 

друга с первого взгляда. Он рабо­
тал официантом в гостинице, где 
остановилась девушка с родите­
лями. Случилось это в октябре. А 
сегодня турецкий юноша сидит в 
следственном изоляторе в ожи­
дании суда. Судить его будут... за 
любовь.

Все дело в том, что восемйад- 
цатилетний М уса полюбил 
англичанку. И не то страшно, что 
иностранку, но на момент их же­
нитьбы (они сочетались в мече­
ти) Саре было всего 13 лет. А в 
местном загсе могут официально 
зарегистрировать брак лишь при 
условии, что невесте исполни­
лось 14 лет. Тем самым турецкий 
Ромео нарушил закон, за что и 
попал за решетку.

Сара не только приняла му­
сульманство, но даже одела чар- 
шаф (платок, закрывающий но-

влюбленной пары проводятся ми­
тинги не только в Кахраманмара- 
ше, родине Мусы, но и по всей 
Турции, "Не отдадим нашу невес­
ту! ' - заявил даже губернатор Ках- 
раманмараша. А ее британское ми- 
нистерство ю стиции требует 
обратно. Семье Сары, давшей сог­
ласие на брак, грозит как минимум 
крупный штраф.

В течение нескольких лет может 
просидеть в тюрьме и Муса. Един­
ственное спасение - выступление 
на суде Сары с признанием, что 
брак в мечети был абсолютно доб­
ровольным. Выступившие по оче­
реди перед журналистами влюб­
ленные заявили, что если их разлу­
чат, то они покончат жизнь само­
убийством. По последним сообще­
ниям, родители девушки решили 
вернуть ее домой в Англию,

По сообщ ениям  телеграф ны х агентств, 
радио- и газетных вестников, пресс-служ б.

ТЕХНОТОРГОВЫЙ ЦЕНТР Ш ь М ь УЛ Г
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Вниманию абонентов 
городской телефонной связи!

В связи с проведением планово­
профилактических работ сооружений связи 

временно, 
с 16 февраля до 7 марта 1996 г.,

будет отсутствовать телефонная связь у 
абонентов, проживающих по адресу: ул. 

Карасорой, ул. Бабаханова, ул. Калинин-Мавзук 
и их проезды, по АТС-48,

кже телефонная связь будет отсутствовать
с 26 ф евраля  до 20  м арта  1996 г.

у абонентов, проживающих по адресу: 
Каракамыш 1/4 , по АТС-48.

ТашгорПО телефонной связи 
и радиофикации.

гГ /7 1 * ///а Е У У Г
Коммерческий агростройбанк 
'Ташкент" проводит собрание 

пайщиков-учредителей по итогам 
работы банка за 1995 год и задачах 

на 1996 год.

Собрание состоится 23 февраля 1996 года в 
здании банка по адресу:

ул. Дружбы народов, квартал Е, дом 11А, 
в 10 часов утра.

Учредители-пайщики должны быть 
представлены на собрании первым лицом, 
а в случае его отсутствия представитель 
должен иметь доверенность на право 
голосования.

Тел. для справок: 77-06-33, 77-35-66.
Правление банка.

1 ШЭ(НН> ж
щ у ш .  к  Я I

)лщиыа 6 мм) со склада в г. Ташкенте, 
м возможность поставки в Республику 
Узбекистан стекла повагонно в 

ассортименте.

Телефоны для спррббк:
3 9 ^ 1 ^ - 5 5 ,  3 ^ - 1 4 - 9 8

(с 9.00 до 17.00 ,\эр^е субботы и воскресенья).

Организация предлагает
МЕШКИ ПОЛИПРОПИЛЕНОВЫЕ
А В Т О М О Б И Л Ь Н Ы Е  С В Е Ч И

по  б е зн а л и ч н о м у  р а сче ту . К о н та ктн ы й  телеф он  4 6 -8 0 -9 1 .

Резинотехнические и асбестотехнические  
изделия со склада в г. Москве.

Ремни клиновые, рукава, техиластнна, ишлента ч/б, клей 88-СА, 
паронит, набивки сальниковые, асбокартон, шнур асбестовый, 

колодки тормошме и прочее.

Т ел. (0 9 5 ) 9 0 9 -3 1 -0 0 . 
Т е л ./ф а к с  (0 9 5 ) 4 8 1 -1 9 -7 4 .

Утерянные векселя N«N9 
2013436 и 2028847 выданные 

акционерным объединением 
"Узгатканоатсотиш” ПМК-412 

Каршинского района, 
считать недействительными.

Куплю 3 4-комн. кв, ив 
Лисунова в кирпичном домр 
или "французского11 типа. 

9-этаж, дома не предлагать. 
Тел. в Ташкенте 94-28-83.

ВНИМАНИЮ РУКОВОДИТЕЛЕЙ И ГРАЖДАН! 
НОВЫЕ ТАРИФЫ НА НЕКОТОРЫЕ ВИДЫ УСЛУГ

ЭЛЕКТРОСВЯЗИ
С 1 февраля 1996 года 
введены новые тарифы 
на некоторые виды  
услуг предприятий  
электросвязи Респуб­
лики Узбекистан, вве­
дены новые услуги и 
установлены для них 
тарифы.
Так, в перечне новых 
услуг: подклю чение, 
пользование и эксплу­
атация радиоудлини­
телей;
- подключение, поль­
зование и эксплуата­
ция транковой систе­
мы связи.

Новые тарифы 
По междугородной те­
лефонной связи: для 
предприятий и населе­
ния при заказе разго­

вора через оператора 
конечной станции на 
н ап р ав л ен и я х , где 
открыта автоматичес­
кая сиять, стоимость 
одной минуты разго­
вора увеличивается в 
1,5 раза (вместо двух 
раз, как было прежде).

По городской телефонной связи

Учреждение Население
% Размер оплаты в сумах в месяц

Виды услуг
Не пере­ Переве­ Не пере­ Переве­
веденных денных на веденных денных на
на повре- п о в р е ­ на повре- п о в р е ­
м е н н у ю менную менную менную
систему систему систему систему

Абонентная плата оплаты оплаты оплаты оплаты
За основной телефон­
ный аппарат:
- индивидуального 
пользования; 900 860 60 42
- коллективного поль­
зования; _ 100 100
- параллельный теле­
фонный аппарат. 450 400 30 20
За спаренные и парал­
лельные телефоны, 
установленные у раз­
ных абонентов:
- индивидуального 
пользования; 720 690 48 34
- коллективного поль­
зования. - - 80 80

За телефонный аппарат 
внутренней сети, имеющий 
выход на сеть общего поль­
зования и установленный в 
учреждении, на предпри­
ятии, подразделениях кол­
хоза, совхоза, установлена 
оплата в размере 150 сумов 
в месяц.

Усгановка телефона 
Регистрационная плата за

установку основного теле­
фонного аппарата:
- в г. Ташкенте и областных 
центрах - 18000 сумов д н я  
предприятий и 2000 сумов 
для населения;
- в городах областного под­
чинения и районных цен­
трах - 12000 сумов для пред­
приятий и 1300 сумов для 
населения;

- в сельской местности - 
6000 сумов для предпри­
ятий и 650 сумов для насе­
ления.
Регистрационная платя за 
установку параллельного 
телефонной) аппарата в го­
родах и райцентрах - 1200 
сумов для предприятий и 
130 сумов для населения, в 
сельской местности - 600

сумов для предприятий и 65 
сумов для населения.

Внимание, льготы! Плата в 
размере 20% регистраци­
онной платы взимается:
- с лиц, являвшихся ранее 
абонентами телефонной 
сети общего пользования 
или внутриведомственного 
пользования с выходом на 
сеть общего пользования;
- с участников гражданской 
и второй мировой войны, 
военнослужащих в годы 
второй мировой войны;
- с инвалидов труда 1-й и 2-й 
групп и инвалидов с дет­
ства;
- с воинов, принимавших 
участие в боевых действиях 
в Афганистане;
- с лиц, принимавших учас­
тие в ликвидации послед­
ствий Чернобыльской ава­
рии.
Регистрационная плата за 
установку телефона не взи­
мается с инвалидов второй 
мировой войны, войны в 
Афганистане, Черонобыль- 
ской аварии.

Регистрационная нлага за 
радиоудлинкгель, подклю­
ченный к существующей 
абонентной установке - 
50000 сумов для предпри­
ятий и 10000 сумов для на­
селения.
Абонентная нлага за ради­
оудлинитель, подключен­
ный к существующей або­
нентной установке в месяц 

0 сумов 
ятий и 600 су 
ления.
Регистрационная плата за 
подключение одной линии к 
транковой системе связи -

- 6000 сумов для предпри- 
сумов для насе-

100000 сумов для пред­
приятий; абонементная 
плата за каждую линию, 
подключенную к тран­
ковой системе связи - 
9000 сумов в месяц для 
предприятий.
Замена номера телефона 
и переименование або­
нента - 120 сумов.

Все другие тарифы 
электросвязи остались 

без изменений! 
Внимание! Перечень  
услуг, предоставляемых 
АТС с программным 
управлением: сокращен­
ный набор номера; со­
единения без набора но­
мера; временный запрет 
входящей связи; пере­
адресация входящих вы­
зовов (внутри АТС); вре­
менный запрет входя­
щей и исходящей связи; 
уведомление о поступле­
нии нового вызова; вы­
зов абонента по заказу 
("будильник”, напоми­
нания); передача входя­
щих вызовов на авто­
информатор и бюро по­
ручений; повторный вы­
зов без набора номера; 
выявление по заявлению 
абонента номера теле­
фона вызывающего або­
нента; конф еренц- 
связь; передача входя­
щего вызова секретарю 
или на другой аппарат в 
случае занятости вызы­
ваемого абонента; наве­
дение справки во время 
разговора; международ­
ная связь по паролю. 

Пользуйтесь услугами 
электросвязи!

Концерн 
"Узбектелеком ”.
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Конкурс "Узбекистан — Родина моя"

Султанали 
из певучего] 
"ултанавш

Если в Ферганской области 
самым "певучим" слывет Кувин- 
ский район, то в этом районе 
самым богатым на вокалистов 
считают кишлак Султанабад. Это 
здесь Виктор Успенский, один из 
создателей Ташкентской кон­
серватории, впервые в 1918 году 
услышал макомы, передававши­
еся от отца к сыну, начиная с IX  
века. И по сей день эта эстафета 
переходит от поколения к поко­
лению: аксакалы Гафурбек и 
Якубжон Хошимовы передали 
свой навык импровизировать 
"соловью земли ферганской" Та- 
ваккалу Кадырову, а сам Тавак- 
кал в свои без малого семьдесят 
лет, легко владеюший тремя 
октавами, приобшил к пению 
Султанали Маннапова.

И вот Султанали уже тридцать 
лет на профессиональной сцене. 
Одно перечисление его должнос­
тей и титулов, а также учеников, 
уже ставших знаменитыми, зай­
мет солидную газетную площадь. 
Поэтому скажем главное: Султа­
нали не только воспроизводит, 
но и сам пополняет фольклор 
новыми произведениями.

На днях, например, написал 
свою уже сотую песню. Написал,

как в молодые годы, за одну ночь. 
Накануне ферганская поэтесса 
Мухаббат Ибрагимова передала 
ему свои новые стихи "Бахтиер бо- 
лалар марши” ("Марш счастливых 
детей") и подсказала: если поло­
жить эти стихи на хороший мотив, 
можно принять участие в конкурсе 
"Узбекистан - Родина моя".

И Султанали выполнил заказ. 
Еше когда Мухаббат читала свои 
стихи вслух, у него сложилась тема 
будущей песни. Как всегда она 
зазвучала на кашгарском рубабе. 
Так ему легче. Хотя, конечно же, 
он может записать тему нотами, да 
и гармонизовать только что рож­
денную мелодию, расписав ее для 
нескольких инструментов - неда­
ром же учился в музучилише, на 
музфаке пединститута, работал ди­
рижером оркестра Ферганского 
узбекского театра, художествен­
ным руководителем областной фи­
лармонии, доцентом местного 
университета. Но кашгарский ру- 
баб, с которым тридцать пять лет 
назад его познакомил старейший 
педагог Ферганы Рахмат Кипча­
ков, вошел, как говорится, в плоть 
и кровь.

Как, впрочем, и традиция на­
родной песни: Султанали остается

верен ей и твердо убежден, что и 
жюри республиканского конкурса 
"Узбекистан - Родина моя" обратит 
внимание на песни, написанные в 
народном стиле.

Как  композитора Султанали 
Маннапова уже хорошо знают и в 
Ферганской области, и по всему 
Узбекистану. Достаточно вспом­
нить его песню "Узбекистонда бу- 
гун хамма пахтакор", которую уже 
лет десять передает республикан­
ское телевидение в разгар хлопко­
вой страды. Вот и хоким Мирза- 
жон Юлдашевич Исламов, напи­
савший стихи "Истиклол кушиги", 
передал ему текст - и тот очень 
оперативно и квалифицированно 
написал музыку. Более того - сам 
исполнил песню на первом же ме­
роприятии областного масштаба.

Словом, песнями Маннапова 
можно рассказать о новейшей 
истории Узбекистана, причем в 
понятной народу традиции. Не 
случайно ему присвоено звание 
заслуженного артиста Узбекиста­
на, а коллеги избрали Маннапова 
председателем областного отделе­
ния творческого союза, который в 
последние годы обрел новое качес­
тво - Союз композиторов и баста- 
коров.

Конкурс "Узбекистан - Родина 
моя" стал хорошим стимулом для 
местных авторов, всколыхнул ини­
циативу. Тот же Маннапов пред­
ставил на него уже семь новых 
песен. Часть из них исполняет сам, 
а часть - профессиональные и са­
модеятельные певцы из городов и 
районов области - братья Ташма- 
товы из Ф ерганы , Саттарбек 
Исмаилов из Маргилана, заслу­
женный артист республики Маъ- 
мур Тухтасинов из Алтыарыка и 
другие.

Игорь Шварцман.

ЯЗЫК ПРЕКРАСНОГО - ВЕЧЕН
С  творчеством великого не­

мецкого художника Альбрехта 
Дюрера знакомит выставка, 
открывшаяся в Государствен­
ном музее искусств в Таш кен­
те. Размешенные здесь графи­
ческие работы мастера - часть 
коллекции, предоставленной 
берлинским институтом меж­
дународных связей. Организо­
вана экспозиция при содейс­
твии посольства Германии в 
Узбекистане.

Н еп о вто р и м ы м  язы ко м

графики известный художник, 
живший на рубеже двух эпох - 
средневековья и нового време­
ни, сумел передать чаяния своих 
современников, ишуших в вере 
избавление от греха, насилия и 
нишеты. Именно поэтому боль­
шая часть работ Дюрера носит 
религиозный характер. Выбран­
ная тема библейских мотивов 
помогает художнику проявить 
свое мастерство как портретиста 
и пейзажиста, передать посред­
ством всего лишь одного цвета

тонкие внутренние пережива­
ния своих героев и поиск ими 
д у хо в н о го  со в е р ш е н ств а . 
Смысл его творчества - в идее 
созидательного искусства, кото­
рое извлекает из действитель­
ности скрытую в ней гармонию, 

‘ выражает красоту и неизмен­
ность вечных общечеловеческих 
ценностей.

Выставка графических про­
изведений Альбрехта Дюрера 
будет действовать в течение ме­
сяца.

(УзА).

Искусство
Это была большая удача, хотя и 

со своей каплей горечи.
Удача заключалась в том, что 

ташкентцы смогли посмотреть в 
исполнении известных российс­
ких актеров спектакль, поставлен­
ный на сцене театра имени Моссо­
вета нашим земляком Марком 
Вайлем. Это необьино и интерес­
но для всех. Для зрителей - уви­
деть, как москвичи понимают и 
воплощают замысел режиссера, 
профессионально, нравственно, 
психологически сложившегося в 
нашей среде. Для московских 
артистов - проверить убедитель­
ность своих трактовок на близкой 
постановщику аудитории. Для не­
го же самого - показать "дома" 
работу, осуществленную профес­
сионально сильным коллективом, 
получившую широкий резонанс в 
московской прессе. Ну а капля го­
речи в том, что спектакль шел в 
Ташкентском русском ТЮЗе всего 
три дня, и при постоянных аншла­
гах даже не было смысла рецензи­
ями собирать к  закрытым кассам 
заядлых театралов.

Впрочем, и сейчас хочется не 
рецензировать спектакль (хотя 
тем, кто волей случая окажется в 
Москве и сможет приобрести би­
лет, очень рекомендуем его пос­
мотреть), а сосредоточиться на тех 
ощущениях, которые он оставляет.

- Соединяясь с романтиком 
Мюссе, мы, слава Богу, оказались 
в независимости от прямых анало­
гий с нашим Временем очередных 
больших перемен и крушений 
иллюзий. И это позволило нам 
просто заниматься любимым де­
лом - Театром, - сказал о своей 
работе Марк Вайль. И добавил: - 
Впрочем, здесь я могу и погрешить 
против истины. Ибо только в играх 
наших, в любви и фантазиях мы, 
быть может, более всего и проявля­
емся как сыны своего века...

Так что же находим мы, совре­
менники, в спектакле "С любовью 
не шутят" по старинной пьесе 
французского писателя Альфреда 
де Мюссе?

Может быть, лучше всего по­
нять это помогают всплывающие в 
памяти с первых же сцен спектакля 
аналогии с известнейшим рома­
ном писателя "Исповедь сына ве­
ка". Исповедь человека, которому 
выпало жить'в "век, отделяющий 
прошлое от будущего, не явля­
ющийся ни тем, ни другим, но 
похожий и на то, и на другое вмес­
те, век, когда не знаешь, ступая по

Р а з м ы ш л е н и я  п о с л е  с п е к т а к л я

ДЕТИ ВРЕМЕНИ

земле, что у тебя под ногами - 
всходы или развалины".

Обломки разрушенных нрав­
ственных конструкций или кирпи­
чики будущих зданий? Величай­
шие ценности или негодный хлам? 
Что отрицать, что сберегать? Ради 
чего жить? Эти вопросы волновали 
детей, выраставших на руинах 
французской Империи. Но только 
ли их?

И в декорациях спектакля (ско­
пище самых разных вещей, смеше­
ние стилей), и в постановочных 
решениях (многократное повторе­
ние ключевых фраз, смена ролей, 
когда герои начинают произно­
сить чужой текст), и в игре актеров 
возникает образ рассыпавшегося 
Времени. Будто глядишь в осколки 
разбитого зеркала, в котором ме­
лькают разные лица. Будто видишь 
сломанный механизм, где бес­
смысленно вращаются колесики, 
сжимаются и разжимаются пружи­
ны, производится бесцельная и не­
лепая работа.

В этом мире смещенных, как 
после сильнейшего землетрясе­
ния, вешей и нравственных цен­
ностей искажаются, по мысли 
Мюссе, юные души. Наставница 
главной героини Дама Плюш сош­
ла с ума (эту диковинную старуху, 
чопорную и кокетливую, смешную 
и одновременно жуткую, опасную 
в своем безумстве, мастерски сыг­
рал известный актер Александр 
Леньков). От наставника главного 
героя - мэтра Блазиуса - пахнет

вином. И они, и другие представи­
тели старшего поколения (кто-то, 
играя, перебирает обломки былой 
славы, кто-то, распихивая других, 
карабкается на самое высокое 
кресло, а кто-то потихоньку преда­
ется мелким страстишкам) - чем 
они могут напутствовать молодых, 
какой нравственный багаж собрать 
им в дорогу?

В смещенном, разрушенном, 
механическом мире начинает ра­
зы гры ваться действо любви. 
Именно разыгрываться - холодно, 
расчетливо. Камилла и Пердикан, 
как на раскачивающемся маятни­
ке: главное - оказаться выше, одер­
жать верх. В эту механическую 
игру двоих попадает еще одна фи­
гура. Как камешек в бездушный 
механизм. Розетта оказывается

естественнее, способней на чув­
ства (хотя и у нее мог быть свой 
расчет - жених, подобающий поло­
жению, достаток). Но нерасчетли­
вые эмоции, наивные мечты неп­
ростительны в этом мире - Розетта 
гибнет. И чувство ее, как множес­
тво других диковинных вещей, 
оказывается в скоплении хлама.

Пердикан ропшет: он только 
играл, шутил, все было комедией, 
он не хотел роли убийцы. Но так и 
не ясно, появилась ли смерть в 
финале или значительно раньше, 
до начала событий в спектакле, 
жили ли его герои или мы видели 
только движение бездушных мер­
твых кукол.

Мир, в котором существовал 
Мюссе, мучил его своей бездухов­
ностью. Он писал: "Человек нахо­
дится на земле, чтобы удовлетво­
рять свои потребности... большее 
или меньшее количество кружоч­
ков желтого или белого металла... 
дают ему право на большее или 
меньшее уважение. Есть, пить, 
спать - это и значит жить... Друж­
ба... состоит в том, чтобы давать 
взаймы деньги, но нам редко слу­
чается иметь друзей, которых бы 
мы любили для этого достаточно 
сильно. Родство служит для полу­
чения наследства. Любовь - телес­
ное упражнение...”

В постановке Вайля нет ни та­
кой прямолинейности, ни опреде­
ленных ответов. Здесь, как и во 
всех его работах, множество плас­
тов, та многомерность, которая 
позволяет зрителю самому нахо­
дить решения, свой выход из того 
зеркального лабиринта, куда заво­
дит спектакль..

Может быть, именно этой сво­
бодой для размышлений привлек 
спектакль московского зрителя? В 
Ташкенте же он продолжил основ­
ную линию фестиваля "Ильхом- 
20": во встрече французского клас­
сика, российских актеров, узбе­
кистанского режиссера и зрителей 
вновь проявилась великая объеди­
няющая сила театра.

Татьяна Кулевас.
НА СНИМКАХ: сцены из спек­

такля - Пердикан и Камилла (Д. 
Щербина и Е. Крюкова); Барон и 
мэтр Блазиус (заслуженный артист 
России Ю. Кузьменков и Ю. Бер­
кун).

Фото Вячеслава 
Зарубина.

"Давайте говорить друг другу 
комилимеитъ!, ведь это все любви 
счастливые моменты..." - помните, 
пелось у Окуджавы? Но в жизни не 
все бывает, как в песне, и, как 
убеждают психологи, похвала, рав­
но, как и комплименты, не столь 
однозначна - особенно, если это 
касается вашей деятельности на 
службе. Всегда ли похвала явля­
ется признанием достижений по ра­
боте? Как распознать, скрыта ли в 
ней критика или косвенный вызов, 
порицание? Как вообще реагиро­
вать на похвалу? Послушаем, что 
говорят на этот счет психологи.

Признание - одна из естествен­
ных потребностей человека. И зна­
ющие себе цену сотрудники, и ме­
нее уверенные в своих силах коллеги нужда­
ются время от времени в поощрении в виде 
похвалы. 'Эго и лишний стимул для дальнейшей 
работы, и возможность выверить линию своего 
Поведения. В конце концов не всегда мы быва­
ем в состоянии оценить свою работу объектив­
но и непредвзято.

В любом случае похвала, высказанная ше­
фом либо рядовыми коллегами, говорит о вни­
мании и интересе к человеку, об отношении к 
его работе. Но есть одна опасность: тот, кто 
придает слишком много значения оценке 
извне, попадает в прямую зависимость от кол­
лектива. Коллеги, знающие его слабость, могут 
легко манипулировать им своими похвалами.

Словом, комплименты и похвала, использу­
емые в служебных отношениях, могут быть и 
полезным, и весьма небезопасным средством 
общения, могут стать причиной для возникно­
вения напряженности в коллективе. Рассмот­
рим несколько типичных ситуаций.

ВАС ПОХВАЛИЛ НАЧАЛЬНИК. Как вы 
поступите? Если человек говорит самоуверенно 
"спасибо", он рискует навлечь на себя зависть 
или неприязнь сослуживцев. Отвечает вместо 
этого: "Я только делал свою работу" - добива­
ется того же эффекта. Последняя реакция 
свойственна часто женщинам и связана с не­
умением оценить себя адекватно. Некоторым 
похвала даже неприятна: они опасаются отли­
читься, быть выделенными из монолитного 
коллектива.

В этой ситуации все же нужно сделать соз­
нательный выбор. Действительно ли вы хотите 
остаться в тени, чтобы не привлекать к себе 
излишнего внимания? Или профессиональное 
признание важно для вас, и вы не намерены 
скрывать, что поощрение вам необходимо?

Решайтесь: либо вы скромны и незаметны, 
либо деятельны, уверены в себе и спокойно 
принимаете и "розы", и "шипы" похвал. В пос­
леднем случае будет вполне уместен ответ:

Ч ЕЛ О ВЕК  В  М ЕН Я Ю Щ ЕМ С Я  М И РЕ

"Спасибо, я рад, что вы цените мою работу". 
Абсолютное табу - протестовать. Ответ: "Вы 
действительно так думаете?" может означать, 
что человек сомневается в способности началь­
ства оценить его работу или желает усилить 
комплименты в свой адрес. Уклонение от пох­
валы, справедливо отмечал еще в прошлом веке 
Ларошфуко, подобно просьбе повторить ее.

ВА С  П О ХВА Л И Л И  ЗА У С П Е Ш Н Ы Й  
П РО ЕКТ , НО ПО О Ш И Б К Е: ВАШ ЕЙ  ЗАС­
ЛУГИ  В ЭТОМ Н Е БЫЛО. Независимо оттого, 
похвалил ли вас шеф перед большим собранием 
или наедине, вы должны прояснить ситуацию 
сразу же. Эго единственно честное и правиль­
ное решение. Если вы признаете незаслужен­
ность похвалы задним числом, останется впе­
чатление, что вы хотели присвоить себе чужие 
лавры. Возможно, впрочем, что вы слишком 
критичны по отношению к себе и считаете свое 
пусть даже минимальное участие в проекте 
незначительным и не заслуживающим похвалы.

П О ХВАЛА В ВАШ  А Д РЕС  С О Д ЕРЖ И Т 
С К Р Ы Т У Ю  И Д А Ж Е О БИ ДНУЮ  К Р И Т И ­
К У . Например, вы услышали от начальника 
отдела: "Я совсем не ожидал этого от вас". Или 
коллега заметил: "Приятель, за тобой не угна­
ться".

Бывают похвалы, косвенно открывающие в

Рис. Александра Маркелова.

тех, кого мы хвалим, такие недос­
татки, на которые мы не решились 
бы указать прямо. Лесть в пере- 
мешку с критикой - явление доста­
точно распространенное в наши 
дни. Что поделать: многим даже 
такая похвала кажется предпочти­
тельнее полезных замечаний. Воз­
можно, ваш коллега, сделавший 
неоднозначный комплимент, хо­
тел уклониться от явной критики 
из лучших побуждений. В случае 
сомнений можно попросить его 
выразиться яснее.

Ы Бывает и другая причина: мно­
гие не умеют, собственно, прави­
льно хвалить. В таком случае неб­
режно брошенное вашим коллегой 
"Неплохо" может означать высшее 

признание с его стороны. Если вам хочется 
узнать, не скрыта ли в похвале сослуживца 
критика, обратите внимание на его интонацию, 
мимику, жесты. Вероятно, неудачная, на ваш 
взгляд, похвала объясняется просто его робос­
тью или, наоборот, снисходительным отноше­
нием к вам.

ВАС СЛИШ КОМ  ЧАСТО ХВАЛ ЯТ. Это 
всегда выглядит неправдоподобно. Если как 
нечто особенное отмечают любую мелочь, кото­
рую вы сделали, это может означать, что в ваших 
способностях сомневаются. Таким льстецам 
можно вежливо дать понять, что вам было бы 
приятнее, если бы вас хвалили за действительно 
значительные достижения. Повышенное вни­
мание со стороны начальства, напротив, может 
иметь совсем иную подоплеку: может, вас хотят 
тем самым подстегнуть,возложить дополни­
тельные обязанности. К  этому методу прибега­
ют многие руководители и "вынимают" похвалу 
из своего "арсенала" только тогда, когда ждут от 
сотрудника сверхурочной работы.

Приведенные выше примеры, конечно, не 
могут отобразить всего многообразия ситуаций, 
возможных в повседневной жизни. Мы попы­
тались разобрать лишь несколько примеров, 
связанных с "наукой похвал". Означают ли 
наши выводы, что нужно перестать делать ком­
плименты, хвалить коллег? Разумеется, нет. 
Просто во всем должна быть мера: важно не 
перехвалить, и не нсдохвалить. Особенно бу­
дьте осмотрительны, если вы решили похвалить 
начальство. Если ваш шеф весьма высоко оце­
нивает свое положение, авторитет, то ваши 
слова могут быть восприняты как проявление 
фамильярности и нарушение субординации. 
Однако многие нынешние руководители при­
держиваются вполне демократичных взглядов, 
и будут только рады признанию со стороны 
подчиненных. Особенно, если оно будет выра­
жено в такой форме: "С тех пор, как я работаю 
с вами, служба стала доставлять мне больше 
удовольствия".

Р Е М Е С Л Е Н Н И К И  О Б Ъ Е Д И Н Я Ю Т С Я
В Самарканде по предложе­

нию инициативной группы из 
учебно-методического центра ту­
ризма и центра туристической 
информации при активном со­
действии представителя ПРООН/ 
Ю Н ЕСКО  Майкла Синела, соз­
дана ассоциация ремесленников.

Самарканд с его славным

историческим прошлым невоз­
можно представить без традици­
онного национального искусства. 
А оно в последние годы оказалось 
в чрезвычайно сложном положе­
нии. Упал спрос на изделия народ­
ных мастеров - исключение соста­
вили, пожалуй, лишь резчики по 
дереву и ганчу. Это отразилось на

материальном положении, твор­
ческом настрое.

Самаркандская ассоциация, 
созданная под эгидой авторитет­
ной международной организации, 
признана помогать возрождению и 
сохранению  традиционного 
искусства, решать все волнующие 
ремесленников вопросы. Это и

условия труда, и творческая отда­
ча, и материальное обеспечение, и 
сохранение самобытности, и сбыт, 
и многое другое.

Вступили в ассоциацию шес­
тьдесят человек - не только ремес­
ленники, но и искусствоведы, ра­
ботники музеев. Председателем 
комитета ассоциации избран За- 
риф Мухтаров.

Владимир Каримов.
Соб. корр. "Правды Востока".

Снежный февраль. Фото Леонида Гусейнова.

Пешком 
в историю

ПРИРОДА 
И ИСТОРИЯ 
ФЕРГАНЫ

В Фергане идет подготовка к 
празднованию 100-летнего 
юбилея Ферганского областно­
го краеведческого музея - одно­
го из старейших в Узбекистане, 
ставшего поистине центром 
краеведения всей Ферганской 
долины. Юбилей будет в мае, а 
пока здесь созданы две стаци­
онарные экспозиции, прово­
дятся разнообразные выставки. 

Одна экспозиция дает полное 
представление о природе нашего 
края. Центральное место в ней за­
нимают пять ландшафтных ди­
арам, представлены также основ­
ные отрасли сельского хозяйства 
области. Здесь можно проводить 
уроки географии и биологии.

Вторая экспозиция рассказы­
вает о богатой событиями истории 
Ферганы, быте и занятиях ее насе­
ления, начиная с древнейших вре­
мен (каменного века) и кончая 
февральской революцией 1917 го­
да. Здесь три больших раздела - 
"Археология", "Кокандское хан­
ство" и "Фергана в составе Рос­
сийской империи".

Украшением первого из них 
стала диарама "Капчигайская кам­
необрабатывающая мастерская", 
где наглядно показан процесс 
изготовления каменных орудий 
труда неандертальцами. В витрине 
ручные рубила, найденные на сто­
янке Пальман в 50-е годы. Им 
более 200 тысяч лет. Впервые выс­
тавлены экспонаты, рассказыва­
ющие об истории первобытного 
искусства - древние рисунки, вы­
битые камнем и нанесенные 
охрой. Эпоха бронзы представлена 
памятниками двух культур: чус- 
тской (земледельцы) и кайраккум­
ской (скотоводы). Эго керамичес­
кие сосуды различных форм, зер­
нотерки, ножи, женские украше­
ния. Период раннего средневеко­
вья характеризуется материалами 
раскопок с городища Кува, отно­
сящимися к У1-УШ  векам, кера­
мическими сосудами и бронзовы­
ми блюдами эпохи Караханидов с 
городища Узген и многим другим,

В разделе "Кокандское ханство” 
внимание посетителей обычно 
привлекают две диарамы - "Мае- у  
терская керамиста" и "Мастерская 
чеканщика” , а также подлинные 
произведения искусства: риштан- 
ская керамика и медно-чеканные 
изделия кокандских усто.

В разделе "Фергана в составе 
Российской империи (1876 - 1917)" 
предстает история города Ферга­
ны. Архивные материалы расска­
зывают о народных движениях в 
Ферганской области в конце 
прошлого - начале нынешнего ве­
ков - андижанском восстании 1898 
года и антиколониальном восста­
нии 1916 года.

Сейчас, когда во всех учебных 
заведениях, как средних, так и 
высших, введен курс истории 
Узбекистана, роль музея значите­
льно возросла. Учащиеся и студен­
ты - основные его посетители.

Особо хочется сказать об учи­
лище Министерства соцобеспече- 
ния. Уже не первый год его завуч Р. 
Касымова организует посещение 
новых экспозиций и выставок для 
учащихся. А  научные сотрудники 
музея часто выступают в училище 
с лекциями. Хорошо бы такую 
практику внедрить во всех учебных 
заведениях.

Лариса Гулиянц. *» 
Научный сотрудник Ферганского 

областного краеведческого 
музея.

НЕОБЫЧНЫЕ 
ПОХОЖДЕНИЯ 
ДОН ЖУАНА

Воспользовалась доверчивос­
тью молодых женшин пермская 
мошенница, переодевшаяся муж­
чиной. Такой маскарад понадо­
бился для того, чтобы охмурять 
дам, работающих в финансовых 
структурах. В одной из фирм, 
представившись юной секретарше 
сыном известного банкира, про­
хиндейка незаметно умыкнула 10 
миллионов рублей. В других фир­
мах после ее визитов исчезали цен­
ные веши. Последний раз мнимый 
"Дон Жуан", полностью войдя в 
доверие очередной возлюбленной, 
стащил из сейфа 100 миллионов 
рублей. Ведется следствие. Сот­
рудники правоохранительных 
органов предполагают, что секрет 
успеха авантюристки кроется не в 
мужском обаянии, а в гипнозе 
известных имен, которыми она 
представлялась.

ГАИ МОЛИТСЯ 
НА О. КИРИЛЛА

Благодаря священнослужителю 
Благовещенского монастыря о. 
Кириллу число дорожно-тран­
спортных происшествий на улицах 
Нижнего Новгорода снизилось. К 
такому выводу пришли в облас­
тной Госавтоинспекции. Год назад 
ГАИ и о. Кирилл заключили не­
обычный договор. Во время служ­
бы батюшка обещал вразумлять 
своих прихожан, дабы они не нару­
шали правила дорожного движе­
ния, берегли свою и чужие жизни. 
Как выяснилось, священникам 
люди доверяют больше, чем авто­
инспекторам. Остается договори­
ться и с другими настоятелями хра­
мов о подобном сотрудничестве.

ЕСТЬ ЕЩЕ 
ЖЕНЩИНЫ...

Этот инцидент уже несколько 
дней живо обсуждается обществен­
ностью Кубани - пожилая женщи­
на нокаутировала депутата Крас­
нодарского краевого законодатель­
ного собрания А. Травникова.

У  здания краевой Думы прохо­
дил очередной митинг обманутых 
вкладчиков. На этот раз собрались 
жертвы фирмы "Инсар". Толпу "за­
вел" слух о том, что на средства 
"Инсара", читай - на деньги вклад­
чиков, проводили избирательные 
кампании некоторые депутаты, 
после чего фирма объявила себя 
банкротом. Естественно, митинг 
потребовал "на ковер" подозрева­
емых в связи с "Инсаром" думцев. 
Среди других вышел и А. Травни­
ков. Неожиданно к нему подбежа­
ла какая-то пенсионерка и с разма­
ха ударила кулаком в челюсть. Де­
путат упал. Вторым ударом бабуся 
пресекла его попытку подняться...

Пикантность ситуации заклю­
чается в том, что А. Травников - 
каратист, обладающий черным по­
ясом, и автор нескольких книг по 
восточным единоборствам,

Сладкий и доходны й  
б и зн ес!

Оборудование для малых 
плошадей для производства
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Пекарские шкафы ШПЭС-М; 3, 
глазировочные машины. 

Низкие цены. Сервисные услуги. 

Тел.: (095) 963-64-73, 963-00-02. 
Факс (095) 963-00-11.

Нестандарт, оборудование лГЕч  
и метал, конструкции. « Ш Я

Ректорат и общественные 
организации Ташкентского 
института текстильной и лег­
кой промышленности выра­
жают глубокое соболезнова­
ние доненгу кафедры "Техно­
логия швейных изделий" Т. Г. 
кирьикоиой в связи с кончи* 
ной ее материволдинской
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