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П Р И Е М  в Р Е З И Д Е Н Ц И И  О К С А Р О И
Президент Узбекистана Ислам 

Каримов 12 декабря принял ми­
нистра иностранных дел Казах­
стана Ерлана Идрисова.

- В укреплении связей между 
нашими государствами такие

визиты имеют большое значе­
ние, - сказал Президент в ходе 
встречи. - Недаром говорят, что 
лучше близкий сосед, чем даль­
ний родственник. В этом отно­
шении народы Узбекистана и

Казахстана связывает друг с дру­
гом не только близкое соседство, 
но и узы вековой дружбы и род­
ства.

На встрече были обсуждены 
вопросы, связанные с региональ­

ной безопасностью, развитием 
торгово-экономических отноше­
ний, а также делимитацией фа- 
ниц между двумя странами.

(УзА).

ВСТРЕЧА В МИВИСТЕРСТВЕ ИВВСТРАННЫХ ДЕЛ
Прибывший в нашу страну с 

официальным визитом министр 
иностранных дел Казахстана Ер- 
лан Идрисов встретился с руково­
дителем внешнеполитического 
ведомства Узбекистана Абдулази- 
зом Комиловым.

В ходе встречи подчеркивалась 
необходимость дальнейшего рас­
ширения сотрудничества между 
министерствами иностранных дел 
Узбекистана и Казахстана, что бу­
дет способствовать дальнейшему 
развитию связей между двумя

странами. Министры обменялись 
мнениями по вопросам, которые 
ждут своего решения, в частности, 
о совместном решении проблем, 
связанных с границей и таможней.

На встрече стороны обратили 
также внимание на вопросы со­

вместного эффективного исполь­
зования водных ресурсов, регио­
нальной безопасности и отноше­
ний между странами в рамках 
международных организаций.

(УзА).

ГОРОД СЕГОДНЯ и ЗАВТРА

о п р е д е л я е т  о б л и к  д р е в н е г о  
и  в е ч н о  ЮНОГО С а м а р к а н д а

«Уважаемая редакция, я много лет работала в) 
[Самаркандском архиве. До недавнего времени он̂
\ располагался на пересечении улиц им. Мирзо Улуг-1 
\бека и Юлдаша 4̂хунбабаева. Недавно, побывав в̂
\ городе своей юности (который безгранично люблю),]
\ на этом самом месте увидела болыиую зону сноса,] 
\под которую попало и здание архива. Одни из моих]
\ знокомых утверждают, что на этом месте город-] 
\ские власти собираются построить солидный кон-]
\ цертный зал, другие - кинотеатр в стиле «ретро»,]
\ третьи - офис Самаркандского областного отделе-1 
\ния Национального банка, в «миниатюре» внешним]
\ видом похожего на красивое 22-этажное з()ание] 
[Национального банка нашего Ташкента. Что же]
\ будет здесь построено и за чей счет?

Л. Вахидова, ваша читательница».]
С каждым днем становится краше город древнего зодчества Самар­

канд. Его величественные памятники, архитектурные ансамбли име­
ют мировую известность. Сотни иностранных туристов возвращаются 
сюда вновь и вновь, чтобы полюбоваться его древними ухоженными 
улочками, мавзолеем Гур-Эмир, ансамблями Биби-Ханым, Шахи- 
Зинда, бульвгфами, скверами. Разумеется, в городе с 25()0-летней 
историей каждый новый объект, будь то современное здание, бульвар, 
памятник, предварительно оценивается со всех сторон, тщательно 
выверяются его значимость, влияние на облик Самарканда.

Об одном из таких шедевров - новой архитектурной жемчужине, 
комплексе-мавзолее святого аль-Матуриди - мы недавно гюдробно 
рассказывали к нескольких материалах. Идеи пояоления таких важ­
ных достопримечательностей в древнем городе, их (юзведение всегда 
находятся под пристальным вниманием Президента страны, прави­
тельства республики, общественности, жителей города. Именно по­
этому письмо нашей читательницы показалось интересным, заслужи­
вающим внимания. Радовало в нем, что люди думают не только о хлебе 
насущном, бытовых проблемах, но и о том, каким будет их любимый 
город завтра, в будущем. Встреча с главным архитектором Самаркан­
да, кандидатом архитектуры X. Каюмовым по пошду заданного 
читательницей вопроса вылилась в большой обстоятельный джиог. 
На наш взгляд, она представляет интерес для всех читателей. Возмож­
но, с этой публикации может быть начат большой разгоюр - «Твой 
город сегодня и завтра*.

- Хабиб Исхакович, говорят, что вы недавно отметили своеобрашый 
юбилей - лесятилегие пребывания в должности главного архитектора 
Самарканда?

- дата для меня и приятна, и в то же время ко многому 
обязывает, заставляет всегда быгь н трудном пюрческом поиске.

• Тогда хотелось 5ы перейти к конкрстш»й геме: ломка старого и 
процесс обж»вления. Ч го раньше предаавляло собой место, о котором 
говорится в письме читательницы Вахн/ювой?

- Вся эга территория: в длину - от улицы Ахун6абае1ш, пр<яяиулась 
вдоль улицы Мирю Улугбека до Мраморно1ч> (бы1ИиС1Ч» крытого) 
рынка метров на ЗШ), в ширину - от улицы им. М. Улу|бека вдоль 
улицы Ахунбабаена до пересеченим ее с улицей Амира Гемур11 (бывшая 
им. Фрунзе), протянувшаяся на 200 метров, в общем составляет шесть, 
гекгаров. По периметру ее были иеказисгые застройки, где распола­
гались рашые местные оршни шции, ютились небольшие магазинчи­
ки. Здесь же были часгные, общие Д1юры с пришггизироштными 
квартирами. Эта застройка 1юзникла в начале века. За ло время она 
практически не подвергалась инженерным изменениям. Люди само­
вольно присграитиж бани, туалетные (с выгребными ямами почти в 
цен |ре города!), кухни. 11о сей день в яой юне отсутствуют современ­
ные условия инженерною обеспечения. Канализационные стоки от 
само1Юльных пристроек уходяг прямо в ливневые вод(ктоки - город­
ские арычные сет и. И таких кварталов, как лот, в древнем Самаркан­
де еще Х1ШП1СТ. 11ока- го до всех до них руки дойдут,

(Оиончшию на 2-й стр.)

О Т  И М Е Н И  К З Н И С Е Ф
с посещения родильного дома Ма 3 города Андижана начал поездку по 

Ачдижанской области глава представительства Международного детского 
фонда ООН (ЮНИСЕФ) в Узбекистане Руди Родригес.

Целью поездки является знакомство с работой медицинских учреждений 
области. Коллективу роддома Р.Родригес в качестве благотворительной 
помощи передал медикаменты дня детей до пяти лет, медицинские инстру­
менты и оборудование, а также специальный сертификат, подтверждающий 
высокую квалификацию медперсонала.

(УзА).

ПО СЛАНИЕ В  Т РЕТ ЬЕ  ТЫ С ЯЧЕЛ ЕТИ Е Ш ЯШ т

] В Б УД УЩ Е Е  - С НАДЕЖ ДОЙ
в  речи Президента страны Ислама Каримова на торжествах, 

/ посвященных восьмой годовщине Конституции Узбекистана, подчерки- 
й валось, что в нынеишем Основном Законе ясно определен принцип, когда 
Ц и  государство, и общество прежде всего должны служить человеку, 
’ защищать его интересы и права. И  в этом отношении особенно знаме­
нательно, что 2001 год объявлен Годом матери и ребенка.

Встречая новое тысячелетие, люди с  надеждой всматриваются в 
будущее, в нем они видят возможности исполнения своих лучших 
желаний. И  это реально, когда государство выступает гарантом их 
интересов и прав.

Вот что об этом думают наши читатели;

Галина Атабекова,
доктор филологических наук, директор частной фирмы, г.Андижан:

Ферганская долина издавна славилась своими мастерами приклад­
ного искусства и здесь - край самых удачливых предпринимателей. Это 
я поняла на своем семейном опыте. Вот и мы с мужем - оба доктора наук 
- после долгих размышлений решили начать свой семейный бизнес,

, В моей семье четверо детей, трое старших женаты, а младшему всего 
; 12 лет. Есть внуки, и это самая большая радость в жизни. Им жить в 
третьем тысячелетии и расти вместе с молодым государством, укреплять 

;,его своими знаниями.
'■ Подошли к созданию своего дела с научной точки зрения, провели 
маркетинг, изучили рынок и пришли к выводу, что именно в Ферган- 

I ской долине - самая благоприятная почва для новых начинаний. Здесь 
можно открыть консервные заводы и предприятия народных промыс- 

1| Лов, швейные и вязальные фабрики, начать туристический бизнес и 
развивать индустрию отдыха. Мы выбрали производство текстиля. 
Текстильные заводы, связанные со странами СНГ поставками, стояли 
без работы. И мы взяли в аренду небольшой цех по производству 
трикотажных тканей.

Разное время мы пережили со своим семейным бизнесом, но хочу 
подчеркнуть, что Конституция дала полную свободу деловым людям, 
именно сегодня мы можем свободно заниматься бизнесом. Поддержи­
вают нас и защищают недавние решения правительства и Президента о 
развитии частного предпринимательства в стране. Сегодня в Узбекис- 
,тане созданы тысячи малых и средних предприятий, разных частных и 
семейных фирм, подобные нашей, которые вместе с государственным 
сектором экономики помогают стране и каждому узбекистанцу жить 
богаче и достойнее.

Полковник Григор Терзян,
заслуженный работник культуры Республики Узбекистан, начальник 
оркестра - главный военный дирижер внутренних войск МВД:

Знаете, сколько у меня детей? Не меньше тридцати. И всех я их 
воспитываю без матерей. Президент ведь и о роли мужчин тоже говорил. 
Так вот, дети, которых я имею в виду, воспитываются в сугубо мужском 
коллективе. Одни проходят в нашем оркестре срочную службу. Их 
табельное оружие - музыкальный инструмент. А двадцать мальчишек 
надели военную форму до срока. Не все в их родных семьях в порядке. 
Прежде всего есть трудности материального характера. Но заботу о 
ребятах взяли на себя внутренние войска. Пацаны обеспечены армей­
ским обмундированием, а на их питание расходуется больше средств, 
чем на меню солдата срочной службы. Так что в такой семье ребята не 
пропадут.

дни КУЛЬТУРЫ КАРАШ ПАКСТАНА
Согласно постановлению Кабинета Министров Республики Узбекис­

тан 15-18 декабря в Ташкенте будут проходить Дни культуры Каракал- 
пакстана.

О предстоящих событиях рассказывает заместитель Председателя 
Совета Министров Республики Каракалпакстан К. Исмаилов.

- Издревле узбекский и кара- «Мехнат - таги рохат», «Хийла-
калпакский народы были близки­
ми по крови, языку, обычаям, тра­
дициям и культуре. С обретением 
независимости Узбекистана мы 
яснее осознали свою близость. 
Предстоящие Дни культуры будут 
незабываемым событием в жизни 
более ста народностей, прожива­
ющих на территории Приаралья. 
Для выступлений в столице музы­
кальный театр имени Бердаха 
привезет спектакли «Инжикнинг 
мухаббати», «Ота такдири» драма­
турга К.Рахманова, республикан­
ский кукольный театр - спектакли

кор*. А музыкальные ансамбли 
при университете имени Бердаха, 
коллективы художественной са­
модеятельности подготовили раз­
нообразные концертные програм­
мы.

С большой концертной про­
граммой выступят мастера ис­
кусств Каракалпакстана во Е1ремя 
торжественного открытия Дней 
культуры в театре имени А. Навои. 
Интересная встреча мастеров пера 
двух народов должна состояться в 
Союзе писателей Узбекистана. На 
встрече писатели И.Юсупов,

Т.Каипбергенов, обладательница 
Государственной премии имени 
Бердаха Г.Матякубова и другие 
расскажут о сегодняшнем и завт­
рашнем дне нашей литературы, о 
ее роли в жизни народа.

В специально поставленной 
национальной юрте откроется 
выставка, рассказывающая об ис­
тории и сегодняшнем дне народов 
Каракалпакстана. На ней будут 
представлены более 200 экспона­
тов Нукусского краеведческого 
музея и музея искусств.

Предстоящие в столице Дни 
культуры Каракалпакстана позво­
лят поднять на еще более высокую 
ступень развитие братских связей 
между нашими народами.

А.Искандаров.
Корр. УзА.

ВЫСТАВКА
ВРВМЫШЛЕВВВ1

ВРВДУКЦИИ
В ассоциации «Узбекенгилса- 

ноат» открылась выставка-прода- 
жа изделий легкой промышлен­
ности, которые намечено произ- 
(юдить в 2001 году. В работе выс- 
Т.1ВКИ, которая продлится три дня, 
участвуют все предприятия ассо­
циации.

Примечательно, что деловые 
люди, посетившие выставку, мо­
гут не только ознакомиться с 
образцами продукции, представ­
ленными на ярмарке, но и зак­
лючить на месте договоры о со­
трудничестве, закупить оптом 
нужные им товары. Участники 
выставки становится непосред­
ственными свидетелями гою, 
чго в легкой промышленности 
нашей страны производится 
продукция на уровне современ­
ных требований. Ведь выстав­
ленные на продажу ткани, пря­
жа, текстильные и гштантерей- 
ные товары, одежда, ковры, фар- 
()юр<1вые изделия на более чем 
его миллиардов сумов отличают­
ся не только разнообразием, но и 
высоким качеством,

В це|')емопии огкрьпия выс­
тавки принял участие замес’1ите;1ь 
Премьер-министра Республики 
Узбекис1ан М.Усманов.

(УзА).

00 открытии четвертой сессии 
Одий МажАиса Республики Узбекистан 

второго созыва
Четвертая сессия Олий Мажлиса Республики Узбекистан второго 

созыва открывается 14 декабря в 10 часов утра в зале заседаний Олий 
Мажлиса Республики Узбекистан.

К симини мн!Г1 Г0 1 Ояк1 Мажмса 
Реиубяим Узбсшспи

Регистрация депутатов Олий Мажлиса Республики Узбекистан будет 
произадиться 14 декабря с 8.30 до 10.00 часов в Олий Мажлисе 
Республики Узбекистан.

"ПРАВДА
ВОСТОКА"

В ЭЛЕКТРОННОМ 
ВАРИАНТЕ

Спешим обрадовать наших чи­
тателей, имеющих компьютеры и 
доступ в Интернет, -  начат вы­
пуск электронной версии газеты 
“Правда Вост ока”. Мы давно 
стремились к  этому и, наконец, 
газета стала доступной в мировой 
сети “Интернет”.

Наш адрес; р»-петрарег.и:р1А .к .
Открыв электронную стра­

ничку нашей газеты, можно по­
лучить небольшую справку о са­
мой газете, узнать контактные 
телефоны отдела писем, условия 
подписки и размещения рекла­
мы. Дальше по названиям руб­
рик можно выбрать интересую­
щие вас темы. Вниманию читате­
ля будут предлагаться, на наш 
взгляд, наиболее интересные 
материалы, опубликованные на 
страницах газеты в течение неде­
ли. Для начала мы решили сде­
лать электронный 1ириант газеты 
еженедельным, а в будущем пла­
нируем “выходить” в Интернете 
ежедневно, включая версию на 
английском языке.

Электронную версию газета 
запустила благодаря предприятию 
государственной сети передачи 
данных “112РАК”. Мы надеемся, 
что эта компания оправдает дове­
рие наших читателей.

ПОДПИСАНЫ ДПКУМЕИТЫ
Министры итктранных дел 

Узбекистана и Казахстана Абду- 
лазиз Комилов и Ьрлан Идрисов 
провели для представителей мес­
тных и иносгранных средств мас­
совой информации пресс-конфе­
ренцию, посвященную ито1ам 
о(|)ициального ви 1ита руководи­
теля внешнеполитическою ве­
домства Казахстана в Узбекис­
тан,

Перед Э1ИМ министры подпи­
сали соглашение между прави- 
гельств4)м Республики Узбекис­
тан и правительством Республи­
ки Казахстан о деятельности по- 
I раничных представителей и про­
токол о сотрудничестве и мюрди- 
напии деятельности между мини­
стерствами инос транных дел двух 
стран.

Открывая пресс-конферен­
цию, А.Комилов отметил, что ос­

новная цельо<})ициального визи­
та министра иностранных дел 
Казахстана в Узбекистан состоит 
в том, чтобы поднять на новый 
уровень двусторонние связи 
между двумя С1кеднимии страна­
ми. В частности, как подтвержде­
ние этому были подписаны дв;1 
важных документа, сказал ми­
нистр.

1’уководигель внешнеполити­
ческого ведомства Казахсшна, 
подтверждая слова своего узбе­
кистанского коллеги, сказал, что 
поездка н Узбекистан была пло- 
дот1юрной. В рамках визита были 
проведены встречи с Президен­
том Узбекистана Иатмом Кари­
мовым и другими официальными 
лицами. В ходе переговоров об­
суждались сегодняитее состоя­
ние и перспекгивы сотрудниче- 
ст1и| между двумя странами, мно­

жеств вопр<ков, связанных с де­
лимитацией государственных 
границ, эффективным и эконом­
ным использованием водных ре­
сурсов, проблемы Арала и регио­
нальной безопаснскти,

Е. Идрисов подчеркнул, что 
сегодня речь идет о дальнейшем 
расширении связей между на­
шими юсударствами в рамках 
Центрально-Азиатского эконо­
мического сообществ;!, в прак­
тической работе по обеспечению 
реализации документов, подпи­
санных ранее и 1«> время данного 
визита. Он отметил, что развитие 
сотрудничества между мини­
стерствами иностранных дел Уз­
бекистана и Казахстана имеет 
Ш1Жное значение в достижении 
этих целей.

(УзА).

ПРЕЗЕ1ТАЦИЯ 
1Е«!ЕГА31В0Г1 

10ТЕ1ЦНЙЙЯ
Из поездки в Нццерланды и Бельгию возвратилась делегация 

Узбекистана, которую возглавлял В.Атаев - заместитель Премьер- 
министра Республики Узбекистан.

В рамках состоявшегося визита и компании пользуются большим
при содействии Нидерландского 
совета по продвижению торговли. 
Ассоциации голландских постав­
щиков нефтегазовой промышлен­
ности и посольства Республики 
Узбекистан в Бельгии состоялась 
презентация на тему "Нефтегазо­
вая промышленность Республики 
Узбекистан: состояние и перспек­
тивы".

Эти мероприятия, бесспорно, 
стали еще одним шагом в деле 
привлечения внимания представи­
телей нидерландских и бельгий­
ских деловых кругов в реализацию 
инвестиционных проектов нефте­
газовой отрасли Узбекистана.

Выступая перед участниками 
презентаций в Гааге и Брюсселе, 
В.Атаев привлек их внимание к 
усилиям руководства республики, 
позволившим Узбекистану до­
биться самообеспеченности в не­
фти и нефтепродуктах. А главное, 
начиная с 1995 года перейти из 
стран-импортеров в клуб стран- 
экспортеров нефти.

Особый интерес у деловых кру­
гов Нидерландов и Бельгии вызва­
ло сообщение о том, что, учитывая 
приоритетность этого важного 
сектора экономики республики. 
Президентом нашей страны И.Ка­
римовым подписан Указ "О мерах 
по привлечению прямых иност­
ранных инвестиций в разведку и 
добычу нефти и газа", предоставля­
ющий иностранным компаниям 
благоприятный режим налогооб­
ложения, а также других приви̂ те- 
гий в соответствии с международ­
ными нормами ведения нефтегазо­
вых операций.

Выступившие на презентациях 
председатель торгово-промыш- 
ленной палаты Гааги, член голлан­
дского парламента Ван Иерсел и 
Э.Гоффен, генеральный директор 
бельгийского общества внешней 
торговли отметили, что политичес­
кая стабильность в Узбекистане, 
создание адекватной правовой 
базы для инвестиционной деятель­
ности, а также существующая сис­
тема льгот и стимулов для иност­
ранных инвесторов, несомненно, 
является важной основой увеличе­
ния потока иностранных инвести­
ций в экономику Узбекистана.

В этом контексте не случайно 
участники презентации выражали 
свою активную заинтересован­
ность путями и методами транс­
портировки газа и нефти, добыва­
емых в нашей стране.

Уместно отметить, что сегодня 
голландские и бельгийские фирмы

успехом на рынке Узбекистана в 
сфере предоставления широкого 
спектра услуг, в различных отрас­
лях экономики республики.

В частности, в настоящее вре­
мя компания "Узбекнефтегаз" со­
трудничает с 28 компаниями Ни­
дерландов по импорту оборудова­
ния для нужд своей отрасли

В рамках состоявшегося визи­
та в Гааге были проведены двусто­
ронние встречи В.Атаева с руко­
водством таких известных нефте­
газовых компаний, как "Шелл", 
"Газ Юнион", обсуждены потен­
циальные направления сотрудни­
чества данных компаний с "Уз- 
бекнефгегаз"

Так, генеральный директор 
Транскаспийского проекта компа­
нии "Шелл" г-н Корнер позитивно 
воспринял предложение узбекс­
кой стороны создать совместно с 
компанией "Узбекнефтегаз" меж­
дународный консорциум, который 
охватил бы весь спектр работ, свя­
занных с нефтегазовой отраслью, в 
том числе разведку, добычу, транс­
портировку нефти и газа. По ито­
гам данной встречи стороны дого­
ворились о визите делегации гол­
ландской компании в Узбекистан в 
феврале-марте 2001 года для об­
суждения практических шагов воз­
можного участия "Шелл" в выше­
упомянутом консорциуме.

В Брюсселе состоялась встреча 
В.Атаева с вице-премьер-мини- 
стром Бельгии, министром транс­
порта и коммуникаций 
г-жой Изабель Дюран, а также 
государственным секретарем по 
вопросам энергетики, заместите­
лем министра транспорта и ком­
муникаций г-ном Оливье Делез. 
Собеседники выразили заинтере­
сованность в более тесном сотруд­
ничестве Республики Узбекистан 
и Бельгии в нефтегазовой отрасли.

Кроме того, наша делегация ус­
тановила прямые контакты с пред­
ставителями таких известных бель­
гийских компаний, как "ЭфЭкс 
Энерджи", "ТиПи^ Груп", 'Тыоб- 
мез Ицдастриз", "Макс Лоджис- 
тикс", "Глобал Индастриз".

Представители официальных 
кругов и бизнесмены Нидерлан­
дов и Бельгии, поддерживая курс 
экономических реформ прави­
тельства Узбекистана, выразили 
готовность в активном участии по 
ускорению интеграции нашей 
страны в мировое экономическое 
сообщес-тво.

ИА "Жахон".

АНОНС!-

«ИТЕРА» НА МЕЖДУНАРОДНОМ РЫНКЕ
Свою деятельность в Узбекистане международная энергетическая 

компания «ИТЕРА*, как и всякий серьезный инвестор, начала с 
благотворительности. Подарки для малообеспеченных семей столич­
ной махалли Окибат в дни празднования независимости страны, 
наборы теплых вещей для в1кпитанник0в вспомогательного дома 
милосердия № 30 в Ташкенте и тл. - вот ее «послужной список»,

В Уз&кистане «ИТЕРА» только разворачивается. Читателя, вероят­
но, заинтересует деятельность этой компании за рубежом, в частности, 
в России, Предлагаемым материалом «Пиявка» для Газпрома», перепе­
чатанным из «Независимой газеты», мы удоклетюряем это любопыт­
ство.

(Читайте на 3-й странице).

ЕЩЕ одно ПРИЗНАНИЕ 
ТУРНИРА «КУБОК 

ПРЕЗИДЕНТА»
9-17 сентября в Ташкентском 

дворце сгюрта «Юнусобод* вседь- 
мой раз с большим успехом про­
шел традиционный теннисный 
турнир на Кубок Президента Рес­
публики Узбекистан. Организа­
ция этого соревнования, в кото­
ром приняли участие именитые 
теннисисты мира, отличалась вы­
соким интресом и отличной под­
готовкой. В десятки стран мира 
велась прямая трансляция сорев­
нований на «Ку̂ к Президента».

Авторитет «Кубка Президента» 
уже до турнира 2000 года был при­

знан во всем мире. В частности, 
турнир, проведенный в 1999 году, 
был удостоен «Нафа/юй за Пре­
восходство» А111 Тура. Поэтому 
и небезоснов;1телеи визит в Таш­
кент и личное участие в соревно­
ваниях нынешнего года испол­
нительного директора АГП Тура 
Марка Майлза.

В ходе визита Марк Майлз 
был принят Президентом Исла­
мом Каримовым. На днях на имя 
Президента Ислама Каримова 
пришло письмо от Марка Майл- 
з;1, В нем, в частности. 1Х)1юрится:

Его Высокопревосходительству, 
господину Исламу Каримову,
Президенту Республики Узбекистан

Уважаемый Президент,
спасибо еще раз за Ваше теплое гостеприимство, оказанное во 

время недавнего визита в Ташкент .
Каждый год Междунар<»дная Группа АГП Гур на1раждаст опреде­

ленное количество турниров «Нафадой за Преткходство», :)то еже­
годная нафада турнирам АТП Гурс1, которые показали пре1юсходное 
представление турнира определенной категории.

Мне очень приятно сообщить Вам, чт турнир А1П Тур «Кубок 
Президента* 1» 1ггорой раз получил «Нагрзду за Пре1юсх0дспю», 
Особенно следует отметить, что к 2001 году 1 ашкент получил награду 
за В03Р11СШИЙ уровен!. ткещаемости.

Еще раз позвольте поблагодарить Вас и за Вашу поддержку АТП 
Гура и Ваш вклад в развитие тенниа) в Центральной Азии,

С наилучшими пожеланиями
Марк Майлз,

исполмитальиый директор АТП Тура.
(УзА).

ПРИСЯГАЮТ БУДУЩИЕ 
НАЛОГОВИКИ

Принял прися1у новый кон­
тингент курсантов Гашкстскою 
налогового колледжа. Это уже 
трепл по счету пополнение тх.-- 
нитированного учебного з;1ведс- 
ния, срок пребышнин в котором - 
3 года - приравни1шется к службе 
в рядах армии. Процедур!) приема 
присяги здесь всегда была б<1ль- 
шим прашником,

В тх)ржесгвенной обстановке

ребнга - нчераипше выпускники 
полных средних школ - П1Юизно- 
смг ошт) клягвы: свяю защи- 
ишть финансовые интересы Ро­
дины, быть безукоризненно чес­
тными и испшшигельными инс- 
пекго|Х1ми, забо1ящимися сфор­
мировании бюджегн республики 
как о своем кронном деле.

(У.1А).
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УЗБЕКИСТАН - КАЗАХСТАН:

1рдиы1 фрамент с1 тр||Ц||честв1

в эти дни ■ нашей стране с официальным визитом находится 
министр иностранных дел Республики Казахстан Е. Идрисов.

В этой связи корреспондент информационного агентства «Жа- 
хон» встретился с господином министром и попросил его ответить на 
ряд вопросов.

- Уважаемый Ерлан Лбильфа- 
изович, прежде всего добро пожа­
ловать в наш край. Не могли бы 
вы вкратце охарактеризовать ос­
новную цель вашего нынешнего 
визита?

- Узбекистан занимает одно из 
приоритетных направлений во 
внешней политике Казахстана. 
Отношения двух государств на со­
временном этапе характеризуются 
их активизацией по всем направ­
лениям, они наполняются новым 
содержанием. Особенностью ны­
нешнего этапа соггрудничества яв­
ляется полное понимание того, что 
нашим государствам необходимо и 
дл1ьше развивать взаимоотноше­
ния в духе добрососедства и друж­
бы, взаимного уважения и довери­
тельности. Эго будет способство­
вать укреплению регионального 
сотрудничества и успешной интег­
рации Центральной Азии в миро­
вые экономические процессы.

В ходе моего первого офици­
ального визита предполагается 
обсудить состояние и пути реа̂ ти- 
зации подписанных двусторонних 
и многосторонних документов, 
имеющихся договоренностей 
между главами наших государств, 
а также обменяться мнениями по 
широкому кругу региональных и 
международных проблем, пред­
ставляющих взаимный интерес. 
Безусловно, что упор будет сделан 
на таких актуальных вопросах, как 
двусторонняя торговля, управле­
ние водными ресурсами, исполь­
зование транспортно-транзитно­
го потенциала, поставки природ­
ного газа, ситуация на южных фа- 
ницах Содружества и т.д. В этом 
контексте будут обсуждены в 
практической плоскости совмест­
ные меры и экономические про­
екты.

Конечно, особое внимание бу­
дет уделено вопросам подготовки

запланированного на ближайшее 
время саммита глав государств 
Центральноазиатского экономи­
ческого сообщества (ЦАЭС) в Ал­
маты.

В целом, полагаю, что данный 
визит позволит подвести некото­
рые итоги двустороннего сотруд­
ничества на пороге нового столе­
тия и наметить меры по его выводу 
на новый качественный уровень в 
соответствии с установками лиде­
ров двух стран.

- Взаимовыгодное двусторон­
нее узбекско-казахское сотрудни­
чество в последние годы, как вы 
отметали, все более наполняется 
новым содержанием. Какие итоги 
уходящего года, в частности, в 
сфере торгово-экономических от­
ношений, по вашему мнению, зас­
луживают того, чтобы на них мож­
но было обратить особое внима­
ние, и каковы перспективы их 
дальнейшего развития?

- Уходящий год во многом оп­
ределил дальнейшие пути разви­
тия торгово-экономического со­
трудничества. В решающей степе­
ни это заслуга президентов наших

государств Н.А.Назарбаева и 
И.А.Каримова, которые всегда 
давали необходимый импульс для 
успешного решения вопросов 
двустороннего сотрудничества с 
учетом взаимных интересов.

Значительный импульс разви­
тию двусторонних отношений 
придал рабочий визит главы наше­
го государства в Ташкент 20-21 
апреля текущего года, в ходе кото­
рого был обсужден широкий круг 
вопросов, затрагивающих все сфе­
ры двустороннего сотрудничества. 
В частности, была подчеркнута 
решимость наращивать объемы 
взаимной торговли в соответствии 
с имеющимся большим потенциа­
лом наших экономик, расширять 
товарную номенклатуру путем 
снятия офаничительных барьеров.

Сейчас отрадно констатиро­
вать, что если товарооборот между 
Республикой Казахстан и Респуб­
ликой Узбекистан за январь-сен- 
тябрь 1999 года составил 112,4 
млн. долл. США, в том числе эк­
спорт - 45,6 млн. долл. США, им­
порт - 66,8 млн, долл. США, то за 
аналогичный период этого года он 
уже достиг 153,9 млн. долл. США, 
в том числе экспорт - 99,6 млн. 
долл. США, импорт - 54,2 млн. 
долл. США, Таким образом, нали­
цо реальное увеличение объемов 
взаимной торговли. Эти данные

вселяют оптимизм, хотя имею­
щийся потенциал, надо сказать 
откровенно, еще далеко не ис­
пользован до конца.

Если конкретно, то основными 
статьями экспорта Республики 
Казахстан в Узбекистан в 2000 году 
являются соль, сера, камни, про­
дукция мукомольно-крупяной 
промышленности, древесина и из­
делия из нее, руды, шлаки, зола и 
др,, а в структуру импорта Казах­
стана из Узбекистана входят: сель­
скохозяйственная продукция, ми­
неральное топливо и др.

Как вам известно, активно 
действует созданная еще в 1997 
году совместная казахстанско-уз- 
бекская межправительственная 
комиссия по двустороннему со­
трудничеству, 5-е заседание кото­
рой прошло в мая этого года. В 
рамках указанной межправитель­
ственной комиссии решаются 
многие конкретные проблемы. 
Следующее 6-е заседание меж­
правительственной комиссии мы 
предложили провести в конце те­
кущего месяца в Астане, что, не­
сомненно, послужит дальнейше­
му развитию взаимовыгодного 
двустороннего казахско-узбекс­
кого сотрудничества.

Аслам Акбаров.
ИА «Жахоня.

Г О Р О Д  С Е Г О Д Н Я  и

(Окончание. Начало на 1-й стр.)
- На эти цели, наверное, нужны большие 

средства?
- В связи с рыночными отношениями, 

думаю, необходим совершенно новый под­
ход к вопросу реконструй1Ии старых квар- 
та|Тов, расположенных в центре города. 
Один из вариантов, который мы сейчас 
апробируем, - выделение этих территорий 
крупным предприятиям, банкам, СП, кото­
рые в материальном плане способны опла­
тить, обеспечить жи̂ тьем горожан, дома 
которых попали под снос, и что также 
немаловажно, подвести к данным террито­
риям современные инженерные коммуни­
кации.

На этом перспективном направлении у 
нас уже накоплен определенный опыт. Ска­
жем, в начале улицы им. М, Улугбека фирма 
«Орион» построила свой современный су­
пермаркет. Раньше на этом месте в тесных 
коммунальных квартирах безо всяких 
удобств и канализации проживали несколь­
ко семей. Теперь все они за счет этой фирмы 
получили благоустроенные квартиры, по 
своему желанию выбрав те районы города, 
которые им нравятся, В выифыше оказался 
и город, получивший такой великолепный 
супермаркет, украсивший собой одну из 
центральных улиц города,

■ Что же будет построено на пересечении 
улиц им. Ахунбабаева и Улугбека?

- Современнейшее здание Самаркандс­
кого областного отделения Национального 
банка ВЭД Республики Узбекистан. Оно 
согласно предполагаемому проекту будет 
высотным, очень красивым, отвечающим 
требованиям современной архитектуры. 
Несомненно, оно станет одной из самых 
значимых достопримечательностей Самар­
канда.

- В 1ч>роде построено и сгроится несколь­
ко зданий банков. Не будет ли будущее 
щание областного огделения НБУ чем-то 
похожим на них?

- Разумеется, нет. Национа̂ ь̂ный банк 
республики, если можно так сказать, имеет

свое «архитектурное лицо* во всех регионах 
страны. Оно необычайно красиво, очень 
строгое, сочетающее в себе современные 
архитектурные технологии, проработки де­
талей фасадов. Например, это красивейшее 
высотное здание НБУ в Ташкенте, здания 
банка в Ургутском, Пастдаргомском райо­
не, Каттакургане Самаркандской области,

- Образно говоря, в город «приходит» тот 
или иной банк, а в данном случае - пожало­
вал самый популярный, с высоким рейтин­
гом в стране и в мире - НБУ?

- Это, как мы уже говорили выше, для 
Самарканда означает многое: он вкладыва­
ет в систему развития города миллионы. 
Это и новые рабочие места, развитие и рост 
строительной индустрии, улучшение архи­
тектурного облика города, городской инф- 
расфуктуры. Сейчас проект будущего зда­
ния находится в Ташкенте на рассмотрении 
соответствующей инстанции.

- Аналоги этому зданию есть в республи­
ке?

- Нет и, уверен, не будет.
- Представляю, какая выпадет честь для 

той компании, которая получит право на 
строительство банка-«особняка» НБУ в Са­
марканде.

- Компанию назовет тендерная комис­
сия,

- Как будет выглядеть площадь вокруг 
будущего банка?

- На ней разместятся современные сто­
янки, Подъезды улиц им, Ю. Ахунбабаева, 
М. Улугбека, Амира Темура в этой части 
города будут хорошо благоустроены. Этот 
район города как бы раскроется, станет 
шире. Добавят яркие, красочные мазки к 
колоритной картине и современное благо­
устройство, озеленение,

- Чувствуется, как вы загораетесь, когда 
речь заходит о любимой теме. Сложные 
вопросы помогает решить и опыт. Не слу­
чайно известные в мире градостроители 
Италии, Франции, Японии, ^иерики утвер­
ждали и утверждаю̂ г, что зрелым архитекто­
ром человек становится лишь после 45 лет

плодотворного, напряженного творческого 
труда. Они также утверждают, что архитек­
тор - это не профессия, а скорее мировоззре­
ние, философия ваятеля.

- Мне 54 года. Часто в связи с этим 
вспоминаю известнейшего архитектора Во­
стока - Синана (XV век н. э.), построившего 
в зрелом возрасте знаменитейшее сооруже­
ние в Стамбуле - комплекс медресе и мече­
тей на площади в 7 гектаров всего за 7 лет. 
Причем на специально изобретенном им 
растворе, который мог практически проти­
востоять времени, вечности. Это сооруже­
ние на семи гектарах по красоте, монумен­
тальности не уступает крупнейшим ансам­
блям Европы. Скажем, Кёльнскому собору, 
который строился более 100 лет. Не уступа­
ет сс^ру Петра в Риме, возведенному за 70 
лет.

Этот же зодчий высказал идею строи­
тельства... Волго-Донского канала султану 

Турции. На сколько лет 
была предвосхищена идея!

- В чем вы видите особую 
примечательность архитек­
туры Востока?

- Она сохранила дости­
жения в области архитекту­
ры строительства от эпохи 
античности, эпохи средних 
веков до наших дней.

- В здании будущего банка НБУ будут ли 
«вплетены» элементы восточной, нацио­
нальной архитектуры?

- Несомненно, Причем в оригинальной 
форме. Они, да и десятки других архитек­
турных решений создадут в нем отличные 
условия для работы и отдыха служащих, 
приема клиентов,

- Хабиб Исхакович, на периферии старо­
городской части Самарканда, в Сиабском 
районе, на пересечении улиц Рудаки и Даг- 
битской, недавно сдано в эксплуатацию 
очень красивое здание - трехэтажный корпус 
банковского колледжа.

- Его строительство тоже проходило при 
полном финансировании НБУ. Оно насто­
ящий дворец знаний, кузница подготовки 
национальных кадров среднего звена. По­
строено всего за год. Без преувеличения 
скажу, что немалую роль при решении 
сложных финансовых вопросов во время 
строительства такого красивого «особняка» 
сыфало руководство хокимиятов города и 
области, руководство Национального банка 
ВЭД РУз.

- Проект здания разрабатывался в Са­
марканде?

- Да. И средств Национальный банк, 
скажу я вам, на эти цели не жалел. Именно 
поэтому мы сможем, а вернее, смогли 
отойти при проектировании от сложивших­
ся традиций - стереотипов современной 
архитектуры цилиндрических, прямоуголь­
ных, кубовидных, призмовидных форм фа­
садов, Фасад колледжа - это мягкое сочета­
ние оригинальных архитектурных форм, 
когда умело ипользуются и волнообразные 
и округлые поверхности.

- Обращает на себя внимание необычный 
«козырек» над входом.

- По форме - это плоский диск, но как 
необычно решено его сочетание с колонна­
ми. Эти и другие, до мелочей продуманные 
детали, и делают здание неповторимым по 
своей красоте, формам в области архитектуры,

- Обращают на себя внимание отличные 
аудитории, лаборатории, подсобные тмеще- 
ния, их техническое оснащение. Мы убеди­
лись, что для учащихся в колледже соз1даны 
все условия ддя отличной учебы, хорошего 
отдыха.

- Ход строительства постоянно контро­
лировался, Мы ничего при строительстве не

упрощали, не экономили на мелочах в ущерб 
внешнему и внутреннему облику колледжа, 
не допускали отклонения от проекта, выпол­
нили все требования: размеры аудиторий, их 
техническую «начинку», отвечающую миро­
вым стандартам. Говоря о заказчике - НБУ, 
хочу заметить, что большие знания, настой­
чивость в решении всех вопросов проявил 
его руководитель З.Мирходжаев. Хотя, как 
известно, чем солидней банкир, банк, тем он 
рачительнее относится к «своему» капиталу 
вообще и к каждому тийину в частности. 
Заказчик в финансовом вопросе строитель­
ства колледжа исходил из прописной исти­
ны: «Скупой платит дважды (а то и трижды)». 
Строить так, чтобы здание и через десятки 
лет отвечало требованиям «того» дня.

Вы скажете, что аложено много средств в 
новый колледж. Зато всего-то через несколь­
ко лет высококлассные специалисты - вы­
пускники этогр учебного заведения - будут 
«нарасхват» в нашей стране. Работая, они с 
лихвой вернут государству потраченные на 
них в свое время и на строительство коллед­
жа средства.

- Мне несколько раз приходилось бывать 
на этом строящемся объекте. Всегда удивлял­
ся высокому темпу и качеству работ.

- Конструктивную роль здесь в значи­
тельной мере сыфал и хоким Самарканда 
П. Абдурахманов.

- Хабиб Исхакович, как, по-вашему в 
общих чертах, в недалеком будущем будет 
меняться облик Самарканда?

- Сложность в изменении облика Самар­
канда в том, что он должен быть и древним, 
и вечно молодым, современным. Решение 
этого вопроса - дело непростое. Оно посто­
янно находится под пристальным внимани­
ем нашего Президента Ислама Абдуганиеви- 
ча Каримова. Во время каждого своего визи­
та в Самарканд руководитель государства 
подает нам, архитекторам, интереснейшие 
идеи по обновлению древнего города. С 
учетом этого в ближайшее время нами будет 
пересмотрена вся территория исторического 
центра города, «сердца» древнего Самаркан­
да (так утверждают историки) - прилегаю­
щая территория к ансамблю памятников 
Регистан (площадь Регистан).

Будут также заново рассмотрены архи­
тектурные облики четырехэтажек, располо­
женных по улице Регистанской, явно проиг­
рывающих в общегородском архитектурном 
ансамбле.

- Нынешнее угловое здание Самаркандс­
кого отделения НБУ, размеспшшееся на од­
ной из центральных зон города, внешне выг­
лядит совсем неплохо, хотя и построено более 
100 лет назад.

- Этот памятник архитектуры начала века 
охраняется государством. Но внуфи здание 
сейчас совершенно не отвечает элементар­
ным требованиям банковской системы, не 
говоря уже о требованиях мировой банковс­
кой практики. А ведь в этом отде̂ е̂нии, как 
читатели могли судить по газетным публика­
циям, на высоком профессиональном уров­
не тысячам клиентов оказываются все виды 
банковских услуг, принятые в мировой 
практике. В нем давно уже тесно и служа­
щим, и клиентам.

Новое здание НБУ в Самарканде, о кото­
ром мы говорим, создаст отличные условия 
для работы коллеюива, удобства для клиен­
тов. А это означает, что в выифыше окажут­
ся все. Старое же здание будет отреставриро­
вано,

Виталий Шульга.
Фото Александра 

Харитонова.
НА СНИМКЕ; новое здание банковского 

колледжа.
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Огромное озеро Айдаркуль и 
многочисленные разливы Арна- 
сая богаты рыбными запасами. И 
отлов рыбы здесь ведется тоже в 
немалых объемах. Согласно дан­
ным инспекции рыбоохраны Ай- 
даро-Арнасайского водного бас­
сейна, здесь должно быть отловле­
но по квоте на этот год 1400 тонн 
свежей рыбы. Отметим, что речь 
идет об озерной рыбе, которая по 
сравнению с прудовой отличается 
в лучшую сторону как размерами, 
так и вкусовыми качествами.

Больше всего рыбы вылавли­
вается на просторах озера Айдар­
куль. За последнее время из-за 
обильного поступления сюда 
воды, сбрасываемой из Чардарин- 
ского водохранилища, водная 
гладь его простирается теперь в 
длину на 300 и в ширину на 
50 километров! В ненастные 
дни глубокой осени и в зим­
ний период здесь штормит, 
как на настоящем море. Вот 
почему активный отлов 
рыбы здесь идет с наступле­
нием летних дней до середи­
ны осени.

Все бригады по положе­
нию подчиняются рыбным 
хозяйствам. В регионе их че­
тыре - Джизакское, Самар­
кандское, Навоийское и не­
давно созданное - Фаришс- 
кое. НаАйдаркуле водится до 
Ивидоврыб, и здешние саза­
ны, судаки, лещи, карпы и 
жерехи имеют превосходные 
вкусовые качества. Рыба бы­
стро нагуливает вес, и в 
рыбацкие сети иногда попа­
дают особи, достигающие ре­
кордных размеров.

Разумеется, здесь всячес­
ки берегут и приумножают 
рыбные запасы. Хищничес­
кое истребление рыб карает­
ся жестко, и это не раз ощу­
щали на себе браконьеры. А 
каждая рыболовецкая брига­
да имеет определенную кво­
ту на вылов рыбы. Каждая из них 
за сезон отлавливает в среднем по 
12-13 тонн. Вся рыба сдается в 
рыбхоз, затем поступает в Дуст- 
ликский холодильник, оттуда ее, 
предварительно оплатив, должны 
приобрести покупатели, специа­
лизирующиеся на реализации све­
жей рыбы. Таким образом, рыба 
проходит через несколько инстан­
ций, прежде чем окажется на сто­
личном рынке, И понятно, что 
каждый, кто приложил руку к 
рыбе, делает это не за спасибо. 
Самым крайним в этой «очереди» 
оказывается потребитель. У рыбо­
ловецкой бригады можно было бы 
купить того же 2-килофаммового 
судака не за тысячи, а за 350-400 
сумов! Теперь можно четко опре­
делить стоимость «услуг» много­
численных посредников...

Конечно, у читателя сразу же 
возникает вопрос: а почему бы не 
сократить число посредников? 
Оказывается, все не так просто. 
Начнем с того, что рыболовецкие 
бригады не являются полноправ­
ными юридическими лицами, у 
них отсутствуют расчетные бан­
ковские счета, и они не могут 
производить полноправные ком­
мерческие сделки. В итоге вся их 
работа заключается в отлове, отве­
денном в рамках квоты, и своевре­
менной сдаче рыбы в рыбхоз. От­
метим еще один немаловажный 
фактор: в большинстве случаев 
рыболовецкие бригады сами обес­
печивают себя нужной для отлова 
снастью, моторами и лодками, 
многими другими необходимыми 
атрибутами для ловли рыбы. При 
этом нужно сказать, что все это 
хозяйство в основном приобрета­
ется в Российской Федерации. 
Процесс приобретения необходи­
мого рыбацкого инвентаря и фу- 
ден, и дорог.

Разумеется, нельзя говорить, 
что рыбхозы ничего не делают, В 
их обязанность, в частности, вхо­
дит забота о создании рыбных за­
пасов, они оплачивают зарыбле­
ние мальками рыб водных бассей­
нов, Но при всем при этом давно 
назрел вопрос о пересмотре взаи­
моотношений между рыболовец­
кими бригадами и рыбхозами с 
тем, чтобы предоставить большую 
экономическую свободу действий 
непосредственно рыбакам. Без 
решения этой важнейшей на се­
годня проблемы невозможно сни­
зить цены на базаре.

Проектов решения этой про­
блемы может быть немало. Надо 
рассмотреть и выбрать оптималь­
ный, который бы устраивал и ры­
бака, и потребителя. Например,

такой, при котором получившая 
юридический статус рыболовец­
кая бригада отловленную рыбу за 
предоплату передавала бы торго­
во-закупочным предприятиям 
дехканских рынков. Тем более, 
что сейчас все дехканские рынки 
республики работают в режиме 
акционерных обществ. Это зна­
чит, что они как партнеры могут 
работать с любыми хозяйствую­
щими субъектами, заключив офи­
циальный договор. Здесь требует­
ся лишь одно: выполнение дого­
ворных обязательств.

Можно использовать и другие 
взаимовыгодные варианты со­
трудничества рыбаков и рынков. 
Последние могут предоставить в 
аренду помещение, а рыбаки мо­
гут сами доставлять рыбу и прода-

ТОЧКА ЗРЕНИЯ

С К О Д Ы О  
ХОЗЯЕВ 
С АЗАНА?

На крупнейших рынках Ташкента построены 
спецшиы1ые павилы>ны или отведены оборудо­
ванные места для продажи свежей рыбы. Сдела­
но это потому, что за последнее время значи- 
телыю увеличилось количество поступаемой на 
реализацию рыбы. Потребителю предлагается 
такой выбор свежей рыбы, что глаза разбегают­
ся. Огромные сазаны, судаки, сомы, толстоло­
бы... Выглядят они, как правило, так, будто 
толысо сейчас их выловили. Желающих приобре­
сти рыбу немало, но пугают высокие цены. 
Двухкилограммовые сазаны на Алайском или 
^ р х а д с к о м  рынке стоят около 2  тысяч сумов! 
Тем самым килограмм свежей рыбы стал доро­
же килограмма говядины. Почему?

вать. Тогда цена свежей рыбы зна- 
чительноснизится, что и позволит 
потребителям ее быстро раску­
пать, а оборотные средства рыбо­
ловецких бригад будут крутиться 
быстрее! Словом, вариантов мо­
жет быть немало, главное, 
чтобы между рыболовецкими 
бригадами и потребителями не 
было посредников.

Начальник инспекции рыбо­
охраны Айдаро-Арнасайского 
водного бассейна Шараф Утаев 
отмечает, что рыболовецкие бри­
гады стремятся выполнять все 
требования закона. И к ним со 
стороны инспекции нет особых 
нареканий. И если им дать еще и 
экономическую свободу, то они 
быстро укрепят материальную 
базу, значительно улучшатся их 
условия фуда.

Добавить тут нечего.
Здесь следует отметить один 

неоспоримый фактор, который 
необходимо учитывать при разре­
шении этой проблемы в предлага­
емом варианте. Схема - рыболо­
вецкая бригада и дехканский ры­
нок приводит не только к резкому 
снижению цены на свежую рыбу, 
но и дает возможность четко регу­
лировать прозрачность прохожде­
ния продукции от отлова до потре­
бителя. Все это при наличии отно­
сительной свободы в финансово­
хозяйственной деятельности ры­
боловецких бригад будет четко ре­
гулироваться самими рыночными 
отношениями. Спрос на рыбу бу­
дет определяться предложением.

В государственной корпора­
ции «Узрыба» отмечают, что сей­
час, поскольку торговая сеть по­
чти полностью приватизирована, 
то основными клиентами рыбных 
хозяйств стали частные предпри­
ниматели, Именно через частные 
структуры «проходит» значитель­
ная часть отловленной свежей 
рыбы. И принцип здесь один: сто­
процентная предоплата! И те 
структуры, которые могут произ­
вести предоплату, и получают 
рыбу. За прошлый год, кстати го­
воря, через рыбхозы было вылов­
лено и поставлено клиентам (счи­
тай, частным предпринимателям) 
свежей рыбы в количестве 8,9 ты­
сячи тонн, в этом году эта цифра 
составит по расчетам специалис­
тов «Узрыбы» 8,5 тысячи тонн.

В системе госкорпорации «Уз­
рыба» имеется более 30 рыбных 
хозяйств, которые занимаются 
отловом и поставкой рыбы, И по­
скольку почти вся она попадает в 
частные предпринимательские 
структуры, то уместно выяснить 
дальнейшее прохождение рыбы

по цепочке до того, как она по­
падает в руки потребителю. По­
чти все частные структуры, уча­
ствующие активно в рыбном 
бизнесе, не имеют своих стаци­
онарных магазинов. И поэтому, 
получив по дешевке у рыбхоза 
свежую рыбу, предприниматели 
тут же оптом ее продают любому 
клиенту, лишь бы была выгода 
И рыба, проходя из рук в руки 
наконец оказывается у торговца 
на рынке, являющегося после­
дним перекупщиком в этой 
длинной цепочке.

В существующей схеме рыб­
ной перепродажи может уча­
ствовать каждый предпринима­
тель, имеющий деньги. Но в то 
же время, приобретя и реализуя 
оптом партию рыбы, этот пред­

приниматель не несет ни­
какой ответственности и 
понятно, не уплачивает 
налог в полной мере, ибо 
большая часть его деятель­
ности связана с наличны­
ми деньгами при перепро­
даже продукции. Понят­
но, что свой доход он ни­
когда не раскроет! Даже 
сама реализация рыбы на 
рынках столицы, по суще­
ству, также проходит с на­
рушениями, Имеет ли пра­
во фажданин продавать 
свежую рыбу, если он ее 
лишь перекупает? И по­
том, если он обладатель 
партии рыбы, то почему он 
не платит налог? И по­
скольку эти лица постоян­
но реализуют рыбу на 
рынках, то они должны 
иметь свидетельства на 
право занятия индивиду­
альной фудовой деятель­
ностью и выплачивать 
ежемесячно фиксирован­
ный налог!

Чтобы навести здесь 
элементарный порядок, 
государство получало ка- 

кие-то поступления в казну, 
нужно контролировать более 
четко действия предпринимате­
лей и иных лиц, подвизающихся 
на рыбном бизнесе. Для этого 
нужно учредить строгую выдачу 
лицензий, вести жесткий цено­
вой контроль и при повторных 
нарушениях шфа(}ювать и отби­
рать лицензию, не разрешая им в 
дальнейшем заниматься этим 
видом предпринимательства. 
Эти меры необходимо принять 
при существующем положении 
дела.

Есть и другой вариант: поче­
му бы крупному предпринима­
телю или фуппе таковых, имею­
щих солидные свободные сред­
ства, не скооперироваться, со­
здать структуру, которая бы, зак- 
лючивдоговоры с рыбхозами, на 
основе предоплаты закупала бы 
оптом отловленную рыбу, а за­
тем ее реализовывала через тор­
говую сеть, а также на рынках?

И все же самым правильным 
вариантом является схема - ры­
боловецкая бригада плюс акцио­
нерные общества дехканских 
рынков столицы. Здесь практи­
чески цена реализации рыбы 
будет сведена к минимуму, что и 
нужно нам, потребителям!

А пока этой связки нет и она 
не действует, свежая рыба, пере­
ходя из рук в руки, «прокручива­
ет» огромную массу наличных 
денег. Ведь только по самым 
скромным подсчетам, вТашкен- 
те на рынках реализуется свыше 
30 тонн свежей рыбы, а в вос­
кресные дни и того больше. Вот 
и подсчитайте, если килофамм 
ее продается по цене свыше ты­
сячи сумов, то тонна рыбы пре­
вышает один миллион сумов. 30- 
40 миллионов наличности ежед­
невно «прокручивается» на реа­
лизации свежей рыбы! А теперь 
подсчитайте, сколько же денег 
«налом» здесь «прокручивается» 
в месяц. Правильно, получается 
около одного миллиарда! Есте­
ственно, возникает вопрос: а что 
от этого имеет государство?

Поэтому хочется спросить у 
работников Прокуратуры рес­
публики и его областных и рай­
онных подразделений - почему 
вььтовленная на Айдаркуле и Ар- 
насайских озерах рыболовецки­
ми бригадами свежая рыба, пере­
ходя из рук в руки, становится 
дороже говяжьего мяса и как все 
это соотносится с действующим у 
нас сегодня законодательством?

Акрам Ташкенбаев.
Корр. «Правды Востока».

Любые таланты откроют в 
ч в1Ш1ем ребенке и помогут раз- 

виться в этом детском учрежде- 
*-нии. Здесь убеждены, что нет 

бесталанных детей, а есть без- 
дарные, равнодушные учителя и 
неумелые родители. Применяя 
 ̂классические теории и новей- 

^шие разработки педаготов- 
I практиков, воспитатели созда-
3 к>г все условия для того, чтобы 

детская душа раскры,гась, как 
1 бутон, и первые проблески та- 
рланта были вовремя замечены, 
|| Сад экспериментальный, но 
Щ мало ли нам предлагали |ром- 

 ̂кнх экспериментов и многие ли 
Ц закончились удачно? Здесь но- 
 ̂ваторсгво в том, что все новые 
педагогические теории и прак- 

Етические ра (работки лтя особо 
§ одаренных де-гей применякутся 
1 на практике. Как, удивится чи- 

т̂атель, неужели здесь собраны 
Столько самые талантливые 
4ДГГИ? И где же этот чудо-сад? 
I Нет, дети самые обычные, и нет 
; никакого конкурса, да и сад са- 
;мый обычный в Акмаль-Икра- 
I мовском районе столицы, Нео- 

I бычность - в творческом отно- 
(шении педколлектива к своему 
I делу. И и поддержке районными 
] иласгими детских и споргивных 
 ̂учреждений.

й- Чего )дес|, только нет для

ГОД ЗДОРОВОГО ПОКОЛЕНИЯ

ТО Ч КА УЛ Ы Б Н УЛ А С Ь  И С Т А Л А ...  З А П Я ТО Й
развития творческой личности! 
Захожу в детский сад и не пере­
стаю удивляться, сколько можно 
сделать для ребенка, если ты 
действительно его любишь! Все 
стены коридоров, комнат и даже 
лестничных пролетов расписаны 
сюжетами из народных сказок. 
Сами воспитатели прекрасно 
рисуют, и весь детский сад раз­
рисован яркими картинками, где 
конек-горбунок, жар-птица, ца­
ревна-лебедь, сюжеты изуз^кс- 
ких народных и сказок народов 
мира.

Спаленки похожи на игру­
шечные домики. В каждой возра­
стной группе - так называемая 
“ростовая мебель”, точно подо­
бранная по рскту и возрасту ре­
бенка. Да еще затейливой формы, 
оригинально раскрашенная и 
расставленная по советам дизай­
неров. В спа̂ и>ной комнате очень 
удобные кроватки, сделанные по 
рекомендациям медиков, чтобы 
не было сколиоза у детей - об 
этом нужно думать с раннего дет­
ства. Под пр4)стынками - поду­
шечки И1... душистых лечебных 
тран. Зачем? Чтобы дети дышали

“Точка, т очка , за п ят а я, м инус, рож ица к р и в а я ”...  Слова эт ой  
веселой дет ской песенки друж но напеваю т  т рехлет ние карапу­
зы, уж е рисую щ ие акварелью  и м аслом , паст елью  и ф лом аст ера­

м и . Чем т олько ни рисую т  в  эт ом эксперим ент альном  401-м  
дет ском  саду ст олицы  ст раны ! Но заним аю т ся здесь не только  
ж ивописью .

лекарственными травами, для 
профилактики простудных забо­
леваний, для ингаляции и укреп­
ления нервной системы.

С фитотерапией здесь связаны 
все помещения - от комнат для 
игр и отдыха, где устаноадены 
специальные распылители вод­
ного раствора лекарственных 
трав, до медкабинета, абсолютно 
не похожего на врачебный, И 
потому "не страшного” для ма­
леньких посетителей. Да и сами 
врачи без традиционных белых 
халатов, а в неброской аккурат­
ной одежде, что сразу успокаива­
ет ребятишек. А вместо шприцев
- на видном месте библиотечка, 
где главное место занимает “Ка­
нон врачебной науки". Это ред­
кое, бесценное издание педиатры 
изучакгг для того, чтобы старин­
ные рецепты использовать в со- 
времетюй медицинской и педа­
гогической практике наряду с со­
временными лекарственными 
препаратами и лекарственными

тра1«ми.
Ходить по саду - одно удо­

вольствие, а перечислять все то, 
что здесь делает небольшой 
коллектив профессионалов, 
можно очень долго. Полное 
представление о той углублен­
ной работе над личностью юно­
го гражданина страны дают ме­
тодический кабинет и библио­
тека. Одних укрупненных раз­
делов здесь больше двух десят­
ков, А уж подразделов и подтем
- сотни. Главные темы? Семья и 
сенсорика, игра и речь, музыка 
и конструирование, логопедия 
и гигиена,изо и эстетика, труд и 
развлечение, книга, природа и 
так далее. По этим разделам на­
глядно видно, чему и как учат 
детей в этом уникальном детса­
ду, Здесь дети воспитываются 
гармонично, А художественная 
литература представлена от ска­
зок до классики, и для воспита­
телей есть художественная ли­
тература. Особый раздел рас­

сказывает о том, что делает Ка­
бинет Министров, правитель­
ство и Президент для того, что­
бы в Год здорового поколения, 
и не только в этот год, потому 
что здоровье - категория вечная, 
дети росли гармонично разви­
тыми, физически и духовно здо­
ровыми.

Нравственное, эстетическое 
и физическое воспитание - вот 
три основных "кита”, на кото­
рых держится вся методическая 
и педагогическая работа с дош­
кольниками, Но это лишь не­
большая верхушка айсберга.

Нравственное воспитание - 
это не нотации и не нра1юучения, 
а ролевые игры в комнате сказок. 
Здесь создано сразу несколько 
театров. Пальчиковый и теаф те­
ней, кукольный, магнитный и 
музыкально-звуковой, развиваю­
щий фантазию. Все здесь будит 
детское воображение и благо- 
тш)рно влияет на душевное здо­
ровье. Исподволь, незаметно

входит ребенок в мир нравствен­
ных ценностей, и это остается с 
ним навсегда, потому что детские 
впечатления самые долгие. Здесь 
работает своя теафальная сту­
дия, то есть из маленьких детей 
воспитываются будущие актеры,

И для спортивных занятий 
созданы все условия. Летний 
бассейн с подогревом, корты, 
волейбольная, футбольная, бас­
кетбольная мини-плошадки для 
юных спортсменов. Разные 
бревна и бумы, "качалки-ша- 
талки", развивающие коорди­
нацию движений, кольца и бру­
сья,,, Есть спортивный зал, в 
котором уместились всевоз­
можные, гимнастические стен­
ки, тренажерные,,, А рядом со 
спортивным залом - детский 
бассейн с лечебной травкой, и 
тоже весь разрисованный.

Музыкальные занятия и про­
гулки на природе помогают эсте­
тическому воспитанию. Приро­
да - это созданное на небольшом

пространстве сада рукотворное 
пространство с настоящими 
тульскими и рязанскими береза­
ми и рябиной. Территория сада 
похожа на уютный парк в детс­
ком санатории со знаками до­
рожного движения, где малыши 
в ифе пости1ают “гаишную аз­
буку", Голубые ели здесь сосед­
ствуют с березками, привезен­
ными из Рсксии.

А рядом раскинули пышные 
кроны узбекистанские карагачи, 
в тени которых как бы нечаянной 
детской рукой рассыпаны цвет­
ные, забавные, деревянные иг­
рушки • паровозы и самолеты, 
качели и карусели, лошадки и 
уточки. Все сделано из спилен­
ных старых тополей руками мес­
тных мастеров, и все здесь радует 
глаз,

А мастерская расположи­
лась,,, в прекрасно оборудован­
ном подвале детско1о учрежде­
ния. Он сухой и чистый в отличие 
от подвалов жилых домов, под 
которыми - болота с комарами. 
Детсадовский подшш - это допол­
нительное помещение для детс­
кого учреждения. Согласитесь,

это немаловажно в центре| - 
крупного жилого массива с его], 
теснотой и проблемами арен- 
ды. Здесь активно используют! | 
каждый квадратный метр под­
вала, где расположились не 
только столярные и слесарные 
мастерские и склады, но и ком- 
наты отдыха с душевыми для ; 
рабочих.

Заведующая детским садом 
Ольга Якооленна Мельник ра- % 
ботает здесь 34 года, иными ело- ? 
вами, с детством у нее связана | 
вся жизнь. Несколько поколе- | 
ний ребятишек выросли на ее)> 
добрых руках. Она живет в ма- 
х:1лле Камалак - Радуга и пре- ’ 
красно знает узбекский язык, ’ 
Впрочем, талант педагога, ис- ч 
тинная любовь к детям, личное 
очаров;1Иие - это тоже язык, ко­
торый понятен всем,

Расска1Ы№1ть можно до;но и 
есть о чем. Но лучше самим 
посмотреть и перенять опыт.
11едагогам - как построй ть ра- 
боту с детьми, коммуналыци- 
кам - как ранионашаю исполь- 
Ю1шть подвалы и как обустро- 7 
ить детские площ|щки, трене-  ̂
рам - как увлечь детей спортом, 
раб4Угникам культуры - как вое- 
пи 1Ы1Ш1ь таланты, ^

Наталья Полянская.
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Недавно в очередной раз "стало известно", что 
глава "Газпрома" должен отправиться на заслу­
женный отдых. И  э т о т  ин^рмационный повод 
вновь возбудил охотничий азарт определенной пуб­
лики, давно стремящейся отхватить жирные кус­
ки уж е поделенного "газового пирога".

Во всем мире, как известно, крупные концерны 
обычно становятся ядром больших - формальных и 
неформальных - кооперационных систем. "Газп­
ром " - не исключение. Поэтому Рема Вяхирева 
пы таю тся вытолкнуть оттуда вместе с другими 
"кооператорами ", в число которых входит и М еж ­
дународная группа компаний "ИТЕРА". Ведь консо­
лидацией своих ресурсов "кооператоры"укрепляют 
единство системы, и т о т  ж е газовый "монстр"со 
свитой деловых партнеров оказывается крепким 
орешком. Вот кое-кто и стремится под сурдинку 
справедливости и демонополизации э т о т  орешек 
расколоть, чтобы съесть ядрышки. А т а к  как 
партнеры "монстра" в силу совпадающих с ним 
коммерческих и хозяйственных интересов этому 
мешают, их тож е  стараю тся угробить.

Следует о тм е ти ть , что  переделить "Газпром " 
пы таю тся, в частности, путем отмены законо­
дательного, в 20 процентов, ограничения числа 
акций этого концерна, которые разрешено иметь 
иностранным владельцам. А газ, как известно, 
товар геополитический. Таким образом, речь идет 
о стремлении определенных лиц за рубежом и их 
"бескорыстных" представителей в России вывес­
т и  стратегически значимую отрасль из-под кон­
троля Российского государства, на что  ими задей­

ствованы масштабные ресурсы и организована 
мощная пиаровская кампания в прессе.

За последний месяц только английская газета 
"Файнэншл тайм е" опубликовала 15 (!) статей, 
"разоблачающих" “ИТЕРУ", куда якобы уводятся 
активы "Газпрома”. Н еужто кустами скважин? 
Американская "Уолл-стрит дж (^нэл"в статье о т  
24 октября этого года сравнивает "ИТЕРУ" с пияв­
кой, присосавшейся к  "Газпрому". Обсуждать непро­
фессионализм этой публикации бессмысленно. Но 
образ пиявки, который, по замыслу автора, должен 
символизировать декларируемый в статье парази­
тизм  "ИТЕРЫ", оказался, как ни странно, весьма 
верным, выражающим, правда, суть совсем иных 
отношений двух компаний. Ведь пиявки - существа 
лечебные и с незапамятных времен используются 
для удаления из больного организма "дурной"крови.

Как известно, в странах СНГ платежи "Газпро­
м у" за поставлявшийся им газ даже в лучшие 
времена не превышо/ги 38 процентов всего объема 
продаж. Несколько лет назад великий монополист, 
устав о т  изнурительной борьбы с неплательщика­
ми, уступил часть этого рынка "ИТЕРЕ", создав­
шей у  себя клиринговую систему расчетов. И  сегод­
ня "Газпром " высвободившийся газ гонит в Европу, 
добывая для казны твердую валюту, т а к  как 
"ИТЕРА "освободила его о т  обязательных поставок 
голубого топлива в страны СНГ по межгосудар­
ственным соглашениям и тем  самым избавила о т  
"дурной" крови - пресловутой проблемы неплате­
жей. ОсвоШила "пиявка " "Газпром "и  о т  неплате­
жей в Свердловской области.

Кроме того, "ИТЕРА" создала с несколькими 
предприятиями "Газпрома" - владельцами лицензий 
на разработку малорентабельных месторождений - 
совместные предприятия. Денег у  "Газпрома"на их 
освоение нет, а сроки начала разработок, указанные 
в лицензиях, подходили к  кониу, и лицензии могли 
аннулировать. Теперь "ИТЕРА", вложив в освоение 
месторождений весьма существенные средства, 
совместно с "Газпромом" добывает газ, пополняя 
общероссийскую газовую копилку, и создает новые 
рабочие места, а их конкуренты говорят о якобы 
разбазаривании активов "Газщюма".

Однако масштабная кампания по дискредита­
ции "Газпрома"и "ИТЕРЫ"суш/ественно вредит их 
инвестиционной привлекательности и тем  самым 
препятствует увеличению добычи газа. Следова­
тельно, организованная травля газодобытчиков 
угрожает стратегическим интересам и безопасно­
сти  страны. Ведь как следует из проекта феде­
рального бюджета на 2001 г., одним из приорите­
тов правительства - страну надо срочно уводить 
о т  дефолта - является обслуживание и погашение 
государственного долга. На это  планируется свыше 
40 процентов всех бюджетных р а схо д , или почти 
500млрд руб. А вот на капвложения выделяются из 
казны лишь 26,1 млрд руб. Совершенно очевидно, 
что значительную часть госдолга, и это  отражено 
в проекте федерального бюджета, власти намере­
ваются гасить в ближайшие годы за счет налогов 
о т  экспорта нефти и газа. Причем рост цен на них 
на мировом рынке пока благоприятствует этим  
намерениям.

гических условий разработки ме­
сторождений становится более 
дорогой. Поэтому стоимость ос­
новного капитала "ИТЕРЫ", на­
пример, по отношению к тысяче 
кубометров добываемого газа 
оказывается существенно выше, 
чем у "Газпрома", а следователь­
но, экономическая эффектив- ' 
ность "ИТЕРЫ" заведомо мень- 
ше, чем у "Газпрома". Но этот 
фактор неравенства условий для 
развития, весьма значимый для 
вновь создаваемых предприятий, 
также никак не учитывается в 
экономической политике прави­
тельства.

Между тем "ИТЕРА" при нарас­
тающем дефиците газа играет все 
большую роль в поддержании топ­
ливно-энергетического баланса 
России и других стран СНГ.

ГОССНАБ 
ДЛЯ СНГ

РЕЗОНАНС

ИЗВЕЧНЫЙ  
ВОПРОС -

опять
ПРО ДЕНЬГИ 1 И Ш 1

Казалось бы, учитывая чрез­
вычайность положения с рест­
руктуризацией и возвратом дол­
гов, правительству надо немед- 

} ленно воспользоваться благоприятной рыночной 
конъюнктурой, а также угрозой надвигающегося за 
рубежом топливно-энергетического кризиса и 
срочно предпринять меры (в том числе дифферен­
цировать налогообложение в зависимости от конк­
ретных условий освоения месторождений и их экс- 
адуатации), которые позволят увеличить отдачу от 
главной "дойной коровы" страны - ТЭКа. Тогда ТЭК 
можно будет наконец превратить в локомотив для 
всей экономики и начать вытягивать ее из кризиса.

Первое, что представляется необходимым сде­
лать, - прелюжить тому же Парижскому клубу

Й Ю Ш Й
Кого и почему раздражает деятельность "ИТЕРЫ

всей товарной массы страны, наглядно свидетель­
ствует официальная статистика. В 1999 году объем 
промышленной продукции составил почти 3 трлн 
руб. Еще примерно 1,5 трлн стоили продукты пита­
ния, сельхозпродукция, различные услуги. А рубле­
вая масса равнялась лишь 646,1 млрд руб.

Если полагать, что денежная масса использова­
лась только в реальном секторе экономики и обер­
нулась за год трижды, а быстрее она не "крутится", 
то в денежном обороте в сфере произ 
дукции и ее потрейявитя-да-баляда̂  
окод(̂ ;,3̂ $ТТрлн А'ведь ч̂ е»€'1)ублевой массы

кредиторов реструктурировать российский дол̂ ;>.*'-’«16лекае1в»гсШе на обслуждание валютного обме-
обмен на увеличение экспорта странам-к̂ зйД»ггс)рам н̂ Й̂»К хоже примернотрлн руб. в обороте. Да и 

го мол̂ <Гудет за 
средств, вьшыяемых для текущи<платежей
того же газа. Тогда сделать это мо>1̂ <Гудет; с^ ^

П о­
гашению  госдолга, которь̂ в свою очеред̂ апра- 
вить на увеличение до§иЛи газа и частц̂ |йЧое заме­
щение его на электрр«?танциях углем. /

Как известно, ^тличие от нефт|̂ добыча газа с 
прошлого года с^а падать. Дело в^м, чй эютлу-̂  
атируемые газчрые месторожден!̂  иаюшсны 
более чем на т т̂ь, а прирост нов̂ х а^асшотс 
от темпов _
в этом году приблизится к Ъ 
т., по оценкам, на нынешних 
-зитсядо 10-11 ^центов к 
и изношенность»()сновных 
на модернизаций, газопереетяваяиих агрегатов 
российской трубоп{>атедной системьг б̂уется до 
3,5 м̂ р̂д д̂ л̂ .̂ СШД;>,Ло экспертны̂ »̂оценкам, 
"Газпрому" на капиталов?Гвч)̂ ения ежегоднЬ»̂  бли­
жайшие 5-6 лет понадобитЙ1л̂ 1-3,4 млрд йчцл-

ценных бумаг постепенно 
раскочегаривают̂ ,̂ еще отвлекается около 

800 млрд руб. Т^ что дефктмт'явнеадрго обраще-

равен 1900 млрд куб. м, и "ИТЕРА" в их разработку 
планирует вложить 1,5 млрд долл. Уже затрачено 400 
млн, половина из которых - собственных, реинвес­
тированных из прибыли и заработанных благодаря 
клирингу. После освоения всех этих месторождений 
суммарная годовая добыча "ИТЕРЫ" в ЯНАО дос­
тигнет почти 63 млрд куб. м, что составит десятую 
часть нынешней годовой добычи "Газпрома". 

Казалось бы, вот один из стратегических резер- 
й позволит увеличить экспорт газа в 

вропу ТГТЯ38?тт> ̂ йЗМотжадщую валютную вы­
ручку для погаШв*щя госдШл«Щ̂ й̂**1«ед1)Ству 
надо только озаботиТЙцсозданием с0<91«цдх;тву 
щих экономических услотНй для скорейш̂  
ения тех же ямальских месторц̂ вдещ.

Однако происходит нечхе„Л?|!1Йное. Вопреки 
антимонопольдош1-.векОйбдателы̂ у Федеральная

ния по отношению к товарному оказывает̂ 111йГКЯГ"|''ЭШ!рге11йческая комиссия установи]̂  всем компа- 
не меньше 70(?11роцентов. О таком дефиците свиде-  ̂ ниям, кроме̂ азпрома", такие тарис̂ ые ставки по

. те.рл1аяр# соизмеримость# 
таварного пр 

1ИЛН р»й. прибвш.1
СПО]|адЙ Тфиф для:)

азение 
куб. м, а,

ях сни- 
тогсгйда. Растет 
ота̂ п̂и. Только

№

Однако проиыогодняя цена на 1̂ ^  ̂330 руб. з̂ ч. платежи и ба 
тысячу "кубов" позволила получить для инвестиций Л«у}сей̂ щяйГЙости, не 
лишь 2,35 млрд долл., а за счет приалечёИных. 
средств все вложения составили в 1999 году 2,8 млрд 
долл.

Решить проблему инвестиций, казалось бы, 
можно увеличением внутренней цены на газ, кото­
рая сейчас в средневзвешенном исчислении состав­
ляет по стране 443 руб. за тысячу "кубов". Но это 
лобовое решение спровоцирует новый рост ценовой 
инфляции и дальнейшее снижение платежеспособ­
ного спроса. Между тем истощение верхних газо­
носных слоев эксплуатируемых месторождений тре­
бует бурения новых, более глубоких скважин, а 
также освоения новых месторождений с более тяже­
лыми геологическими условиями и трудно извлека- 

5̂ емыми запасами.
Естественно, себестоимость добычи газа в даль­

нейшем будет расти, а средств у "Газпрома" на 
развитие отрасли не хватает. К тому же велики долги 
потребителей. Только Украина, где несанкциониро­
ванное извлечение чужого газа (назовем столь лука­
вым словосочетанием обычное воровство) из тран­
зитной магистрали оправдывается президентом рес­
публики, задолжала "Газпрому" 2,2 млрд долл. Это 
произоиью еще до того, как "Газпром" перестал 
поставлять газ на часть рынков СНГ, уступив их 
"ИТЕРЕ".

Нарастание дефицига газа скоро потребует все­
рьез заняться также освоением малых и средних 
месторождений, в том числе малорентабельных с 
трудно извлекаемыми запасами. Согласно проекту 
энергетической сфатегии, разработанному в Минэ­
нерго, доля таких месторождений в добыче газа 
должна возрасти до 20 процентов общих объемов. А 
для их освоения будут привлекать так называемые 
независимые компании.

"ИТЕРА" уже начала осваивать несколько сред­
них месторождений, побежав как бы впереди паро­
воза и набивая из-за этого шишки. Ее плавучесть 
при нынешнем экономическом хаосе и безденежье 
обеспечивается тремя "китами”: нысокопро<1)есси- 
ональными управляющими, собственной клирин­
говой платежной системой и миоготошфным про­
изводством, котор<н; позволяег сглаживать колеба­
ния конъюнктуры с добычей и сбытом (аза - основ­
ным видом дентельнсчти "ИТЕРЫ". Но главное, что 
выручает, - внедренная плагежная система с расче­
тами по клирингу.

ГАЗОВЫЙ РУБЛЬ  
В ТЫСЯЧУ 

КУБОМЕТРОВ
Как извесгно, следуя лирек1инам Международ­

ною валютного (|н)нда, подменившего с(̂ )й пре­
жний дирскжвный орган страны - ЦК КПСС, 
ре(|н)рматоры сж;чп1 рубленую денежную массу - 
атрегат М2 - до катастр<н|)ически малых размеров.
Вот уже мног ие годы денежная масса не преньппает 
устаноиленнук) Л1И нас "норму" в 13-14 процентов 
по отношению к ВВП. Между гем в норма;п.ных 
Сфанах это с1Ю1ио1иение превышает 50 процентов, 
а в США досги1ает 120 процентов. Правда, значи­
тельная сумма доллар(1в находится в ирубежных 
"спецкомандировках", в том числе в России, подры­
вая стабильность рубля,

О том, много или М!1Л0 и обращении рсксийских 
денег с точки зрения их досгаточнск'ти для обо|Х)та

аимозачетам̂  
бюджет с̂  

номйкй. ‘М ]  
ёнтов мости про(у 

деле сумм̂
8Ш|еднем знач̂  

б||дьдене)(
но с товарням, налйгш с товарной продукции 
услуг собрали ^  никак не меньше 1,5 трлн руб.

Именно ис1̂ ственно созданным_а,.̂ Д̂ ми*'< 
нежным дефицита̂  об-̂ я̂снжЖЙ масштабные не-

Гсвыше̂

пять его в ближайшие годы,
........... .... и̂раются - МВФ не позво- ^

ли̂ А"'*в(станавливать пЛ»*̂ жный оборот необхо- ’ 
ЯЙмо. Поэтому нач̂ ьной фа̂ Ы̂ ыхода из создав­
шегося пол(П(«ншщ№тт.1(ед(ф̂  приняв­
шего фабительские форШ 
говые расчеты. Чтобы они носили не случайный и 
упорядоченный характер, их надо вводить на выде­
ленных, условно локальных рынках, где возможен 
взаимный запланированный обмен продукцией по 
заранее установленным ценам. Подводить баланс 
взаимных расчетов можно после каждого цикла 
поставок продукции с оататой разницы деньгами, и 
это будет тот самый бартер, как клиринг в реальном 
времени. Но если партнеры надежные, бадане по­
ставок подводится в конце какого-то кадендарного 
Периода, обычно года.

Клиринговые расчеты, осуществляемые посред­
ством виртуадьных денег, подобных переводному 
рублю бывшего СЭВа, широко применяются во 
многих странах. Они позволяют обходиться мень­
шей денежной массой, при этом оборот ее ускоря­
ется.

Надо полагать, что пороки денежной политики 
реформаторов и ее последствия не были для руко­
водства "ИТЕРЫ" тайной за семью печатями. И 
чтобы офадиться от угрозы неплатежей, в "ИТЕРЕ" 
организовади локадьный рынок обмена различных 
видов продукции на газ на основе клиринговых 
расчетов, при которых цена тысячи кубометров 
голубого Т0ПЛИ1Ы оказалась мерой стоимости в 
товарообороте. Сегодня этот рынок включает потре­
бителей многих стран СНГ, Ямало-Ненецкого авто­
номного округа (ЯНАО), Свердловской области и 
др.

Благодаря клирингу "ИТЕРА" избавилась от не­
платежей и вносит сполна все налоги. Товарные 
"деньге" в ее обороте составляют примерно полови­
ну, остадьные деньги - "живые". Однако общая 
рентабельность оборога не превышает 15 процен­
тов, так как сами поставки газа близки к убыточным.

По сути говоря, в "ИТЕРЕ" создана модель кли­
ринговых расчетов, которую можно внедрить по 
всей стране в виде единой системы пересекающихся 
условно локальных рынков. Архитектура такой си­
стемы может быть подобна бывшему Госснабу, но с 
собственным клиринговым банком. Если комисси­
онные Н01ЮГО "Г осснаба" ограничить 10-15 процен­
тами - 1фи бартере сегодня за ликвидные товары 
требуют двойную цену, - это позволит в гом числе 
снизить инфляцию и собирать благодаря цетрали- 
зации расчетов и их подконтрольности больше 
надогов,

ПОБЛАЖКИ  
ДЛЯ ЕСТЕСТВЕННОГО  

МОНОПОЛИСТА
Па российском рынке и в странах СНГ"И !'1;РА" 

акт ивно стала работать в 1998 г. в качестве перепро­
давца газа, начав одновременно освоение шести 
месторождений, расположенных на территории 
ЯНАО. Первое из них - Губкинское - ввели в 
промышленную жсплуатанию в 1999 году, шорое - 
В(Кточно-Гаркос!1линское - намечено запустить в 
промышленную эксплуагапию до конца >гого года. 
Суммарный запас газ;| всех шести месторождений

И

)даж1̂
1ьшегфибыщ1

М еждз̂  ше,
добыча "легкого" газа пошла на убтль. И той же 
’ИТЕРЕ", начинающей промышле̂ ое освоение 
•̂ямш1шиш.щсторождений, прих^тся бурить бо­
лее глубокие сква)1{й»ж-44̂ 4у}им̂ »гать более дорогие 
технологии из-за усложнени$Ягев1аодических усло­
вий задегания пластов и необходим 
их отдачи.

Очевидно, для̂ )«Йныx по 
освоен ие

1рм,да10'«вй6ирт'*йтшивидуадьно такие, 
|Ы выравнивадись экономические условия хо­

зяйствования и в итоге расширялась надогооблага- 
емая база. А к чему приводят постоянные относи­
тельные ставки тех же акцизов - 15 процентов при 
продажах газа в России и Белоруссии и 30 процентов 
- в остальных государствах? Получается, чем слож­
нее месторождение, выше удельные расходы на 
добычу газа и меньше рентабмьность его сбыта, тем 
больше в абсолютном исчислении оказывается ак­
циз и, следовательно, меньше прибыль. Поэтому 
сокращаются финансовые возможности для увели­
чения добычи, а значит, и бюджетные доходы. Хотя 
на самом деле все должно быть наоборот, и те же 
рентные платежи должны устанавливаться диффе­
ренцированно в зависимости от природных 
"удобств" изЕлекаемости запасов: чем хуже "удоб­
ства", тем меньше акциз. Об этом толкуют давно, но 
воз и ныне там.

У "Газпрома" низкий транспортный тариф во 
многом компенсирует негативное влияние акциза. 
Даже при том, что цену на газ внутри страны 
монополисту устанавливает ФЭК. А вот "ИТЕРЕ", 
как бы тоже для компенсации поборов, позволено 
назначать так называемые рыночные цены. Но если 
"Газпрому" их на сегодня установили в средневзве­
шенном исчислении в 443 руб., то про свободу 
ценообразования для "ИТЕРЫ" можно сказать: "Ви­
дит око, да зуб неймет". Ведь более или менее 
значимое превышение государственной цены есте­
ственного монополиста лишит "ИТЕРУ" рынка 
сбыта.

Такая же "конкуренция" наблюдается и на газо­
вом рынке Украины. Дело в том, что экспорт туда 
газа регламентируется соответствующим межправи­
тельственным соглашением, согласно которому 
цена транзита российского газа связана определен­
ным соотношением с его продажной ценой, уста­
навливаемой украинской стороной. Еще несколько 
лет назад тысяча кубометров стоила там 80 долл., а 
тариф на ее фанзит ссктавлял 1,75 долл. на 100 км. 
Когда экспортом газа заня;гась "ИТЕРА", по просьбе 
"Газпрома" стоимость транзита голубого топлива 
через Украину понизили до 1,09 долл. на 100 км, 
сксктив, само собой, при этом продажную цену... до 
50 долл. за тысячу "ку&1в". Между тем транспорти­
ровка тысячи кубометров до украинский (раницы 
обходится в 35-40 долл. 1ак что ретггабельность для 
"И ГЕРЫ" экспорга газа оказывается теперь более 
или менее приемлемой лишь в прифаничных с 
Россией украинских областях, а в глубинке, за 
тысячу километров от фанииы, она близка к нуле­
вой из-за увеличения транспортных расходов. Сам 
"Газпром", р;1сгшачиваясь за ф(1нзиг газом, пр̂ шаег 
его и Европе в среднем по 90 дштл. за тысячу "кубов". 
"ИТЕРЕ" же в дальнее зарубежье дсхггуп закрыт.

Как известно, строительство дома стоит на­
много больше текущих за1рат для последующего в 
нем проживдния. "Газщюм" при его организации 
получил почти бесплатно в наследство от своего 
предшественника новые основные фонды, со­
зданные в советские времена. "И1 ЕРА" начинала 
с нуля и вклштывала в отличие от "Газпрома" 
собственные средства в развитие гфоизводства. К 
тому же и сырьевая база из-з.1 усложнения геоло-

В этом году объем реализован­
ного "ИТЕРОЙ" газа составит 
примерно 80 млрд куб. м, из них 
около 20 млрд - собственного, до­
бытого в Я НАО. Следует заметить, 
что при этом у "Газпрома" ничего 
не закупается, а в Украину постав­
ляется туркменский газ, который 
на 60 процентов оплачивается то­
варами, в том числе белорусскими 
и российскими, стоимость кото­
рых в этом году оценивается при­
мерно в 660 млн долл. "ИТЕРА" в 
поставках газа из Туркменистана 
является оператором по расчетам 
за него. Благодаря существенному 
различию по отношению к долла­
ру паритетов покупательной спо­
собности и курсов вадют Туркме­
нистана и России, рентабельность 
товарной части оплаты достигает 

25-30 процентов, что позволяет удерживать сред­
невзвешенную рентабельность оборота "ИТЕРЫ" в 
пределах 10-15 процентов. В то же время рента­
бельность поставок газа из ЯНАО в Свердловскую 
область, а "ИТЕРА" теперь обеспечивает всю ее 
потребность собственным газом, оказывается 
близкой к убыточной. Ведь из-за высокого транс­
портного тарифа доставка туда тысячи "кубов" 
обходится в 220 руб. при себестоимости их добычи 
равной 150-180 руб., а продажная цена не превы­
шает 400 руб.

В ЯНАО часть газа закупается "ИТЕРОЙ" у 
министрации округа (им расплачивается "Газп- 

роЙГ-Шц̂ т̂ рентных платежей), а товарная часть 
го оплатЙКЩ'ЕРОЙ" достигла в нынешнем году 

у'к л̂римерно7?4^рд руб. Весьма интенсивен и 
товар^орот с БелЪц̂ сией, куда "ИТЕРА" по- 
ставляетЧцримерно чет̂ чрть потребляемого там 

|̂ н получает фщовики, металлопро- 
ы, бьКрвую технику. Газ 

траны Ба^и и Закавказья. 
[(икШ) ск^ть, что "ИКРА" стала не- 

прЛнего Госсна® СССР и ее 
»?нг<йчя Шйшжатия в условиж безденежья 

п<МЗРН|яа првнаюртд тгвегёявето|ом простран­
н е е

© эню11«ст»( ;̂ ятельности "ИТ/РЫ", в частно­
сти, бвндетеаьстжют состоявшиЛя в последнее 
врем(ьвстреч11̂ р̂уководителя11 горя Макарова с 
президентамиряда стран СП Г^к что роль клирин­
говой дип^атии компанц|<'в геополитике России 
трудно к̂реоценить.

аивая рын1ш,|§выта, "ИТЕРА", продавая сна- 
Ла чужой т<9§тем замещает его собственным. 

"Так проивкбдило в Свердловской области. Подоб-

газа, а в 
дукш 
п

^ ц̂эИ а̂тегия должна обеспечивать устойчивость 
развития, в том числе за счет снижения зависимо­
сти компании от многих внешних факторов, вклю­
чая политические. Однако такое в полной мере 
возможно лишь в среде, обеспечивающей соблю­
дение законных прав субъектов рынка. Но до 
появления подобной среды в нашей стране еще ох 
как далеко.

Захват чужой собственности обычно предваря­
ется кампанией дезинформации против ее владель­
цев. "ИТЕРА" длительное время в полной мере 
испытывает это на себе и несколько раз вынуждена 
была выставлять судебные иски с требованием 
зашиты своей деловой репутации. Недавно были 
удовлетворены три таких иска. Но, как отмечалось, 
измышления, порочащие честь и деловую репута­
цию, в частности, той же "ИТЕРЫ", вредят не 
только компаниям. Ведь так как от них отворачи­
ваются введенные в заблуждение лживыми из­
мышлениями потенциальные инвесторы, ущерб 
наносится экономике в целом, а значит, обществу 
и государству.

Уже упоминавшаяся "Файнэншл тайме", ко­
торую, видимо, весьма заботят дела "Газпрома" и 
"ИТЕРЫ", в очередной статье, опубликованной 8 
ноября этого года, излагает требования одного из 
выразителей интересов зарубежных акционеров 
"Газпрома" в адрес его руководства - прояснить 
отношения "Газпрома" с "ИТЕРОЙ". Если судить ; 
по газетному пересказу, предъявляемые претен- ' 
зии изобилуют множеством некомпетентных 
оценок, неточностей и домыслов, которые нео­
днократно уже тиражировали и другие СМИ. В 
частности, спрашивают их авторы, почему "Газ­
пром" передает "ИТЕРЕ" свои газовые месторож­
дения и лицензии на их разработку. Но таким ' 
"компетентным специалистам" и вдохновителям 
таких статей следовало бы знать, что ни у кого в ; 
России нет своих, приватизированных место- : 
рождений, они все государственные, а "Газпром" 
обладает лишь лицензиями на их разработку, 
причем в определенные сроки. Сами же лицен­
зии никому не передаются, а "ИТЕРА" выступает , 
инвестором и совладельттем совместных с обла­
дателями лицензий предгфиятий-операторов по 
разработке соответствующих месторождений. 
Кроме того, "Файнэншл тайме" утверждает, что , 
"Г1ГЕРА" наживается, перепродавая газ "Газтфо- 
ма". Но это, как сказано выше, неправда. Столь г, 
же лукаво и утверждение об уводе активов кон- ' 
церна в "ИТЕРУ". Видимо, к активам наряду со ( 
скважинами авторы домыслов относят и лицен- <- 
зии, 1фаво совместного использования которых  ̂
"ИТЕРА" в качестве инвестора получает на двух ' 
или трех совместных с "Г азпромом" предприяти- - 
ях. :«

Так как потенциадьных инвесторов и кредито- ■ 
рои длительн(1е время вводят в заблуждение по- 
добными измышлениями, то и результаты нали-  ̂
цо. Если верить упомянутой публикации в "Фай- | 
нэншл тайме", ЕЬРР тоже "вдруг" почему-то по- « 
требовал от "Г’азтфома" прояснить свои отноше- 
ния с "ИТЕГЮЙ" и ставит это условием предос- ? 
тивления "Газпрому" кредита в 250 млн долл. К 
чему бы это? I

("Назммсимая гамта" м  22 ноября). |

М е л о ч и  б ы т а ?
В нашей газете была опубли­

кована критическая заметка 
“Хотели как лучше”...(18.08.2000 
года). Но на свое выступление 
редакция не получила ответа ни 
от районного, ни от городского 
хокимиятов Ташкента. ГЗот поче­
му во второй раз приходится на­
поминать суть напечатанного в 
материаде, так как все описан­
ные недостатки продолжают 
иметь место и, более того, оброс­
ли новыми.

Как известно, для лучшего 
обслуживания жильцов и эстети­
ки на многих квартадах во дворах 
появились бетонные мусорки, 
заменившие видавшие виды по­
мятые железные контейнеры. И 
это вроде вначале было хорошо. 
А что же оказадось плохо?

Если раньше фи-четыре кон­
тейнера занимали небольшую 
площадку, то новая монумен- 
тадьная система уборки мусора 
уже занимает половину террито­
рии двора. И это еще можно было 
бы пережить (хотя мусорку воз­
двигли рядом с детской площад­
кой, предварительно вырубив 
ряд вполне здоровых деревьев), 
если бы на ее территории и вок­
руг поддерживадась чистота и ре­
гулярно проводилась санобра­
ботка установленных пластмас­
совых контейнеров. Но, увы, их 
как установили, так с тех пор о 
них и не разу не вспомнили даже 
в санэпидстанции.

Например, проводя экспери­
мент , как писалось в заметке, 
коммунадьщики забыли о “ме­
лочах”. Контейнеры, бетонная 
площадка, на которой они были 
установлены, за весь жаркий лет­
ний период ни разу не были под­
вергнуты дезинфекции...

И еще деталь. Подъездные 
пути к бетонной площадке поче­
му-то при ее открытии забыли 
благоустроить. В результате му­
соровозами были проделаны в 
земле глубокие колеи, в которых 
после отъезда машин кипела 
мутная жижа.

Изменилась ли ситуация на 
сегодняшний день? Нет, к сожа­
лению. Нарисованная в заметке 
картина продолжает иметь место 
и в зимний период.

Еще в материаде шла речь о 
напрочь исчезнувших с наших 
территорий дворниках. Возмож­
но, они и числятся где-то, ус­
пешно ифая роль невидимок, но 
на чистоте двора их таданты вов­
се не отражаются. Такой замусо­
ренной и заброшенной террито­
рии, где отсутствует хозяин, еще 
надо поискать, Хотя в каждом 
доме имеется избранный дом­
ком, который в первую очередь и 
должен бы печься об удобствах 
своих жильцов. Но это уже дру­
гой разговор. Уже не о мелочах 
быта.

Галина Глушкова.
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ВЫСТАВКА-ПРОДАЖА
О Ф И С Н О Й  и е ь е л и

• Прямая поставка о т  ороозводотелеО.
• Международный стандарт иачества.

• ПрофессиональныО днзаОн интерьеров.
• Сборка, дстановка и доставка.

• Оформяенне офисов "оод клю ч".

Гш*йо(|жидамок:гоа1|(оннь1йсш ТаШКбНТ, МирЗО-УпуГ. р-Н, АкаДбМГОрОДОК, 
уаХоджибаева, этаж 2, к,25, Орнетнр ■ гост. ■Узгццшгео’ о*ва от А1С-1бг \

Тел.: (371) 162-45-36,162-63-05,162-79-07. Факс: 162-45-36.:
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Первый вечер, как всегда, собрал ог­
ромное количество зрителей. Но вот спек­
такль идет вторую, третью неделю, а зал 
так же переполнен, круг желающих по­
смотреть новую работу театра все расши­
ряется, интерес к постановке не ослабева­
ет.

Автор пьесы итальянский драматург 
К. Гольдони вошел в историю театра как 
реформатор и создатель литературной ко­
медии нового времени. В его пьесах, а 
написал он их около 300, вместо персона­
жей комедии масок, надеющихся в основ­
ном на свою находчивость и дар импрови­
зации, приходят настоящие литературные 
герои с устойчивым текстом, профессио­
нально разработанной фабулой, словом.

со всеми чертами, присущими настоящей 
драматургии. На сцену вышли представи­
тели скромного сословия, но умные, дер­
зкие на язык, насмешничающие над ле­
нью, глупостью своих господ, благород­
ные душой и справедливые всвоих поступ­
ках.

Одна из наиболее популярных пьес 
Гольдони - "Хозяйка гостиницы" - по­
коряет своей праздничной тональнос­
тью, задором. Характеры персонажей - 
Мирандолины, маркиза Форлипополи, 
графа Альбафьорита и особенно кава­
лера Рипафратта - предоставляют акте­
рам возможность блеснуть своим мас­
терством, пластикой, выразительнос­
тью речи, многими, почти неуловимы­
ми приемами, благодаря которым и 
рождается неповторимый комедийный 
образ. Выдающиеся мастера сцены, та­
кие, как В. Комиссаржевская, К. Елан­
ская, В. Марецкая и многие другие 
актрисы, были счастливы сыграть роль 
Мирандолины. И в Ташкенте эта пьеса 
ставилась в 1951 году, зрители запом­
нили тогда блистательную Г. Загурскую

в главной роли. Спустя полвека пьесу 
разыгрывают актеры нового поколе­
ния, режиссер спектакля - художе­
ственный руководитель театра, заслу­
женный деятель искусств Узбекистана 
В. Шапиро представляет на суд публи­
ки свою версию.

...Сцена без занавеса, открытая взо­
рам, на ней уютный двухэтажный особ­
няк, увитый плющом, и журчащий фон­
тан. Идиллическую тишину взрывают 
звуки зажигательной тарантеллы, и зак­
ружилось действие, завертелся на сце­
ническом кругу домик, открывая внут­
ренние покои и их обитателей. Господа 
и их слуги влюблены в красавицу Ми- 
рандолину, мечтают заполучить ее в 
жены и вместе с хозяйкой - недурное 
приданое. И только грубиян и женоне­
навистник кавалер Рипафратта неподв­
ластен чарам. Тогда раззадоренная Ми- 
рандолина решает покорить сердце это­
го непокорного кавалера. Вот и весь 
сюжет, расцвеченный исполнителями, 
осуществляющими режиссерский за­
мысел.

Чтобы освежить прошлое, постанов­
щик в текст вводит модный сленг, персо­
нажи перебрасываются "крутыми" выра­
жениями, столь характерными для "новых" 
зрителей. Голоса актеров форсированы 
чуть не до крика, в танцы введены отнюдь 
не классические элементы...

В этом новая постановка отдает дань 
эстетике зрителей конца двадцатого столе­
тия, предпочитающих более острые отно­
шения между героями.

Молодые исполнители успешно де­
монстрируют и свои профессиональные 
навыки, и завидную дисциплинирован­
ность в решении режиссерской сверхза­
дачи; создать яркое, зрелищное пред­
ставление. Исполнение их темперамен­
тно, заразительно, эмоционально. Ху­
дожественному руководителю удалось 
создать крепко спаянный, безусловно, 
одаренный ансамбль. Но хочется поже­
лать театру, чтобы это стало лишь час­
тью режиссерской программы, чтобы из 
этого живого и творчески жизнеспособ­
ного монолита стали более четко выри­
совываться актерские индивидуальнос­
ти.

Когда-то ташкентские зрители специ­
ально ходили "на Ефремову, Хачатурова, 
Грязнову" и многих других, за годы слу­
жения искусству создавших театру имидж 
коллектива, способного решать и вопло­
щать на сцене самые смелые и сложные 
драматургические произведения. Так со­
хранялись лучшие традиции ташкентско­
го драматического театра, дающие моло­
дежи заряд для новых творческих сверше­
ний.

Валентина Кошелева.
Фото Татьяны Кравченко. 
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* АМ ИОДОРОН ■ (1̂ ордарон) таб. 200 мг №30. Лечение, профилактако
"  стенокардии и экарасиаолии.

* В и Н П О Ц б Т И Н  ' (Кавинтон) таб. 5 мг № 50. Улучшает кровоснабжение
сосудов головного мозга и метаболизм.

* Д и К Л О ф б Н О К  - (Вольтарен) таб. 50 мг №30. Неаероидный противовос-
палительный препарат с выраженным противовоспалитель­
ным, анальгезирующим и жаропонижающим действием. Ле­
чение воспалительных заболеваний суставов и позвоночни­
ка, а также при болевых и воспалительных синдромах в 
гинекологии.
(Финлепсин) таб. 200 мг. №50. Противосудорожный 
препарат с антидепрессивным и анальгетическим действием.
(Задитен) таб. 1 мг. №30. Противооаматический, анти- 
гиааминный, противоаллергический препарат.
(Имодиум) капе. 2 мг. №20. Антидиорейный препарат. 
(Тавегил) таб. 1 мг. №20. Противоаллергический препа­
рат с противозудным действием.
таб. 200 мг. №50. Лечение гастритов, язвенной болезни 
желудка и двенадцатиперстной кишки в фазе обострения.

* Карбамазепин
* Кетотифен
* Лоперамид
* Ривтагил
* Циметидин

Швейцарское качество по доступным ценам.
Вышеуказанные препараты можно приобрести в аптеке №1. 

г. Ташкент, ул. Рашидова, 40а. Тел.: (998712) 56-13-43, 56-12-42, 56-12-40. 
Официальные дистрибьютеры опювой торговли; 

телефоны в Ташкенте: (99871) 152-68-93, 152-68-91, 152-68-92.
ОРАПрксо телефоны в Самарканде: (3662) 31-04-01, 22-77-79.

Ю Б И Л Е Й

П О Э Т А
Жители кишлака Кукан Пах- 

таабадского района Андижанс­
кой области отметили 110-лет­
ний юбилей своего земляка, из­
вестных) поэта Зокиржона Хол- 
мухамада оглы Хабибий. В юби­
лейных торжествах приняли уча­
стие литераторы, поэты, угеные, 
деятели искусств.

Многочисленные поклон­
ники таланта Хабибий и его со­
ратники поделились воспоми­
наниями о жизни и творчестве 
поэта, прочли полюбившиеся 
строки из его газелей. Гости 
побывали также в доме-музее 
поэта.

А.Кодиров.
Корр. УзА.

Зангиатинский комплекс является местом паломничества почитателей святынь. 
Сейчас идет реконструкция этой мечети. Пристраиваются дополнительные здания.

НА СНИМКЕ: общнй вид Зангиатинского комплекса.
Фото Тохира Норкулова (УзА).

ЧЕЛОВЕК. ОБЩЕСТВО. ЗАКОН

КНИЖНАЯ ПОЛКА

1СТВР1Я БУХАРЫ
Издательство "Бухоро" издало 

книгу "Из истории описаний, 
наименований и ворот города 
Бухары" историков Н.Юлдашева 
и О.Хайитовой. Произведение 
подготовлено к изданию Мини­
стерством высшего и среднего 
специального образования, на­
учными советами Бухарского го­
сударственного университета и 
Навоийского государственного 
горного института.

Авторы книги, обращаясь к 
таким историческим источни­
кам, как "История Бухары", "Ки- 
тоби Муллазода”, ’Тарихи жа- 
хонкушой", изложили сведения 
об истории возникновения Буха­
ры, о ее народных мастерах, о 
доисламских традициях, религи­
озных обрядах, о количестве во­
рот города, об их расположении, 
наименовании, своеобразных 
функциях и о многих других ин­
тересных и поучительных вещах 
из истории города.

Ильхом Сафар.
Корр. УзА.

ПАРТНЕРЫ БЫВАЮТ РАЗНЫЕ
БЫ ЛА л и  

ОФСЕТНАЯ БУМ АГА?
Именно на надувательстве и 

решил зарсзбатывать на роскош­
ную жизнь тридцатилетний жи­
тель Уртачирчикского района 
Ташкентской области Игорь 
Ахременко. Мошенник умело 
проводил крупные коммерчес­
кие махинации, пополняя соб­
ственный карман миллионны­
ми доходами. В молодом биз­
несмене, кроме цепкой хватки, 
сочетались коммерческий азарт 
и поразительная самоуверен­
ность.

...Открыв несколько фирм в 
различных районах столицы, 
И горь там был и за директора, и 
за бухгалтера. Созданные им 
коммерческие предприятия бо­
лее-менее успешно функцио­
нировали без многих сотрудни­
ков, которых Игорь и не потру­
дился включить в штат хотя бы 
формально. Право подписи и 
директора, и главного бухгалте­
ра принадлежало только И.Ах­
ременко. А это значит, что если 
нет директора, то и сотенных 
им (})ирм тоже как бы и нет.

Фирмы “Негоциант профи” 
и "Лира и сыновья” Игорь от­
крыл, чтобы, манипулируя рас­
четными счетами этих фирм, 
предлагать партнерам по бизне­
су поставку товаров, которых не 
было и в помине. А заключив 
сделку на полученный доход, 
приобретать дру1ие товары, не 
предусмотренные договорными 
обязательствами. Ну а деньги за 
реализованный товар присво­
ить. И жить припеваючи.

Вскоре у Ахременко стали 
пояшяться солидные партнеры, 
договоры с которыми он 3;1КЛЮ - 
чал уже на миллионы сумов. 
Директору фирмы “Реал-Ком- 
Ьирлашу Системлари” Игорь 
предлагает посглиить крупную 
партию офсетной бумаги - 5 
тонн по цене 305 тысяч сумов за 
тонну, [ушнствемным требова­
нием псктавшика была стопро­
центная предоплата. Сторона 
заказчика спокойно перечисли­
ла на расчетный счет “Лиры и 
сыновей” полтора миллиона су­
мов.

Примерно в то же время 
Игорь Ахременко заключает до- 
ювор на поставку 15 тонн оф- 
сезной бумаги с ООО “Алекс и 
Мара”. И вот обнадеженное 
ООО по платежным поручени­
ям перечисляет на расчетный 
счет фирмы “Лира и сыновья” 4 
миллиона 800 тысяч сумов. Та­
ким же образом директор 
ЧПКФ “Лира и сыновья” зак­

лючает договор с ДП “Галаба 
ШТ” на поставку офсетной бума­
ги. И вновь обнадеженный парт­
нер перечисляет на расчетный 
счет “Лиры и сыновей” 1 миллион 
280 тысяч сумов.

Дела И. Ахременко резко по­
шли в гору. Счета фирмы стали 
выражаться в семизначных цифрах.

При каждой сделке аферист, 
умело ифаюший роль преуспева­
ющего предпринимателя, заранее 
представлял, как очередной парт­
нер готовит ему деньги. Формула 
поведения, которой следовал 
адаптировавшийся Игорь, уве­
ренный в том, что его “бизнес” не 
станет предметом пристального 
внимания правоохранительных 
органов, была предельно проста - 
“получил сумы - и был таков”.

Но рано или поздно приходит 
час расплаты. Поставка бумаги за­
держивалась. На все звонки обес­
покоенных заказчиков постав­
щик отвечал однозначно: “Ждите, 
бумага скоро будет”.

Теперь уже можно было со­
ставлять список потерпевших из 
тех, кто ходил по инстанциям с 
претензиями на невыполнение 
И.Ахременко договорных обяза­
тельств и просьбами вернуть по­
терянные деньги. Вскоре выясни­
лось, что предприниматель - “го­
лый король” и мошенник.

В городском упраааении внут­
ренних дел на И.Ахременко заве­
ли уголовное дело. Расследовани­
ем руководи;! начальник отдела 
СУ ГУВД полковник милиции 
И.Султанов.

11отянув за ниточку, след­
ственная фуппа раскрутила це­
лую цепь тщательно продуман­
ных коммерческих махинаций. 
Оказалось, что деньги, получен­
ные от ООО “Алекс и Мара” и 
“Реал-Ком-Ьирлашу” с расчетно­
го счета ЧПКФ “Лира и сыно­
вья”, И.Ахременко перечислил в 
другую свою фирму “Негоциант 
профи". Но там они долго не зале­
жались. На них предприниматель 
приобрел мелкий, быстро реали­
зуемый товар. Сигареты и прохла­
дительные напитки вывез на рын­
ки Ташкента. У СП “УзБАТ” 
Игорь Ахременко приобрел сига­
рет на 2 миллиона сумов.

Наличные средства “дирек­
тор” не приходовал в кассу, а 
растрачивал на личные нужды, 
ничего общего не имеющие с вы­
полнением обязательств по по­
ставкам офсетной бумаги. При­
своенный капитал уже исчислял­
ся на МШ1ЛИ0НЫ. Часть выручки 
присваивалась, часть перечисля­
лась на расчетные счета своих же 
“фирм", а затем оседала в круп­
нейших банках столицы.

Деньги партнерам по бизнесу 
Игорь не возвращал, либо стре­
мясь избежать правосудия, воз­
вращал частями. Убыток ООО 
“Алекс и Мара” составил 4 мил­
лиона 800 тысяч сумов, ЧФ 
"Реал-Ком-Бирлашу” - полтора 
миллиона. Из I миллиона 300 
тысяч сумов, поступивших на 
расчетный счет ЧПКФ “Лира и 
сыновья” от ДП “Галаба ШТ” за 
обещание поставить офсетную 
бумагу, Игорь ровно половину 
уже через месяц возвратил обес­
покоенному заказчику, требо­
вавшему вернуть либо бумагу, 
либо деньги.

Но не только реализацией не­
существующей бумаги промыш­
лял вездесущий Ахременко. Рас­
ширяя коммерческую деятель­
ность, изворотливый “предпри­
ниматель” решает “сделать биз­
нес” на авиабилетах. С расчетного 
счета ЧПКФ "Негоциант Профи” 
бизнесмен перечисляет деньги в 
АО “Сайех-авиа-интурбизнес”, 
АОЗТ “Скайаэротур”, Нацио­
нальную компанию “Узбекистон 
хаво йуллари”. С июля 1998 по 
июнь 1999 года на основе стопро­
центной предоплаты И.Ахремен­
ко приобрел 97 авиабилетов по 
маршруту Ташкент-Дели и Таш- 
кент-ОАЭ на 5 миллионов сумов, 
включая туристические услуги.

Конечно, у АО “Сайех-интур- 
бизнес” не возникло сомнений 
при сделке с И. Ахременко, кото­
рый точно в срок предоставлял 
письма, договоры-поручения и 
списки авиатуристов, желающих 
выехать за рубеж.

Аналогичный договор на бро- 
нирошние и продажу авиабиле­
тов для туристических групп был 
заключен с АОЗТ “Скайаэротур”, 
здесь И.Ахременко приобрел 77 
авиабилетов по различным марш­
рутам. Более 2 миллионов сумов 
ЧПКФ "Негоциант Пр(х1)и" пе­
речислило за авиабилеты в НАК 
“Узбекистон Х.1В0 йуллари”.

Таким обраюм, деньгами, по­
лученными за обещания предос­
тавить офсетную бумагу, И.Ахре­
менко расплатился за авиаби̂ теты 
и мелкие ходовые товары, кото­
рые затем сбывал за наличный 
расчет.

КРЕДИТЫ БЫВАЮТ 
И ЛОЖНЫЕ

Стремясь получить кредит в 
Ташкентском филиале "Траст- 
банка”, директор ЧПКФ “Лира и 
сыновья” тщательно подготовил 
пакет документов, кредитную за­
явку, анализ состояния о р̂от- 
ных средств по балансам и биз­
нес-план проекта по производ- 
аву ок«ино-дверных блоков, где

указывает, что приобретает пи­
ломатериалы для деревообра­
батывающего цеха.

На балансе ЧПКФ “Лира и 
сыновья” этот цех не значил­
ся, как нигде не значились и 
помещения, арендуемые для 
его организации, потому что 
их попросту не было. Все 
документы, составленные 
И.Ахременко, были под­
ложными. “Предприни­
матель” задумал получить 
кредит, а затем использо­
вать его для обналичива­
ния и незаконного присвоения 
денег. Производство оконно­
дверных блоков, как вы сами по­
нимаете, И.Ахременко интересо­
вало мало.

Респектабельному директору 
ЧПКФ “Лира и сыновья” удалось 
также убедить представителей 
Ташкентского филиала АББ 
“Трастбанка”. В итоге был заклю­
чен договор на открытие кредит­
ной линии в 5 миллионов сумов 
для приобретения пиломатериа­
лов.

Не задумы(иясь над тем, как 
отчитаться за кредит, предприни­
матель предоставил в банк счет- 
договор, где черным по белому 
было написано, что "Лира и сы­
новья” оплатила в НТЦ “Прогр”, 
директором которого также яв­
лялся вездесущий Игорь, пять 
миллионов сумов за 100 кубичес­
ких метров обрезной доски. Что 
как раз и соответствовало сумме 
полученного кредита.

А на 5 миллионов И. Ахремен­
ко приобрел прохладительные на­
питки в ЧФ “Муртазо” и ЧИП 
"Жахон Трейдинг”, авиабилеты в 
ГАВС НАК “Узбекистон хаво 
йуллари”, в АО “Сайех-интурбиз- 
нес” и “Скайэротур”, которые ре­
ализовал за наличные деньги, не 
отразив эти операции по бухгал­
терскому учету ни в одной из сво­
их фирм.

Кредит И.Ахременко банку не 
возвратил, оплатив, правда, 310 
тысяч сумов и 910 тысяч начис­
ленных процентов.

Расширяя свою “деятель­
ность”, И.Ахременко заключает 
договор с СП М К-5 треста " Пром- 
жилводстрой” на аренду террито­
рии со зданиями и сооружения­
ми, а также бетонно-распюрным 
узлом. Оплата за аренду террито­
рии была произведена лишь на 
первых порах. Предприимчивый 
бизнесмен стал "забывать” о пла­
тежах. А тем временем НТЦ 
“Проф” на арендуемой террито­
рии успешно продавала бетон и 
известь. Задолженность НГЦ 
"Прогр” перед СПМК-5 'з;| арен­
дное пользование территорией

превысила два миллиона сумов. 
Но Игоря это не беспокоило.

“Бизнесмен” заключил дого­
воры с различными предприятия­
ми и организациями на поставку 
бетона, извести и... макулатуры, 
битума, запасных частей и красок, 
других товаров. Деньги, поступа­
ющие от заказчиков на расчетный 
счет НТЦ “Проф”, Игорь Ахре­
менко перечислял в ЧФ "Негоци­
ант Профи” и другие свои фирмы, 
а затем переводил на расчетный 
счет в Узбекско-турецком банке. 
Но этим бурная “деятельность” 
И.Ахременко не офаничилась.
БИЗНЕС БЕЗ ПРАВИЛ

Комментируя ход расследова­
ния преступлений, совершенных 
И.Ахременко, полковник мили­
ции И.Султанов пояснил; "В усло­
виях формирования новых эконо­
мических механизмов неизбежно 
появляется возможность возник­
новения криминальной или, как 
ее часто называют, "теневой эко­
номики”. Расследование сложных 
экономических преступлений для 
следственной практики столичной 
милиции уже не новость.

Следствием было установле­
но, что будучи директором Ч П КФ 
"Лира и сыновья”, “Негоциант 
Профи”, НТЦ “Проф” и других 
лжефирм, И.Ахременко в бизнес 
без правил, а попросту говоря в 
коммерческие махинации, вовлек 
и своих близких. Супруга Игоря 
совмещала должность главного 
бухп1лтера в ООО "Арол Топит”, 
“Филикровля”, "Извкест Бест”, 
его мать была директором ООО 
“Филикровля”, сводный брат - 
главным бухгалтером ЧФ "Шо- 
Шо”, жена сводного брата одно­
временно являлась директором 
ООО "Арол Топит” и ЧПКФ "Из­
вкест Вест”. Все перечисленные 
фирмы и общества создавались 
для того, чтобы перебрасывать де­
нежные средства, поступающие 
из различных организаций и 
предприятий с расчетного счета 
одной фирмы на расчетный счет 
другой, а затем присваивать. 
Крупные денежные средства со

счетов этих фирм по­
ступали в Ташкентс­
кий областной филиал 
банка “Асака” и в Уз­
бекско-турецкий банк.

Строя радужные пла­
ны на будущее, И.Ахре­
менко умело складывал 
криминальную мозаику 
из осколков мошенниче­
ства, лжепредпринима- 
тельства, злоупотребления 
служебным положением. За 
полтора года преступник 
стал мультимиллионером.

Перед следствием стоялй 
нелегкая задача - найти всех 
тех, кто попался на обман 
ловкого мошенника, разоб­
раться, в каком состоянии их
расчеты с созданными Игорем 

лжефирмами, восстановить унич­
тоженные документы. Неуплата 
налогов и сокрытие доходов пред­
приятий, организованных И.Ах­
ременко, исчислялись сотнями 
миллионов сумов. В кабинете сле­
дователя предприниматель согла­
сился с тем, что плохо знаком с 
налоговым законодательством. А 
большинство финансово-бухгал- 
терских документов так называе­
мый “бизнесмен” попросту унич­
тожил.

Родственников И.Ахременко 
не было в момент задержания в 
республике. Бесследно исчезла и 
бухгалтерская документация воз­
главляемых им организаций.

Суд Чиланзарского района, 
предъявив И.Ахременко обвине­
ние в лжепредпринимательстве, 
вынес суровый приговор.

СОВЕТЫ
ПРЕДПРИНИМАТЕЛЯМ

Методы облапошивания 
фаждан мало изменились со вре­
мен Остапа Бендера. Стоит толь­
ко посулить сделку как можно 
выгоднее, и у партнера по бизне­
су начинает кружиться голова. 
Он плохо соображает и готов вы­
ложить все, что у него есть... Атут 
ему настоятельно рекомендуют 
укрупнить сделку, поскольку в 
другой раз такой шанс вряд ли 
выпадет.

Не соглашайтесь сразу на те 
условия, которые вам предлагает 
партнер, уверяющий, что лучше 
него поставщика не найдется. 
Внимательно изучите документа­
цию, перепроверьте еще раз ин­
формацию о надежности фирмы. 
Убедитесь, что это не мыльный 
пузырь. За сладкими посулами 
часто прячется горькая начинка. 
Избегайте заранее подписывать 
документы. Помните; партнеры 
бывакя разные. Как говорится: 
доверяй, но проверяй! Если бы 
все следовали этому совету, то, 
наверное, мошенникам при­
шлось бы сменить амплуа.

Светлана Федотова.
Общ. корр. "Прмдк! 10СТ0И»".

К р о с с в о р д
"ВСЕ о  МУЗЫКЕ"

Составил А. Шестеров.

ПО ГОРИЗОНТАЛИ: 7.
Французский композитор и пиа­
нист, опера "Сердце мельницы" 
(1909 г.). 8. Раздел в мессе, текст в 
котором должен звучать ежеднев­
но. 9. Композитор, лексикофаф, 
библиофаф, составитель первого 
французского музыкального сло­
варя. 11. В многоголосной музыке 
голос, расположенный выше те­
нора, но ниже сопрано. 12. Остров 
в Эгейском море (Греция). 14. 
Небольшая пьеса для клавишных 
инструментов. 15. Придворный 
музыкант при дворе Темура в Са­
марканде. 16. Небольшая ария. 18. 
Австрийский музыковед, один из 
основоположников современного 
музыкознания. 21. Опера компо­
зитора Е. Тикоцкого. 22. Заслу­
женный артист России, флейтист, 
педагог. 25. Итальянская певица, 
выступавшая с концертами в Рос­
сии, для которой М.И. Глинка 
оркестровал романс "Соловей" 
Алябьева. 27. Застольная песня, 
часто исполняемая соло с хоро­
вым припевом. 28. Болгарский 
дирижер, композитор, опера 
"Оленье царство" (1975 г.). 30. 
Ансамбль из двух исполнителей. 
32. Русская певица (меццо-сопра­
но), первая исполнительница 
партии Ласочки ("Кола-Брюнь- 
он" Кабалевского). 33. Электро­
пианино, выпускавшееся в 30-е 
гг. фирмой "Хардмен Пек” 
(США). 34. Одна из ведущих 
французских фирм музыкальных 
инструментов, основанная в 1807 
г. в Париже.

ПО ВЕРТИКАЛИ: 1. Финс­
кий композитор, хоровой дири­
жер, музыкальный критик. 2. 
Персонаж оперетты И. Кальмана 
"Баядера". 3. Украинский народ­
ный танец, возникший в быту 
запорожского войска. 4. Фран­
цузский мастер смычковых инст­
рументов, знаток и эксперт ста­
ринных инструментов (19 в.). 5. 
Итальянский музыкальный кри­
тик, статьи о текущей музыкаль­
ной жизни Италии и монографии

о выдающихся певцах. 6. Авст­
рийский композитор, кларне­
тист, опера "Древо познания" 
(1932 г.). 9. Русский компози­
тор, автор песни "Катюша". 10. 
Траурная заупокойная месса. 
13. Балет А.П. Скулте"... свобо­
ды". 16. Музыковед, компози­
тор, педагог, общественный де­
ятель, один из основоположни­
ков русского музыковедения.
17. Известный инструментовед, 
с 1928 г. работал в промышлен­
ности по изготовлению музы­
кальных инструментов. 19. Вос­
произведение мелодии или мо­
тива длительностью, меньшей в
I,5-3 раза. 20. Венгерский ком­
позитор, опера "Новое платье 
короля Помаде", балет "Цирк" 
(1950 г.). 23. Пятидольное деле­
ние нотной длительности на 
равные части. 24. Немецкий 
композитор, с 1950 г. преподает 
в Высшей музыкальной школе в 
Берлине, с 1%8 г. - профессор. 
26. Исполнитель на балалайке, 
дирижер, педагог, заслуженный 
деятель искусств (1962 г.). 29. 
Русский певец, баритон, среди 
партий - Бес ("Черевички" Чай­
ковского), Каленик ("Майская 
ночь" Римского-Корсакова), 
выступал в опереттах. 31. Ан­
самбль исполнителей из трех 
человек.
Ответы на кроссмрд, опубли­

кованный 23 ноября:
ПО ГОРИЗОНТАЛИ: 7. Эк­

лер. 9. "Рюрик". 10. Кроссворд.
II. Штат. 13. Базилик. 14. Ифа.
18. Платоник. 19. Анналист. 20. 
Фильм. 21. Паста. 24. Поляроид. 
25. Антигены. 27. Вист. 29. Анек­
дот. 30. Зной. 34. Аспергилл. 35. 
Динар. 36. Нэцкэ.

ПО ВЕКГИКАЛИ: I. Шкант. 
2. Арка. 3. Аномалия. 4. Прови­
ант. 5. Орда. 6. Фишер, 8. Аспид. 
12. Амараллис. 15. Глинтвейн. 
16. Вольера. 17. Баталия. 22. 
Виннипег. 23. Онколиты. 26 
Акра. 28. Инжир. 31. Оникс. 32. 
Барк. 33. Ални.

П р и е м  р е к л а м ы  в "ПВ'
с 9.00 до 18,00, 

кроме СУбГиУГЫ и носкрсссш.я 
Комн. 439.

Утерянный диплом № 081885, 
выданный в июне 1995 года 
ТашИИТ на имя Муралош! Вла­
дислав Юрьевича, считать ЛК-

ш ш ш м
Продаю полный видеокурс 

изучения английского языка - 8 
кассет по 3 часа, американский 
экспириенс. Геле(1и)н

фикански
76-77-25.

Союз архитекторов Узбеки­
стана выражает соболезно1и1иие 
родным и близким в связи с 
кончиной члена Союза архи­
текторов Узбекистана

АБРАМОВА 
Валерия 1'е«ргиевича.
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