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Сельские вести

По 35 центнеров сняли с каждого из 50 гектаров члены 3-й бригады Абдуллы Эргашева из общественного 
хозяйства Аккурганского района. Однако на полях еще идет сбор хлопка, и решено довести урожайность до 
45 центнеров. Ожидается и высокий доход.

НА СНИМКЕ: супруги Таджихои и Абдулла Эргашевы.
Ф ото Н .М ухаммадж^аиова.

Ташкентская область.

ВОЛОКНО С НОВОГО ЗАВОДА
Первые партии хлопкового 

волокна нового урожая недавно 
отправлены с первого в Самар­
кандской области частного хлоп­
коочистительного завода "Бек- 
зод", владельцем которого явля­
ется Ойсулув Нафасова, в Рос­
сию, Англию, Швейцарию, 
Австрию и 90 тонн линта - в 
Казахстан.

Завод она построила на свои 
сбережения и банковские креди­
ты с помощью фирмы 'Туркестан 
ЛТД" в прошлом году, о чем не­
давно писала "Правда Востока".

В полную силу предприятие зара­
ботало в этом году. В три смены 
здесь трудится 160 человек. За сут­
ки перерабатывают 45 тонн сырца, 
выдавая волокно отличного качес­
тва. Днями пустят второй пресс, 
что вдвое повысит производитель­
ность завода.

Монтируется параллельно и 
прядильный цех, а в дальнейшем - 
ткацкий и швейный цехи. Все это 
уже сооружается на прибыли пред­
приятия.

Владимир К аримов.
Соб. корр. "Правды Востока".
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СВОДКА
о заготовке хлопка-сырца в Республике Узбекистан

НА 8 НОЯБРЯ
(в процентах)

Область заготовлено за день с начала сезона
Андижанская 0,02 111,48
Намаиганская 0,06 105,71
Ферганская 0,10 105,00
Хорезмская 0,01 104,76
Навоийская 0,13 102,30
Бухарская 0,07 101,13
Ташкентская 0,16 100,66
Кашкадарьинская 0,33 99,49
Сурхандарьинская 0,52 93,52
Самаркандская 0,45 92,27
Республика Каракалпакстан 0,37 90,74
Сырдарьинская 0,31 88,38
Джизакская 0,36 ,86,18
Итого по Республике Узбекистан 0,23 98,43
Было в 1994 г. 0,17 95,96

В том числе заготовлено тонковолокнистого хлопка-сырца 
(в тоннах)

Сурхандарьинская 305 52942
Кашкадарьинская ______________154______ 13359
Итого по Республике Узбекистан 459 66301
Было в 1994 г. 417 78635

БУДЕТ
ПРИБАВКА
Хлопкоробы Кувинского 

района в сложнейших условиях 
маловодья нынешнего сезона 
вырастили на 9.930 гектарах бо­
гатый урожай основной сельхоз­
культуры. 85 процентов хлопка 
было принято из хозяйств высо­
кими сортами. В среднем уро­
жайность гектара по району сос­
тавляет 31,2 центнера, но и это 
не предел, считают кувинские 
мастера. До конца страды к уже 
сданной 31 тысяче тонн хлопка 
они намерены прибавить еще 
одну тысячу тонн. Хорошо по­
трудились коллективы земле­
дельцев хозяйств имени Навои, 
"Дехканабад", "Дустлик", "Хаки- 
кати", "Навруз", имени Рахмато- 
ва, имени Улугбека, имени Оби- 
дова.

Г. Ю рьев.

АРЕНДАТОРЫ - МИЛЛИОНЕРЫ
Х л о п к о р о б ы  м арха м а т ско го  а гр о х о зя й с т в а  "Пахтакор", в ы п о л н и в  
п о вы ш е н н о е  о б яза т ельст во , з а  ст раду  д о с т а в и л и  н а  х и р м а н  2 2 0 0  

тонн с ы р ц а , урож айност ь со с т а в и ла  на  к р у г  4 0  ц ен т н ер о в

Это наивысший показатель в Андижанской облас­
ти. Лидерами стали бригады Муминжона Кабулова, 
Аюба Шарифова, Гулома Тимурова и Тохира Зокиро- 
ва.

На полевом стане бригады Кабулова был свидете­
лем приятного события. Председатель агрохозяйства 
Камолиддин Омонов вручил арендатору Шарофатхон 
Билоловой сервант и шифоньер, которые специально 
для передовиков уборочной кампании выпустили 
андижанские мебельщики.

В тот день поздравляли многих арендаторов, брига­
диров, вручали премии, дали для них концерт.

Свои поздравления пахтакоровцам прислал фер­
ганский ученый-селекционер Кенжабай Махмадалиев 
- автор перспективного сорта "Фергана-3”. Хлопкоро­
бы хозяйства не ошиблись, Избрав этот скороспелый, 
вилтоустойчивый и урожайный сорт. Год назад в 
порядке эксперимента три бригады засеяли поля "Фер­
ганой-3". Специально приезжал Махмадалиев, побы­
вал на опытных участках, дал практические советы. 
Осенью с каждого гектара взяли в среднем по 38 
центнеров сырца.

- Нынче 547 гектаров засеяли этим сортом, - сказал

главный агроном Азамжон Юлдашев. - Дехкане 
оценили его скороспелость. Важно, что все коро­
бочки раскрываются в начале октября.

По подсчетам экономической службы хозяйс­
тва, доход от главной культуры превысил 40 милли­
онов сумов. Каждый гектар, взятый в аренду, при­
нес его владельцу 120 - 150 тысяч сумов. Семья 
Робияхон Ходжимуродовой вместо 9 заготовила 15 
тонн хлопка, получив весомую прибыль.

Значительно вырос в хозяйстве удельный вес 
бункерного сырца. Почти за неделю выполнили 
план машинного сбора хлопка. За одну тонну пла­
тили по 30 сумов.

Повышенное обязательство выполнено, но сбор 
продолжается. Белых коробочек на полях еще дос­
тает. Все бригады решили собрать еще по 1,5 - 2 
тонны сырца. Хозяйство тогда еше заготовит трид­
цать тонн сырца. Это "стоит" почти два миллиона 
сумов. В "Пахтакоре” такие деньги в поле не оста 
вят.

Н урм ухам м ад Ватанер.
Мархаматский район,
Андижанская область.

И в этом году труженики дехкано-фермерского . хозяйства имени "Навои" 
Каттакурганского района вырастили богатый урожай. Произведено 1200 тонн 
хлопка. В передовых дехканских хозяйствах, возглавляемых Уктамом Уроковым, 
Эшпулатом Жамилловым, Шакиром Шукуровым, Каримом Бабаевым, урожай­
ность хлопка составила 35-42 центнера.

- Хлопководство - основная отрасль в нашем хозяйстве, - говорит главный 
экономист Фатхулла Рахматуллаев. - В этом году общий доход составит 10 
миллионов сумов. Часть дохода расходуется на улучшение благосостояния дехкан. 
В этом году проведен газопровод протяженностью 3 километра. И теперь все 
население хозяйства обеспечено природным газом. Кроме того, членам хозяйства 
выделили 30 тонн хлопкового масла, 200 тонн шелухи, овощи, фрукты.

В эти дни в разгаре полевые работы в зерноводческих бригадах хозяйства. В 
зерноводческой бригаде Хасана Буранова ведутся поливы на 130 гектарах.

НА СНИМКЕ: сборщица Шапохат Азимова.
Ф ото Т .Н оркулова (УзА).

К НОВОМУ 
СЕЗОНУ

Хлопкоробы Учкуприк- 
ского района в нынешнем се­
зоне собрали с каждого из 
8400 гектаров по 31 центнеру 
сырца. Отправив на заготови­
тельные пункты 25950 тонн, 
они тем самым выполнили го­
довое задание. Отлично пора­
ботали хозяйства имени 
Ахунбабаева, имени Дехкано- 
ва, имени Хамзы, имени 
Атаджанова, "Навруз", 
"Истикбол". В ряде бригад 
урожайность составляет 40-47 
центнеров сырца.

Сбор хлопка в районе про­
должается. Атам, где поля уже 
полностью освободились от 
урожая, ведется их подготов­
ка к новому сезону.

Ю рий Гентшке. 
Соб. корр. "Правды Востока",

Ферганская область.

ПОД БУДУЩИЙ УРОЖАЙ - ОТБОРНЫЕ СЕМЕНА
В коллективном хозяйстве ”Ма- 

даният” Кибрайского района наряду 
с традиционными фруктами и ово­
щами все больше внимания уделяют 
выращиванию хлебов. В нынешнем 
году земледельцы хозяйства с каждо­
го гектара посевной площади загото­
вили по 40,5 центнера отборных 
семян пшеницы.

- Зерноводство для наших дехкан 
является (Совой отраслью, - говорит 
руководитель хозяйства Акмаль На­
заров. - В первый год возделывания 
колосовых на поливных землях полу­
чили по 22 центнера зерна. Не

скрою, вскоре выяснилась наша не­
опытность в незнакомом для нас 
деле. Да еще к тому же в некоторых 
случаях не обеспечили полного соб­
людения агротехнических требова­
ний.

Отборные семена - добрый уро­
жай, говорят земледельцы. Прошлой 
осенью впервые посеяли райониро­
ванный сорт пшеницы "Интенсив­
ный", наладили хороший уход за 
всходами. В итоге получили на 70 
тонн зерна больше намеченного. 
Валовый урожай пшеницы достиг 
275 тонн. Но самое главное, что

удалось получить у себя в хозяйстве 
отборные семена пшеницы. Их даже 
закупили земледельцы соседнего 
района.

Зерновая независимость - это 
изобилие нашего дастархана, убеж­
ден руководитель "Маданията'. По­
этому зерновой клин нынче довели 
до 280 гектаров. Сейчас получили 
ровные всходы, на 70 гектарах уже 
провели полив и подкормку первых 
всходов суперфосфатом.

Положительно сказывается на 
развитии зерноводства экономичес­
кое сотрудничество кибрайских зем­

ледельцев с хлеборобами хозяйс­
тва имени Ленина Сарыагачского 
района братского Казахстана. В 
нынешнем сезоне казахские сосе­
ди оказали хозяйству помощь, 
направив сюда для уборки и обмо­
лота урожая два зерноуборочных 
комбайна. А недавно кибрайцы 
приступили к севу пшеницы сорта 
"ЮК-12" на 60 гектарах, передан­
ных им в аренду партнерами из 
братской республики.

П. Н иш анов.
Корр. УзА.

ВЫЕЗДНАЯ КОЛЛЕГИЯ
1 В областном хокимияте Наман­

гана состоялось выездное заседа­
ние коллегии Министерства ком­
мунального обслуживания Респуб­
лики Узбекистан, обсудившее ход 
подготовки коммунальных пред­
приятий области к работе в зимний 
период. С информацией выступил 
первый заместитель министра О. 
Хайдаров, с отчетом о своей работе 
- начальник областною управле­
ния, заместитель хокима области 
М. Таджибосв, начальник управ­

ления, заместитель хокима города 
Ж. Умурзаков и другие.

По обсужденному вопросу кол­
легия приняла развернутое поста­
новление, в котором намечены 
конкретные меры о работе народ­
ного хозяйства республики в зим­
ний период. Министр В. Михайлов 
в заключительном слове отметил 
успехи коммунально-эксплуата­
ционного объединения области. 
Руководители таких же объедине­
ний ряда областей, присутству­

ющие на заседании, посетили выс­
тавку достижений предприятий 
коммунально-бытового обслужи­
вания области, побывали в парке 
имени Бабура, осмотрели новую 
оригинальную чайхану "Шарша- 
ра”, ознакомились со строитель­
ством водовода "Кизилравот" в 
Уйчинском районе.

Т ургуннулат
С улайм анов.

Наманган.

У г о л о к  п о д п и с ч и к а

"Э Т И М  М Ы  Е Щ Е  Н Е  З А Н И М А Л И С Ь .. . ' '
- Разве подписка уже началась?

- удивился один из водителей 
Шаргунского 104-го автотран­
спортного предприятия Намоз 
Худжакулисв. - Никто нам ничего 
не говорил. Не видел я и общес­
твенного распространителя печа­
ти, поэтому пока не знаю, на что 
подпишусь.

Примерно то же пришлось 
услышать от некоторых других ра­
ботников Иду за разъяснениями к 
директору автопарка Нажмитдину 
Азимову.

- Честно говоря, не знаю, как 
идет подписка, а спросить некого,
- говорит директор. - Этим делом 
занимается работница отдела кад­
ров, но она сейчас в отпуске...

Побывал нив  некоторых поч­
товых отделениях Сариасийского 
района. Не сказать, что там было 
многолюдно. Выбор изданий боль­
шой, но цены...

- Выписывал раньше пять- 
шесть газет и журналов, - говорит 
строитель ПМК-12 Абдукарим 
Юлдашев. - Нынче вот пришлось 
ужаться, подписался натри газеты. 
Конечно, и на "Правду Востока", я 
ее давний читатель, хотя и дорого­
вато.

Выручить работников решили 
профсоюзные комитеты и руково­
дители некоторых промышленных 
предприятий областного центра, 
принявшие решение помочь с под­
пиской на областные и республи­

канские газеты, взять на себя часть 
расходов. Из беседы с директором 
ХА’ГП-31 Юсупом Мелибоевым 
узнал, что автотранспортное пред­
приятие компенсирует подписку, 
оплатив 50 процентов- стоимости 
“Правды Востока", "Народного 
слова", "Халк сузи”, "Узбекистон 
овози" и областных газет. Поэтому 
не случайно на эти издании здесь 
уже подписался каждый третий.

- Более НК) наших работников 
подпишутся на "Правду Востока",
- заверил директор кирпичного за- 
водоушшвления № 23 города Шар- 
гуня Хамракул Миигбаев. - Для 
этого у нас есть все возможности.

А ннам урад
Д ж ум акулиев.

Уроки предприимчивости

КАК КАРБИД "ПРЕВРАТИТЬ" 
В МОЛОКО

На днях в областное объединение акционерных обществ 
(ОАО) "Сурхандарьясут" поступил груз: несколько тонн элек­
троводов, тракторные баллоны, карбид. Объединение получило 
все это по договорам взамен отправленного на предприятия 
Ташкента и,Бухары казеина.

Казеин производят сегодня на 
оборудовании и по технологии 
одной из греческих фирм на Тер- 
мезском предприятии из обрата, 
который недавно шел лишь на 
корм скоту. А теперь акционеры, 
по-хозяйски взглянувшие на 
использование сырья, за килог­
рамм казеина получают 150 сумов.

К производству казеина прис­
тупили и на Денауском предпри­
ятии, наряду с Термезским и Ше- 
рабадским молокозаводами входя­
щем в ОАО. Как и в Термезе, он 
обходится недорого, дает возмож­
ность приобретать необходимые 
материалы. В целом по объедине­
нию в год производят около 150 
тонн казеина.

Спрашивается: зачем молоко­
перерабатывающим предприяти­
ям тракторные баллоны, электро­
ды, карбид? Самим предприятиям 
они и в самом деле не нужны. А вот 
у партнеров в них да и во многом 
другом нужда немалая. Партнеры 
же - это поставщики молока: акци­
онерные общества, созданные на 
базе колхозных ферм, фермерские 
хозяйства. Только у термезского 
предприятия их около восьмидеся­
ти, столько же у денауского. В 
Шерабаде, конечно, меньше: там 
мини-завод.

Взаимоотношения с поставщи­
ками строятся на договорной 
основе. Оговаривается все: коли­
чество и сроки доставляемого мо­
лока, цена за один литр и показа­
тели качества, периодичность 
оплаты и та помощь, которую бе­
рется оказать ОАО.

А помощь как раз и заключается 
в обеспечении необходимыми ма­
териалами. Недавно объединение 
получило партию прицепов к трак­
торам: все они переданы животно­
водческим АО, фермам. Те же в 
свою очередь будут рассчитыва­
ться молоком.

Выгода взаимная. ОАО эконо­
мит "живые" деньги: материалы за­
купаются на средства, вырученные 
за казеин. Взаиморасчеты с пос­
тавщиком, получившем, скажем, 
прицеп, становятся "безденежны­
ми".

Фермеру, чтобы собрать деньги 
на тот же прицеп, нужны месяцы, 
а тут и собирать не нужно, рассчи­
тывайся молоком - и делу конец.

Помогает ОАО своим партне­
рам и кормами. Им реализуется 
часть закупаемого объединением 
шрота, жмыха, комбикормов. В 
основном эти корма идут Музра- 
бадскому и Джаркурганскому АО 
по производству молока. Не обде­
лены и фермы. Кстати, не каждому 
клиенту объединение реализует 
дефицитные корма - лишь тем, кто 
выполняет свои договорные обяза­
тельства.

Очень скоро на Термезском 
предприятии вступит в строй ма­
каронный цех, который в смену 
будет вырабатывать больше 200 
килограммов продукции, в кото­
рой нуждаются поставщики моло­
ка.

ОАО ведет переговоры с мос­
ковским акционерным обществом 
"Коммерция" о поставках оборудо­
вания и технологии для производ­
ства из сыворотки медицинского 
спирта. Экономисты подсчитали: 
это принесет значительную при­
быль.

- Акционирование дало нам 
свободу действий, - говорит гене­
ральный директор объединения 
Ш. Бабамурадов..- Любую полез­
ную задумку можно осуществить. 
Предложений по совершенствова­
нию производства поступает мно­
го.

Главное же в том, что акциони­
рование сказалось на увеличении 
ассортимента выпускаемой про­
дукции и ее качестве. За последний 
год на термезском предприятии 
освоили выпуск сыра трех видов: 
колбасного копченого, голлан­
дского и плавленого. Стали выпус­
кать мороженое с разными напол­
нителями. Все это в магазинах не 
залеживается, раскупается очень 
быстро. Эта же продукция выпус­
кается и на денауском предпри­
ятии. И стала она значительно луч­
ше и вкуснее.

Взять, к примеру, сливочное 
масло. Качество этого продукта, 
производимого в Термезе и Денау, 
было весьма низким. Теперь может 
соперничать и со столичным. То 
же, не погрешив против истины, 
можно сказать и о другой молоч­
ной продукции. Причины просты: 
с одной стороны, людям уже не все 
равно, что подумают покупатели о 
выпускаемой ими продукции. С 
другой - строже стал спрос. И не 
только со стороны руководителей, 
инженеров, технологов, но и, так 
сказать, внутрицеховой.

На предприятиях немало рабо- 
чих-ветеранов. Опытные мастера, 
они стали первыми помощниками 
руководства в работе по улучше­
нию качества. И еще. Говоря о 
качестве молочной продукции, ру­
ководители ОАО справедливо за­
мечают, что важно сохранить ее, а 
здесь нужна помощь торговли. В 
области немало магазинов, где нет 
холодильного оборудования. Нет­
рудно представить, во что в таких 
магазинах превращается "нежная" 
молочная продукция в пору южно­
го лета. Поэтому в АО думают о 
создании фирменных магазинов с 
современным холодильным обору­
дованием. Эго решит многие проб­
лемы.

Большим неудобством для по­
купателей было отсутствие мелкой 
фасовки. К сожалению, и сегодня 
с ней не все в порядке. Но кое-что 
уже делается. Каймак и сметана 
сейчас разливаются в симпатич­
ные пластмассовые баночки, вме­
щающие 4501раммов. В 200-грам­
мовые пакеты фасуется сливочное 
масло.

Знакомясь с деятельностью 
подразделений ОАО "Сурханда­
рьясут", нетрудно убедиться: здесь 
работают по-новому, на современ­
ном уровне. Достигается это благо­
даря совершенствованию техноло­
гии, достижению безотходности 
производства, умелому акциони­
рованию.

Недавно по решению собрания 
акционеров ОАО в объединение 
приняты восемь сельских акци­
онерных обществ, бывших колхоз­
ных ферм: "Чорводар", что в Бан- 
дыхане, ангорский "Карахон" и 
другие. Есть и еше заявления. А это 
значит, дело идет.

Владимир Нейбург.
Соб. корр. "Правды Востока".

Сурхандарьинская область.

НА ПЛЕЧИ ТРАНСПОРТА
Новое автотранспортное пред­

приятие создано в Булунгурском 
районе акционерным объединсни - 
ем "Узхорижтранс". Его коллектив 
будет помогать дехканам, работа­
ющим в хозяйствах всех форм соб­
ственности, доставлять сельскохо­

зяйственную продукцию на рынки 
стран СНГ, Европы и Азии, приво­
зить из-за пределов республики 
необходимые товары для нашей 
страны

(УзА).

МОСТ - СИМВОЛ
Братства

Введен в эксплуатацию новый 
мост, сооруженный на автомо­
бильной трассе Келсс-Сарыагач, 
которая обеспечивает интенсив- 
нос транспортное сообщение меж­
ду Узбекистаном и Казахстаном.

В связи с этим знаменательным 
событием в городе Кслесс состо­
ялся торжественный митинг. Его 
открыл хоким Ташкентской 
области Э.Рузиев.

Выступивший на митинге пер­
вый заместитель премьер-минис­
тра республики И.Джурабеков 
отмстил, что построенный за ко­
роткий срок новый автомобиль­
ный мост будет служить укрепле­
нию нашей экономики, развитию 
взаимного сотрудничества между 
двумя соседними республиками, 
обеспечит создание необходимых 
удобств для населения. Он подчер­
кнул, что это крупное сооружение 
- символ упрочения братской 
дружбы между нашими народами- 
соседнми.

Выступившие на митинге гово­
рили о своей поддержке преобра­
зований, происходящих в респуб­
лике, выразили удовлетворение 
той работой, которая осуществля­
ется по благоустройству наших 
городов и кишлаков.

В торжественном открытии но­
вого моста приняли участие замес­
титель премьер-министра респуб 
лики Р,Юнусов, хоким города 
Ташкента К.Туляганов.

(УзА).

а н о п а м а
ПВО РОССИИ ПРОДАЮТ... 

АМЕРИКЕ. ПО ЧАСТЯМ

ПРОДУКЦИЯ - НАРАСХВАТ
На новом тюменском заводе сва­

рочных электродов "СИ БЭС" уже по­
бывало множество гостей, включая 
российского премьер-министра. За­
вод - детище российского акционер­
ного общества "Газпром" и админис­
трации Тюменской области, возве­
ден в сжатые сроки. Получив серти­
фикаты российского и европейского 
стандартов, он уже на две трети обес­
печивает потребности газовиков в 
сварочных электродах. Эго немало, 
если учесть, что в стране ежегодно

прокладываются тысячи километров 
труб различного диаметра.

То, что сделано на заводской пло­
щадке, - лишь начало, Завод, явля­
ющийся совместным предприятием 
"Запсибгашрома" и шведского кон­
церна "ЭСАБ”, недавно обзавелся 
новейшим лабораторным оборудова­
нием, которое позволит выпускать 
при наличии рецептуры электроды 
всех типов и марок, производить 
анализы любых сыпучих веществ, 
вплоть до золота.

После скандальной продажи в 
США в прошлом году нового ра­
кетного комплекса 11 ВО вновь, ка­
жется, становится ареной сомни­
тельной сделки Беларусь. На этот 
раз должны отравиться за океан 
два лучших истребителя ПВО Рос­
сии "Су-27", которые находятся 
сейчас в городе Барановичи. Доку­
ментами об этой сделке располага­
ют авиастроители Комсомольска-

на-Амуре, где выпускаются 
истребители ”Су-27", У них есть 
также достоверные сведения о 
предстоящей передаче в долгое 
рочную аренду на условиях ли­
зинга в зарубежные страны боль­
шой партии истребителей с аппа 
рагу рой для отслеживания пове­
дения боевых машин в воздушном 
бою.

ПОЧЕТНЫЙ ДИПЛОМ - 
ПРЕЗИДЕНТУ ТАТАРСТАНА

КРАСНЫЙ СВЕТ"
В МОСКОВСКОЙ ПОДЗЕМКЕ

В пятницу в московском метро 
произошло сразу два ЧП. Около шес­
ти часов утра было парализовано 
движение на Арбатско-Покровекой 
линии. В течение нескольких минут 
практически все станции участка 
"Курская" - "Измайловский парк" 
оказались заполнены тысячами воз­
бужденных, спешащих на работу лю­
дей Кто-то начинал паниковать, 
вспоминая недавний инцидент в ба 
кииском метро. Иные пускали вер­
сию о террористическом акте чечен­
ских боевиков.

- Неприятности начались еще в 
так называемое "ночное окно", 
когда мы выполняем ремонтные 
работы, - говорит главный реви­
зор московской подземки Вален­
тин Козлов. По пути в парк у

одного из мотовозов внезапно 
отказало колесо. Поезд в спешке 
начали ремонтировать, однако 
быстро сделать это не удавалось 
Пришлось отгонять неисправный 
состав на запасной путь другим 
мотовозом. Причины поломки до 
сих пор не выяснены.

Ликвидация аварии заняла более 
двух часов. Все время по второму 
пути составы выполняли "челноч­
ные" рейсы в обе стороны. Поско­
льку число людей на станциях при 
этом не сокращалось, мэрия выдели­
ла для подстраховки 47 автобусов,и 
ситуация нормализовалась. Тем вре 
менем на Филевской линии сразу два 
светофора стали упрямо показывать 
только "красный све г". Поезда следо­
вали с увеличенными интервалами.

В Москве состоялась церемо­
ния награждения почетными дип­
ломами за вклад в организацию и 
проведение первого всемирного 
благотворительного фестиваля 
искусств "За здоровье детей в мо­
ровом мире" Престижной награды 
удостоен и Президент Татарстана 
М. Шаймиев.

По словам председателя оргко­
митета В. Моцардо, фестиваль 
преследовал цель языком искус­
ства привлечь внимание мировой

общественности к проблемам 
экологии и здоровья детей. В нем 
участвовало свыше 2,5 т ысячи де­
тей из России и стран СНГ.

М. Шаймиев удостоен этой 
международной награды наряду с 
генеральным директором ЮН ЕС - 
КО Федерико Майором, презн 
дентом США Биллом Клинтоном, 
Председателем Госдумы РФ Ива 
ном Рыбкиным, рядом прослав­
ленных деятелей культуры и 
искусств России.

ГЕНЕРАЛ ДИМА ЗАСЕЛ ЗА КНИГИ
Завершено следст вие по делу Дмитрии Якубовского, обвиняемого в 

причастности к краже раритетных рукописей VI XVIII веков из 
Российской национальной библиотеки Обвиняемому и его адвокатам 
предоставлено право знакомиться с материалами дела, после чего оно 
будет направлено в суд.

По сообщениям газет м информагентств.
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МОНТАЖ ИДЕТ. 
НО С ДЕНЬГАМИ ТУГО

Сварщику монтажного управления "Ташгазмонтаж" Владимиру 
Бабкову повезло. Именно он сваривал стыки труб газопровода в 
Акмал-Икрамовском районе Ташкента. А о том, что это последнее 
звено в газификации всей столицы, узнал от мастера Юлдаша 
Ибрагимова, который поздравил его с этим событием. Неплохо 
поработало монтажное управление в нынешнем году, завершая и 
программу "Махалля". Только за четыре года ее освоения им газифи­
цировано пять тысяч домов частного сектора.

- Созданное при спецтресте "Узсантехгазмонтаж" для газифика­
ции столичных производственных и жилых помещений управление 
твердо удерживает пальму первенства как одно из важнейших наших 
подразделений, - говорит управляющий трестом Станислав Влади­
мирович Иванов. - И мы рады его успехам в окончании двух важных 
программ - газификации столицы и ее старогородской части.

Сегодня в составе коллективного предприятия "Узсантехгазмон­
таж" 17 монтажных подразделений по всей стране и управление 
производственно-технологической комплектации. Они ведут сан­
технические и газомонтажные работы на всех строящихся объектах 
республики, будь то автозавод в Асаке или Бухарский нефтеперера­
батывающий, насосные станции водовода в Намангане или Бирже­
вой центр в Ташкенте.

Основные генподрядчики треста корпорации "Узпромграждан- 
строй" и "Ташжилинвестстрой". Именно они ведут важнейшие 
стройки в крае и его столице. И в таком темпе, что не успевают 
рассчитаться с монтажниками за выполненную работу. Это наклады­
вает особую ответственность на коллективы треста, вызывает опре­
деленные трудности, без решения которых монтажники начнут 
"задыхаться".

Дело в том, что темпы роста подрядных работ, несмотря на их 
срочность, особенно по жилью, больницам, школам, в текущем году 
по сравнению с минувшим в сопоставимых ценах составили 86,3 
процента. А это влияет на заработки людей. Кроме того, взвинчива­
ние цен на сантехническое оборудование, топливо, энергоресурсы 
не покрывает фактических затрат на выполненные работы, не дает 
дополнительной прибыли.

Кроме того, стало Привычным расплачиваться с трестом за 
выполненные работы через два-три месяца. К чему это приводит 
понятно: трест не может произвести своевременно отчисления в 
бюджет, приобрести необходимые материалы, выплатить зарплату 
своим работникам. С учетом инфляции идет перерасход денежных 
средств. К тому же банк устанавливает высокие проценты за кредит 
(160 и выше), вследствие этого растет кредиторская задолженность. 
Дебиторская же составляет 54 миллиона сумов, из которых на долю 
"Узпромгражданстроя" приходится 18 миллионов, а на "Ташжилин­
вестстрой" - 22 миллиона. Кроме того, прервана схема материально- 
технического снабжения со стороны российских и украинских 
поставщиков. Возникла проблема поступлений газопламенной 
аппаратуры, сварочных агрегатов, чесаного льна, прокладочного 
материала, пиронита, в которых, кстати, нуждаются и коммунальные 
службы городов. Но "Узконтрактторг" разворачивается медленно.

Несмотря на все это, трест выходит из положения. По прямым 
договорам ведет прокладку газопроводов, помогает гидростроителям 
и работникам других отраслей, но финансовые показатели его 
снижаются.

Оптимизм вызывают лишь некоторые подразделения, которые, 
набрав объемы работ на местах, дали, пусть небольшой, но рост 
производства. Эго Ташкентское № 2 и Ургенчское монтажные 
управления, Термезская ПМК.

Помогает выдержать напряжение и переход треста на новую 
организацию труда. В 1993 году он стал арендным предприятием, а 
весной 1994-го - коллективным. Часть основных фондов была 
передана пайщикам безвозмездно, коллективная собственность сло­
жилась из хозрасчетного дохода, полученного от производственной 
и коммерческой деятельности, прироста основных и оборотных 
средств, за счет выкупа арендованного имущества и личных вкладов 
членов коллектива. По итогам минувшего года пайщики получили 
дивиденды в зависимости от взноса, стажа работы и трудового 
вклада. И если заглянуть в лицевые счета работников, то можно 
убедиться, что они получили значительные суммы. Это, конечно, 
стимулирует труд каждого.

Понимая это, руководитель треста, его экономические службы, 
начальники монтажных управлений в областях делают все, чтобы 
обеспечить людей необходимым фронтом работ.

Борис П алацкий , 
Корр. "Праады Востока",

Сегодня промышленности республики требуется в год 180 тысяч тонн каустической соды. Столько же начнет 
выпускать в первый год окончания строительства новое предприятие, строящееся на плато Устюрт, под Кунградом. 
При пуске завода на полную мощность - в три раза больше. Излишки будут экспортироваться в соседние страны. 

НА СНИМКЕ: водитель Есемурат Баймуратов занимается перевозкой стройматериалов.
Ф ото А м анбая М уратова (УзА).

МИНИ-МЕЛЬНИЦЫ 
ТАШКЕНТСКОЙ 

МАРКИ
В Институте электроники 

Академии наук Узбекистана 
разработан новый вид мини­
мельницы, предназначенной 
для небольших подсобных и 
фермерских хозяйств.

Экономичная, не требующая 
больших энергозатрат техноло­
гия полностью сохраняет при 
помоле зерна все его вкусовые и 
питательные качества, к тому же 
особая система, в отличие от 
других подобных аппаратов, 
позволяет надежно защитить 
муку от перегорания.

Мини-мельницы отечествен­
ного производства уже начали 
использовать фермеры Бухар­
ской и Сурхандарьинской 
областей.

А. А таева.
Корр. УзА.

НА ЗАРУБЕЖНЫЙ 
РЫНОК

АО "Узметкомбинат" в городе 
Бекабаде,внедряя передовую 
технологию, выходит на миро­
вой рынок. Так, Великобрита­
ния осуществила закупку прока­
та черного металла и камнедро­
бильных шаров на 900000 долла­
ров США.

Контакты с зарубежными 
партнерами - не новость для на­
шей республики. Производ­
ственное объединение "Элек- 
трохимпром" продало амери­
канским партнерам карбамид на 
500 000 долларов США и амми­
ачной селитры в Гонконг на 
250 000 долларов США.

В шефах - 
предприниматели

Постоянно оказывают помощь 
детским садам Советского района 
Намангана действующие на его 
территории частные фирмы и ма­
лые предприятия. Совместно с 
районным управлением народно­
го образования предприниматели 
подготовили детские учреждения 
к зиме. Отремонтированы котель­
ные, проведена замена теплосе­
тей. К примеру, по 30 тысяч сумов 
выделили на эти цели частные 
фирмы "Тезкор" и "Наккош". Дети 
обеспечены игрушками, канце­
лярскими товарами, постельными 
принадлежностями.

Некоторое время назад из-за 
нехватки средств один из детских 
садов было решено закрыть. Фи­
нансовые затруднения удалось 
преодолеть благодаря многопро­
фильной частной фирме "Шифо- 
кор".

Не обделены вниманием биз­
несменов и школы района. Многие 
возникающие у них проблемы ше­
фы-предприниматели решают 
подчас быстрее, чем государствен­
ные структуры.

Н ази р а Х одж аева.
Корр. УзА.

И  С В О Е  Г О Р Ю Ч Е Е  Г О Д И Т С Я  
Д Л Я  " М Е Р С Е Д Е С А "

На государственном производственном объединении "Узнефтепере- 
работка" (ГПО "УзНП") за последнее время произошли существенные 
изменения. О них наш внештатный корреспондент Алла Кубасова 
попросила рассказать генерального директора объединения 
Ш.М.САЙДАХМЕДОВА.

- Для нашего предприятия 
очень важно увеличение поставок 
местного сырья. Если в 1994 году 
мы получали всего лишь 40 про­
центов нефти местных месторож­
дений, то за 9 месяцев нынешнего 
года ее доля в объеме переработки 
составила 95,8 процента. Благода­
ря этому мы сумели сохранить 
объем переработки на уровне 
прошлого года. Назову некоторые 
производственные показатели за 
третий квартал. Темпы роста по 
объему переработки нефти соста­
вили 100,9 процента, по дизельно- 
мутопливу-101,2, по нефтебитуму
- 116,5 процента.

Однако в связи с переходом на 
местную нефть, имеющую повы­
шенное содержание серы, перед 
коллективами заводов объедине­
ния встала сложнейшая задача - 
получить стандартные нефтепро­
дукты, не уступающие по качеству 
мировым образцам. В связи с этим 
специалисты ГПО "УзНП" разра­
ботали и успешно внедряют прог­
рамму освоения новых видов про­
дукции, завозимых ранее из стран 
СНГ. Сегодня заводские цехи 
представляют собой огромную ла­
бораторию, где на ходу идет отра­
ботка технологического режима по 
переходу на переработку местной 
нефти.

Можно уже говорить и о кон­
кретных результатах. Нефтепере­
работчики освоили и выработали 
авиабензин марки Б-92, трансмис­

сионное масло "Ферганол", индус­
триальные масла И-40, И-ЗОА, И- 
50А. Начата выработка топлива 
для реактивных двигателей, разра­
ботана и внедрена технология про­
изводства экстракционного бензи­
на и моторного масла для теплово­
зов. Кроме того, выработаны три 
партии высококачественного мас­
ла для автомобилей "Мерседес", 
"ДЭУ и некоторых других инома­
рок.

С каждым годом все больше 
возрастает интерес иностранных 
деловых партнеров и фирм к наше­
му объединению. Это объясняется 
тем, что "Узнефтепереработка" - 
единственный производитель 
нефтепродуктов в Узбекистане. А 
некоторые виды продукции изго­
тавливаются только у нас и в Рос­
сии. Иностранцев привлекает 
прежде всего возможность выгод­
ного вложения капитала, стабиль­
ная обстановка в регионе, надеж­
ная законодательная база в нашей 
республике, гарантированная го­
сударством и направленная на за­
щиту иностранных инвестиций. У 
нас сложились тесные контакты, и 
ведутся переговоры о взаимовы­
годном сотрудничестве с фирмами 
"КБС" (Англия), "Мицу" (Япо­
ния), "Тексако" (Англия - США), 
"Прокатализ" (Франция). Подпи­
сан протокол намерений со все­
мирно известной фирмой "Шелл". 
Сотрудничество с инопартнерами 
предполагает решение вопросов

модернизации и реконструкции 
производства с использованием 
современных технологий и обору­
дования.

Предложения от иностранных 
специалистов продолжают посту­
пать. Мы тщательно их рассматри­
ваем совместно с национальной 
корпорацией "Узбекнефтегаз". 
Естественно, отбираются и реали­
зуются самые лучшие и наиболее 
выгодные проекты. В недалеком 
будущем планируем не только 
обеспечить потребности Узбекис­
тана в нефтепродуктах, но и даже 
часть их экспортировать в страны 
ближнего и дальнего зарубежья.

В рамках реконструкции ГПО 
"УзНП" намечаем проектирование 
и строительство гидроочистки ди­
зельного топлива, направленное 
на улучшение его качества, а также 
установки по производству серы, 
что позволит значительно сокра­
тить количество выбросов вредных 
веществ в атмосферу. В стадии за­
вершения находится строитель­
ство установки по производству 
смазок "Ферсол" и "Ферлит", осва­
иваемых в Узбекистане впервые. 
Ускоренными темпами с участием 
французской фирмы ТЕКНИП в 
настоящий период возводится сов­
ременный нефтеперерабатыва­
ющий завод в Бухаре. Здесь будут 
внедряться самые передовые дос­
тижения в области нефтеперера­
ботки.

Коллектив нашего объедине­
ния считает своей основной зада­
чей полное обеспечение народного 
хозяйства независимого Узбекис­
тана собственными нефтепродук­
тами, дальнейшее укрепление мар­
ки своего предприятия.

ДРУЗЬЯ - И ЭТИМ ВСЕ СКАЗАНО
В школе они учились в одном классе. Теперь каждому под шестьдесят, 

поседевшие, погрузневшие. Но оптимизм молодости и уверенность друг 
в друге пронесли через все годы и теперь удивляют неистощимой 
энергией и молодецким задором. Один из них - Ульмас возглавляет 
автомобильное предприятие, быть может, лучшее в Коканде. Другой - 
Махмуд выпускает лучшую пряжу в республике. Они друзья и этим все 
сказано. Не раз и не два приходили на выручку друг другу.

Был трудный момент, когда Махмуд ушел с чулочно-носочного 
предприятия, в котором провел свои лучшие годы и многое сделал, чтобы 
объединение стало известно своей продукцией. Остро переживал неспра­
ведливость, но ушел с гордо поднятой головой. И только один человек 
знал всю подоплеку происшедшего. Был рядом друг, который терпеливо 
слушал и молчал, давая высказаться. А потом не менее терпеливо внушал, 
что надо принять новое предложение - пойти директором на новую 
прядильную фабрику и поставить там дело так, как это умел один Махмуд. 
Так всегда думал о своем друге Ульмас, верил в его организаторские 
способности и умение слиться с интересами коллектива, людей, с 
которыми работал.

Махмуд пошел гуда, где надо снова вкалывать, налаживать, перестра­
ивать, и вскоре продукция и этой, Учкуприкской, фабрики стала одной 
из лучших.

А Ульмас? Не сразу решился бывалый автомобилист перейти на 
отсталую автобазу № 55. Знал, что там полный завал: одни долги, старые 
грузовики, некомплект водителей. Махмуд же верил, что у друга получит­
ся, потому что никто другой не мог, как Ульмас, отдаться делу и главное 
- никогда не бросать начатое. Такой хватки Махмуд, так ему казалось, не 
знал ни у кого из своих коллег-директоров. И это его авторитетное - "я 
верю в тебя" довершило все: Ульмас принял автобазу.

Собрал людей и поговорил по-серьезному, по-мужски. Еще три 
месяца "поголодали" шоферы, но потом впервые нормально получили 
зарплату, и теперь - вот уже три года на автобазе нет отбоя от заявок на 
обслуживание предприятий, а на счету солидная прибыль.

Время вносит свои коррективы. Начинает хозяйничать рынок. И наши 
директора потихоньку и сами превращаются в истинных хозяев, все их 
бывшие подчиненные стали акционерами-собственниками своих пред­
приятий, оборудования, машин, зданий.

Новая ситуация не смутила друзей. По складу мышления, образу 
жизни, просто по здравому смыслу - настоящие хозяйственники, они 
сразу включились в реформирование, в новые рыночные отношения.

На фабрике в основном женщины. На автобазе - мужской коллектив. 
Не было случая, чтобы шоферы не помогли прядильщицам - между 
предприятиями заключен договор. Друзья по жизни, директора ревниво 
исполняют свои договорные обязательства. Действует новый для нас 
принцип - на Западе он давно решающий. Называется - под честное 
слово. Что может быть священней? Потому, наверное, с отгрузкой 
продукции клиентам, а они в самых разных концах страны, у прядильщиц 
все в порядке. Да и у водителей в автобазе полный ажур, когда речь об 
оплате со стороны фабрики.

Махмуд Исмаилов - горяч и непосредствен в присутствии друга. 
Ульмас Тошматов - сдержан и на первый взгляд мягок и уступчив, когда 
это касается его лично. И, наоборот, бывает резок, если это в интересах 
друга.

Они и на собрания друг к другу ходят, и семьями дружат. Если день 
не увидятся, начинается розыск.

Я видел их вместе и по отдельности. И удивлялся, как один дополняет 
другого. И захотелось рассказать не о показателях - они и так ясны, а вот 
набросать штришками то впечатление, которое произвела на меня их 
дружба.

М арат С адвакасов.

На книжную полку
II ЯЗЫК БИЗНЕСА" - ЯЗЫК СОВРЕМЕННОСТИ

Огромное количество новых непонятных терминов и слов обруши­
вают на нас сегодня средства массовой информации, политики, 
экономисты, юристы. Действительно, все ли знают, например, что 
■акое "некумулягивный дивиденд" или "паушальный платеж", "при­
фикс" или "акцептный кредит”.

>1ежду тем •« сфере экономических отношений, бизнесе они 
встречаются все чаще и заставляют деловых людей, да и не только их, 
обращаться к словарям, различным справочным изданиям за разъяс­
нениями. Но, увы, зачастую не находят там достаточно полного и 
объемного толкования.

Теперь этот пробел восполнен: впервые в СНГ выпущен энцикло- 
пе.шческий справочник, вобравший в себя более двух тысяч статей и 
пояснений к экономическим терминам.

"Язык бизнеса" - так называ­
ется книга, изданная Госкомиму­
ществом Республики Узбекистан 
совместно с информационно- 
издательской компанией "Биз­
нес-каталог". Издание осущес­
твлено под общей редакцией док­
тора экономических наук В. чже- 
на. Авторский коллектив -111. Га­
фуров, В. Гугннн, С. Аманов - 
постарались как можно полнее 
отразить каждое понятие, макси­
мально расширить круг экономи­
ческой терминологии.

Переход к реальной рыночной 
экономике связан с существен­
ным изменением предметного 
толкования многих экономичес­
ких категорий и понятий, когорые 
применялись ранее в отечествен­
ной хозяйственной практике.

Кроме того, сейчас появляется 
множество новых терминов, обоз­
начающих законченные коммер­

ческие схемы, широко применя­
емые в зарубежном бизнесе. Прин­
ципиально новой стала и биржевая 
терминология.

Сегодня становится необходи­
мо и знание терминов, связанных с 
появлением новых средств связи, 
новых видов и условий страхова­
ния, развитием внешнеэкономи­
ческой деятельности, созданием 
предприятий и организаций с раз­
личными формами собственности.

...Интересна история появле­
ния экономических словарей. 
Первые издания подобного рода 
появились в Европе в конце XVII - 
начале XVIII вв. и представляли 
собой внугрикнижные приложе­
ния в монографиях.

В Великобритании, например, 
Э. Хаттон включил "Словарь тор­
говца" в свою книгу "Сборник тор­
говца". В XVIII в. появляются са­
мостоятельные издания такого ро­

да. Особого упоминания заслужи­
вает масштабная "Экономическая 
энциклопедия" (242 тома), осно­
ванная немецким экономистом 
И. Г. Крюницем, которая выходи­
ла в течение 85 лет.

Для авторов "Языка бизнеса" 
важно было помочь людям дела 
лучше понимать друг друга на язы­
ке нынешних рыночных отноше­
ний. Словарь значительно вышел 
за рамки "предпринимательского". 
В ряд терминов внесены не только 
дополнения и исправления, в кни­
гу включены также юридические, 
политические, политологические 
термины, внедряющиеся в нашу 
жизнь и давно принятые в разви­
тых странах мира.

Существенно расширена эти­
мология терминов, дан перевод 
всех терминов и терминологичес­
ких словосочетаний на английс­
кий (а в ряде случаен на немецкий, 
французский, латинский, ита­
льянский языки), приводятся си­
нонимы и антонимы многих слов.

Составители сочли необходи­
мым включить в словарь объясне­
ние происхождения и толкования 
ряда слов, совсем недавно при­
шедших в нашу повседневную 
жизнь и представляющих собой 
кальку с какого-либо иностранно­
го языка.

Термины и понятия в словаре 
расположены в алфавитном по­
рядке, причем в словосочетаниях

на первое место, за редким исклю­
чением, поставлено существитель­
ное. Поэтому поиск словосочета­
ний по любому из ключевых или 
интересующих вас слов рекомен­
дуется вести по алфавитному ука­
зателю, приведенному в конце 
книги, где такие словосочетания 
даны в различных вариантах. Тем 
самым алфавитный указатель при­
обретает характер и предметного 
указателя.

В указатель включены все ста­
тьи словаря и их перевод (преиму­
щественно на английский язык), а 
также самостоятельные термины, 
не встречающиеся в виде отдель­
ных статей и значение которых 
объяснено в контексте других сло­
варных статей.

Книга снабжена и латинским 
алфавитным указателем (1пс1сх), 
который позволяет не только уско­
рить поиск толкования нужного 
термина, встретившегося вам на 
языке оригинала, но и использо­
вать книгу для перевода коммер­
ческой литературы и документа­
ции на русский или английский 
язык.

В своей работе, кроме много­
численной зарубежной литерату­
ры, авторы пользовались и отечес­
твенной справочной литературой, 
приведенной в конце книг и.

Книга удобна в пользовании, в 
ней просто и легко ориентирова­
ться. В этом заслуга ее авторов,

которые серьезно подошли к изу­
чению солидного научного мате­
риала, его обработке и подаче. При 
этом они четко стремились выпол­
нить поставленную задачу: пре­
поднести читателям не беглое пе­
речисление терминов, а максима­
льно доходчиво, понятно дать 
всесторонне емкое их объяснение.

Поэтому книга будет интересна 
и полезна не только бизнесменам, 
работникам государственных 
органов, предприятий, коммер­
ческих структур, но также школь­
никам, студентам, ибо сегодня 
терминология рынка входит в каж­
дый дом.

Особенно незаменим справоч­
ник для тех, кто имеет огношения 
с зарубежными партнерами. Ла­
тинский алфавитный указатель 
(1пс1ех) позволит использовать его 
для перевода делового письма, 
факса, полученных из-за рубежа. 
Хорошим подспор1>см он будет и 
во время подготовки и ведения 
переговоров, чтобы при заключе­
нии контрактов избежать неверно­
го толкования тех или иных пун­
ктов соглашения: в словаре даны 
точные и выверенные междуна­
родной практикой толкования 
экономических терминов.

"Бизнес-азбука" - так называ- 
ется целый раздел книги, где пред­
ставлена реклама продукции и 
услуг предприятий, фирм и орга­
низаций, уже зарекомендовавших

себя в практическом бизнесе.
Так что, листая страницы, 

можно получить не только зна­
ния, но и информацию, связан­
ную с экономической выгодой.

Несколько слов об оформле­
нии издания. "Язык бизнеса" 
можно, без преувеличения, 
отнести к образцам передового 
книжного дизайна. Яркое красоч­
ное исполнение сразу привлекает 
внимание потенциальных поку­
пателей. Они будут приятно удив­
лены и непременно не раз улыб­
нутся, встретив на страницах 
книги юмористические рисунки, 
нетрадиционным взглядом ху­
дожника иллюстрирующие тс или 
иные сложные термины.

Надо отдать должное изда­
тельско-полиграфическому кон­
церну "Шарк", проявившему 
творческий подход, максимум 
изобретательности и выдумки в 
подготовке и печатании этой кни­
ги.

"Язык бизнеса" - это только 
начало в задуманной серии изда­
ний, посвященной различным 
аспектам бизнеса. Предполага­
ется издание этики бизнеса, дип­
ломатии бизнеса, книги по цен­
ным бумагам, рекламному делу.

Что касается вышедшей кни­
ги, го она будет распространяться 
по подписке, и все желающие ее 
приобрести могут обращаться в 
ком п ан и ю " Бизнес -каталог".

Виктор Н иколаев.
Пресс-секретарь

Госкомимущества Республики 
Узбекистан.

?> МЕЖДУНАРОДНАЯ ЖИЗНЬ
ПРОЕКТ МОДЕРНИЗАЦИИ 

"ФАНТОМОВ"
Уменьшение доли Турции в 

совместном с Израилем проекте
о модернизации 54 боевых само­
летов Р-4 "Фантом" может стать 
причиной отказа турецкой сто­
роны от этой сделки, оценива­
емой в 574 млн. долларов. В 
отличие от первоначального ва­
рианта, согласно которому про­
ект должен был полностью ре­
ализовываться на турецких ави­
ационных заводах, сообщила га­
зета "Теркиш дейли ньюс" со 
ссылкой на высокопоставлен­
ные военные источники, за нес­
колько дней до подписания сог­
лашения израильская сторона 
"каким-то образом сумела убе­
дить Анкару принять невыгод­
ные для нее условия".

Государственная изра­
ильская компания "Авиаци­
онная промышленность" (ИАИ) 
выиграла торги на модерниза­
цию турецких "фантомов" и в 
течение 5 лет планирует оснас­
тить их новыми радарами, бор­
товыми компьютерами, систе­
мами радиоэлектронной бо­
рьбы, навигации и современ­
ным вооружением. Однако в 
отличие от прежних условий в 
случае реализации проекта в но­
вой версии все эти работы будут 
производиться на израильской 
территории.

По утверждению прессы, 
подпись под этим документом за 
два дня до ухода в запас поставил

командующий военно-воздуш- 
ными силами Турции генерал 
Халис Бурхан, что наводит на 
некоторые размышления. "Под­
писание проекта перед выходом 
на пенсию, - заявил "Теркиш 
дейли ньюс" представитель во­
енно-промышленного ком­
плекса, пожелавший остаться 
неназванным, - противоречит 
армейским традициям". Он за­
метил, что новый командующий 
Ахмет Герекчи его не утвердит. 
Аналогичное мнение высказы­
вают источники, близкие к ко­
мандованию ВВС, указывая, что 
генерал даже может расторгнуть 
подписанный документ.

Представители оборонной 
промышленности Турции, кро­
ме того, отмечают, что передача 
проекта полностью в руки инос­
транных исполнителей является 
весьма опасной с точки зрения 
безопасности. "Израиль на се­
годня является турецким пар­
тнером, - подчеркивают экспер­
ты, - но от этого степень риска 
не уменьшается".

К настоящему времени ту­
рецкие ВВС оснащены 152 но­
выми истребителями-бомбар­
дировщиками Р-16, в том числе 
местной сборки. После модер­
низации "фантомов”, произве­
денных в 60-х годах, срок их 
эксплуатации будет продлен 
еще на 20 лет.

КЮСЮ И ОКИНАВА 
ВООРУЖАЮТСЯ

Воспользовавшись ведуще­
йся сейчас в Японии после 
окончания "холодной войны" 
выработкой новой программы 
строительства вооруженных 
сил, Управление национальной 
обороны решило усилить бо­
евые возможности ВС на остро­
вах Кюсю и Окинава. Цель таких 
действий, как сообщила "Нихон 
кэйдзай", быть готовым к отра­
жению потенциальной угрозы в 
связи с модернизацией армий 
соседних стран или вспышкой 
региональных конфликтов.

Предполагается, в частности, 
разместить на Окинаве совре­
менные истребители Р-15 - 
главную ударную силу ВВС - и 
механизировать части сухопут­
ных войск на Кюсю для прида­
ния им большей мобильности. 
Это означает, что в оборонной 
концепции японских ВС наме­
чается важный поворот от прин­
ципа "придания важного значе­
ния северному направлению" к 
принципу "равномерного рас­
пределения войск по всей стра­
не”.

Уже состоялось четыре засе­
дания Совета национальной бе­
зопасности, на которых обсуж­
далась новая военная концеп­
ция, более известная под назва­
нием "Основные положения 
планов обороны". УНО намере­
но в дальнейшем, внимательно 
следя за реакцией Китая и дру­
гих соседей, осторожно продви­
гать процесс пересмотра обо­
ронной программы.

На заседаниях СНБ был под­
твержден курс, согласно которо­
му Япония намерена придержи­
ваться принципа подготовки 
"базисной оборонной мощи". 
Одновременно с целью приня­
тия мер против террористов и 
подрывных действий зарубеж­
ных отрядов спецназа, притока 
беженцев и появления других

"опасных ситуаций" решено 
прилагать усилия для создания 
мобильных частей и оснащения 
армии высокосложной техни­
кой.

Основываясь на таком подхо­
де правительства, военное ве­
домство решило пересмотреть 
дислокацию соединений и час­
тей видов ВС. Поскольку Китай 
начал размещение на военных 
аэродромах закупленных в Рос­
сии и имеющих высокие боевые 
характеристики истребителей 
Су-27, то командование япон­
ских ВВС изучает возможность 
замены истребителей Р-4Ш из 
состава расположенного в Наха 
(Окинава) Юго-Западного сме­
шанного авиакрыла на более 
современные истребители Р-15. 
Их использование на Окинаве 
взамен устаревающих Р-4Е1 
позволит более надежно прик­
рыть воздушное пространство.

Что касается сухопутных 
войск, то увеличение числа под­
вижных транспортных средств в 
частях дислоцированных на 
Кюсю 4-й пехотной дивизии 
(штаб в Касуга, преф. Фукуока) 
и 8-й пехотной дивизии (штаб в 
Кумамото, преф. Фукуока) поз­
волит повысить их мобильность. 
Это будет делаться для того, что­
бы обеспечить войскам возмож­
ность быстрого развертывания 
на случай возникновения чрез­
вычайной обстановки на Ко­
рейском полуострове, большого 
притока беженцев и борьбы с 
террористической и подрывной 
деятельностью.

В японских ВМС придержи­
ваются мнения, что при общей 
тенденции сокращения коли­
чества патрульных противоло­
дочных самолетов Р-ЗС "Орион" 
непосредственно на Окинаве 
необходимо поддерживать на 
имеющемся уровне число таких 
самолетов.

"М ЕКСИ КА Н СКУЮ  РОЗУ" 
ЗО ВУТ ВЕРО Н И КО Й  К А С ТР О

Известная россиянам мекси­
канская телезвезда Вероника 
Кастро готовит своим поклон­
никам очередной творческий 
подарок. На состоявшейся в 
Мехико встрече с журналиста­
ми она сообщила, что пригла­
шена на главную роль в новом 
телесериале, который обещает 
стать, по задумкам его авторов, 
кинематографическим событи­
ем будущего года.

"Скоро меня можно будет 
смело и без излишней скром­
ности называть "Мексиканской 
розой", ведь именно такое наз­
вание у этого фильма", - пошу­
тила актриса. Она рассказала, 
что его сценарий пока не чита­
ла, но слышала, что речь пой­
дет о душещипательной исто­
рии женщины, которая краси­
ва, умна и весела, однако то и 
дело попадает в трудные ситу­
ации, главным образом на лю­
бовном фронте. Правда, на этот 
раз Вероника не будет ни сиро­
той, ни тем более бедной. Ее 
героиня - модельер, добива­
ющаяся своим талантом высот в 
мире высокой моды. А жизнь 
будет ее "мотать” по ходу сю­
жета из Италии во Францию, из

Аргентины в Чили. Съемки' 
дут производиться во всех этЦ 
странах, и дотошные любител! 
уже подсчитали, что заду мату 
ный "телесуперпроект" не 
лько обещает дивные красоты 
натуры, но и трату огромных 
денег на то, чтобы их запечат/ 
леть.

Вероника верит, что сумеет 
столь же ярко блеснуть своей 
красотой в "Мексиканской ро­
зе", как делала это в юные го­
ды. Актриса не скрывает, что 19 
октября ей исполнилось уже 43 
года, и непринужденно шутит 
по этому поводу: "Пока хватает 
здоровья и есть хорошие мик­
рохирурги, я всегда останусь на 
высоте и еще не раз снимусь в 
теленовеллах в ролях красивых 
Девушек".

Кстати, одна из последних 
задумок Вероники - сыграть в 
каком-нибудь фильме вместе с 
Лусией Мендес, другой мекси­
канской примадонной теле­
экрана, известной в России по 
теленовелле "Никто, кроме те­
бя". Излишне говорить, что 
этот дуэт может состояться то­
лько "ну в очень шикарном су­
пер-фильме".

По сообщениям телеграфных агентств,
радно- и газетных вестников, пресс-служб*.
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КОНСУЛЬТАНТ
Осень нынешнего года порадо­

вала жителей столицы Узбекиста­
на обилием интереснейших и раз­
нообразных выставок. Однако тра­
диционная технологическая выс­
тавка "Сотри1сг & Соттитсайоп 
Сеп1га1 Ама" даже на фоне этого 
изобилия выглядит событием осо­
бой важности. В современном ми-

РЕКЛАМНО- 
ИНФОРМАЦИОННЫЙ 

БЮЛЛЕТЕНЬ 
ноябрь 1995 года

ре уровень развития информаци­
онных технологий и систем связи 
во многом определяет конкурен­
тоспособность, авторитет и благо­
состояние как любого предпри­
ятия, так и целых стран. Проводи­
мые третий год подряд ташкен­
тские "компьютерные" выставки 
не только демонстрируют достиг­

нутый Узбекистаном технологи­
ческий уровень, но и дают мощ­
ный импульс дальнейшему разви­
тию этого важнейшего сектора 
экономики.

Очередной выпуск "Консуль­
танта” рассказывает лишь о части 
новинок техники и технологии, 
которые будут представлены на 
выставке, но и этого достаточно, 
чтобы показать, что посещение 
"СотрШег & СоттитсаНоп 
Сетга1 Аш-95" будет интересно и 
полезно и техническим специ­
алистам, и предпринимателям, и

всем, кто интересуется современ­
ными технологиями. Открытие 
выставки состоится 15 ноября в 
12.00 и продлится она до 19 ноября. 

Режим работы с 10.00 до 17.30. 
Обзор ".Консультанта" организо­

ван Издательским домом "Правда 
Востока". Сбор и подготовка мате­
риалов: М. Филиппов, И. Кочергина 

Компьютерный набор и верстка: 
Краснова Ю., Можнова Н., Петров В.

Информация об участниках 
выставки — в следующем номере 
газеты "Правда Востока".

предлагает к реализации на условиях предоплаты, 
бартера и согласованной сторонами консигнации:

/ реле промежуточные универсальные РПУ-2М, ТРПУ-1;
устройства предохранительные светосигнальные для контроля и защиты электрических цепей УПС-2, УПС-3; 

/ устройства комплектные автоматизированного управления технологическими процессами УКТЗМ, УКИУ, УКТМ, УКГ; 
устройства комплектные для управления пассажирскими лифтами ИЮК-5901, ЯК-5906; 
шкафы для распределения электрической энергии в цепях трехфазного тока на токи от 250 А до 400 А ШР-11; 
шкафы отбора напряжения от конденсаторов связи ШОН;

/ шкафы для подключения электроприборов с питанием 12 В и 36 В ЯТПО-25; 
шкафы зажимов для соединения вторичных цепей ОРУ 35-200 кВ с рубильниками блокировки разъединителей 
ЯЗ-ЗО, ЯЗ-60, ЯЗ-120; шкафы вводные типа ЯЗ 3101-100 А, ЯЗ 8102-250 А;

 ̂шкафы Я-500 для управления двигателями различной мощности;
товары народного потребления: игрушки в ассортименте, канцелярские и хозяйственные товары, 

'*■ автомобильные фонари для грузовых машин и сельскохозяйственной техники, детали для коробки У-409. 
Завод имеет свободные мощ ности для переработки фенопластов и литьевых пластмасс.

Завод приглашает к  сотрудничеству в вопросах реализации частных лиц, организации, предприятия.

Наш а д р е с : 700115, г . Ташкент, ул . Ч иланзарская , 2.
Тел . 77-13-45.
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внесенные ■ Госреестр, по цене 15000 сумов перечислением.

ЦЦтмвтетсм система онтобых скидок.
Тел.: (3712) 33-17-46, 33-56-34.

1  О  Я 1>н м а х  п ы т а н ы »
1 ^  1 . Н М 1 М 1 [1 я  “Офисное оборудование и связь*Спортивная арена Ешлик* спорткомплекса ЛПахтакор* 1

представляем 
НОВЫЕ КОПИРОВАЛЬНЫЕ МАШ ИНЫ  

японской фирмы МСОН
Недорогая, надежная и удобная я обращении 
копировальная техника. Неприхотливая к бумаге, 
делает копии на нестандартных материалах.
К1СОН РТ4215, АЗ, 15 копий в мин. Масштабирование 50-200%.
К1СОН РТ4222, АЗ, 22 копии в мин. Масштабирование 50-200%.
ИСОН РТ5535, АЗ, 35 копий в мин. Масштабирование 50-200%.

Экологически чистый. Не имеющий аналогов. _
МСОН N050006, полноцветный, цифровой, совместим с компьютером, АЗ, 7 полноцветных копий 

я мин. Масштабирование 50-200%. Печать со слайдов.
шыстожи - скидка от 15 до 30 %

Фирма предлагает на реализацию 
кассовые аппараты

РОУА1.

" К О У А Ь -

125-М Х ",

« и а / Ы с а ( п е ^ / и а н о / м л л  й /сое у п р а в л е н и е  7 ~ о с к о .'и и > н у и $ е с т & г

ВНИМАНИЕ!
Впервые 16 ноября 1995 г. в г. Самарканде проводятся открытые биржевые торги по 

продаже акций приватизированных предприятий Республики Узбекистан. 
Приглашаются руководители предприятий любых форм собственности и другие

заинтересованные лица.
Покупка акций прекрасная возможность вложения средств в самое выгодное делоI 
Приобретая акции предприятия, вы приобретаете право участия в его управлении, 

а также получения ежегодного пожизненного дохода.
Знайте: чем больше пакет акций в уставном фонде АО , тем больше прав в управлении. 

Заявки принимаются по адресу: г. Самарканд, пп. Кук-Сарай, 1. Тел.: (9662) 31 01-24, 35-87-22. Факс 31-13-45.

линия отреза

СОМРЧТЕП ЗУЗТЕМ5  Ж
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П Р И Г Л А Ш А Е М  В А С  П О С Е Т И Т Ь  
С Т Е Н Д  Н А Ш Е Й  Ф И Р М Ы  Н А  В Ы С Т А В К Е
"С0МР1ТЕК & С0ММ1МСАТКЖ - СЕМКАЬ А81А '95" #

С 15 ПО 19 НОЯБРЯ 
НА ТЕРРИТОРИИ СПОРТИВНОЙ АРЕНЫ "ЁШЛИК", М. ПАХТАКОР

^ А%.У '  : :
ВАШЕМУ ВНИМАНИЮ РУДУТ ПРЕДСТАВЛЕНЫ:

♦ Широким спектр компьютерной техники от 
АСЕК СОМР11ТЕК

Ж - ^  % \ \  ' V
♦ Компьютеры и программные продукты

московской фирмы К-5ТУ1.Е
♦  Компьютеры и периферия от НЕ^1|ТТ РАСКАКО
♦ Мощные графические станции 51ЫСОЫ 6КАРН1С5 

,.[Щ  Системы безналичных взаиморасчетов с
использованием электронных карточек фирмы 
СЕМР1и5 ШТЕКЫАТЮЫА1.

♦  Сетевые програмные продукты фирмы ^ОУЕИ
♦ Возможности доступа к информационным 

ресурсам сети 1ЫТЕКЫЕТ в режиме оп-Нпе

НА НАШЕМ СТЕНДЕ ВАС ЖДУТ 
ПРЕДСТАВИТЕЛИ ФИРМ:

Асея <♦ ВК-8Ме Л Р С
▼  «0*КИ#«И(М1 СКСПНЯ *  СПИ АМЕИСАМРОМЕЯСОНУШКЖ

и м о у е и . с^ 5еада№

е
ШсиВгярЫсх
СотрШег 8уИетз

КОМЭК - ЭТО БУДУЩЕЕ В НАСТОЯЩЕМ УЗНАТЬ, КТО ЕСТЬ 
КТО НА РЫНКАХ 

УЗБЕКИСТАНА И 170
СТРАН МИРА, 

ПОМОЖЕТ СИСТЕМА
Ситуация, знакомая каждому предпринимателю. 

Обстоятельства требуют срочно найти покупателя на име­
ющийся товар (возможно, нужен не покупатель, а прода­
вец или инвестор, что не меняет сути дела). Просмотрены 
сотни рекламных объявлений, изучены телефонные спра­
вочники, разосланы предложения старым партнерам. Все 
безрезультатно. Подходящего объявления не попалось, из 
справочников не удается извлечь ничего, кроме названий 
фирм и их адресов, а у старых партнеров как раз сейчас 
возникли временные трудности.

Каждый выходит из такой ситуации по-своему, но у 
всех возникает чувство зависти по отношению к зарубеж­
ным предпринимателям, которым (как мы знаем, благода­
ря телевидению) в подобных случаях достаточно снять с 
книжной полки торговый реестр или поработать за своим 
персональным компьютером со специализированной ба­
зой данных.

Тем, кто заинтересован в преодолении дефицита дело­
вой информации с использованием самых современных 
методов и технологий, необходимо посетить выставку 
СотрШег & Сотшишса$юп Сеп(га1 Аыа - 95, где на стенде 
фирмы "Барустал-Компасс" будет развернута библиотека 
торгово-промышленных каталогов всемирной информа­
ционной системы 1п1егпа1юпа1 Котран Ог^атхаПоп 
(1КО), в том числе первые издания КОМРА55 по Узбекис­
тану.

Система КОМРА85, действующая в 170 странах мира, 
известна своими бизнес-справочниками и электронными 
базами данных, распространяемыми на дискетах, лазер­
ных дисках и глобальных информационных сетях. Система 
содержит информацию о более чем 2 ООО ООО компаний со 
всего мира. Разработанный Компасе и признаный Аген­
тством ООН по промышленному развитию ЮНИДО, 
классификатор товаров и услуг позволяет за несколько 
минут найти потенциального партнера-покупателя, пос­
тавщика или инвестора практически в любой стране мира 
и получить исчерпывающую информацию о нем.

Уникальная информационная технология системы 
КОМРА88 позволяет устанавливать прямые экономичес­
кие связи между предприятиями разных стран, используя 
стандартное представление товаров и услуг, производи­
мых компаниями из разных стран. Посетители выставки 
смогут ознакомиться и заказать каталоги по десяткам 
стран мира, а также справочники "КОМПАСС-САМАР- 
КАНДСКАЯ ОБЛАСТЬ" и "КОМПАСС-УЗБЕКИСТАН", 
подготовленные фирмой Барустал-Компасс с использова­

нием ноу-хау международной системы 
Компасе.

М ихаил Ф илиппов.
Те, кто не сможет попасть на 

выставку, обращайтесь непосредственно 
в фирму "Барустал-Компасс" 
по тел.: (3712) 44-34-10,44-16-19.

"Новизна. Эффективность. Качес­
тво" - такой принцип в сфере своей 
деятельности использует фирма "КО­
МЭК", образованная в 1992 году.

Экономическая и социальная поли­
тика в Узбекистане сегодня вносит 
свои коррективы, наращивает темп 
преобразований.

Важно не упустить момент, поймать 
миг удачи и идти в ногу со временем.

Фирма "КОМЭК" за столь корот­
кий срок сумела привлечь к себе вни­
мание потребителей, доказав необхо­
димость в комплексном решении задач 
по созданию или модернизации систе­
мы связи предприятия на базе совре­
менных учрежденческих телефонных 
станций.

С момента образования фирма спе­

циализируется на освоении различных 
видов коммуникационной техники. За 
это время сотрудниками КОМЭК при­
обретен достаточный опыт работы с 
учрежденческими системами связи.

На сегодняшний день фирма "КО­
МЭК" предлагает широкую гамму 
учрежденческих мини-АТС, которые 
предназначены для обеспечения ком­
фортной и качественной связи во всех 
секторах стремительно развивающего­
ся рыночного пространства.

Немаловажным является и то, что 
использование современных мини- 
АТС предоставляет возможность ощу­
тимо уменьшить финансовые расходы 
на эксплуатацию и подключение го­
родских телефонных номеров Вашего 
предприятия.

Известная устоявшейся репутацией 
надежного партнера фирма 
"КОМЭК" расширяет круг 
деловых отношений; при­
нимает участие в развитии 
телекоммуникационной се­
ти в нашей республике; пос­
тавляет и организует техни­
ческую поддержку специ­
ализированного оборудова­
ния ведущих производите­
лей средств связи, таких как 
81ЕМЕК5, РА^50Ш К, а 
также представляет интере­
сы различных зарубежных, 
в том числе российских, 
партнеров. Фирма оказыва­
ет полный спектр услуг, 
включающий в себя про­
ектирование, поставку, 
монтаж, программирова­
ние, гарантийное и послега­
рантийное сервисное 
обслуживание комплек­
сных систем связи.

Сотрудники фирмы 
прошли соответствующее 
обучение, имеют сертифи­
каты и всегда готовы по­
мочь Вам решить проблемы 
с телефонной связью.

Начало положено. Буду­
щее качества связи впереди. 
КОМЭК - это воплощение 
перспективы будущего уже 
сегодня.

И рина Кочергина.
Адрес фирмы: г.

Ташкент, ул. Чимрабад, 3, 
а/я 4568. Тел.:(3712) 35-31- 
36, 34-09-58. Факс (3712) 
35-52-41.
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СВМРНТЕК СОММИШСАШН СЕИТШ ЙШ 35 %  КОНСУЛЬТАНТ ноябрь 1995 года КОНСУЛЬТАНТ ноябрь 1995 года $  СОМРШЕН С0ММИН1СА110Н СЕНТЯА1А81А 95

ЛУЧШЕ ОДИН РАЗ УВИДЕТЬ САЫОК ЧЕМ СТО РАЗ УСЛЫШАТЬ О НЕМ АВМ  СОМР1 1 ТЕИ 5 ЕИУ1 СЕ
"Доказано, что обеспечено отличное качество"

В предыдущем выпуске "Консуль­
танта", посвященном копировальной 
технике, мы уже встречались с Миха­
илом Бойковым - директором фирмы 
"Инсон - Т", являющейся сертифици­
рованным сервисным центром по про­
даже и обслуживанию копировальной 
техники Сапоп в Узбекистане. Участие 
'Инсон - Т" в открывающейся на сле­
дующей неделе выставке "Сотршег О 
Соттишсапоп Сета1 Аяа - 95" стало 
поводом для еще одной беседы с 
Михаилом Бойковым.

• По каким причинам Вы примя­
ли решение участвовать в выстав­
ке, тематика которой не совсем 
совпадает с направлением деятель­
ности "Инсов-Т"?

- Существует много мнений об 
эффективности того или иного вида 
рекламы, но утверждение о том, что 
качественные и нужные потребителям 
товары - лучшая реклама для продав­
ца, бесспорно. Выставка - это хорошая 
возможность для непосредственного 
контакта с потенциальными покупате­
лями, возможность познакомить их с 
последними достижениями в про­
изводстве копировальной техники ми­
рового лидера в этой области - компа­
нии Сапоп.

Что же касается тематики будущей 
выставки, то в соответствии с совре­
менными тенденциями в торговле 
вычислительной и коммуникаци­
онной техникой, копировальные аппа­
раты являются необходимой состав­
ной частью интегрированных интел­
лектуальных систем, позволяющих 
автоматизировать офисы, предпри­
ятия, организации. Присутствие тех­
ники Сапоп на выставке делает ее еще 
более интересной и представительной. 
Поэтому участие в СотрШег О 
Соттишсапоп мы считаем честью и 
своим долгом перед многочисленны­
ми бизнесменами Узбекистана, испо­
льзующими Сапоп или планирующи­
ми его приобретение.

• Чем отличается посещение выс­
тавки от обычного визита а торговую 
фирму или знакомства с техникой по 
проспектам?

- Всем известна поговорка: "Лучше 
один раз увидеть, чем сто раз услы­
шать”. И это действительно так: ника­
кие статьи, проспекты, рассказы не 
могут дать полного представления о 
возможностях такой сложной техни ки, 
как копировальный аппарат.

На выставках же принят стиль 
общения, способствующий установ­
лению доверительных отношений. 
На выставках практически не бывает 
некачественных товаров, а цели по­
купателей и продавцов максимально 
сближены: продавцы стремятся как 
можно больше рассказать о своих 
товарах, а покупателям - больше 
узнать о них. Возможность сравни­
вать, узнавать реальную рыночную, 
а не спекулятивную цену на товары и 
услуги также важное достоинство 
выставок.

Посетители нашего стенда смогут

не только увидеть новейшие аппараты 
Сапоп в действии и познакомиться со 
всеми их возможностями, но и при­
обрести их, а также получить элемен­
тарные навыки в управлении копира­
ми и получить квалифицированные 
консультации по выбору, эксплуата­

ции и обслуживанию множительной 
техники.

Конечно, посещение технологи­
ческой выставки для делового чело­
века - это серьезная работа. Но рабо­
та всегда интересная и приносящая 
пользу. Фирма "Инсон - Т  пригла­

шает предпринимателей л 15 по 19 
ноября посетить спорткомплекс 
"Ешлик" для совместной взаимовы­
годной работы.

Беседовал 
М. Филиппов.

В далеком 1983 году АВМ 
начала свою деятельность в 
Пакистане и представляла 
собой организацию из трех 
человек в небольшом скром­
ном офисе.

Сегодня в компании рабо­
тают 150 человек. Основной 
офис в Карачи занимает 900

кв. м и, особенно важно, что 
АВМ имеет более 3000 кли­
ентов, полностью удовлетво­
ренных обслуживанием.

М иссия СП АВМ 
СотрШ ег З е т с е ,  образо­
ванного в июне 1994 г. ком­
панией АВМ Оа1а 8уз1ет 
(Ргу) 1ЛТ) (Пакистан), как 
У збекско-пакистанского  
предприятия, заключается в 
обеспечении продукцией и 
услугами информационной 
технологии, представля­
емых организациям государ­
ственного и частного секто­
ра Республики Узбекистан.

При осуществлении сво­
их деловых целей АВМ 
С о тр ш ег  8 е т с е  строго 
придерживается принципов 
философии бизнеса компа­
нии АВМ. Не случайно пер­
воначальным девизом АВМ 
было: "Обязуемся обеспе­
чить отличное качество".

Сегодня он гласит: "Доказа­
но, что обеспечено отлич­
ное качество".

АВМ достигло этих успе­
хов исключительно благо­
даря своей философ ии, 
основывающейся на следу­
ющих принципах:

1. Понимание нужд кли­

ента и обеспечение высоко­
го качества компьютерного 
оборудования, програм­
много обеспечения и мон­
таж сети по доступным це­
нам.

2. Обеспечение полного, 
профессионального ком­
плекса гарантийных услуг 
после реализации товаров.

3. Полное соответствие 
со всеми правовыми, соци­
альными, профессиональ­
ными и моральными кодек­
сами по отношению к пос­
тавщикам, сотрудникам и к 
клиентам.

В преддверии выставки 
АВМ С отрШ ег З е т с е  
заявляет о себе как о пред­
приятии, предлагающем 
новое поколение высокоп­
роизводительных ПК для 
деловых применений, ма­
шины самого современного 
технологического уровня с

полными возможностями 
расширения и модерниза­
ции в будущем для пользо­
вателей, работающих как 
индивидуально, так и в ло­
кальных сетях.

Это семейство Сопцод, 
А8Т. Оно воплощает в себе 
оригинальные технические 

новинки,оптимальную 
вычислительную мощ­
ность, неоспоримое ка­
чество, простоту 
исп ользован и я - и 
исключительно высо­
кий общий показатель: 
цена /  производитель.

Сотрая и А8Т - луч­
шие компьютеры для 
решения деловых задач, 
сочетающие в себе вы­
сокое быстродействие, 
широкие функциональ­
ные возможности и гиб­
кость.

Не менее исключи­
тельными технически- 

*ми характеристиками 
обладает и оборудова­
ние марки "Ерхоп", про­
дукция которой также 

будет демонстрироваться на 
предстоящей выставке, где о 
данной технике вы сможете 
не только услышать, но и 
увидеть ее. Более того, для 
приглашенных на выставку

появится возможность "по­
общаться" с уникальной тех­
никой. А если возникнет же­
лание, то и приобрести про­
дукт, привлекший внимание 
посетителя максимальным 
набором полезных характе- 1 
ристик.

Следует отметить, что 
принтеры фирмы "Ерзоп" 
пользуются большим спро­

с о м  на потребительском 
рынке. Но широкий спектр 
продукции упомянутой 
фирмы может предложить 
только официальный дилер 
Ерзоп - СП АВМ СотрШег 
8 етсе .

И нженеры  АВМ
СотрШег 8 етсе , имеющие 
сертификаты фирм-про- 
изводителей, обеспечивают 
качественный гарантийный 
и послегарантийный сервис.

Любой выш едший из 
строя блок компьютера или 
принтера исправляется в те­
чение двух рабочих дней или 
заменяется на работающи. 
из постоянно имеющегося 
на складе фирмы запаса.

Одним словом, приобре­
тение продукции фирмы 
АВМ - это вложение капи­
тала всерьез и надолго.

'

РС 230
Настольный копировальный аппарат 
с большим набором удобных функций, 
формат А-4, 4 копии/мин., автоматический 
выбор экспозиции. До 1000 копий в месяц.

ОТ 1550
Компактный напольный копировальный 
аппарат формат А-3, 15 копий/мин., 
две линии подачи бумаги, подключение 
дополнительного оборудования.
До 8000 копий в месяц.

ОТ 4050
Высокопроизводительный копировальный 
аппарат формат А-3, 40 копий/мин. 
двустороннее копирование, фоторежим, 
уменьшенное потребление тонера.
До 40000 копий в месяц.

И ДРУГИЕ МОДЕЛИ ВЫ СОКОГО К Л А ССА  
ПОСТАВКА СО СКЛАДА В ТАШКЕНТЕ

ФИРМА Акоп -1 телефон 54-67-10

по вопросам обслуживания обращайтесь 
в техническое бюро 33-34-14.

сертификат С а п о п  №595005

С а п о п
ДОСТУПЕН

ВАМ
✓

л и н и я  о т р е з а

И рина К очергина.

Адрес фирмы: г. Ташкент, ул. Пушкина, 17. 
Тел. (3712) 33-11-22, факс (3712) 89-14-85.

Благотворительность по -навоийски

Приют для бездомных
детишек

Хоким Навоийской области принял решение о созда­
нии детского дома. Объединение "Навоиазот" безвозмез­
дно передало на баланс областног о управления народного 
образования комплекс зданий детского сада № 5, где 
найдут приют бездомные ребятишки.

Сейчас заполняется штатное расписание, создается 
материальная база. Шефство над детским домом взяло 
ведущее предприятие области "Кызылкумредметзолото".

Под крымское солнце
Одного из своих членов - Пашу Голгалонова, направило 

на лечение в крымский город Саки навоийское городское 
общество инвалидов. На поездку он получил 900 долларов. 
Скопили их, открыв счет в народном банке. В свою очередь 
его администрация помогла поменять сумы на СКВ.

Билет в Крым и обратно также оплатило общество 
инвалидов.

Молоко от "Саховат"
Два года на территории колхоза "Ворзун" действует

акционерное общество "Саховат”. За это время оно экономи­
чески окрепло, постоянно увеличивается выпуск продукции 
его молочно-товарной фермы. А значит растут и прибыли. А 
люди здесь работают нескупые. Заботу акционерного общес­
тва чувствуют ребятишки местного детского сада. Каждый 
день они выпивают 20 литров молока, поступающего из 
"Саховата". А лучшие учащиеся кызылтепинской школы 
получают по 50 сумов саховатской стипендии.

АО оправдывает сполна свое название. Ведь "Саховат" в 
переводе означает "милосердие".

Н азира Ш абанова.
Соб. корр. "Правды Востока".

До предела насыщенная прос­
мотрами и обсуждениями спектак­
лей неделя пролетела быстро, и вот 
уже пятый Республиканский фес- 
тиваль театров кукол стал досто­
янием истории. Орг комитет и жю­
ри фестиваля учредили и раздали 
дна десятка призов и премий ре­
жиссерам, художникам, актерам и 
даже... критикам. "Гран при" не

ОСТАНОВКА В ПУТИ
Послесловие к пятому Республиканскому 

фестивалю театров кукол

был присужден никому. Но сакра­
ментально-ироническим "победи­
ла дружба" все-таки не хочется 
итожить этот фестиваль, который, 
хотя и не подарил выдающихся 
творческих достижений, но, безус­
ловно, дал пищу для размышле­
ний.

О том, например, почему столь 
повальным было увлечение на ку­

кольном фестивале так называ­
емым "живым планом", когда акте­
ры с куклами или без них появля­
ются открыто на сцене - танцуют, 
разыгрывают сценки, становясь 
актерами драматическими. И дело 
здесь, думаю, не только в том, что 
у нас, как отмечалось на обсужде­
ниях, учат студентов кукольных 
отделений больше владению своим 
телом, чем кукловождению, но и в 
том, что живой план позволяет как 
бы спрятаться, прикрыть недоста­
точную профессиональную состо­
ятельность кукольников.

В "Волшебной лампе Алладди- 
на" Республиканского театра ку­
кол этот самый живой план пред­
стал, на мой взгляд, как бы в двух 
ипостасях: сюжетно мотивирован­
ным и в форме вставных концер­
тных номеров. Такой прием и зре­
лищно, и концептуально оправ­
дан, так как позволяет условности 
куклы органично "перетечь" в на­
туральность драматического акте­
ра. Но - парадокс. Гигантский в 
масштабе кукол Джин оказывается 
совсем не волшебным, а ... обыч­
ным в соотнесении с такими же, 
как он, актерами Живой план, 
словно крупный план в кино, зату­
шевывает экран, создает неоправ­
данную переакцентировку.

В спектакле "Маленький Али" 
Андижанского театра кукол "Лола" 
живой план мотивирован не то­

лько сюжетно, но и эстетически, 
что обусловливает особую органи­
ку этой постановки - пожалуй, 
самой интересной на фестивале. 
Сама избранная стилистика, при­
ем с выезжающей на сцену арбой с 
бродячими артистами, разбира­
ющими на глазах у зрителей свое 
нехитрое хозяйство, оправдывают 
наглядное оживление куклы, едва 
надетой на руку.

Третий из справедливо выде­
ленных жюри спектаклей - "Гад­
кий утенок" Ферганского театра 
кукол - оказался, пожалуй, самым 
последовательным в професси­
ональном отношении. Живого 
плана здесь нет совсем. Но зато 
есть в разных проявлениях то, что 
и составляет художественное сво­
еобразие театра кукол, что принад­
лежит безраздельно этому жанру. 
Яркие, выразительные характеры 
кукольных персонажей здесь воз­
никают в сочетании и взаимодо­
полнении пластики куклы и образа 
звукового, передаваемого интона­
циями, тембром голоса. Этот спек­
такль, принадлежащий уже ушед­
шей эпохе, приоткрывает дверцу в 
мир театрального обмана, возмож­
ности для которого у театра кукол 
поистине безграничны.

Еще шире эту дверцу в мир 
сказочности и волшебства при­
открыл гость <|>естиваля - Улья­
новский театр кукол, применив в

спектакле "Сказка о Мертвой Ца­
ревне" очень эффектный прием ра­
боты с большими куклами, когда 
артисты остаются невидимыми, а 
их персонажи обретают некую 
зыбкость, ирреальность, вполне 
соответствующую затейливой 
пушкинской сказке.

Другой гость фестиваля - казах­
ский театр кукол из Алматы, пока­
зав "Бременских музыкантов", 
подтвердил, что в старые мехи 
можно влить молодое игристое ви­
но, - широко известный муль­
тфильм здесь транспонирован в 
таинственный теневой театр.

Спектакль "Найман эне" Биш­
кекского театра кукол, выделив­
ший легенду о манкуртах из рома­
на Ч. Айтматова "И дольше века 
длится день”, оказался единствен­
ным, адресованным взрослым. А 
жаль. Ведь этот жанр таит в себе 
поистине безбрежные возможнос­
ти для разного рода аллегорий, 
создания сатирических, гротеско­
вых образов.

Нынешний фестиваль не при­
нес явных достижений. Он пока­
зал, скорее, остановку в пути, пути 
поисков и экспериментов, кото­
рые, возможно, когда-нибудь при­
ведут и к художественным откры­
тиям.

Ю рий П одпоренко.

ПО ГОРИЗОНТАЛИ: 5. Неф­
тяное месторождение в области. 6. 
Древнее государство, в 224 г. во­
шедшее в государство Сасанидов. 
10. Парнокопытное животное, 
обитающее в горах области. 11. 
Распространенный в Узбекистане 
музыкальный инструмент лютне­
вого происхождения. 12. Город в 
области. 15. Драгоценный камень, 
добываемый в Узбекистане. 18. 
Пушной зверь, разводимый в про­
мысловых звероводческих хозяйс­
твах области. 19. Горный хребет на 
востоке области. 20. Разводимая в 
Узбекистане порода грубошер­
стных курдючных овец. 21. Адми­
нистративный округ в Средней 
Азии при ахеменидах. 24. Город в 
области, одно из самых жарких 
мест в Средней Азии. 26. Полково­
дец Александра Македонского, 
основавший государство, в кото­
рое вошли среднеазиатские облас­
ти. 27. Упаренный сок спелых 
арбузов. 31. Узбекистанский ака­
демик, экономист. 33. Город в 
области. 34. Смолоподобное, би­
ологически активное вещество, 
вытекающее из расщелин скал. 35. 
Сорт винограда. 36. Кисломолоч­
ный продукт.

ПО ВЕРТИКАЛИ: 1. Стоянка 
первобытного человека эпохи ме­
золита в долине Сурхандарьи. 2. 
Город в области. 3. Нефтяное мес­
торождение в области. 4. Олень. 7. 
Узбекский поэт и мыслитель XI в. 
8. Род домашнего печенья. 9. Пред­
ставитель одной из национальнос­
тей, проживающих в области. 13. 
Узбекская балерина, народная 
артистка СССР. 14. Горный хребет 
в области, юго-западный отрог 
Гиссарского хребта.16. Актер, ре­
жиссер, исполнитель главной роли 
в фильме "Алишер Навои". 17. Го­
сударство тюрков-кочевников в 
III-VII вв. 22. Река в области, при­
ток Сурхандарьи. 23. Порт на Аму­
дарье. 25. Нищенствующий аскет, 
приверженец суфизма. 28. Плод 
фруктового дерева, культивиру­
емого в области. 29. Хищная пти­
ца, обитающая в области. 30. 
Узбекское национальное блюдо, 
колбаса из сбоя. 32. Дерево 
семейства эбеновых, кульгивиру-

КРОССВОРД
Сдркандарьинсш областьV*

Составил Евгений Клеменов
емое в области.

ОТВЕТЫ 
на кроссворд, 

опубликованный 
26 октября 

Г10 ГОРИЗОНТАЛИ: 3. Ада- 
мар. 4. Луидор. 8. Бланки. 9. 
Шансон. 12. Бокаж. 13. Пикас­
со. 14. Экран. 17. Узник. 18. Пти. 
19. Милле. 22. Артуа. 23. Базен. 
27. Гоген. 28. Меи. 29. Роден. 34. 
Делиб, 35. Вюрмсер. 36. Осман. 
39. Крокет. 40. Обинье. 41. Та­
льма. 42. Сислей.

ПО ВЕРТИКАЛИ: 1."Гавас".2. 
Руссо. 3. Арагон. 5. Ростан. 6. 
Скриб. 7, Марсо. 8. Бразза. 10, 
Николь. II. Сартр. 15. "Ситроен".

16. Сименон. 20. Руа. 21. Кан. 24. 
Мориак. 25. Реймс. 26. Персье. 30. 
Менуэт. 31. Дюпен. 32. Рембо. 33. 
Распай. 37. Сомма. 38. Анрир.

ИТОГИ
читательского конкурса по 

кроссворду, 
опубликованному 

19 октября
Т. Авакян, В. Капустянская, Н. 

Лавина, II. Свинарь, В. Усова, Б. 
Хасанов, И. Шабалина, А. Шесте-

К
в, Шмелевы, В. Якунин - 36, Н. 
саббарова, Н. Куламетов, 3 .11а- 
шаев, X. Халмирзаев, В. Храпов - 
34, А. Аюбов - 28, В Медведев - 25, 
Т. Захарова - 23, А. Колесников - 
II.

П О ГО Д А 9-14  Н О Я БРЯ
В первой половине периода 

сохранится сухая и теплая погода, 
температура ночью - 8-13, днем - 22- 
27, На юге республики ночью -10-15, 
днем - 25-30.

Во второй половине периода 
ожидается ухудшение погоды: 
временами осадки, в отдельных 
районах возможно усиление ветра, 
понижение температуры ночью - до 
0-5 теши, днем - до 7-12. В южных 
областях ночью -до 2-7, днем - до II- 
16 тепла.

Коллектив института "Таш- 
гидронроскт" с прискорбием 
извещает о кончине старейше­
го сотрудника института, зас­
луженного инженера, ветера­
на энергетики Узбекистана 

ЧЕЧОТА 
Валерия Захаровича 

и выражаег соболезнование се­
мье и близким покойного.

Издательство "Фан" Акаде­
мии наук Республики Узбе­
кистан выражает глубокое 
соболезнование бывшему 
главному редактору изда­
тельства Л. Е. Спектр по 
поводу кончины ее мужа 
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