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к  ЕДИНОЙ ЦЕЛИ
■'«г’ ..' На саммите Шанхайской организации со­

трудничества /ШОС/, проходившем в мае 
2003 года в Москве, была достигнута догово­
ренность о размещении исполнительного ко­
митета ее региональной антитеррористичес- 
кой структуры в Ташкенте. С 1 января ны­
нешнего года комитет начал свою работу в 
нашей столице.

Президент Республики Узбекистан Ислам 
Каримов 3 марта ознакомился с этим учреж­
дением.

Руководитель страны высказал предложения и ре­
комендации по совершенствованию оформления зда­
ния. По мнению Ислама Каримова, в нем должны гар­
монично сочетаться изящество и п|эостота.

Здесь расположены великолепные залы для за ­
седаний, пресс-конференций и других меропри­
ятий. Они оснащены современными технически­
ми средствами.

Президент отметил, что цели и задачи данной 
структуры четко определены. Государства — члены 
ШОС — должны максимально использовать ее воз­
можности в борьбе против терроризма, объединить 
свои усилия, тесно взаимодействовать друг с дру­
гом. При этом первостепенное значение имеет обмен ин­
формацией.

— Фраза «борьба против терроризма» сейчас весьма по­
пулярна в международной политике, - сказал Ислам Кари­
мов. — Однако иногда внимание на этом вопросе акценти­
руется ради мнимого авторитета. Между тем бороться с тер­
роризмом нужно решительно, и не на словах, а на деле.

Основное предназначение структуры состоит в том, что­

бы накапливать соответствующую информацию, которую 
можно использовать представителям государств — членов 
ШОС.

Как и в любой сфере, в борьбе против терроризма каж­
дое государство проводит свою политику. Однако положи­
тельного результата можно добиться только в тесном взаи­
модействии, сказал руководитель нашей страны.

УзА.

13-14 марта —  
всенародный 

хашар
Одним из его инициаторов и организаторов уж е  тра­

диционно является благотворителы 1ый фонд «Махалля».

И именно в махаллях в 
первые весенние дни можно 
увидеть и седого старца, 
подрезающего вет- 

деревьев, и 
группы подрост­
ков, активно по­
могающих соби­
рать мусор, поли­
вать только что 
посаженные цветы.
Адресов, где ве­
дутся благоустро­
ительные работы, 
с каждым днем становится 
все больше.

13-14 марта (}к>нд «Махгш- 
ля* приглашает принять уча­
стие но всепародном хашаре 
всех. Па местах эту работу 
возглавит махаллинские ак- 
гинисты. В помощь им под­
ключатся различные пред­
приятия и органичации. Об­
щими силами будут очище- 

•^^лы территории жилых квар­
талов, парков, скверов, при­
ведены в порядок прилегаю­
щие к предирнягиям улицы.

Особого внимания потре­

буют зеленые насаждения: 
формовка кустарников и по­
белка деревьев, посадка раз-

шх>бразных цветов — в дал1.- 
пейшем все »то обеспечит 
не то;п.ко красоту ст1>лицы, 
но и прохладу, свежесть воз­
духа для ее жителей. Зарабо- 
татп.1е на хашаре средства, 
перечисленные в (1ю1Щ «Ма- 
.чалля», пойдут на благх>уст- 
ройство махаллинских схо­
дов, развитие детского 
спорта, а также оказание 
материальной поддержки 
инвалидам, сиротам, одино­
ким и малообеспеченным 
людям.

Соб. инф.

г а ш
пЩЦ

□  СЕГОДНЯ в Бектемир- 
ском районе столицы прой­
дет мероприятие под назва­
нием «Милая и любимая 
мама*. В нем примут участие 
лидеры первичных организа­
ций ОДМ «Камолот* школ, 
лицеев, колледжей, пред­
приятий и организаций.

П В Центральной биб­
лиотеке имени Л. Толстого в 
марте будет возобновлено 
проведение гворческих вече­
ров по'зтов клуба «Данко* 
Русского кулы'урно1Ч1 цент­
ра г. Ташкента.

□  ВЧКРА в Академичес­
ком русском драматическом 
театре Узбекистана прошло 
праздничное мероприятие, 
посвященпое Международ­
ному женскому дню Н Марш. 
Организатор - комитет жен­
щин Мираба/1СКот района.

П В махмле имени 111а- 
рафа Рашидова, располо­
женной в Мираб!1Дском рай­
оне, прошло собрание, по­

священное выборам в пер­
вичные организации Либе­
рально-демократической 
партии Узбекистана.

□  СЕГОДНЯ в махалле 
имени Усмана Юсупова, что 
в Хамзинском районе, про­
шла встреча, приуроченная к 
празднованию 8 Марта. Ини­
циатором ее проведения вы­
ступил районный хокимият.

□  В Национальном уни­
верситете имени Мирзо 
Улугбека в рамках Дней ду- 
ховшкти прошла беседа на 
тему «Роль политических 
партий в жизни нашей) об­
щества».

□  «Восхищение женщи­
ной* — встреча на эту тему 
пройдет СЕГОДНЯ в Ссрге- 
лийском районе. В ней при­
мут участие активисты ма- 
ХШ1ЛИ «Навруз», учащиеся и 
преподаватели школы № 8, 
а также представители рай- 
01Н10Г0 центра «Духовность 
и прос вет и тел ьс гво*.

По сообщениям 
пресс-службы

городского хокимията 
и наших 

корреспондентов.

•  Комитет по социальным вопро­
сам и занятости Олий Мажлиса Рес­
публики Узбекистан совместно с 
Ташкентским медицинским институ­
том провели конференцию, посвя­
щенную Году доброты и милосер­
дия.

•  Очередные гранты, предостав­
ленные по линии безвозмездной 
помощи правительством Японии, 
направляются на улучшение рабо­
ты в Институте экономики, бизне­
са, подготовки и переподготовки 
кадров.

•  На очередном заседании Меж­
ведомственного совета по защите 
прав потребителей обсуждены ак­
туальные задачи, связанные с про­
пагандой соответствующего законо­
дательства и разъяснением прав 
потребителей.

•  Акционерно-коммерческий банк 
«Савдогар» обслуживает более 22 
тысяч физических и юридических 
лиц. В настоящее время у него по­
явилось 6  новых мини-банков.

•  ВЧЕРА в представительстве Уп­
равления по наркотикам и преступ­
ности ООН в Узбекистане на пресс- 
конференции был представлен от­
чет о проделанной за год работе.

•  В Ираке объявлен 3-дневный 
траур по погибшим в Багдаде и Кир- 
беле. Согласно последним данным, 
жертвами взрывов стали около 200 
человек.

•  Мощный снегопад обрушился 
на север Испании. Из-за бури пол­
ностью блокировано движение на 
крупных автотрассах страны. Не­
сколько населенных пунктов ока­
зались отрезаными от внешнего 
мира.

•  Ситуация на Гаити продолжа­
ет обостряться. Отряды повстанцев, 
не встретив сопротивления, вошли 
в центр столицы. Тем временем Ва­
шингтон предлагает провести в 
стране досрочные выборы.

•  В столице индийского штата 
Джамму и Кашмир совершен теракт. 
17 человек ранены в результате 
взрыва ручной гранаты на одной из 
улиц. Так боевики пытались взор­
вать полицейский патруль.

•  В Ираке состоялось официаль­
ное подписание конституции, кото­
рая предусматривает федеративное 
устройство с президентом в каче­
стве главы государства, исполни­
тельные функции будут возлагать­
ся на премьер-министра.

•  В Швейцарии открылся между­
народный автосалон. Новейшие раз­
работки в области автоиндустрии 
на нем представляют компании из 
30 стран. Гвоздем выставки обеща­
ет стать презентация новой моде­
ли «Роллс-Ройса», выпущенной к 
10 0 -летию компании.

•  Марсоход ЫА8А нашел доказа­
тельства того, что когда-то на Крас­
ной планете было достаточно воды 
для возникновения примитивных 
форм жизни.
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Международная 
выставка

в  Узэкспоцентре откры ­
лась пятая М еж дународ­
ная выставка «Узбекская 
строительная неделя». В 
р а м ка х  этого м ероприя­
тия впервые проводится 
выставка «Мебель и тех­
н о л о ги и  пр ои зво д ства »  
МеЬе1Ехро). Ее организа­

торами являются Британ­
ская м еждународная вы­
ставочная ко м п а н и я  1ТЕ 
^V 1*(1. и ее партнер в Уз­
б е к и с т а н е  к о м п а н и я  
1*е>а-0>1уо.

В последние годы стро­
ительная отрасль нашей 
страны стабильно разви­
вается, заним ая зн а ч и ­
тельное место в экономи­
ке республики. Успешно­
му развитию отрасли так­
же способствуют деловые 
мероприятия — выставки, 
оорумы , конференции — 
центры налаживания дело­
вых ко н та кто в , обм ена  
проф ессиональным опы ­
том, взаимодействия меж­
ду государственными, на­
учны м и, п роектны м и  и 
коммерческими организа­
циями.

«Узбекская строитель­
ная неделя-2004» — самая 
масштабная в нашей стра­
не выставка, где можно 
почерпнуть новые идеи, 
познаком иться с новей­
ш ими техн о л оги я м и  и 
разработками в области 
строительных материалов 

Официальную поддер­
жку данной выставке ока­
зали Госуд арственны й  
комитет по архитектуре и 
строительству Узбекиста­
на, Агентство по внешним 
эко н о м и ч е ски м  связям , 
ассоциация «Узстроймате- 
риалы», холдинговая ком­
пания «Файз» и другие  
организации.

Если в прошлом году в 
стро и тел ьн о й  вы ставке  
участвовало около сорока 
иностранны х п р е д п р и я ­
тий, то в этом году выс­
тавка собрала более 80 
компаний из стран ближ­
него и дальнего зарубе­
жья. Это компании из Ав­
стрии , Бельгии, Герм а­
нии, Ф и нл янд и и , В е л и ­
кобритании, Италии, Рос­
сии и других стран. Так­
же широко представлена 
продукция таких узб е кс ­
ких предприятий, как СП 
«Акуа(ех», «Анд-полик» 
Твт1г Епд1пеегтд и мно­
гих другие.

Большой интерес у по 
сетителей вызывают такие 
отделы, как «Строитель 
ные и отделочные мате 
риалы», «Системы венти 
ляции и отопления» 
«Окна, двери и витражи» 
«И нтерьер и дизайн»  
«Электротехника и осве 
щение».

В ы ставка  «М ебель 
техно л оги и  п р о и зво д  
ства» — это отличная воз 
можность для зарубежных 
и местных компаний пред 
ставить технологии про 
изводства мебели и фур 
нитуры, последние дости 
жения в области проекти 
рования и изготовления 
м ебели, д и за й на  инте 
рьера любого направле 
ния.

Н ааокат УСМОНОВА
корр. УзА

И з У зб е к и ста н а  —  
в 2 0  стран мира

На узбекско -корейском  совместном предприятии «Кабул- 
У збек К® ЛТД» трудится достаточно большой коллектив — 4 
тысячи человек. И что не менее примечательно — 80 про­
центов его составляют представительницы прекрасной по­
ловины человечества, в основном молодежь.

Что же привлекает ее на предприятие? Это, конечно, высо­
кая организация труда, внимание к  решению социальных воп­
росов, особый имидж современного производства, который де­
лают многие составляющие: начиная от форменной одежды до 
отличного качества конечной продукции.

Сейчас в выпускаемом 
ассортименте более 15 ви­
дов хлопчатобумажной 
пряжи, более 10 видов 

' суровья. Ежегодный объем 
производства составляет 
до 30 тысяч тонн пряжи, 
около 22 млн. погонных 
метров бязи. Производ­
ственные цеха оснащены 
современным оборудова­
нием из Японии, Герма­
нии, Швеции, а вот сырье 
испо'льзуется полностью

наше, отечествен­
ное. ^агодаря пере­
довым технологиям 
и высокой квалифи­
кации специалистов 
предприятие успеш­
но осуществляет 
внешнеэкономичес - 
кую деятельность.
Около 95 процентов ^ 
продукции экспорти­
руется во Францию,
Германию, США, 
государства Азии. На 
нынешний год про­
грамма экспорта 
тоже четко расписана. В нее входят адреса более 20 стран мира.

Для повышения квалификации молодых специалистов на пред­
приятии организуются дни учебы. Так что подготовка кадров ве­
дется постоянно. И многие мастерицы со временем переходят 
на обслуживание не двух, а трех станков. Работникам предпри­
ятия обеспечена не только высокая занятость, но и возмож­
ность хорошего отдыха в санаториях, профилакториях, полу­
чение бесплатных обедов. На работу мастериц доставляет с о ^  
ственный транспорт предприятия.

В планах коллектива расширение ассортимента продукции, 
увеличение числа рабочих мест за счет строителы:тва новых про­
изводств, обеспечение занятости молодежи.

К. ОЛЬГИНА,
НА СНИМКАХ: мотальщицы Нилуфар Алиева и Нигера Са- 

дыкова; упаковщицы Дилдора Зияева и Юлдуз Раимжоиова.
Фото Р. АКБАРАЛИЕВА.

(и м ш И м ч е е к м х  ч а ф л И м й

К Р И ТЕР И Й  О ТВ ЕТС ТВ ЕН Н О С ТИ  —  ДОВЕРИЕ
На местах создаются первичные организации движения предпринимателей и деловых лю дей — Л иберально-дем ок-

ратической партии Узбекистана.
Принимать активное участие в рйви- 

тии и обновлении государственной и об­
щественной системы, способствовать ус- 
кореннному развитию страны, осуществ­
лению социально-экономических и поли­
тических реформ — такие задачи ставит 
перед собой движение предпринимателей 
и деловых людей — Либерально-демокра- 
тическая партия Узбекистана.

Прошло чуть более трех месяцев со 
дня образования новой партии, и ее 
структуры продолжают расширяться 
ускоренными темпами. Так, в настоя­
щее время в каждом районе столицы 
созданы отделения Л ДП У. Кроме 
того, активизировалась работа и на 
местах — первичные ячейки Либераль­

но-демократической партии имеют 
многие предприятия, организации и 
учреждения. Особую деловую актив­
ность проявляют органы самоуправле­
ния — махалли.

— В наши ряды вливаются не только 
занятые в сфере бизнеса люди, — го­
ворит председатель Мирзо-Улугбекско- 
го районного отделения ЛДПУ На- 
срилло Абдувалиев. — Немалый интерес 
к задачам новой политической силы 
проявляют, к примеру, преподаватели 
школ, средних специальных и высших 
учебных заведений, студенты, даже пен­
сионеры. И свою приверженность они 
объясняют тем, что надеются, что 
ЛДПУ обязательно станет настоящей

опорой предпринимателей. Безусловно, 
это отразится на последовательности 
экономических реформ и, соответствен­
но, повышении жизненного, уровня 
всех слоев населения.

На сегодняшний день первичные 
организации ЛДПУ созданы в 34 махал- 
лях и более десяти трудовых коллекти­
вах, расположенных в Мирзо-Улугбек- 
ском районе, что составляет более 300 
членов. Возможно, это еще не столь 
много, но главное, что люди, как было 
подчеркнуто выше, выражают доверие. 
А это, несомненно, возлагает особую 
ответственность на лидеров Либераль­
но-демократической партии.

Ильмира ШАРИПОВА.

Участники конференции, 
в числе которых были пред­
ставители министерств и ве­
домств, дипломатического 
корпуса, международных и 
общественных организаций, 
туристических фирм, гости­
ничного хозяйства, высших 
учебных заведений столицы 
сосредоточили свое внимание 

’ на перспективах развития ту­
ризма как в нашей стране, 
так и в Центральноазиатском 
регионе. Ведь только на тер­
ритории нашей страны рас­
положено более четырех ты­
сяч уникальных памятников 
архитектуры, имеющих нео­
ценимое значение и способ­
ных привлечь внимание тури­
стов. В настоящее время Уз­
бекистан принимает участие 
в проекте «^уризм на Вели­
ком шелковом пути», по­
этапно осуществляет про­
грамму развития туризма, 
разработаниук) на период до
2005 10да.

Особо на конференции 
прозвучала тема расширения 
деятельности туристских 
организаций и ведомствен-

За развитие 
экотуризма

ВЧЕРА в конф еренц-зале отеля «Ш ератон-Ташкент» про ­
шла м еждународная конф еренция «Экотуризм и устойчи­
вое развитие», организованная М еж дународны м  фондом 
«Экосан», М еж дународны м  центром экологического туриз­
ма «Экосан-Тур», Комиссией м еж д ународного  фонда «Эко- 
сан» по устойчивому развитию .

ландшафтами и биоразнооб-ных структур в таком на­
правлении, как экотуризм. 
Несмотря на то, что это на­
правление туристской дея­
тельности достаточно моло­
дое, потенциал в его разви­
тии очень большой. Как важ­
ный элемент устойчивого 
развития экотуризм способ­
ствует широкому ознакомле­
нию туристов не только с 
памятниками зодчества, но 
и с природно-климатически­
ми условиями, традициями и 
обычаями народа, В развитии 
этого направления важное 
место отводится нацио­
нальным паркам и заповед­
никам с их уникальными

разием, а также охране ок­
ружающей среды. Здесь от­
крывается возможность раз­
работки туристических мар­
шрутов с элементами альпи­
низма, использованием гор­
нолыжных трасс, а также 
конных и пеших маршрутов 
и многого другого. Это не 
только поможет решить ряд 
экономических вопросов, но 
и сыграет положительную 
роль в улучшении экологи­
ческой обстановки страны, 
И именно от четкой марке­
тинговой работы, выработки 
соответствующей стратегии 
и всесторонней поддержки

со стороны государства и 
соответствующих структур 
будет зависеть успех продви­
жения экотуризма на рынке 
туристских услуг.

Коснулись участники кон­
ференции и текущих про­
блем, препятствующих раз­
витию туризма. В частности, 
была подчеркнута необходи­
мость обратить внимание на 
такие недостатки, как высо­
кая стоимость авиабилетов на 
рейсы авиакомпании «Узбе- 
кистом хаво йуллари», недо­
статочное информационное 
освещение туристских воз­
можностей нашей страны, 
сложности с визовой поддер­
жкой иностранных туристов 
и еще ряд проблем, не луч­
шим образом влияк>щих на 
развитие отрасли в целом.

Па основе всех прозвучав­
ших в ходе конференции 
мнений и предложений были 
приняты соответствующие 
рекомендации, по шоляющие 
осуществлять деите^н.ность Ь 
этом направлении более 
продуктивно.

Т. А)ГТУХОВА.
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Женщинам 
посвящается

Вопросам  гендерного  
р а ве н ств а , п о в ы ш е н и я  
статуса ж енщ ин в общ е­
стве посвящен вышедший 
в свет четвертый ном ер 
республиканского  гум а ­
нитарного ж урнала  «Об­
щественное мнение. Пра­
ва человека» за 2003 год. 
Его презентация состоя­
лась в центре изучения 
об щ еств ен н ого  м н ен и я  
« И ж ти м о и й  ф и кр » . На 
нее  бы ли  п р и гл а ш е н ы  
учены е  и специалисты , 
занимающ иеся изучени­
ем и реш ением гендер­
н ы х  п р о б л е м , а т а к ж е  
представители государ - 
|;твенны х и общ ествен­
ны х структур, политичес­
ки х  партий, средств мас­
совой инф ормации.

Журнал «Общественное 
мнение. Права человека» из­
дается центром «Ижтимоий 
фикр» и Национальным 
центром Республики Узбе­
кистан по правам человека 
с 1998 года. У редакции уже 
есть опыт подготовки тема­
тических номеров. К  приме­
ру, некоторые из них цели­
ком были посвящены таким 
актуальным вопросам, как 
изучение и формирование 
общественного мнения, 
совместная деятельность 
республиканских и между­
народных неправитель­
ственных организаций по 
дальнейшей демократиза­
ции общества. Тем не ме­
нее, на страницах журнала 
постоянно присутствует 
рубрика «Мир женщины. 
Женщина в мире», в мате­
риалах которой раскрыва­
ются теоретические и прак­
тические аспекты, связан­
ные с положением жен­
щин, условия и механизмы 
их участия во всех сферах 
общественной жизни. Так 
как эта тематика неизмен­
но вызывает широкий от­
клик у читательской аудито­
рии, последний номер жур­
нала решено было посвя­
тить именно ей.

Среди его авторов Упол­
номоченный Олий Мажли­
са по правам человека (ом- 
будсман) академик С. Раши­
дова, директор центра «Иж- 

<|^тимоий фикр* академик 
Р.Убайдуллаева, академик 
Г.Пугаченкова, другие изве­
стные (^ществешше деяте­
ли и ученые. В их стаггьях ог- 
р;1жены роль женщин в ис- 
т»̂ рии и современном мире 
возможжхп-и гговышения их 
{общественного статуса, ак­
тивизации их участия в про­
цессе демократизации и 
строительства правового 
гражданского общества, в 
экономическом строитель 
ствс в условиях рыночных 
опюшсний.

Па презентации было 
отмечено, что экземпляры 
п«н;ледие1-о номера журна 
ла «Общественное миение 
Ирана человека* на бес 
платной основе отпранле 
1пи и ведущие библиотеки 

^  Узбекистана и распр4н:тра 
'нены среди женщин-уче 
пых и специшшстои и обла 
сти гендерного рапенстна 

У лА ,

Ждем тебя, Навруз!
Дыхание весны... С первыми лучами теплого весеннего солн­

ца, с легким дуновением ветерка и нежным ароматом распус­
тившихся цветов пробуждается природа и оживает все вокруг. Это 
значит, что не за горами и всенародно любимый праздник — 
Навруз. Участницы фольклорного ансамбля школы № 200 Чи- 
ланзарского района столицы, в репертуаре которого более трид­
цати песен и танцев, ждут его с нетерпением. Пока они только 
примеряют свои красочные наряды и украшают волосы затей­
ливыми косичками, чтобы потом, в дни торжеств выступить 
перед зрителями, передавая в танцах всю красоту национальных 
традиций, и исполнить песни, воспевающие любовь к  родному 
краю.

Фото р. АКБАРАЛИЕВА.

Судьба подарила Сабиру 
Юнусову жизнь долгую, полную 
испытаний и достижений. В де­
вять лет он внезапно потерял 
отца, воспитывался в интерна­
те, в четырнадцать стал учени­
ком жестянщика, далее масте­
ром. Аксакалы из профсоюзно­
го союза, оценили аккурат­
ность, исполнительность, жи­
вой ум юноши и направили 
его учиться в Ташкентский пе­
дагогический техникум, где он 
окунулся в увлекательный мир 
книжной мудрости, понял цен­
ность естественных наук.

В двадцать один год С. Юну­
сов стал студентом химфака 
САГУ. Почему он выбрал этот 
факультет? Видимо, потому, что 
считал—химия и биология по­
зволяют людям проникать в тай­
ны природы, улучшают бытие 
землян. Он любил родной край, 
знал не понаслышке полезные 
растения, используемые таби- 
бами в народной медицине, 
увлеченно изучал теоретичес­
кие дисциплины. Ему везло на 
встречи с одаренными людь­
ми, вернее, он настойчиво ис­
кал таких знакомств.

Практика в Москве у извест­
ного химика Александра Павло­
вича Орехова определила его 
дальнейшие научные открытия, 
показала, что они—плод кол­
лективных усилий мысли, рабо­
ты многих людей. Сфера инте­
ресов двух единомышленни­
ков—исследования азотсодер­
жащих веществ, оказывающих 
различное влияние на развитие 
растений. Положительные сто­
роны алкалоидов наметили ис­
пользовать при создании ле- 
карствбнных препаратов. Ради 
этого Юнусов пропадал в по­
левых ботанических экспедици­
ях, кочующих по безлюдным 
уголкам Средней Азии. Расти­
тельность гор и степей позво­
лила ему открыть 6 новых ви­

дов алкалоидов. Из поездок он 
возвращался в столицу вооду­
шевленным, с богатыми кол­
лекциями флоры и свежими 
идеями. После защиты канди­
датской диссертации вновь от­
правляется в экспедицию по 
изучению лекарственных расте­
ний родного региона, строя 
грандиозные планы. Но все 
оборвалось вмиг. Внезапно гря­
нула вторая мировая. С. Юну­
сов отправляется на фронт, где

ков, химиков, технологов, фар­
макологов, который направля­
ет свой поиск на создание ле­
карственных и других препара­
тов для медицины и сельского 
хозяйства. Благодаря этому ин­
ститут становится одним из ве­
дущих центров по изучению 
природных веществ раститель­
ного происхождения.

За административными за­
ботами Сабир Юнусович не за­
бывает о своем призвании:

Дело его жизни
в м арте исполняется  95 лет со дня рож дения 

С. Ю. Юнусова — основоположника крупнейшей школы 
исследователей в области химии природных соединений, 
чпена-корреспондента РАН, почетного члена немецкой Ака­
демии естествоиспытателей «Леопольдина», кавалера зо­
лотой медали им. Д . И. Менделеева, заслуженного деяте­
ля науки Узбекистана, лауреата Государственной премии 
им. Беруни, лауреата ордена «Буюк хизматлари учун».

получает ранение, приковав­
шее его не на один месяц к 
больничной койке. После выз­
доровления он начинает рабо­
тать в Институте химии АН РУз, 
где возглавляет лабораторию, 
которая многочисленными 
опытами определяет: алкало­
иды накапливаются в опреде­
ленных частях растений, помо­
гают их росту, создают после­
дующие поколения. В 1949-м 
Юнусов защищает докторскую 
диссертацию, а через год ста­
новится директором Института 
химии. Тут и раскрываются его 
замечательные организаторс­
кие способности. По его ини­
циативе открываются новые ла­
боратории: удобрений, целлю­
лозы и другие, формируется 
дружный коллектив из ботани­

творчески руководит любимой 
лабораторией химии алкалои­
дов, регулярно выезжает в 
поле. Из поездок на Памир и 
Тянь-Шань привозит новые ал­
калоидные растения. Коллеги 
утверждают; «Шеф прошел 
пешком, верхом на лошадях и 
автотранспорте более 100 ты­
сяч км». В лабораториях пытливо 
исследует различные органы 
(корни, стебли, листья т. п.) 
около 4 тысяч видов. Так были 
открыты совместно с П.Х. Юл- 
дашевым новые алкалоиды — 
винкарии, хаплатин, хаплобура- 
хин; с М. Абдурахимовой и 
Ш. 3. Касымовым — эрицинин; 
с В. А. Мнакацаняном установ­
лено строение фугапавина; с 
X. А. Абдуазимовым запатенто­
вано изобретение: «Способ по­

лучения бромгидрата галанта- 
мина»

Из раздумий и поисков рож­
даются свыше 400 научных ра­
бот, фундаментальный справоч­
ник «Алкалоиды». У истоков этих 
работ вначале стояли Н.
Н. Прогрессов, Н. К. Абубаки- 
ров, Г. П. Сидякин, Д. М. Гусева 
и другие, позднее Р.
Н. Нуриддинов, 3. Ф. Исмаилов, 
С. Т. Акрамов и другие. Они от­
крыли многие тайны зеленого 
растительного мира, которые 
использовали на пользу чело­
вечества. Так были ликвидиро­
ваны заболевания человека и 
животных — джалангарский эн­
цефалит и токсический гепатит 
с осцитом. широко распростра­
ненные в Средней Азии.

28 лет С. Ю. Юнусов руково­
дил институтом, в котором вы­
росла отличная плеяда докторов 
и кандидатов наук. Открытия их 
известны далеко за пределами 
республики.

— Бесспорно, Юнусов — яр­
кая личность! — отзывается о нем 
заведующая лабораторией хи­
мии липидов, доктор техничес­
ких наук, академик АН РУз Анна 
Ивановна Глушенкова. — При 
его действенном участии стал 
выходить международный жур­
нал «Химия природных соедине­
ний». Бытовые и производствен­
ные вопросы решал оператив­
но: умел слушать и ценил лю­
дей. был добр, требователен и 
справедлив. В науке обладал 
творческой интуицией. Пять лет 
я была директором института. 
Мы продолжили его дело; за­
кончили строительство двухэ­
тажного производственного зда­
ния, открыли свою аптеку, вы­
пускали новые препараты, в том 
числе экдистан, повышающий 
тонус людей и пользующийся 
повышенным спросом у населе­
ния.

А. КОНДРАТЕНКО.

Способ получения эффективного удобрения из 
отходов угольной промыш ленности запатенто­
ван сотруд никам и  Н аучно-исследовательского 
института минеральны х ресурсов.

Бактерии... 
готовят удобрения
Для получения этого удобрения, содержащего н 

себе гуминовыс кислоты и другие полезные для ра­
стений вещества, в нашей стране имеются исклю­
чительно благоприятные возможности. Главной сы­
рьевой базой для предлагаемого производства станут 
отходы Ангренского угольного ра:1реза. Пренршить 
гги отходы в удобрения людям помогуг микроско­
пические труженики-бактерии. Их ученым удшикь т.1- 
делить прямо из самих же угольных отвалов, где не­
видимые «горняки* в естественных условиях «добы- 
в;1ли* так нужные для се^ц.ского хозяйства удобре­
ния. Ученые, для того чтобы невидимки смог ли гру­
диться еще более 11рои:)водитсльпо и быстро попол­
нили свои ряды, рекомендуют предварительно под­
кармливать бактерии на пи1атоп>ной среде и « хлоп­
кового шрота или рисовой мучки. Дальше ггой ор- 
ганобакгериальной смес1.к» уже следует засевать 
угольные отходы, 11|юцесс иеде-гся в водонепроница­
емом резервуаре, И нем перерабатываемая масса вы­
держивается 7-20 суток. При )гом каждые сугки .‘5- 
10 минуг масса продуваегся воз/1ухом. Г'уминовые кис 
лоты яипякч'ся прекрасными сгиму;ппорами роста 
растений. П(»чвы, богагые 1умусом, как известно, 
славятся плодородием, Такую славу нашим полям, 
надо ожидагь, принесуг и удобрения из уголыплх от­
ходов.

Хирургические 
нити по-ташкеитски

Свыше восьмидесяти типов швов используют для скрепления тка­
ней ХИРУР1-И. Ими для этой цели применяется самый разнсюбразный 
шовный материал — шелк, лавсан, капрон, нейлон... Нити из всех зтих 
матерИ11лов, как оказывасм-ся, приготовить совсем непросто. Подтвер­
ждение т(шу — разработанный сотрудниками Института биооргани- 
ческой химии имени академика А. Садыкова Академии наук Республи­
ки Узбекистан способ получения хирургической нити на основе но- 
ли мфирных соединений.

Вначале поли:>фирные комплексные нити плетут, затем получен­
ная нить обрабатывается клеящим составом, проходит термообработку 
под натяжеш1см, а уже потом разре:}ае'1ся на требуемую длину, упа­
ковывается и стерилизуется. В качестве клеящего состаш1 ученые при­
менили вытяжку из семян айвы или груши.

В помощь врачу
Способ ранней диагностики нехватки  в организм е человека  

ж елеза разработан в Н аучно-исследовательском институте ге­
м атологии и переливания кр ови  М инздрава Республики Узбе­
кистан.

(>1 ко;н1чесгва содержащегося в организме железа, как установила 
наука, во многом зависиг наше самочувствие и здоров1л. Своевремен­
ное определение его де(1>ицнга ноиюляет и своевременно начать ле­
чение. П(>едложенпыЙ способ иключасч' получение м(1лекулярных форм 
носящего железо белка — грансферрина и огождестиление »гих (1)0 ()м. 
Примененный учешими шп'оритм аншппа позволяет ускорить полу­
чение диагноза.

Новшество имеег важное значение для нашего региона, где мно­
гие жители сградают от педосгагка в организме элеменга здоров1л.

. Аиятолий СРП ЮН.
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Как выбрать мобильный телефон
М обильные телефоны все больше входят в наш у ж изнь и перед более-менее деловым 

человеком  рано или поздно возникает вопрос о приобретении этого высокотехнологичес­
ко го  аксессуара -  теперь у ж е  не просто «фишки», объекта зависти друзей, а вполне полез­
ной и необходим ой атрибутики современной ж изни .

Как выбрать телефон из того многофункциональный орга­
найзер, расширенный сервис 

5М5, цифровой
разнообразия, которое предла­
гается на витрине' Кто-то це­
нит в телефоне функциональ­
ность -  обилие дополнитель­
ных функций, кому-то важнее 
миниатюрные размеры и ма­
лый вес, а кого-то более при­
влекает индивидуальность, воз­
можность выбрать «имидж* сво­
его телефона. К счастью, ог­
ромный выбор аппаратов раз­
личных фирм-изготовителей 
позволяет подобрать модель по 
своему вкусу. И все же есть не­
которые моменты, на которые 
стоит обратить внимание при 
выборе аппарата.

Прежде всего, если вы хоти­
те приобрести недорогую, на­
дежную и достаточно многофун­
кциональную модель, то выби­
рать предстоит из класса «стан­
дартных* телефонов. Каким тре­
бованиям отвечает аппарат это­
го класса? Он должен быть не 
очень тяжелым (не более 150 
граммов) и достаточно долго 
работать со стандартной батаре­
ей (в режиме ожидания не ме­
нее 130 часов). Помимо обяза­
тельных, телефон обеспечивает 
комплекс дополнительных фун­
кций, которые могут оказаться 
крайне полезными его владель­
цу. Это -  вибровызов, наличие 
русификации, часы, календарь, 
будильник, калькулятор, про­
стейший органайзер, ифы, го­
лосовой набор, \УАР-броузер.

Следующий класс телефо­
нов -  «Бизнес*, характеризует­
ся более высокой ценой и 
большим количеством функ­
циональных возможностей. 
Причем старые модели по 
цене, как правило, сравнимы 
с телефонами «бытового* клас­
са. Это касается передачи дан­
ных (телефоны этого класса 
М01УГ быть оснащены встроен­
ным модемом, ИК-портом и 
программой для связи с РС),

при работе с 
диктофон, собственная память. 
Кроме того, телефоны бизнес- 
класса обладают лучшими ха­
рактеристиками по весу и про­
должительности работы. Следу­
ющий класс сотовых телефонов 
можно назвать «элитным*. 
Функционально элитные моде­

ли повторяют возможности 
бизнес-класса и, как правило, 
отличаются эксклюзивным ди­
зайном. Они могут быть «оде­
ты* в металл, сверкать голубой 
подсветкой, удивлять необы­
чайно маленьким размером и 
весом, а также оригинальнос­
тью конструкции. За престиж­
ность, как известно, приходит­
ся платить дополнительно.

Отдельный класс телефонов 
составляют аппараты с повы­
шенной защитой. Корпуса таких 
телефонов способны выдержать 
серьезные механические на- 
фузки, удары и падения. Они 
защищены от попадания пыли 
и перепада температур, им не 
страшен проливной дождь — 
некоторые даже способны по- 
фузиться на небольшую глу­
бину. Как правило, за это при­

ходится расплачиваться увели­
чением веса и размеров. Среди 
этой фуппы есть модели, пред­
назначенные профессионалам: 
геологам, альпинистам, инже­
нерам, спортсменам. Функцио­
нальная основа этих телефонов 
традиционна, но она может 
быть дополнена специфически­
ми возможностями; системой 
позиционирования СР8, изме­
рителем уровня шума, слож­
ным секундомером и т. д.

Отдельно — класс «Коммуни­
каторы* -  устройства, объединя­
ющие сотовый телефон и мо­
бильный компьютер. Их преиму­
щества — сохранение большого 
количества информации, воз­
можность работы с основными 
офисными профаммами и обес­
печение не только галосотой свя­
зи, но и пересылки данных, а так­
же прямой выход в Интернет.

В последнее время появились 
телефоны, обладающие нео­
бычными возможностями: 
встроенными цифровыми ка­
мерами, РМ-тюнерами, МРЗ- 
плейерами. Они не составляют 
отдельного класса и функцио­
нально повторяют «Стандарт­
ные* и «Бизнес*-телефоны, но 
по цене превосходят их.

И последнее. После того, как 
вы определились с моделью, 
немаловажным является выбор 
магазина или иной торговой 
точки, где вы будете ее покупать. 
Если это будет ваш первый те­
лефон, то во избежание быть 
обманутым при покупке «с рук» 
следует покупать его только в 
специализированном магазине. 
Там хоть можно рассчитывать 
на внимание продавца-консуль- 
танта, который ознакомит вас 
с основными возможностями 
интересующего телефона и 
принципами работы с ним. По­
купка же б/у телефона заслужи­
вает отдельного разговора...

Фото т. НИГМАТУЛЛИНА

Сертификат -  вам копию или "подлинник"?
«Сегодня много говорят и пишут о правах потребителей. Интересно, например, было узна­

вать о рейдах, которые проводят Федерация обществ защиты прав потребителей и антимо­
нопольные органы, или о спорных случаях между продавцом и покупателем в пользу после­
днего. Приятно сознавать, что в непростых торгово-рыночных отношениях не забывают о 
защите рядового потребителя, каким является каждый из нас. Призывая нас, потребителей, 
к активности, специалисты дают советы по грамотным действиям в защиту своих прав. Сре­
ди них -  требование у реализаторов сертификата соответствия, если качество товара вызы­
вает сомнение. Уровень обслуживания наших магазинов, к  сожалению, оставляет желать луч­
шего. Но даже если представить, что удалось добиться своего и требуемый документ предъяв­
лен, то как убедиться в его подлинности? Уверена, что еще многие и многие не знают, как 
должен выглядеть оригинальный сертификат соответствия.

Е. Козлова.»
На вопрос нашего читателя мы попросили от­

ветить заместителя начальника отдела испытаний 
и сертификации Ташкентского городского цент­
ра испытаний и сертификации Джахонгира Пу- 
латова:

— Сертификат соответствия выдается как на 
производимый в нашей республике товар, так и 
на ввозимый из-за ее пределов, то есть импорт­
ный. Прежде всего хочу сказать, что он может га­
рантировать качество только в том случав, если 
соблюдены все условия: хранения, транспорти­
ровки и т. д. И все же наличие сертификата со­
ответствия является относительным гарантом ка­
чества.

Следует отметить, что оригиналы сертифика­
тов хранятся только у производителя данной про­
дукции и у лица, ввозящего ее. Продавцы долж­
ны иметь копии документа с печатью того лица, 
на чье имя выдан сертификат соответствия. Пе­
чать ставится поверх копии, то есть в “живом" виде.

Что должно быть на сертификате соответствия? 
Указание органа, выдавшего документ. (В столи­
це выдачей сертификатов соответствия занимаются 
около 50 организаций). Затем -  номера бланка.

государственного реестра, где указывается дата 
выдачи и срок действия документа. Должен быть 
указан и адрес предприятия-производителя или 
импортировавшего продукцию в Узбекистан, и на 
основании каких документов сертификат выдан. 
На импортный товар -  это акт отбора, протокол 
испытания, товаросопроводительные документы. 
На произведенный товар -  акт отбора, протокол 
испытаний и акт обследований условий произ­
водства.

Подлинный сертификат характерен наличием 
водяных знаков в виде раскрывшихся коробочек 
хлопчатника. Но он, повторюсь еще раз, имеется 
только у того лица, на чье имя выдан. И если 
копия предъявленного документа вызывает у вас 
сомнение, то вы всегда можете обратиться в 
орган, выдавший сертификат.

Потребителям необходимо также знать, что 
все продукты питания подлежат обязательной 
сертификации, и, помимо сертификата соответ­
ствия, продавец продовольственных товаров 
должен иметь гигиенический сертификат, вы­
данный Министерством здравоохранения рес­
публики.

н о г т и  « ^ 7 К »  *

Веж ливость — визитная 
карточка продавца

Часто приходится слышать, что, 
мол, пожилые люди от нечего делать 
вмешиваются во все дела, делают из 
мухи слона и вообще — портят жизнь 
молодым. Так уж повелось, что именно 
пенсионеры считают нужным отстаивать 
свои права при покупке продуктов, при 
оплате счетов. Но ведь и нас понять 
можно — живем зачастую на одну пен­
сию, дополнительного заработка по при­
чине нетрудоспособности нет. Что каса­
ется претензий... поверьте, замечаем мы 
и хорошее. Искренне радуемся проявле­
нию внимания. В принципе, поэтому я и 
пишу вам. Хочу рассказать о случае, 
произошедшем со мной несколько дней 
назад.

В магазине оптики, что находится в 
торговом ряду на улице Навои, я ока­
залась совершенно случайно. Привлек­

ла красивая витрина. Когда же зашла 
внутрь, то, честное слово, растерялась. 
Такой там был шикарный выбор оправ, 
линз, разных аксессуаров. Хотела сразу 
же развернуться и уйти, но одна из де­
вушек, стоявших за прилавком, мило 
спросила, что меня интересует. Я отве­
тила, что хотела бы купить очки, но, 
видимо, не туда попала. По внутренне­
му убранству помещения легко можно 
было догадаться, что заказать здесь очки 
мне не.по карману. Девушка оказалась 
продавцом-консультантом, она показала 
оправы, которые подошли бы мне. При 
этом соо?'_»1ла пример;,.'■ время, ког­
да в их магазине ожидаются скидки на 
товар. Поверьте, подобное отношение 
не может не взволновать пожилого че­
ловека. Мы не избалованы вежливыми 
ответами на наши «назойливые* вопро­

сы. л. тут молодая девушка сама предло­
жила свои услуги. Конечно, мне захо­
телось узнать имя и фамилию этой де­
вушки и на примере Гульсины Измаи­
ловой показать, что уровень обслужива­
ния в наших магазинах может быть до­
вольно высоким, а молодые люди — до­
стойными самых высоких похвал. Не со­
мневаюсь, что она с самого начала не 
увидела во мне потенциального покупа­
теля. Тем не менее, была очень любез­
на и вежлива.

С. МОШКОВА.
Фото Т, НИГМАТУЛЛИНА.
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Голодный студиозус, вонзив­
ший острые зубы в булочку, — 
образ хрестоматийный. Соот­
ветствует ли он действитель­
ности? Неужели при всем мно­
гообразии кафешек и столо­
вых, облепивших здания вузов, 
учащиеся до сих пор не могут 
как следует наесться? Это ре­
шил проверить наш коррюспон- 
дент.

Точки общепита условно 
можно разделить на несколько 
типов. Соответственно класси­
фицируются и студенты, выби­
рающие тот или иной путь уто­
ления голода. Начнем, пожалуй, 
с класса «элит» — заведений, 
рассчитанных на «золотую» мо­
лодежь. Ребята из тех, что лю­
бят пораскинуть пальцы, позве­
неть ключами от машины и без 
конца держат у уха наворочен­
ный мобильник, считают ниже 
своего достоинства ходить обе­
дать куда-то в другие места. Как 
правило, уютную обстановку, 
мягкий свет и модную музыку 
дополняют столь же модные 
ныне чизбургеры, чикенбурге- 
ры и картошка фри. «Американ­
ская» пища не лучшим образом 
сказывается на весе, состоянии 
кожи и кошелька. Причем пос­
леднего — особенно. Красиво 
завернутый в шуршащую бу­
мажку бутербродец с котлеткой

Х о р о ш и й  с ту д е н т —  
сы ты й  с ту д е н т!

П облуж дав в о к | ^ ^ о с п 1х  ву») ородка , м ож но  обнару­
жить толпы м олоды х лю дей изм ожденного  вида. Это сту­
денты. До такого  состояния и х  довела учеба и размер сти­
пендии.

форта и приготовления блюд 
они не хуже дорогих кафе. Но 
случается это очень редко. Не­
пременные атрибуты среднеста­
тистической столовки — шум, 
ядреные кухонные запахи и 
гнутые вилки. Впрочем, если 
не обращать на это внимания и 
отучить себя внимательно вгля­
дываться в содержимое тарелок 
то насытиться можно и там 
Дешево и сердито. 500-700 
максимум тысяча сумов — пре 
дел.

Основная масса студентов как 
раз и атакует эти столовые во 
время перерывов между пара­
ми Однако делает это нерегу­
лярно. Однообразный ассорти­
мент блюд (плов, лагман, ман­
ты, шурпа) рано или поздно 
Но ,ь'*дает. Многие брезгливы 
и, раз заметив в еде что-то ино­
родное, впредь предпочитают 
голодать, нежели ходить в точ­
ки общепита. При этом ежед-

стоит не менее тысячи сумов. 
А если с «колой» да еще с са­
латиком... Тут уж не менее трех 
«штук» надо...

К этому же классу можно от­
нести хорошие кафе, побало­
ваться в которых можно не толь­
ко всухомятку, но и супами, 
пельменями, бифштексами и 
т. д. Цены (тысяча-полторы за 
порцию) гарантируют то, что вы 
не найдете в тарелке мух и 
вкусно откушаете в спокойной 
атмосфере.

Ну что сказать? «Троечной» 
стипендии как раз хватит на 
два-три вот таких обеда. Не­
мудрено. что позволить себе 
это удовольствие могут едини­
цы.

А куда стройными рядами 
идут остальные? Осталь'. ,  л сме­
ло направляются в столовые. 
Иногда они расположены в са­
мом вузе, иногда — неподале­
ку. Бывает, что по уровню ком-

невно питаться даже в таких сто­
ловых тоже далеко не по кар­
ману многим ребятам.

Тут к слову вспомнить рас­
пространенный студенческий 
свод правил: «В первые дни 
после стипендии в столовой 
действует правило правой руки, 
то есть в меню прикрываются 
цены и студент заказывает лю­
бое блюдо. Через неделю зак­
рываются уже наименования, 
и выбор производится исходя 
из цены. Ну а потом уже дей­
ствует правило буравчика — то 
есть зашел в столовую, покру­
тился, повертелся и вышел...»

И вот тем, кто «крутится-вер- 
тится», остается самый дешевый 
способ успокаивания урчащего 
желудка — пресловутые булоч­
ки, пирожки и самсы. Они де­
шевы (не дороже 200 сумов), 
всухомятку запихиваются в рот на 
бегу, создают иллюзию насыщен­
ности, но не прибавляют студен­
там здоровья. Наверное, поэто­
му и 20 лет назад, и сейчас про­
блемы с желудком «зарабатыва­
ются» именно в этот веселый и 
беззаботный период.

А жаль. Ведь стипендии 
обычно как раз и хватает на 
последний вариант. А носить 
обеды с собой нынче не при­
нято...

Аня ЯКОВЛЕВА.

Коробейники нашего века
Вы их, наверное, видели. Они с необычайной любезностью и нахрапом  одновременно 

приставали к  вам  на улице с предложением  купить р уч ку  или крем  от м орщ ин. Объявлений 
о  найме именно на эту работу в газетах больше всего. Речь идет о  сетевом маркетинге.

Работа для коммуникабельных.
А еще можно — для молодых и 
предприимчивых. Иногда в 
объявлении просто сообщается 
что-то типа «вы хотите получать 
больше, чем сейчас?». Что вас 
ждет, если в поисках заработка 
вы позвоните по указанному те­
лефону и всерьез решите стать 
современным коробейником?
• В первый рабочий день за по­
рог с сумкой товара вас не вы­
толкнут, не волнуйтесь. К вам 
прикрепят инструктора, который 
и будет ходить по городу и 
«двигать» ручки, водолазки или 
косметику (именно «двигать», а 
не продавать — так уж принято 
говорить). Дело «новенького» — 
внимательно смотреть, слушать 
и запоминать, как это происхо­
дит. Сначала может показаться, 
что инструктор говорит прохо­
жим все, что придет в голову, 
но на самом деле речь и пове­
дение опытного сетевика пост­
роены по четко продуманной 
схеме, именуемой «Пять шагов 
к клиенту». Выучить ее придет­
ся назубок. Она представляет 
примерно следующее.

ШАГ 1. Приветствие. С по­
тенциальным клиентом обяза­
тельно нужно поздороваться, 
глядя в глаза, и протянуть то­
вар на открытой ладони, чтоб он 
взял его в руки.

ШАГ 2. Презентация. И вот 
тут надо восторженно плести о 
предлагаемом товаре все. что 
угодно, например: «А вы знае­
те, что у вас в руках? Правиль­
но, это пишущая ручка! Между 
прочим, она с секретом. Ска­
зать. с каким? Это ручка кнопоч­
ная и в ней можно сменить пас­
ту! Вы только посмотрите, как 
мягко она пишет, нет, я не зас­
тавляю вас ее брать, но вы толь­
ко попробуйте расписать! А 
цвет? У нас есть ручки трех цве­
тов. и вы можете выбрать лю­
бой из них! Посмотрите — жел­
тая. Ведь это цвет солнца, ра­
дости. так поднимите себе на­
строение, купив эту ручку!» И 
так далее, и в том же духе.

ШАГ 3. А здесь идет фраза, 
добивающая жертв сетевиков 
больше всего: «Вон там она сто­
ит 200 сумов, а у нас — всего 
150!»

ШАГ 4. Упор на фактор сроч­
ности и жадности. Если клиент 
сомневается, надо добавить: 
«Понимаете, этот товар у нас 
уже заканчивается. Вам может не 
достаться! С утра у меня было 
десять баночек крема. И по та­
кой цене они просто разлета­
ются — видите, осталось только 
две!» И даже если после всех 
уговоров клиент ничего не 
приобрел, нужно обязательно 
оставить у него чувство потери, 
сожаления о несостоявшейся 
покупке: «Очень жаль, что сегод­
ня вы у нас ничего не взяли. 
Может быть, в следующий раз...» 
Практика показывает, что этот 
метод срабатывает достаточно 
эффективно. Например, если по 
той же дороге следом пройдет 
другой сетевик, он продаст 
больше товара — люди будут 
компенсировать чувство потери, 
вызванное его предшественни­
ком.

ШАГ 5. А для тех, кто повел­
ся на уговоры и что-то приоб­
рел. - -  попытка еще что-нибудь 
всучить: «Для тех, кто купил руч­
ку, у нас есть специальный то­
вар — головоломка!» — и снова 
по кругу, шаг за шагом...

На второй день история по­
вторится с той лишь разницей, 
что иногда что-то «двинуть» са­
мостоятельно будете пытаться и 
вы.

А на третий день выберете 
себе товар и пуститесь «во все 
тяжкие» уже в одиночку. Если 
после восьми часов (с 9 утра и 
до 5 вечера) беспрерывного 
хождения и повторения одних 
и тех же фраз вам не захочется 
послать такую работу куда по­
дальше, значит, вы прирожден­
ный сетевик!

Работу сетевиков скучной не 
назовешь. Утро в офисе начи­
нается примерно так. В зал, где 
все собрались, врывается ме­
неджер и кричит: «Здравствуй­
те! Как у вас дела?». Вся толпа 
дружным хором отвечает: 
«Здравствуйте! Отлично!» Дела­
ется это для создания чувства 
единения с коллективом, 
раскрепощенности и поднятия 
хорошего настроения. Далее 
кто-нибудь выходит на видное 
место и проводит беседу. Раз­
говор может быть на любую тему 
— от тщательного рассмотрения 
и обсуждения одного из «ша­
гов» до демонстрации личного 
опыта в деле «двигания» товара. 
Здесь же можно придумать са­
мые немыслимые ситуации, ко­
торые могут возникнуть в рабо­
те, и подготовиться к ним.

Вдруг не найдется сдачи и 
клиент уйдет? Значит, разменять 
деньги с вечера. А вдруг кто 
заметит, что товар просрочен? 
Заранее стереть срок годности 
ацетоном. А для презентации 
товара придется выучить кучу 
шуток-прибауток. Чем больше 
их знаешь, тем больше про­
дашь! Вот люди и делятся сво­
ими придумками друг с другом.

Например, кто бы подумал, 
что крем средней паршивости 
и цены можно «двинуть» следу­
ющим образом: «Вы вчера не 
видели презентацию этого кре­
ма? Его рекламировала сама 
Алла Пугачева. Вы понимаете, 
сколько он должен стоить с уче­
том такой рекламы? Вот посмот­
рите каталог — пока этого кре­
ма там нет, но в следующем 
месяце он будет в одном ряду с 
косметикой «ОгШате», «\/15Юп». 
А у нас оптовые цены, на скла­
де уже почти ничего не оста­
лось. люди берут сразу по две- 
три баночки: и себе, и про за­
пас, и в подарок. У вас есть уни­
кальная возможность купить сей­
час крем, которым пользуется 
сама Алла Пугачева!» Такие бай­
ки сочиняются в сказочных ко­
личествах, переходят из уст в 
уста и заставляют раскошели­
ваться не одного легковерного 
и наивного покупателя.

Поднабравшись опыта, все 
выстраиваются в очередь за то­
варом — его выдают по наклад­
ной. А потом начинается тре­
нинг — каждый пытается для 
«разогрева» что-то «двинуть» сво­
ему соседу. Поднимается нево­
образимый шум — всех надо 
перекричать! А потом сетевики 
расходятся по столице во всех 
направлениях.

Есть такое понятие — «пра­
вильно работать с территори­
ей». Означает оно, что «прора­
ботать» на своем пути нужно 
буквально каждого встречного, 
зайти в каждое здание и про­
никнуть в каждый кабинет. Ап­
теки, парикмахерские, магази­
ны. больницы — ничего не про­

пустить. Естественно, что пер­
воначально о'бъектом внимания 
сетевиков становятся праздно­
шатающиеся граждане. Чело­
век, который никуда не спешит, 
возьмет протянутую ему вещь 
чисто автоматически. Если он 
проявил хоть толику интереса, 
например, открыл и понюхал 
шампунь — 50 процентов успе­
ха уже в кармане. Остается 
уболтать — и дело сделано. Но 
такие миролюбивые прохожие 
встречаются все реже и реже. 
Сетевики уже настолько всех 
«достали», что при одном лишь 
виде пишущих ручек и громко­
го «Здравствуйте!» их могут про­
сто обругать.

Таких вот злобных прохожих 
называют «негативами». Подпор­
тить настроение они могут на­
столько, что если этот стресс 
не сбросить, то переступить че­
рез себя и подойти к очеред­
ному клиенту будет очень слож­
но. Для борьбы с «негативом» 
выделен так называемый «хам- 
дэй». После работы, в офисе, 
обиженный дистрибьютер пуб­
лично рассказывает о 
произошедшем с ним инциден­
те. Предположим, какая-нибудь 
парикмахерша, которую он от­
влек от дела, обругала и при­
грозила постричь налысо. «Ах, 
налысо? Да мы сами ее сейчас 
обкорнаем! — возмущаются все 
присутствующ ие, наглядно 
изображая процесс расправы 
над парикмахершей. — Мы ее из 
окошка выбросим, морду на­
бьем. в ванной утопим!» Со сто­
роны смотрится это все по-иди- 
отски. однако в психологичес­
ком плане помогает высвободить 
злую энергию и преодолеть 
боязнь общения.

А отвечать грубостью на гру­
бость по неписаным правилам 
сетевого маркетинга нельзя. 
«Жаль, вы ведь даже не знаете, 
что мы хотели вам предложить!» 
— ответить следует примерно 
так. Да-да, еще и оставить у 
обидчика то самое чувство по­
тери и сожаления!

Под вечер все возвращаются 
в офис — подсчитывать и сда­
вать выручку. Существует норма, 
которой все и должны придер­
живаться. Наиболее удачливым, 
сдавшим в кассу больше всех 
денег, все остальные аплодиру­
ют. А с теми, кто никак не до­
тянет до необходимой суммы, 
руководство работает отдельно. 
«Ну-ка «двинь» мне ручку. О! Вот 
в чем твоя ошибка!» За бортом 
не оставляют никого, каждому 
стараются помочь и разъяснить 
все нюансы этого непростого 
занятия.

Кадры в фирмах, занимаю­
щихся сетевым маркетингом, 
меняются постоянно: люди не 
выдерживают физических 
нагрузок, претензий клиентов к 
порой некачественному товару 
или просто находят другую ра­
боту. Особенно трудно удер­
жаться на такой работе от при­
роды искренним, честным лю­
дям -  ведь постоянно приходит­
ся врать. Потому-то таинствен­
ные краткие объявления с га­
зетных полос не исчезают — 
сетевики нужны всегда. В 
принципе, когда другого спосо­
ба подзаработать нет и не 
предвидится, можно попробо­
вать «на зуб» этот пресловутый 
сетевой маркетинг. Вдруг втя­
нетесь?

Аня ДЕМЕНТЬЕВА.
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Страна 
пирамид —  

глазами 
молодежи
в  столичном молодеж­

ном телеклубе «Бунедкор» 
прошла выставка-конкурс 
на тему «Египет — глаза­
ми молодежи Узбекиста­
на». Это м е ро п ри я ти е  
организовано Таш кентс­
ким городским отделени­
ем общественного движе­
ния молодежи «Камолот».

В конкурсе, посвящен­
ном Году доброты и мило­
сердия, наряду с учащими­
ся лицеев и проф ессио­
нальных колледжей, специ­
ализирующихся в области 
изобразительного искусст­
ва, со своими произведе­
ниями участвовали и ода­
ренные воспитанники до­
мов милосердия, специаль­
ных школ-интернатов.

Картины, представлен­
ные Центром творчества 
детей-инвалидов «8 апу|к1», 
были оценены как лучшие 
работы конкурса. Первое 
место заняли ученица это­
го центра Дильфуза Обид- 
жанова и студентка Респуб­
ликанского колледжа наци­
онального дизайна Нилу- 
фар Бекджанова.

«М инуты , 
ставшие 

вечностью»
в Национальном ун и ­

верситете имени М ирзо 
Улугбека открыта художе­
ственная выставка «Мину­
ты, ставшие вечностью». 
Она организована Акаде­
мией художеств совмест­
но с С оветом  общ еств 
дружбы и культурно-про­
светительских связей Уз­
бекистана с зарубежными 
странами, Республиканс­
ким художественным кол­
леджем и посвящена Году 
доброты и милосердия.

На выставке представлено 
более тридцати произведе­
ний, среди которых полотна 
известных мастеров кисти Ак- 
мапя Икрамджанова, Ортика- 
ли Казакова, Турсунали Кузи- 
ева, Сабира Рахматова, Руста­
ма Худойбергенова. Наряду с 
ними - работы молодых худож­
ников. Картины отображают 
наступление весенней поры в 
нашей прекрасной стране, ее 
неповторимую природу и яр­
кие образы людей.

УзА.
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Первая
персональная...

в  эти дни в Центре со­
в р е м е н н о го  и с ку с с тв а  
можно ознакомиться с эк­
спозицией  работ м оло ­
д о й  худ о ж н и ц ы  Д ианы  
Садыковой.

Безусловно, это событие 
в творческой жизни Дианы 
на сегодняшний день одно 
из самых важных. И неуди­
вительно — эта выставка 
первая персональная в ее 
карьере. Дебют оказался 
успешным -  публика, а так­
же именитые мастера высо­
ко оценили работы Дианы 
Садыковой. Практически 
все высказали предположе­
ние, что впереди у девуш­
ки будет много побед и 
творческих успехов.

Соб. инф.

Талантливый 
человек 

талантлив во всем
Всегда ли талантливый живописец м ож ет стать таким  ж е  

талантливым учителем — наставником м олодежи? Увы, но, 
памятуя примеры из истории, м о ж н о  констатировсггь, что 
не всякий рах на этот вопрос ответ бывает удовлетвори­
тельный. Д овольно часто выдак>щиеся мастера та к  и не 
смогли создать своей собственной ш колы  и воспитать сво­
их последователей. Но, впрочем, к  народном у х у д о ж н и ку  
Узбекистана, профессору А лиш еру М ирзаеву это обстоя­
тельство н и ка к  не относится.

А убедиться в этом можно очень легко — нужно лишь посетить 
выставку, проходящую в настоящее время в Центральном выста­
вочном зале Академии художеств Узбекистана. В ее экспозицию (она 
весьма масштабча — более ста полотен) вошли как работы само­
го Алишера Мирзаева, так и его многочисленных учеников — Бех- 
зода Ходжиметова, Рустама Мирзаева, Шавката Туробова, Шух­
рата Ортикова, Санджара Махкамова и многих других.

Узбекистанщл очень хорошо знакомы с творчеством Алишера 
Мирзаева, как, собственно, и любители живописи Германии, 
Франции, Индии, России, Швейцарии, где неоднократно про­
ходили выставки мастера. Вот и сейчас многие зрители надолго 
задерживались перед его картинами «Гранат», «Судьба», «По­
эзия», «Цветы Узбекистана», «Овощи», «Дети», «Два кувши­
на», которые какой-то магической силой притягивают к себе. 
Все в них удивительно: и композиционное решение, и цвето­
вая гамма. Полотна — каждое в отдельности и все в целом со­

здают у зрителей некое радостное, поистине весеннее настро­
ение. Удовлетворенный таким вниманием к своему творчеству 
профессор Мирзаев был особо горд и тем, что у работ его уче­
ников также было многолюдно. Не первый год известный жи­
вописец передает свой богатый опыт и мастерство студентам 
Национального института художеств и дизайна имени Камолид- 
дина Бехзода (кстати, этот вуз и Академия художеств Узбекис­
тана являются организаторами выставки), обучая их искусству 
миниатюры и декоративной живописи. Естественно, учитель 
очень волновался. Ведь эта выставка стала настоящим экзаме­
ном как для него самого, так и для его подопечных. И надо ска­
зать, а это следовало из положительной реакции на увиденное 
зрителей, выдержали они его на «отлично».

С. САМСОНОВ.
НА СНИМКАХ: народный художник Узбекистана Алишер 

Мирзаев; две работы мастера из цикла «Куклы театра»; на выс­
тавке.

Фото В. ГРАНКИНА.

€<Я К  вам приш ла...»
Клуб поэтов «Данко» — организация живая и по духу очень юная. 

Это подтвердило очередное его заседание, на котором поэтесса и 
журналист Анна Горобцова преподнесла сюрприз — незапланирован­
ный творческий вечер с символичным названием «Я к вам пришла»

Сначала для собравшихся в этот 
день в клубе все шло как обычно; 
вступительное слово председателя 
клуба Тамары Ильиничны Василье­
вой было посвящено текущим воп­
росам, планам работы на следую­
щий месяц... И вдруг вместо «ра­
бочего заседания», чтения и обсуж­
дения новых стихотворений поэты

попали на почти эстрадное пред­
ставление — «шок-шоу», как оха­
рактеризовала его сама героиня 
вочера Анна Горобцова.

Ею были прочитаны «белые» сти­
хи о детстве, о жизни в современ­
ной многонациональной махалле. 
Обильны были воспоминания -  
«сказки», связанные с корейским 
эпосом — о дедушке Мин-су и де­
вушке Юн-хи, которая «раскрыла 
веер свой щелчок раздался и 
рядом тигр вдруг оказался». Сказки

эти родились в результате много 
летней дружбы Анны с представи 
телями корейской диаспоры, про 
живающей в Республике Узбекистан

Наиболее полно и гармонично 
Анна Горобцова показала себя как 
автор сказок-новелл, одну из кото­
рых — «Садовник и Розмари», она 
прочитала почти полностью.

Особое место в программе вече­
ра занимали посвящения людям, 
внесшим в жизнь Анны нечто новое 
и прекрасное: предпринимательни­
це Мухаббат Рахимовне Раджабовой 
и врачу Леониду Григорьевичу Ли. 
Вспомнила Анна и стихотворения 
своих любимых ташкентских поэтов: 
Владимира Алексеевича Долбни 
(«Под сенью купола святого») и Гуа- 
рик Багдасаровой («Янтарное оже­
релье»). В завершение программы 
друзья Анны из театрального инсти­
тута и художественного училища 
исполнили несколько хореографи­
ческих и мимических номеров.

Конечно, в организации вечера 
были и свои недочеты, главный из 
которых - затянутость гю времени 
(более двух часов), перегружен­
ность танцевальными и музыкаль­
ными номерами, что в целом не 
характерно для литературных ме­
роприятий. И тем не менее никто 
из полусотни друзей поэтессы не 
покинул актового зала школы Мг 50, 
в котором все и происходило.

Валерия ЕРЕМИНА.
Ф ото С.СПИРИДОНОВА.

к  тому, что практически каж ды й вечер перед А ка ­
демическим  русским драматическим театром Узбе­
кистана  м о ж н о  увидеть довольно  м ного  лю дей, 
привы кли все. Ничего удивительного — театр по­
пулярен, его постановки пользуются интересом у  
зрителей.

Для вас, любимые!
Но даже видавшие виды ташкентцы были несколько 

удивлены, когда на днях наблюдали у театра настоящее 
столпотворение. И «виной» тому стал большой празднич­
ный концерт, посвященный Международному женскому 
дню, который собрал такую большую аудиторию. Органи­
заторами мероприятия выступили Ассоциация корейских 
культурных центров Узбекистана, газета «Коре Синмун», 
которым активно помогало и всячески поддерживало по­
сольство Республики Кореи в нашей стране. Отметим 
особо, что, хотя концерт и был посвящен Международ­
ному женскому дню, устроители также провели его под 
девизом Года доброты и милосердия, оказав помощь 
Центру реабилитации детей-инвалидов (КРИДИ).

Программа вечера была самой разнообразной (песни, 
танцы, чтение стихов), номера были подобраны с дина­
мической последовательностью. Свое искусство зрите­
лям демонстрировали участники детской студии корей­
ского танца «Тиндалле», группы «Аннен», «Экспрешн», 
ансамбль «Коре». Свои стихи о любимых и милых жен­
щинах читал поэт Вячеслав Ли. А когда на сцену вышла 
танцовщица Феруза Азатова, то казалось, что весь зал 
пустится в пляс вместе с ней. Но особенно бурных ап­
лодисментов были удостоены самые юные участники 
концерта Надя и Александра Ли. Их выступление полу­
чилось трогательным и доставило огромное удовольствие 
публике.

-  Я считаю, что сегодняшний праздник действитель­
но удался, ~  поделилась с нами режиссер-постанов­
щик этого проекта, художественный руководитель ансам­
бля «Коре» Маргарита Хан. Более того, этот концерт 
стал не только подарком женщинам Ташкента к празд­
нику, но и получился своеобразным отчетом о проде­
ланной нами работе...

Людмила ЦИН.
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Вперед 
без суеверий

СЕГОДНЯ в шести городах 
Узбекистана стартует 13-й 
чемпионат республики по 
футболу. Как уже сообща­
лось, в нем примут участме 
14 команд. Ровно половина 
из них в свое время подни­
малась на пьедестал почета.

«Нефтчи» (Фергана). Пяти­
кратный чемпион 1992-1995 го­
дов, 2001 года и семикратный 
серебряный призер 1996-2000 
годов, 2002 года, 2003 года.

«Пахтакор» (Ташкент). Чем­
пион 1992 года, 1998 года, 2002 
года, 2003 года и вице-чемпи­
он 1993, 2001 годов.

«Навбахор» (Наманган). 
Чемпион 1996 года, бронзовый 
призер 1993-1995, 1997-1999, 
2003 годов.

«Бухара» (Бухара). Серебря­
ный призер 1994 года под на­
званием «Нурафшон». И брон­
зовые призеры «Согдиана» 
(Джизак) — 1992, «Насаф» (Кар­
ши)—2000, 2001 года, «Кызыл­
кум» (Зарафшан) — 2002 год.

Еще два коллектива, имею­
щие в активе медали — Цент­
ральный спортивный клуб ар­
мии (чемпион — 1997, сереб­
ряный призер — 1995, бронзо­
вый призер 1996 годов) и «Ду- 
стлик» (чемпион 1999,. 2000 го­
дов) — на данный период вре­
мени находятся вне игры.

Семь других клубов, которые 
поведут борьбу в нынешнем 
национальном первенстве 
страны, будут решать разные 
турнирные задачи. Среди них 
два ташкентских коллектива — 
старожил высшей лиги «Трак­
тор» и дебютант класса силь­
нейших «Локомотив», а также 
термезский «Сурхан», бекабад- 
ский «Металлург», мубарекский 
«Машъгш», «Андижан» и «Са­
марканд».

Примечание: в связи с 
' тем, что стадион в Самарканде 
не готов к эксплуатации, матч 
между местной одноименной ко­
мандой и столичным «Локомо­
тивом» перенесен в Ташкент. 
Он состоится 5 марта.

ЧФ «21Л-РАТ» Мирзо-Улугбек- 
ского района

ЛИКВИДИРУЕТСЯ.
Претензии принимаются в те­

чение двух месяцев со дня пуб­
ликации объявления по тел. 
65-81-56.

Коллектив Дворца дружбы 
народов извещает о безвре­
менной кончине г лавного ин- 
жвив[М1

ДЖАББАРОВА
Саидакбара

Саидкадыровича
и выражает глубокое собо­

лезнование родным и близким 
покойного.

и  е г о

Поднимая молодую смену
Когда Сурае Вакилова училась в школе, ей даже в голову не 

приходило серьезно заниматься спортом. И если бы ей тогда 
сказали, что она в будущем станет мастером спорта по стрель­
бе из лука и победительницей многочисленных первенств горо­
да и республики — просто рассмеялась бы в ответ.

Но в жизни всякое бывает. Еще ученицей 9 класса школы № 133 
Сабир-Рахимовского района ей пришлось участвовать в числе других 
восьми девушек в соревнованиях «Веселые старты», проводившихся в 
спорткомплексе «Трудовые резервы». После удачных выступлений к ней 
подошел заслуженный тренер Узбекистана по стрельбе из лука Влади­
мир Владимирович Збыковский и предложил серьезно заняться этим 
видом спорта.

Уже через 3 месяца тренировок на соревнованиях в Минске Сурае 
выполнила норматив на первый взрослый разряд. А через месяц стала 
кандидатом в мастера спорта. В 1993 году, успешно выступив на рес­
публиканских соревнованиях, в ее багаже званий значилось «мастер 
спорта».

— Конечно, не все так гладко складывалось, как это кажется на пер­
вый взгляд, — говорит Сурае. — Родители поначалу были против и

говорили, что не де­
вичье это дело — I 
стрелять из лука. Но [ 
со временем, на­
блюдая за моими] 
серьезными наме­
рениями стать на­
стоящим спортсме­
ном, сдались. Тем ] 
более, я уже начала | 
показывать неплохие | 
результаты и доби­
ваться побед.

Сейчас Сурае ак­
тивно занимается I 
тренерской работой.'
У нее 6 мальчишек и девчонок, с которыми легко и нехпопотно. Среди 
них уже есть настоящие чемпионы. Так, например, Джабыр Ахмедов и 
Дилноза Абдуллаходжаева — кандидаты в мастера спорта, неоднократ­
ные призеры, победители городских и республиканских соревнований. 
А Закир Камилов, Темур Манювров, Бекзод Пулатов и Хилола Абдулла­
ходжаева имеют взрослые спортивные разряды. Так что подрастающее 
поколение находится в надежных и ласковых руках узбекской амазонки.

А. ПОПОВ.
Фото автора.

Реклама и объявления

УШРЯННЫЕ
793 к. * патент — 0918999 от 

19.XII.2001 г. на право розничной 
торговли и выращивания крупно­
го рогатого скота, выданный хоки- 
миятом Шайхантаурского района 
на имя Мухтаровой Дилшоды Аб­
дуллаевны;

795 к. * аттестат о среднем об­
разовании О’Р-В № 049126, вы­
данный шк. N9 54 Мирзо-Улугбекс- 
кого района г. Ташкента в 1999 г. 
на имя Шевчука Владимира Вален­
тиновича;

794 к. * госордер 08-02/14223 
от 13.09.93 г. на право собствен­
ности Гуломова Кадыра Гафуро- 
вича на квартиру;

аккредитационную карточку за 
№ 00002774, выданную 07.04.2003 г. 
Агентством внешнеэкономических 
связей Республики Узбекистан граж­
данину Турции Хидаяту Кадыри, 

СЧИТАТЬ 
НЕДЕЙСТВИТЕЛЬНЫМИ.

Ташкентский городской филиал

Н АРО Д Н О ГО  БАНКА

Объявляет на конкурсной основе 
набор сотрудников

на должности:
>  Б у х г а л т е р -к о н т р о л е р  у ч р е ж д е н и я  б а н к а  (ф и л и а л а , о т д е л е н и я , м и н и -б а н к а )
>  К а с с и р  у ч р е ж д е н и я  б а н к а  (ф и л и а л а , о т д е л е н и я , м и н и -б а н к а )

Основные требования к кандидатам:

для б ухгал тера -контролера  — вы сш ее или сред нее  специ ал ьное  э ко н о м и ч е ско е  о б разование  
для ка сси р а  —  ср е д н е е  э ко н о м и ч е с ко е  о б ра зо ва н и е  
навы ки  работы  на ко м п ь ю те р е  
п р о п и с ка  В г .Т аш кенте

Обращаться по адресу: 
г.Ташкент, ул.Дружбы народов, 6. Отдел кадров.

Тел: 45-35-44, 45-35-52

В преддверии весенних праздников

Национальный банк внешнеэкономической деятельности
Республики Узбекистан

предлагает

праздничный вклад «ГУЛБАХОР»

5 0 %  г о д о в ы х !

>  прием денег на вклад с 24 февраля по 5 марта 2004 г.
>  срок хранения —  45 дней
>  минимальный размер депозита —  50.000 сумов

-  гарага свхраюш и дощнши в а т

Донолнитсльную информацию вы сможете получить по 1елс(|к)пам;

135-42-83, 134- 14-14
шш в любом отделетш/филиале ИВУ

шт.пЬи.сот.
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Натали 
Имбру^ия
Натали Им1 >улия ро­

дилась в Сиднее 4 февра­
ля 1975 года. Первая изве­
стность пришла к  Натали 
после того, как она сня­
лась в австралийском се­
риале «Соседи». В 1996 
году после двух лет не­
прерывных съемок в сери­
але певица уезжает в Лон­
дон, где ищет работу пе­
вицы и в то же время на­
чинает писать свои пер­
вые песни, а через год 
заключает контракт с 
лейблом КСА Кесогёв. 
Натали записывает свой 
дебютный альбом снача­
ла в Лондоне при учас­
тии Фила Торналли (быв­
ший басист Сиге) и Най­
джела Годрича (продюсер 
КасИоНеаё), потом в Лос- 
Анджелесе с Марком Гол- 
денбургом (ЕеЬ) и в 
Н ью -Й орке с Марком 
Плати, работавшим с 
Дэвидом Боуи. После 
упорного труда альбом 
“ ЬеЙ ОГТЬе М1с1<11е” про­
дается очень хорошо из- 
за хита “ Т о т ” , который 
получил огромную попу­
лярность в Европе и на 
десять недель оккупиро­
вал радиостанции США, 
став хитом № 1.

Альбом попадает на де­
сятую строчку чарта, 
хотя Натали наталкивает­
ся на некоторые пробле­
мы с авторством песни 
“ Т о т ” . Находясь в преде­
лах успешной мелодич­
ной инди-роковой форму­
лы, последующие синглы 
также попадали в британ­
ский чарт: “ В|8 М1ыаке” 
(2-е место), “ \У 18Ь1П8 I 
\Уа8 ТЬеге” (19-е место) 
и “ 8 то ке ” (5-е место). 
Следующей осенью Ната­
ли вместе с Билли Корга- 
ном и Майком Гарсоном 
з а п и с ы в а е т  гтесню  
“ 1с1еп11Гу” , появившуюся 
на саундтреке к фильму 
«Стигматы*. В 2002 году 
выходит ее новый альбом 
“ \УЫ1е ЫИех 1х1ап(1", на 
котором оказываются та­
кие зрелые эмоциональ­
ные вещи, как “ ТЬа! 1)ау” 
и “ По Уои Ьоуе?’’ , одна­
ко большим успехом 
пользуется песня “ \Угоп8 
1трге,'>,ч1оп” . Сейчас Ната­
ли работает над новыми 
песнями.

Армани 
займется гостиницами

Итальянский дизайнер модной одежды  Д ж ор д ж и о  Ар­
мани заклю чил договор, соглоою  котором у будет учасгао- 
■спъ в разработке стиля сети фешенебелы«ых гостиниц.

В воскресенье Армани заключил контракт с крупнейшей 
компанией-застройщиком на Ближнем Востоке — фирмой 
Етааг РгореПхех из Дубай.

В соответствии с планом в течение семи лет будут постро­
ены четыре курорта и 10 гостиниц в Милане, Лондоне, Ду­
бай, Париже, Нью-Йорке и Токио.

Армани займется разработкой стиля и дизайна гостиниц, 
в строительство которых фирма готова вложить более 1 млрд. 
долларов.

Выигрывают все?
Подписанный Армани протокол о намерениях означает 

дальнейшее расширение деятельности известного дизайнера, 
занимающегося модной одеждой уже 29 лет.

Недавно под маркой Аппап! Сака появились мебель и това­
ры для дома, созданные в ателье Джорджио Армани.

В новой сети гостиниц Армани сможет продавать свою про­
дукцию; кроме того, проект принесет ему дополнительную 
рекламу.

Етааг РгореП1е8 спешит заручиться сотрудничеством с од­
ним из самых известных брэндов в мире моды.

Сначала будет построена гостиница в Дубай — в ней будет 
250 номеров, а также 150 квартир для долгосрочной аренды.

Другие дизайнеры уже работают на гостиничном рынке — 
производитель ювелирных изделий Булгари сотрудничает с се­
тью МаггюП, которая в мае открывает новую гостиницу в 
Ми/гане. '

об» бсеж-

Создаио генеалогическое 
древо собаки

Все 300
10 к р у п ­

ны х гр у п п .
Исследовав генетические 

особенности собак, а также 
исторические записи о них, 
ученые определили степень 
родства между различными 
породами и порядок, в ко­
тором эти породы появля­
лись.

«Впервые нам удалось оп­
ределить гюроды-прародители 
каждого отдельного вида со­
бак», — сказала исследова­
тель Дебора Линч.

Практически все совре­
менные чистокровные поро­
ды, как считают ученые, раз­
вились буквально из одной 
стаи волков в Азии около 15 
тысяч лет назад.

Когда люди приручили со­
бак, они стали скрещивать их 
и выводигь разные породы,

развивая у них определенные 
свойства для выполнения тех 
или иных задач. Так появи­
лись, например, сторожевые 
и охотничьи собаки.

На сегодняшний день со­
баки, называемые в науке 
Сап18 Гат1Иап5, являются са­
мым разнообразным по фор­
ме, размерам, цвету и пове­
дению представителем <|)ауны 
на Земле.

Теперь Деборе Линч из 
Института кинологических 
исследований в штате Огайо 
и Дженни Медой из Институ­
та рака имени Фр »да Хатчин­
сона в штате Вашингтон уда­
лось понять, каким образом 
в течение тысяч лет один вид 
животного приобрел такое 
р!1знсх)бра »ие.

Посмотреть на это зрелище, устраиваемое в зоопар­
ке, собираются толпы народа. Посетители просто в вос­
торге от того, с каким изяществом и увлеченностью сло­
ниха Камала наносит мазки на полотно, создавая такое 
буйство красок, которому позавидовал бы иной аван­
гардист. Рисующий слон — это зрелище!

Слоднишхл глр А Б Л ть п в лЕ Т
ШСКУССТ1В®М

Произведения 
искусства «кисти 
слонихи» стоят 

недешево —  
до 1 тыс. долларов
Артистические способности 

Камалы проявились не сразу. В 
Калгари она попала трехмесяч­
ным слоненком. Нашли ее в 
Таиланде, в заброшенном колод­
це. Сначали сдали находку в 
местный слоновий приют, а от­
туда переправили в Канаду.

Нынче Камале — это имя ей 
дали в зоопарке и означает оно 
«цветок лотоса» — уже 28 лет. 
Но склонность к рисованию про­
явилась у нее только года четы­
ре назад. В зоопарке заметили, 
что она брала хоботом свои иг­
рушки и начинала просто возить 
ими по любой бумаге, какую 
находила в вольере.

«Слоны и в дикой природе 
частенько, подобрав палку или 
камень, начинают вычерчивать на 
песке какие-то фигуры. Мы зна­
ли об этой их особенности, — 
говорит Катлин Хирот, ассистент 
по специальным програм^^ам, — 
поэтому, когда у нас в зоопарке 
появилось три слонихи, мы дали 
им возможность рисовать. Это 
было как бы частью проекта, 
призванного по возможности 
разнообразить их жизнь в нево­
ле. Но только Камала проявила 
интерес к рисованию».

Заметив художественные 
способности, смотрители при­
крепили к стене лист бумаги, 
дали Камале кисточку и краски. 
Она тут же сообразила, что нуж­
но делать. Позже для нее при­
обрели мольберт и заказали 
специальные кисти.

«Уроков рисования ей никто 
не давал, — уверяет Катлин Хи­
рот. — Она самый настоящий 
самородок».

В мире есть сейчас пример­
но пять слонов-художников. Ка­
мала среди них —• признанный 
мастер. Рисует в среднем две 
картины в неделю. Как любой 
творческой личности, ей свой­
ственны перемены в настрое­
нии, и в иные дни она близко к 
мольберту не подходит. Наибо­
лее творческий период —с мая 
по сентябрь. Зимой насгупавт 
некий упадок — Камала любит 
работать на улице, а сейчас хо­

лодно и выпускают ее только в 
дни оттепели.

Камале —  
удовольствие, 

зоопарку доход
Работы слонихи-художницы 

пользуются немалым спросом, жлъ 
и СТ0Я1 недешево—от 300 до ты­
сячи канадских долларов за полот­
но. С 2000 года Камала заработа­
ла от продажи своих картин 50 
тысяч долларов. Деньги пошли на 
содержание самых разных живот­
ных зоопарка; много, конечно, дос­
тается слонам на угощение.

Кто покупает эти картины? 
Самые разные люди, зоопарк 
рассылает их буквально по все­
му миру. Слоновьи рисунки, по 
мнению иных экспертов, «вос­
создают непосредственность 
искусства», что делает их особо 
привлекательными. В картинах 
Камалы преобладают яркие тона
- много красного и розового 
цвета. Часто люди, желающие 
купить ее картину, сами опреде­
ляют палитру—чтобы гармони­
ровала с интерьером их дома, 
и тогда художнице выдают оп­
ределенные краски.

Но Камала самостоятельно 
решает, сколько цвета будет на 
полотне. Берет кисточку, окуна­
ет ее в краску и начинает нано­
сить штрихи. Потом кладет кис­
точку в специальную емкость. 
Это значит, с данным цветом ра­
бота закончена. Принимается за 
следующую краску. Бледные 
тона она не любит.

Дети в маму 
не пошли...

у Камалы двое детей.
«К сожалению, дети слонихи- 

художницы не проявили пока ни­
какого интереса к искусству, хоть 
мы и пытались их прио6и|ить, — 
говорит Катлин Хирот. — Но они 
еще молоды, у них еще есть вре­
мя. Камала ведь тоже начала ри­
совать уже в зрелом возрасте».

Учредитель -  
хокимият 

г. Ташкента

Главный редактор 
Акмаль АКРАМОВ

Адрес редакции: 
700000, 

г. Ташкент, ГСП, 
ул. Матбуотчилар, 32.

Гшета ш|н.чяс'три|м)ш1на 
в Управлении 1К"1аж и 

инфиршции г. Гашкекш. 
1’е1МС1ра1кИ<жный №  02-2

Гакта »ыхшЫт пить ра/ш нг1>елю, 
кроме субвоты и тм-кргсенм.

Т Е Л Е Ф О Н Ы :
(ЦП»! 1 И Ш  • 133^29т^ 

отдел рекламы 
и обгышеиий - 

133-28-95; 132-11-ЗК. 
Факс: 133-21 56.

Но вопросам доставки обраишты-'я 
в ночтовые отделения но месту 

жительства или в отдел лкенлуагании 
1'СИ “ Тошкеит ночтатя**, 

но телефону 133-74-05.

Отиетспшешкить ш (ккттершн'тк 14>е<к1шп 
а р(к,10М1‘ и 1>выл1енимх нт ет 1>е1сиш(п)1шшь.

Типофафия акционерной 
компании «Шарк». 

Адрес предприятия: 
ул. Буюк Турой, 41.

Номр иаОрам и свчмзмм
• коипыюарном цанфр*

«Вечерний Т ы тан т»,

Заказ Г-408. Индекс 116. С пособ ш чит <и|)спный. Формат -  А-3. <)в»еи 2 и.л. Тир»* 4.Ч(Н). IиVиIиии|о н 12.1Ю 3 4 3 6


